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ESTA MARCA VA 6RABADA SIEMPRE SOBftf NUESTROS MATERIALES 
En una amplia gama, URALITA fabrica materia­
les de amianto-cemento para todos los usos: 
Placa GRANONDA para cubiertas, Placa MI­
NIONDA de múltiples aplicaciones, en cielo-ra­
sos, revestimientos , graneros, apriscos, etc. 
Placa ROMANA para chalets y viviendas, en co­
lores diversos. Tubería DRENA para bajantes 
sanitarias, aireación, alca-n:tari llado, etc. Tubería 
de PRESION de todos los diámetros . y presio­
nes para conducciones de agua potable, ga_s, ai­
re , r iego de campos, sa ltos de agua ... 
Además, JARDINERAS, DEPURADORES DE 
HUMO, EVACUADORES DE BASURA, etc., etc. 

TODOS los materiales llevan la 
marca URALITA grabada en su super­
ficie. ¡EXIJALOS si desea que sean au­
ténticos de URALITAI 

PLACA GRAN ONDA 11 O 

TUBERIA DRENA 

JUNTA SUPERSIMPLEX PLACA ROMANA 

PLACA MINIONDA MACETAS 

Oficinas Centrales: Núñez de · Balboa,,20 - Teléfono .,'276_¡7~ --_QQ_; - MADRID-1 



con 

CITAV 
CENTRO DE INFORMACION TECNICA 

DE APLICACIONES DEL VIDRIO 
rnóe-11bro lundodur 

de 

emolit 
1 O tonalidades de colores standard 

Otras tonalidades previa consulta 

emallt es un producto vítreo, templado por 
el procedimiento "SECURIT" y coloreado 
por una de sus caras, mediante esmaltes 
vitrifi cados. 

* superficie pulida o rugosa 
* Inalterable 
* autolavable 

DE VENTA EN LOS PR1NCIPALES ALMACENES DE VIDRIO PLANO 

111 
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o 
(espuma . 

para construir 
Mortero aligerado m ediante adic ión de espuma, 
ela borada con l_NCLAIR l.! seg ún patentes de 
HALESA 

Se fa br ica con gra n sencillez en hormigonera 
norm al, apl icá ndose con grandes ventajas de 
adecuación y eco nom ía en ais la m iento de 
ter razas, cu biertas de naves y re lleno de senos. 

mortero celular 

haesa 
S IMBO L O 
DE 

Aislamiento térmico 
Aislamiento acústico 
Ligereza 
Resistencia 
Inalterabilidad 

SEGU R IDAD IMPERMEABILIZANTES ADITIVOS Y PROTECTORES DEL HORMIGON 
NUESTRA SEÑORA fE FATIMA, 6-8 - 10 • TELEFONO 2 28 86 04 • MADRID-· · 



MI MARIDO ES 
DESPACHO TODOS LOS DIAS 

"lii. se lo tkcia ~o ... 
~~~--.,,,.....,___..,;._..-,..,._.,a..= ---""""'""----~--.....,.__.!.f 

tu necesitas un despacho con muebles de RAI LITE, actuales y pract1cos, que estén siempre 
limpios, como nuevos: tienes que quedar bien con los clientes. 

Me hizo caso. Y ahora resulta que cada día los muebles de su despacho está n como acabados 
de estrenar." 

NADA DEJA HUELLA SOBRE 

UN MATERIAL SIEMPRE NU EVO PARA MUEBLES SIEMI?.RE ACTUALES. 

V 



PRODUCTOS QUIMICOS Y ASFALTICOS PARA LA CONSTRUCCION TAMBIEN PRESENTE ••• 

••• COLABORANDO CON TECNICOS Y EMPRESAS DE PRESTIGIO EN ••• 

OBRA : PRESA DE AIGl::JAMOIX 
EMPRESA CONSTRUCTORA: COPISA 

PRODUCTO UTILIZADO: 

MORTER - PLAS, telas plástico -asfálticas contrnuas 
para impermeabilizaciones. 

Pasaje · M arsal 5 al 13. tel. 223 98 74 
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¿UNA EKPOSICIDN MAS? NDI 
Por primera vez en España TRES Exposiciones permanentes 
estratégicamente localizadas para cubrir más del 60% del 

total de la inversión en Construcción. 

ANTES DE COLOCAR SU PRIMERA PIEDRA 
INFORMESE EN CIMACO 

Sus materiales, su maquinaria, sus servicios poro lo Cons truc­
ción disponen en nuestro C entro Informativo del mejor medio 
d e difusión. 
CIMACO, uno solo o rganización que le permite estor presente 
en tres c iudades con uno importante área geográfico de in ­
fluencio: Madrid, Sevilla y Valencia . 
En nuestro Centro Info rmat ivo, el técn ico y el p rofesional de 
lo Construcción podrán encontra r de uno solo vez y con lo 

CENTRO más exacto información, la respues ta más complelo o sus 
INFORMATIVO DE necesidades. 
MATERIALES DE o d h · 80 000 f· h d · · · · d CONSTRUCCION es e o~ mismo - . 1c as ~. 1spos1c1on e 
S.A. los profesionales de la Construcc1on 

Solicite más amplia información a : CIMACO 
Madrid: General Mola,58 Tel. 275 72 32 MADRID·6 

Exposiciones en: Av.del Mediterraneo,24 Pl.de la Gavidia 1,2y3 Almirante Cadarso,27 
MADRID SEVILLA VALENCIA 



BARRO COCIDO PRENSADO 

PATENTE 21.41 O 
MAR CA 455.884 
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ANCLAJES, S. A. 
SISTEMAS KARL BAUER 

Anclajes de barra 

Anclajes de cable 

Permanentes y provisionales 
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E G E s A 
ESTRUCTURAS Y GEOTECNIA, S. A. 

Mecánica del suelo • Sondeos y 

penetrómetros • Estudios de Ingeniería 

y cimentaciones • Anclajes • Inyecciones 

CENTRAL: HUESCA, 54, 7.º B ~ TELEFS. 279 24 01 y 279 56 76 • MADRID-20 
' 



construya con 
FORJADOS 

METALICOS 

8 

1l 
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Detalle del forjado en montaje reallzado en ENSIDESA con perfll de acero galvanizado Lesaca 5 - 3, de LAMINACIONES DE 
LESACA S. A. · La Empresa Nacional Slderllrglca Espallola con el asesoramiento de Englneerlng KOPERS y la realización de 
ENTRECANALES Y TAVORA S. A., ha decidido la colocación de nuestro perfil 5-3 para la construcción de los forjados de su 

nueva acería LD-2. 

Los paneles grecados de LAMINACIONES DE LESACA, S. A. 
son el neryio de la construcción, son mayor seguridad y 
máxima garantía de calidad, porque: 

- Son un cierre de chapa galvanizada estanco, que evita la 
entrada de lluvia. 

- Es recuperable en variación de lucernarios y en ampliación 
de naves. 

- Es de mayor duración que. los distintos productos utili­
zados en cierres. 

- Permiten soportar golpes sin que se resquebrajen, y la 
sustitución del primer montaje puede hacerte por pereonas 
no especializadas. 

LAMINACIONES DE LESACA, S. A., a través de su DIVI­
SION DE PERFILES Y CUBIERTAS, pone a su disposición 
las incomparables ventajas de sus perfiles trapeciales y del 
ondulado universa!: 

PERFIL S -1, el más utilizado en revestimientos de paredes. 

PERFIL S -2, de frecuente uso en cubiertas. 

PERFIL S -3, lo mejor para el encofrado-armadura de pisos 
y suelos. 

PERFIL ONDULADO UNIVERSAL, para cobertizos construc-
clones ganaderas y agrícolas. 

LAMINACIONES DE LESACA S.A. 
SUCURSALES 

1 MAOfllO • 14 .,_, 
Tel• '-?391ICIO 
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División de Perfiles y Cubiertas LE 5 A CA (Navarra) - Delegaciones en toda España 
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• Fabricadas con madera del Canadá 
• Ocho modelos diferentes 
• Amplísima gama de medidas 
• Precio muy "conveniente" 

• Entrega inmediata 
• Tanto las ventanas como las balco­

neras, se sirven con marco normal 
y marco de persiana enrollable. 

PRODUCTOS INTERNACIONALES DE MADERA, S.A. 
Ausias March, 94 - 96 • Teléfono 226 41 00 • Barcelona -13 
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El nuevo 
estilógrafo tE![hnos 
para tinta china con el ,,liquimatic:: . 

. . . escribe siempre 

en el acto 

¿Qué es el 
"liquimatic"? 

Un alambre limpiador 
con soporte retráctil que 
mantiene siempre limpio 
el punto. El resorte hace 
retroceder de nuevo y 
con rapidez el alambre. 
T echnos no ra~pa, pues, 
al escribir. 

Ancho exacto 
de 0,1 mm. 

Puntos planos de O,, 

0, 16 y 0,2 mm. garan­
tizan las más finas 

líneas de un ancho 
exacto. 

Carga limpia 
con cartuchos 

La carga con cartu­
chos es rápida, sen­
cilla y limpia. No se 

manipula con tinta 
china al descubierto. 

XIV 

,: 

El regulador 
thermic asegura 
una alimentación 
uniforme 

El trazo no se corta. Apa­
rece siempre nítido y 
exacto, aun trabajando 
con rapidez. 

Práctico sistema 
de puntos 

Compuesto por 26 pun­
tos para escribir y dibu­
jar, que se cambian con 
prontitud y limpieza. 

Información sobre 

el material technos se 
mandará gustosamente a 
quien la solicite. 

~lillan · te ch na 5 
GONTHER WAGNER PRODUCTOS PELIKAN S. A. BARCELONA-13 



EXTRUDIOS 
NUESTROS PROPIOS 

PERFLES 
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CAllDAD CONSTANTE - FACIL SOLDADURA 

GRAN ECONOMIA 

ACERO 

ACERO 

- Límite elástico aparente. . a· e ~ 4.200 Kg /cm.• 
- Carga de rotura por tracc ión. . . . ; , ar ~ 6.000 Kg /cm.• 
- Alargamiento a rotura, sobre 7,2~ 12!. • z • ar ~ 18 °/0 

- Alargamiento repartido, bajo carga máxima a · a.re ~ 10 º/0 

- Límite elástico aparente. . 2,' • ~ 4.600 Kg /cm.•. 
- Carga de rotura por tracción. . a' ar ~ 6.~ Kgf/cm.• 
- Alargamiento a rotura , sobre 7,~ 0. . E

0 

ar ~ 16°/0 

- Alargamiento repa rtido, bajo carga máxima z' a .re ~ g 0
/ 0 

fábricas productoras 

~~,¿/~/&ñ<P 
aoc, • .,... -o ..... ,,. 

Barcelona (10) 
Bailén, 1 
Tel. 2268200 

Madrid (14) 
Prado, 4 
Tel. 221640~ 

V. VICTORIO LUZURIAGA, S.A. 
... .. Pasa1es (Gu1púzcoa) 

Con licencia de Altos Hornos de Cataluña, S. A. 

INFORMACION COMERCIAL Y TECNICA 
Barcelona (10) 

PRO-REA SA ~:i'.~~200 
Madrid (14) 
Prado, 4 
T11I. 22164~ 

XV 



X / 1 

filtración 
Una extensa gama de fil· 
tros. de eficacia hasta 
el 99'97 º / 0 para partículas 
de 0,3 micras. 

F 2 

Tipo AMER-GLAS. Para ventilac.ión y 
acondicionamiento de aire, grupos 
mono bloc. 

Tipo HV-2. Regener able, venti lación, va­
pores grasos, etc. 

Tipo PL-24. Purificación de ·impurezas 
en ventilación y acondicionamiento 
de aire. Altos rendimientos. 

Tipo DRI-PAK. Para ventilación y acondi­
cionamiento de aire donde se requie­
ra alta eficiencia. Productos farma­
céuticos, químicos, textiles, alimenti­
cios. sa las de cirugía, equipos elec­
trónicos. etc. 

Tipo ROLL-0-MATIC. Automático. Para 
sistema de ventilación y acondiciona­
miento de aire. 

Tipo MUL TI-DUTY. Automático y regene­
ra ble. Para ventilación y acondicio­
namiento de aire. 

Tipo DOREX. Filtr os de carbón activo. 
Gran rendimiento. Eliminación de 
olores, impurezas gaseosas, vapo­
res, etc. 

Tipo ASTROCEL. Para sistemas que re­
quieran aire muy puro. Industrias 
farmacéutica, química, textil, medici--> 
nas, electrónica, energía atómica. etc. 

Tipo ELECTROCELL. Electrostático, au­
tomático. Para ventilación y acondi­
cionamiento de aire en lugares de 
gran concentración de polvo e impu­
rezas. 

CONSULTENOS SU PROBLEMA DE 
FILTRACION 

atención a INSTALADORE~: estos productos se venden a través de 

1 Productos Standard [f!D) 
DE P A R TA M E N TO DE RAMON VIZCAINO, S.A. 

apartado 1363-tel. 53542-telex: 36244 RVSA-E 

Licencias de AMERICAN AIR FILTER ~ 
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EMPRESA CONSTRUCTORA 

S.ACDnlR 
Alcoló l Teléf s 2314902 v 2319403 MADRI0 . 14 
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¿Qué tipo de terrazo necesita? ¿Suntuoso? ¿Económico? ¿Para mucho uso? ¿De lujo? ¿Discreto? ... ENRIQUE JIMENEZ. S. A. lo tiene a su gusto: resistente. 
duradero. decorativo y de calidad comprobada. Terrazos de grano peque/lo. medio y grueso. Encaol'ledos de cemento. Terrazos permeables e Industriales. 
Terrazos para fachadas y terrazas. lavados y cuantos materiales especiales precise para su obra. Desde 1918 ENRIQUE JIMENEZ. S. A . refleja su expe­
riencia, sus técnicas siempre al dla. sus materias primas: cementos y mármoles de primera calidad. en millones de metros de terrazo colocados en Espalla. 

XVIII 

ENRIQUE JIMENEZ. S. A. Te,.azo• y der1vedo1 del cimento 

ALCALA DE HENARES CMADRIDl 
C arretera de Guadalajara. km. 32.~ - Telf1. 293 08 <40 (5 lfneaa) Aptdo. 45 

TUDELA (NAVARRA> - Fuente CenOnlgo1. 2 y 4 
Tel11. 82 01 50 CS llne11> Aptdo. 46 

Contúttenoe ,In compromlao. 



l>Altlt() 
))J.\ )t]\() 
J>AltltO 

J>AHJ\O J. O rtega y Gosset, 40 - 42 - T eléfs. '275 89 37 - 38 - 39 - Madrid-6 

XIX 



Hay una placa de FILON 
• para cada necesidad de 
Cubrimiento-Luminosidad 

En cubiertas y paramentos de todo 
tipo, FILON, placa de poliéster arma­
do con fibra de vidrio y reforzada con 
hilos de nylon, garantiza siempre las 
condiciones requeridas para una co­
bertura y luminosidad óptimas: 

• Resistencia extrema; inalterable e in­
deformable, dura ilimitadamente. 

.Luminosidad y colorido: da luz natu· 
ral homogenea, sin zonas oscuras. 
Con 5 . colores en cada perfil. 

• Poco peso y gran manejabilidad, le 
basta una estructura ligera. 

• Práctico y decorativo: se acomoda a 
cualquier estructura proyectada. 
FILON, con 7 perfiles en sus tres to­
nalidades (translúcida, semiopaca y 
opaca>, presenta siempre la solución 
más adecuada a todo problema de 
cobertura-luminosidad en: . 
Lucernarios y paramentos industr¡'a. 
les, instalaciones deportivas, aparca­
mientos y estaciones servicio, mar· 
quesinas, falsos techos y paredes 
divisorias, invernaderos ... y en cual­
quier otra aplicación imaginable. 

Por eso, en 1969, FILON ha pasado 
de los 200 millones de m2 de placas 
Instalados en todo el mundo. 
Solicite cuanta información técnica y 
comercial desee a los concesionarios 
de su zona. 

FILON fabricado por REPOSA 
Distribuido por FAVISA: Ser ra." 
no. 26 · Tel. 276 29 00 MADRID · 1 
Galileo. 303 · 305 · Tel. 230 04 01 
BARCELONA 

CONCESIONARIOS - INSTALADORES OFICIALES EN TODAS LAS PROVINCIAS DE ESPAÑA 
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Aumente 15 cm. el espesor de 
sus muros con solo 1'5 cm. de 

YESO-TE~MIT..\ 

SU PODER AISLANTE ES 10 VECES SUPERIOR 
AL DE UNA PARED DE LADRILLO MACIZO 

AISLA TERMICAMENTE 
EVITA CONDENSACIONES DE AGUA 
PROTEGE CONTRA EL FUEGO 
REDUCE LA TRANSMISION DEL SONIDO 
ES UN ENYESADO DE POCO PESO 

S.A. 
Al fon so X II, 1 0 9 - Tel. 44 

Baño las (Gero n a ) 

Av. J osé Antonio, 539 - Tel. 254 86 00 (1 0 líneas) Barcelona 11 

D istribu idores y Agentes,..de-V e nta e n toda E s pañ? 

XXI 



"servicio completoº 
en CARPINTERIA METALICA 

TALLERES URSSA con un amplio equipo técnico y las más modernas instalaciones, 
ofrece un SERVICIO COMPLETO (proyección, construcción, montaje y asistencia post­
venta) para resolver cualquier problema de CARPINTERIA METALICA, garantizando alta 
calidad, precio justo y plazo de entrega fijo. 

Especialidad en ventanales de marco hermético, que eliminan las filtraciones de agua 
y aire, y expulsan las aguas de condensación. 

Solicite información sin compromiso al Departamento Técnico de 

rf1-\IJJ~lll~S IJllSSJ-\ (~. 
Campo de los Palacios 
Apartado 284 
TFNO. 216503 (3 Líneas) 

VITORIA 

Sr. D. RICARDO MIGUEL 
CASTILLO 

Urgell , 172, 1.0
, 2.ª 

Teléfono 253 45 77 
BARCE LO N A 

REPRE S ENTANTES 

"A C O", AUXILIAR DE 
LA CONSTRUCCION 

Venancio Echevarría, 
núm. 16, 2 .0 

Teléfono 27 57 00 
LAS ARENAS (Vizcaya) 

Sres. UCIN - CARO -
SALSAMENDI 

Arlabán, 7. 

Te léfono 232 47 01 
MA D R I D-14 

SEVILLA. - Don Tomás Moreno Charlez (Exposición, 13. Te léfo(1o 23 30 52) 

XX II 

Sr. D. AGUSTIN MAÑERO 

Particular Ategorr ieta, 
núm. 4, 3.0 

Teléfono 17372 

SAN SEBAS TI AN 



Hace 
Sañas 

fué impermeabilizado por 
halesa 

EDIFICIO DEL READER'S DIGEST (MADRID) 

las más 
modernas técnicas 
de impermeabilización 
de cubiertas -novanol 
.HOJA VINILICA PARA IMPERMEABILIZACIONES ESTANCAS 

FABRICADO POR 
CEPLASTICA EN 
EXCLUSIVA PARA 
HALESA 

PRODUCTOS PARA MEJORAR EL 
HORMl&ON 
IMPERMEABILIZANTES 
MORTEROS CELULARES 

halesa M AD •• D NTRA. SRA . O E FATOMA ......... TEL5: 2288004 - 20360 '9 



LAS MIL Y 
UNA 

VENTAJAS DE 

so 

CALOR SANO 
S0L-THEAM1Csa no consume oxígeno 

CALOR ETERNO 
SOL-THERMICsa dura toda la vida 

DE VENTA EN LOS 
MEJORES ESTABLECIMIENTOS 

DE ELECTRODOMESTICOS 

• - erm1Csa 
CALEFACCION POR DIFUSION 

CALOR ECONOMICO 
SOL-THERMICsa consume del 30 % 
al 50 % m e nos que otros sistemas. 
Por 3 duro~ al d ía, tiene calefacción 

todo el invierno. 

sol-lhermic 

CALOR SEGURO 
SOL-THERMICsa no tiene avertaa 

GARANTIZAOO 

sa COMO EL CALOR DEL SOL 

CASA CENTRAL: Rodrlguez San Pedro, 2 - Teléfonos 257 17 02 - 224 52 20 · 224 52 06 · 224 65 81 . 224 65 91 - MADRID-15 

ALAVA.- lparraguirr e, 66 Bajo · BILBAO.- Tel. 32 38 28. ALBACETE.- Joaquín Quijada, 47. Tel. 22 05 05. ALICANTE.- Mayor. 43. Tel. 21 70 54. BADAJOZ.- Plaza del Pilar, 4. 
Tels. 22 25 37 y 22 38 6 4 . BARCELONA.- Travesera de las Corst, 15 Y 17. Tels. 240 70 34 y 2 40 74 31. BURGOS.- Merced, 5. Tel. 20 47 OO. CAOIZ.- Arboli, 13. Tel. 22 36 89 y 
21 44 70. CAOIZ.- Veracr uz. 4. JEREZ DE LA FRONTERA.- Tel. 34 24 65. CIUDAD REAL.- Ramón Y Cajal, 14. Tels. 2117 64 y 2117 91. CIUDAD REAL.- Alejandro Prieto. 1. PUER­
TOLLANO.- Tel. 411910. CORDOBA.- Co lina y Burón, 11 , 5.º B. Tel. 23 62 83. GERONA.· Avda. Jaime 1, 63. Tel. 20 18 73. GUADALAJ ARA.- Plaza José Antonio. 5. Tel. 2116 41 . 
GUI PUZC OA.- San Fr ancisco . 1 • SAN SEBASTIAN. Tel. 1 70 40. HUELVA.- 18 de Julio, 11 Bajo. Tel. 21 22 69. JAEN.- Ba talla de Ba ilén, 1. Tel. 23 44 90. LOGROÑ O.- Ingenier o 
Líl Cierva. 4 y 6. Tel. 22 11 47. LOGROÑO.- Sol, 27. CALAHORRA. LUGO.- García Abad, 15 Bajo. Tel. 21 41 80. MALAGA.- Zegri , 2. Tel. 210587. MURCIA.- Jara Carrillo. 4. Te l. 
21 46 52 . NAVARRA.· Roncesvalles. 3 · PAMPLONA. Tel. 22 51 55. ORENSE.- Gener al Franco, 123. Tels. 21 23 44 y 21 62 53 . • OVIEDO.- Avda. Torrelavega. 14 y 16. Tel. 21 31 92. 
PALENCIA.- P.º Zorrilla. 8 . Galerías Campo Grande A-5. VALLADOLID.- Tel. 23 38 95. LAS PALMAS DE GRAN CANARIA.· Manuel González Mc1rtín. 13 . Tel. 24 63 04 PONTEVEDRA. · 
Or Cadaval,36 · VIGO· Tel. 2185 58. SALAMANCA.· P.º de Canalejas. 21 · 3.0 A. Tel. 21 51 31. SANTA CRUZ DE TENERIFE.-Zurbarán, 21 . Tel. 2214 86 SANTANDER.- Casti lla 
16 Tels. 22 5496 y 22 50 32. SEVILLA. - Plaza del Duque. 11 . Tels. 22 27 97 y 22 27 18. TARRAGONA.- Plaza Cronista Sese. 13 Bajo. Tel. 20 68 46. TERUEL.- Ramón y Caja 1, 9 
Tel. 21 15 12. VALENCIA.- Pasaje Rex. Acceso B. Piso 4 .0 Tel. 22 70 95. VALLA'oOLID.- P.º Zorrilla, 8 . Galerías Campo Grande A-5. Tel. 23 38 95 VIZCAYA.- lparr aguirre. 66 
Ba10. · BILBAO.· Tel. 32 38 28. ZARAGOZA.- Royo, 1 y 3. Teis. 21 67 65 y 21 76 25. 



YTONG 

aisle 
su vivienda ~R~~ 

del frio,del calor ,. 
ydel ruido ... 

Sin ni ngú n gasto ad icional porque YTONG a un precio competitivo como material de cons­
trucción, le ofrece además estas importantes cualidades para un mayor confort. 

YTONG le ofrece además otras ventajas: faci lidad de puesta en obra, fácil de trabaja r en é l y 
g ra n resistencia. ¡ Y ta mbién resulta muy econó mico ! 

NU EVO H O RMI GON CE L U L A R CU R ADO EN AUTOCLAVE. 

SOCIEDADES QUE FABRICAN PRODUCTOS YTONG EN ESPA~A 

SOCIEDAD .ANONIMA DE MATERIALES Y OBRAS (S.A.M.O. ) Fábrica: Mislata (VALENCIA) Oficina: Colon, 68 VALENCIA 
Teléf. 21 73 31 Te leg . YTOVAL - YTONG BARCELONA, S. A. Fábrica Gavá (BARCELONA) Oficina: Via Augusta. 59 Des· 
pacho 316 Teléf.. 228 18 10 - YTONG MADRID, S. A- Fábrica: Boadilla del Mon te (MADRID) Ofic ina: Goya, 118 MADRID 
Teléf. 245 68 99 Teleg. YTONG - YTONG ANDALUCIA, S- A.· Fábrica: Carretera Sevill a-Málaga Km. 8,200 Oficina: Gonzalo 
Segovia, 2 SEVILLA Tel .27 42 68 Teleg. YTOANDA. 
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lamparas 
fluorescentes 

XXV I 

LICENCIAS 

Westinghouse {fg) 

ELECTIIONICA IBEIIICA. 8. A. 
PRADILLO, 44 - TELEF. 4·1~33~ - MADRID-2 



.MARCA REGISTRADA 

·EN AISLAMIENTO DE CUBIERTAS 
DE NAVES INDUSTRIALES. CON 
O .SIN REVESTIMIENTO DE 
ALUMINIO GOFRADO. Largo 

Sistema patentado, con angulares que 
permiten un·a gran sujeción y evitan el 
pandeo. Colocación muy sencilla y econó­
mica por utilizar los mismos ganchos que 
sujetan las placas de fibra-cemento. 

la d istanc,a : 
entre correas 

Goquillas para 
aislamiento de 

tuberías en frío 

CAt:OR- • KUMEDAD • FRIO • RUIDOS 
stgco en aislamiento total de: Barcos, Vagones y 
Cámaras frigoríficas. • Parede·s. Techos y pisos. Decoración. 
Estudios de cine. Teatros y Televisió~. • Escaparates, ete. 

stgco EN EL PERFECTO EMBALAJE 
DE PRODUCTOS DELICADOS. 

Se suministran en cualquier modelo, forma,· medidas, etc., para el envase de: 

· NUESTROS PRODUCTOS 
PINTURAS ANTIOXIDAS 

• APARATOS FOT06RAFIC0S • RADIOS • OBJETOS DE 
ARTE • OBJETOS FRA61LES O DELICADOS • MAQUINARIA 
DE PRECISION Y QUIMICA. 

Fosuil ~:~c;,,~~·in• ~l~J?,~!~ stgco fabricado con "Styropor" de la BASF en calidades: 
vergolvan «61, f.---. 

Material paro vuboiinc ~..«rr.ftm.P' 

de¡~~:~¡!~:/· Neul,t:,(xite (!llexll • CORRIENTE 
Producto neutralizador del salitre • AUTOEXTIN6UIBLE 

NUEVOS MATERIALES DE CONSTRUCCION. S. A. 
PASEO DE LA HABANA, 54 - MADRID-16 - TELEFONO 259 67 00 (3,líneas) 
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HOTEL 
BARAJAS 

Arquitectos: D. Francisco Echenique, D. Santiago Biosca y D. Francisco Javier Echenique. 

XXVI II 

HA PROYECTADO Y REALIZADO 

LOS MUEBLES Y DECORACION 

Génova, 11. Tel~fonos 419 24 92 y 419 24 93 Madrid 
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CONfORT 
~m~ 

ESTE ES EL SUELO TEXTIL 
RESISTENTE A LAS MAS 

DURAS PRUEBAS 

(Hasta a la prueba del precio) 

Ya puede Vd. cubrir el piso de sus construcciones 
con CONFORT-500, la alfombra-moqueta que 
compite con ventaja ante cualquier otro revesti ­
miento de suelos. 

TEXTIL.- Tan confortable como una alfombra, 
tan decorativo como un parquet y tan lavable 
como un pavimento, Confort-500 prestigia y 
revaloriza los ambientes en que se instala. 

RESISTENTE.- Fabricado con fibra pura, 
Confort-500 resiste a las manchas, y al uso 
continuado. Sus co lores son inalterables. 
Consulte su precio, vera como tambien resiste 
cualquier comparación . 

un .. produ~to de cikalon española s.a. 



PITA~C~, S.~. 
CAR PIN1ERIA - Df.COl'!ACION 

p,IQRMALIZAOOS 

MOSÉN .JOS É PONS 7 TEL . 75 Y 5 02 

SAN ADRI ÁN DE BESÓS 
fBARCELONA) TEL 231 54 60 preven 

• Facili+a 11./ cálculo dap'12-
S1fpU<ZSf-os da la carpmk­
rto 

• P.ap_,daz ql d isponar 11.n le,. 
do mornanto d~ los a/11.mar¡. 
tos pr<Zcisor. 

FACTO RIA EN 
CANOVE L LAS 

• La lcx;.ico aconomh qua lo 
fabricocidn a ,;ron asca/a 
confi<Zra. 

• La calidqd da lo-. ,z/eman­
tos normalizados sup<Zrior 
a tos arf<Zsanos. 

Lo único ventano con 
ficodo . de garantía 

e ert i-

XXX 

Pilotes Socpisa 
PATENTE 
l. EREÑO 

Pilotes - Sondeos de reconocim iento - Inyecc iones - Recalces 

BILBAO 
Gordoniz, 44, 4.ª 

Te léfs. 32 97 22 
31 42 B4 
32 99 96 

SANTANDER 
l. Zo rrilla . 

Flo ranes, 4 . 
Teléf. 23 23 26 

VALENCIA 
López Andréu. 

Esculto r José Capuz, 34, 
puerta 4.ª 

GUIPUZCOA 
Arenas Ugarte. 

C. Behovia, s/ n. 
Te lé f. 61 1053 
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SIEMENS 

Aparatos' de alumbrado para 
todas .las exigencias 

Para la iluminación interior 
disponemos de un surtido 
con:,pleto de aparatos de 
alumbrado. Las distintas formas 
permiten adoptarse siempre al 
carácter del local. Por la 
seguridad de servicio y duración 
del material, lós aparatos de 
alumbrado SIEMENS son los 
más indicados para oficinas, 
hoteles, escuelas, fábricas, etc. 
En los grandes locales de 
fábricas y oficinas se pueden 
instalar cintas luminosas 

compuestas de aparatos para 
lámparas fluorescentes. 
Con el surtido completo de 
nuestros aparatos de alumbrado 
pueden solucionarse todos los 
problemas de la iluminación. 
• Rogamos nos cons·ulten. Con 

mucho gusto le enviaremos 
material de información 
detallado. 

SIEMENS INDUSTRIA 
ELECTRICA, S. A . 
Barquillo, 38 - Madrid-4 

Siemens - el mundo de ··1a electrotecnia y electrónica 
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Ahorro en: precio, tiempo y ·mano de obra 

"CASA DE LA RADIO" 
Construye: Dragados y Construcciones. A rquitecto: Emi iio Fdez. Martinez de Velasco 

mallas de acero para· la construcción MACSA 
MANO DE OBRA: Queda reducida hasta en un 90 % y, además, por la facilidad en 

el manejo, no necesita ser especializada. 

TIEMPO: Gracias a la sencillez de la colocación, a la total ausencia de errores en el 
armado y a los cortisimos plazos de entrega, se consiguen tiempos récords 
de construcción. 

PRECIO: Se obtienen ahorros en el peso de la materia prima de un ·52 % respecto 
al acero ordinario. Esto representa una economía en el precio pe hasta 
un 25 %. 

*** ASISTENCIA TECNICA: El gabinete técnico de MACSA ofrece su colaboración en la 
realización del proyecto, así como sus publicaciones monográficas sobre 
temas· referentes a la construcción con mallas de acero. 

* PARA MAYOR INFORMACION DIRIGIRSE A --------------

MACSA 
Ar.apiles, 13 • Madrid-15 - Tel. 223 95 63 

XXXII 

Fábricas en: 

ALONSOTEGUI (Vizcaya) 
GIJON (Asturias) 
TORREJON DE AROOZ (Madrid) 



U na tubería de amianto -cemento que hará llegar a 

nuestros campos la abundante r iqueza de las altas 

presión. Una tubería· totalmente ,nalterable. resistente. 

Inoxidable .. duradera, impermeable. de espesor lln i· 

forme y superficies lisas. que no sufre Incrustaciones. montañas: el agua. El agua que necesitan. a través de 

toda España. nuestros pueblos y 

nuestras ciudades: el agua que 

requ ie re. más y más. nuestro 

desarrollo Industrial; el agua que 

proporcionará a nuestras gran­

des centrales hidroeléctricas la 

poderosa energía que precisan. 

Roca lla. consciente d e tod as 

estas necesidades. ha proyecta­

do y f abricado esta tubería de 

r----------- - - ------, que mantiene constante su ca-

• pacidad de conducción y que se 

W ' ·i~stala con gran facilidad. U n · 
, ' ~ ~ • ~ tubo de presión que cumple to-

~,..f.#. 
Fundada en 1 9'4 Empresa E¡emplar 18 764 

Of,c ,nas centrales V,a Layetana 54 
Tels 222 07 68 2310916 · Barcelona 

Fabricas en Castelldefels y Cordoba 

das las normas de calidad n'á· 

c,onales e internacionales. U na 

tubería de presión proyectada y 

fabricada por una firma compro­

m~tida en el desarrollo nacional: 

Rocalla. S A. 

SUCURSALES: BADALONA: Cruz. 29 • Tel. 280.16.33 • CORDOBA: Carretera de Madrid a Cádiz, km. 406.700 • Tel. 23.41.48 • 
GERONA: Ronda Fernando Pulg, 39 - Tel.-20.14.32 • MADRID: Avda. José Antonio. 16 . Tels. 222.88.56 . 231.82.76 • SEVILLA: 
Torneo, 7 • Teléfono 22.81.14 • VALENCIA: Colón, 19 . Teléfono 21.10.35. AGENTES Y REPRESENTANTES EN TODA ESPAÑA 
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Evite los escapes que frecuentemente 
presentan las tuberías sanitarias tradicionales. 
La unión de los tubos y acoplamientos 
moldeados de las tuberías Glassidur, se 
realiza por el sistema de encolado, con lo 
que se consigue una absoluta garantía 
de estanqueidad. 

BARCELON A 
V1 a Augusta 166 
T l1 2113726 

XXXIV 

BILBAO 
Plaza S José. 3 
T lf. 242630 

MADRID 
Goya, 7 
Tlf. 2753803 

e Económica. 
e Ligera y elástica. 
e Facilidad de montaje. 
e Resistente. 
• ·ldealmentf! lisa. 

DELEGACIONES 

OVIEDO 
Astur ias. 25 
T lf. 211233 

SEVILLA 
l magen,6 
Tlf . 216421 

EVITE 
LOS ESCAPOES 
EN DESAG ES 

CON TUBERIA 
SANITARIA 

glassi 
aur 
DE P.V.C. 

Fabricado por Formica Española S.A. 

-,; ~ 
goRMc.~.2~ 

Galdacano-Vizcaya 

VALENCIA 
José Antonio , 15 
T lf. 334365 

ZARAGOZA 
P. de Pamplona. 1 
Tlf. 231760 



RODIO 
-ls~S.JL. 

• INYECCIONES 

• PILOTES 

• PANTALLAS CONTINUAS 

• ANCLAJES 

• GUNITA 

• SONDEOS DE RECONOCIMIENTO 

• HIDROGEOLOGIA 

• LABORATORIO GEOTECNICO 

CENTRAL MADRID 

Avda. Generalísimo, 20 

Tel. 262 46 1 O (8 líneas) 

TELEX 22604. RODIO e 

SEVILLA BARCELONA 

Villarroel, 200, 2.0
, 2.ª 

Tel. 250 79 83 

Av. Reina Mercedes, 17, 19, 
esca lera B 

Glorieta Cuatro Caminos, Madrid. Paso superior cimentado sobre TELEX 52243. RODIO e 
Tel. 61 19 88/ 90 

TELEX 72154. RODIOe 
PILOTES RODIO. 

Contratista : Huarte y Cía., S. A. 

VALENCIA 

Tirso de Molina, 14 

Tel. 65 65 15 

BILBAO 

Gran Vía, 70 

Tel. 41 21 79 

ORENSE 

Conce jo, 11 

Tel. 21 44 52 
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XXXVI 

Adivine qué constructor instaló Balay. 
Si usted cree que a la gente no le importa 

qué clase de electrodomésticos instala, usted 
nunca ha instalado Balay. 

No es extraño que sea la marca que más ha 
aumentado sus ventas últimamente. Balay ofre­
ce toda la gama de aparatos (incluso lavavaji-

llas), y los pone a pie de obra gratis. Además, 
tiene precios especiales para constructores. 

Infórmese sobre estos datos y muchos más 
escribiendo a Comercial Balay, S. A., Carretera 
Montañana 19, Zaragoza. Podría ser la diferen­
cia entre una casa llena o una casa vacía. 

Balay facilita la vida . automáticamente 



Puentes ... 
Iniciamos nuestra actividad en la concesión del Puen te de 
Puerta de Hierro. en 1933. uno de los primeros en España 
de t ramo continu o; posteriormente nos fué adjudicada la 
obra del puente de El Pardo. en 1934. y hasta la actualidad 
hemos constru ido numerosas obras de este tipo. adoptando 
las técnicas más modernas tanto de ejecución como de 
lanzamiento. po r lo que creemos que somos la primera 

Huarte y Cia 

empresa nacional en esta c lase de obras. 
Recientemen te se han terminado todos los pasos corres­
pondientes a la Autopista de Las Rozas. y se está constru­
yendo el paso elevado de la Glorieta de Cuatro Caminos 
en Madrid. 
Nuestra Oficina de Proyectos lleva a cabo todo tipo de 
estudios. con el fin de adoptar las técnicas más avanzadas 
para la mayor rapidez en esta clase de obras. 
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Construcciones Olza. S. A. 
CONTRATAS DE OBRAS PUBLICAS 

Y URBANAS 

PROYECTOS Y PRESUPUESTOS 

Cortes de Navarra, 7 - 6.º D. - Teléf. 21 18 31 

CARPIN T E RIA 

E B ANIS T ERI A 

DECO R AC I ON 

PAMPLONA 

OFICINA TECN I CA 
Y T A L L E R E S : FRENTE 
A ESTACION NUEVA F. C. 
TEL. 217 32 45 ( 3 LI NEAS) 
APDO. DE CORREOS 18 
V I L L AVERDE AL T O 

INDUSTRIAS DE LA MADERA S. A. 

k -2J' 
ALGUNAS DE LAS OBRAS ULTIMAMENTE REALIZADAS: 

Edificio social de Dragados y Construcciones, S. A . 
Hostal San Marcos (León). 
Edificio del periódico "Pueblo". 

Hotel luz Palacio (Madrid). 
Hotel Mindanao (Madrid). 

Residencia de Enfermeras (Barce lona). 

XXXVIII 

Universidad Laboral (Alcalá de Henares). 

Oficinas centrales de la SEAT (Madrid). 

Residencia Pintor Goya (Madrid). 

Banco Atlántico (Madrid). 

Supermercado Woolworth (Madrid). 



Puentes ... 
Inic iamos nuestra actividad en la concesión del Puente de 
Puerta de Hierro, en 1933. uno de los primeros en España 
de tramo continuo; posteriorm ente nos fué adj udi cada la 
obra del puen te de El Pardo. en 1934. y hasta la actual idad 
hemos construido numerosas obras de este tipo. adoptando 
las técni cas más modern as tanto de ejecución como de 
lanzamiento, por lo q ue creemos que somos la primera 

Huarte y Cia 

empresa naciona l en esta clase de obras. 
Re cie ntemente se han terminado todos los pasos co rres­
pondientes a la Auto pista de Las Rozas. y se está constru­
yendo el paso elevado de la Glorieta de Cuatro Caminos 
en Madrid. 
Nuestra Oficina de Proyectos lleva a ca bo todo tipo de 
estu dios. con el fin de adoptar las técnicas más avanzadas 
para la mayor rapidez en esta clase d e obras. 
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Construcciones Olza. S. A. 
CONTRATAS DE OBRAS PUBLICAS 

Y URBANAS 

PROYECTOS Y PRESUPUESTOS 

Cortes de Navarra, 7 - 6.º D. - Teléf. 21 18 31 

CARP INTE R IA 

EBANISTERIA 

DECORACION 

PAMPLONA 

OFICINA TECNICA 
Y T A L L E R E S : FRENTE 
A ESTACION NUEVA F. C. 
TEL. 217 32 45 (3 LI NEAS) 
APDO. DE CORREOS 18 
VI L LAVERDE ALTO 

INDUSTRIAS DE LA MADERA S. A. 

·k-t.J 
ALGUNAS DE LAS OBRAS ULTIMAMENTE REALIZADAS: 

Edificio social de Dragados y Construcciones, S. A. 
Hostal San Marcos (León). 
Edificio del periódico "Pueblo". 
Hotel Luz Palacio (Madrid). 
Hotel Mindanao (Madrid). 

Residencia de Enfermeras (Barcelona). 

XXXVIII 

Universidad Laboral (Alcalá de Henares). 

Oficinas centrales de la SEAT (Madrid). 

Residencia Pintor Goya (Madrid). 

Banco Atlántico (Madrid). 

Supermercado Woolworth (Madrid). 



EL EDIFICIO CENTRAL DE DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES EN MADRID, 

PASEO ALAMEDA . DE OSUNA, S/ N ., TAMBIEN FUE AMUEBLADO POR 

NESOFSKY GIGANTE 
CALIDAD EN MUEBLES DE SERIE 

Fábrica y Oficinas: Alfonso Gómez, 21 , Teléfono 204 58 45 MADRID 
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Electricidad 

GOYARROLA-DIAZ GALVEZ, S. A. 
Ingenieros Industriales 

Cabina extraíble 20 KV. C. C. M. extraíble 380 V. 

Nuestra colaboración en el nuevo edificio de DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A.: 

- CENTRO DE TRANSFORMACION CON CABINAS EXTRAIBLES 1.500 KVA, 15-20 KV. 

- CENTROS DE CONTROL DE MOTORES. 

INSTALACIONES GENERALES DE ALUMBRADO, FUERZA Y SEÑALES. 

CANALIZACIONES EN SUELO PARA ENCHUFES, TELEFONOS, LLAMADAS, ETC. 

CONTROL DE AIRE ACONDICIONADO CON PANEL, PUPITRES Y SONDAS. 

Instalaciones y equipo 
para la industria: 

DEPARTAMENTO DE MONTAJES 

- Subestaciones intemperie hasta 380 KV. 
- Subestaciones interiores y puestos de transformación. 

e CONSTRUCCION Y OBRAS PUBLICAS 

e· QUIMICA 

e PETROLQUIMICA 

e SIDERURGICA 

e NUCLEAR 

e EI.ECTRICA 

e CEMENTO 

e NAVAL 

e VIDRIERA 

e ALIMENTACION 

- Instalaciones industriales antideflagrantes y estancas. 
- Iluminaciones exteriores e interiores. 
- Instalaciones en edificios comerciales. 
- ·A:l8tinas y comunicaciones. 

DEPARTAMENTO DE FABRICACION 

- Cabinas metá licas de M. T. f ijas y extraíbles. 
- Centros de control de motores f ijos y extraíbles. 
- Cuadros d e instrumentación y control. 
- Pupitres de mando. 
- Cuadros genera les de distribución. 
:-Interconexión con barras de aluminio hasta 20.000 A y 25 KV. 
- Equipos completos para instalaciones de transporte. · 

DEPARTAMENTO DE ELECTRONICA 

- Básculas electrónicas de pesad a continua sobre cinta. 
- Detectores electrónicos de meta les. 
- Dosificadores. 

Oficinas generales y Talleres: M AD R ID . P R AD I L LO , 5 8 . -te TELE FO NO 4 1 5 5 6 O o 
Delegaciones: BILBAO • BARCELONA * ALICANTE * G I JO N 
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LA INSTA LACIO N DE MOQUETA Y CORTINAJES DEL NUEVO EDIFICIO SOCIA L 

DE DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A., HA SIDO REA LIZA DA POR 

RODRIGUEZ HERMANOS. S. A. 
CARRERA DE SAN JERONIMO, 32 MADRID 

BARCELONA 
Ram bla d e Cata luña, 12 

SUCURSALES 

MADRID 
Pe ligros, 5 

Serrano, 18 
VALENCIA 

Ruzafa, 20 y 2 1 
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AISLAMIENTOS 
de "guante blancoH 
para la 
CONSTRUCCION 

CONSTRUCCIONES PRADO, S. A., ha instalado totalmente los falsos techos del nuevo edificio de DRAGADOS Y 
CONSTRUCCIONES, S. A., en la Alameda de Osuna (Madrid). 

AISLAMIENTOS TERMOACUSTICOS 
con una excelente terminación y limpieza 

• FALSOS TECHOS • ·TABIQUES -· • SUELOS 

Técnicos propios en la dirección de los trabajos 

25 años de experiencia. 

ES UNA DIVISION DE 

XLI I 

lJ~~f8ó~~¡~B~~~:~.17-Telélono,21941B-217168-215796 
OVIEDO- Gil de Jaz, 2 - Télefono 22 3144 
MADRID- A zcona; 2 - Teléfonos 24585 25 - 2450734 



Edif icio de "Dragado s y Construcciones, S. A.", Alameda de Osuna. 

ERICSSON HA REALIZADO LA INSTALACION TELEFONICA EN EL NUEVO 
EDIFICIO DE DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A., EN LA ALAMEDA 

DE OSUNA (MADRID) 

Este servicio telefónico consta de: 

- CENTRAL "CROSSBAR" AR D - 151. Capacidad: 400 extensiones y 80 líneas urbanas. 

Servicios especiales de esta central : 

- Discriminación de tráfico interurbano. - Servicio de intercepción. - Llamadas de grupo. - Llamadas de serie. 

_, _, 

COMPANIA ESPANOLA 
ERICSSON, S. A. 

Princesa, 1 (Torre de Madrid), planta 3.ª, oficina 9 ' Teléfono 241 14 00 MADRID - 8 



CALEFACCION 
ACONDICIONAMIENTO DE AIRE 
SANEAMIENTO 

LA FONTANERIA DEL NUEVO EDIFICIO DE DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A., 
EN LA ALAMEDA DE OSUNA (MADRID), HA SIDO REALIZADA POR 

J B E R A fJ Ibérica de Jlcondiciooamieoto, S. Jl. 

ROF j s • 

García Quintanilla, 26 
Teléfs. 204 70 16 - 17 - 18 
MADRID - 17 

L • 
OR TIZ-J ARDINERIA 

Cea Bermúdez, 70 Teléf o nos 243 7 6 30 - 243 26 29 

M AD R I.D 

HA COLABORADO CON DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A ., REALIZANDO 

LA JARDINERIA DE SU EDIFICIO SOCIAL 

Viuda e hijos de Wcnccslao García 
PINTURA EN GEN'=RAL 

HA REALIZADO LOS TRABAJOS DE PINTURA EN EL NUEVO EDIFICIO DE 

DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A., EN LA ALAMEDA DE OSUNA (MADRID) 

Ferrer del Río, 21 
Teléfono 255 28 03 
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En la nueva sed·e de 
Dragados y Construcciones 
el transporte vertical tenía 

que ser el mejor: OTIS 
Como en todos los edificios donde se exige la máxima ·calidad en 
transporte vertical. en la nueva sede de Dragados y Construccio­
nes se ha elegido Schneider Otis. Hemos instalado dos escaleras 
mecánicas. un montacargas y un montapapeles. Las escaleras 
mecánicas con balaustradas de cristal armonizan con la moderna 
arquitectura de este edificio. 

SCHNEIDER 
Primera marca mundial OTIS Alfonso XII, 32, Madrid 14 
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Instalación de aire acondicionado por el sistema de alta velocidad y doble conducto 
en el edificio social de DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A., realizada por 

ACOYSA 
Acondicionamiento de aire - Calefacción - Saneamiento 

Orense, 11 Teléfono 234 20 00 MADRID-20 
XLVI 



UNA PORCELANA ELEGANTE 

, (-.ii\M§f> OFICINAS EN BARCELONA: Avda. de Sarriá, 138-144 • Tels. 203 65 50-54 • BARCELONA-17 
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Las regletas PHILIPS TMS • E•, además de poseer una 
presentación atractiva, tienen, desde el punto de vista 
profesional, diversas ventajas: 

Equipada con los accesorios adecuados, portalámparas, 
portacebador, reactancia y el cableado correspondiente, 
a falta únicamente del tubo fluorescente. 

f) Facilidad de instalación; su puesta a punto se reduce a 
fijarla, colocar el cebador en su sitio, conectarla 
a la red por medio del bloque de conexiones previsto 
y poner el tubo en su posición c·orrecta. 

O La calidad de los accesorios PHILIPS que constituyen 
el equipo de encendido (reactancia, condensador, cebador 
y portalámparas), es óptima, así como la conexión de 
s11 cableado es esmerada, lo que supone una seguridad 
de funcionamiento prácticamente ilimitado. 

O Tomando como base la regleta TMS •E• y completándola 
con accesorios GCS o GMS se consiguen fácilmente 
armaduras decorativas o industriales. 

;i 



FORJADOS 

l)()M 

Explotación 1 nternacional de Forjados y Éstructuras, S. A . 
Dirección Central y Estudios Técnicos DOMO: General Mola, 32 • MADRID-1 • Teléf. 276 94 03 {tres líneas) 

Oficinas de Proyectos y Estructuras Normales: General Mola, 10 - MADRID-1 • Teléf . 275 89 57 

ALBACETE 
Sr. D. Joaquín Salvador Cebrián 
Tesifonte Gallego, 15 

ALMERIA 
Sr. D . Javier Murcia Calatrava 
Padre Juan Aguilar, 41, 3.0 

Teléf. 22 14 86 

AVILA 
Sr. D. Fernando Maroto Herráez 
Fivasa, 9, 3. o 
Teléf. 21 25 00 

BARCELONA 
ESTRUCTURAS DOMO, S. A. 
Tusset, 8 - 12 
Teléf. 227 62 08 

BILBAO (Subdelegación) 
Sr. D. Enrique Abad Martín 
lparaguirre, 51, 4. 0 izqda. 
Teléf. 32 21 79 

CACERES 
Sr. D. Jaime Gutiérrez 
Cerámica Las Lagunillas 
CORIA 
Teléf. 249 

CORDOBA 
Sr. D. José Antonio Sánchez Carrnona 
Dr. Fleming, 10 
Teléf. 42 70 83 

DELEGACIONES NACIONALES: 

GUADALAJARA 
Depende de MADRID 

GRANADA 
Sr. D. José Linares Femández 
Calle Sol, 1 
Teléf. 23 54 84 

JAEN 
Sr. D. Fernando Carlos de Vilches 

Aguilera 
Los Alamos, 11, l.• 
Teléf. 23 14 99 

LA CORURA 
Sr. D. Angel Jove Capelian 
Torreiro, 28 
Teléf. 22 73 01 (02-03) 

LAS PALMAS DE 
GRAN CANARIA 

Sr. D. Víctor Femández Femández 
Pío XII - Estadio Insular 
Departamento 303 
Teléfs. 24 23 28 y 24 23 29 

LEON 
Sr. D. Luis F lórez J uárez 
Colón, 17, 5.0 A 
Teléf. 21 45 76 

MALAGA 
Sr. D. José González Gil 
Poligono Industrial - Ronda Exterior, 
parcela A-2-13 
Teléf. 21 15 69 

MURCIA 
Sr. D. Gabriel López Román 
General Moscardó, 2 
Teléf. 21 5-0 34 

PALMA DE MALLORCA 
Sres. D. Antonio A. Segura y D. Javier 

Moll 
Tous y Maroto, 20 
Teléf. 21 15 23 

SALAMANCA 
Sr. D. Maximiliano Vallejo Casado 
San Justo, 38 
T eléf. 20 61 

SAN SEBASTIAN - PAMPLONA 
(Subdelegación) 
OLAR 
Isabel 11, 18, 8. • A 
Teléf. 12 3 01 

SANTANDER 
S~. D. Amancio Arche 
TETERIA LA COV ADONGA 
Hernán Cortés, 15 
Teléfs. 22 40 16 y 22 27 90 

SEVILLA 
Sr. D. Carlos Aparicio 
N úñez de Balboa, 9 
Teléfs. 22 71 67 y 27 24 68 

TALAVERA DE LA REINA 
Sr. D. Cándido Zamora 
Pretensado Zamora 
Carretera de Alcaudete, salida Puente 

Nuevo 
Teléf 80 14 65 

VALENCIA 
DOMO FORJADO SIN VIGAS 
Sr. D. Francisco Quiles 
Gran Vía Ramón y Caja), 37 
Teléf. 25 69 90 

\' ALLADOLID 
S. A. LA CERAMICA 
P. 0 de San Vicente, 6 
Teléf. 22 28 47 

VITORIA (Subdelegación) 
Sr. D. Rafael Carde Sanz 
Landazury, 11 
Teléf. 22 08 20 

ZAMORA 
Sr. D. Angel Fernández Liedo 
Cabeza de Vaca, 8 
SALAMANCA 

ZARAGOZA 
Sr. D . Eduardo Zarazaga 
P. 0 de Cuéllar, 43 
T eléfs. 22 19 91 y 27 38 75 

Las Subdelegaciones de: SAN SEBASTIAN - PAMPLONA - VITORIA • BILBAO - LOGROl'l'O, dependen de su Central : 

DELEGACIONES EXTRANJERAS EN: 

ALEMANIA, BEIRUT, BELGICA, FRANCIA, HOLANDA, INGLATERRA, ITALIA, 
LIBANO, LUXEMBURGO, PORTUGAL, SUIZA, TURQUIA Y VENE~UELA 

COMARCAL VASCONGADAS 

Prefabricados ARIN, S. A. 
Isabel 11, 18, 8. • A. 
Teléf. 12 3 01 
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exija la 
etiqueta de garantía 

L 

y alegria 
en 
el 

V d. podrá admirar toda la belleza y 
luz natural del paisaje_a través de una 
Luna Pulida "CRIST ANO LA" cuyo empleo 
constituye una fuente de economía y 
confort. de luminosidad y perfecta visibilidad. 

hogar SOLIDA TRANSPARENCIA 

con luna v.ulida CRISTANOLA. 
' De venta en los principales almacenes de Cristal Plano 



ASFALTEX 
Aditivos Barra para los 

trabajos de hormigonado 

OBRAS 
CIVILES 

S.A. 

OBRAS 
PUBLICAS 

Barcelona': Av. José Antonio, 539 - Tel. 2 23 3121 (1 O líneas) 

D istribuidores y Agentes de Venta en toda Espalla 

ll 



ASFALTEX 

EXTOLITE 
PINTURA AL AGUA PARA FACHADAS 

lll 

S.A . 
Barcelona: Av. José Antonio, 5 3 9 - Tel. 2 23 3121 (1 O lineas) 

Distribuidores y Agentes de V enta en toda E apalla 



EDITORIAL 
Un nuevo curso comienza en nuestras Escuelas de Arquitec­

tura. Todos hemos visto, en pocos años, adaptaciones sobre la 

marcha de capacidad y organización, para dar cabida a promo­

ciones día por día más numerosas. Soluciones de emergencia. 

Soluciones de voluntad carentes de probabilidades de éxito. Las 

cifras de matrículas se multiplican por dos, por cuatro, por 

diez ... , por veinte. 

Nuestra profesión posE:e, sin duda, una faceta creadora y ar­

tística que contribuye. . a la realización de la personalidad, ex­

presión del propio Y,O _en este mundo cada día más monótono, 

más chato. Ofrece atrayente simbiosis entre técnica, ídolo, y es­

tética, hombre. A nadie extraña que tenga garra entre la ju­

ventud, que exista una eclosión de vocaciones. 

Lo que deseamos es que sean vocaciones auténticas. Voca­

ciones de entrega y espíritu, porque nada hay fácil en el ca­

mino. Nuestra función social nos obliga al compromiso irrenun­

ciable, que a veces nos sitúa frente a todo, incluso frente a 

nosotros mismos. Hemos de asumir deberes y responsabilida­

des establecidas en otro período técnico y hoy anacrónicamente 

difíciles. Padecemos graves dificultades, consecuencia de la c9m­

petencia en vertiginosa aceleración y de la mala distribución 

del trabajo, a lo que se suma el constante aumento de sus 

costes. 

Debemos decirles que habrán de superar cualquier espejis­

mo triunfalista . Que de tantos como comienzan, ninguno se hará 

rico en la profesión, y a todos aguarda una vida dura y difícil 

de trabajo, donde el primero de ellos será encontrarlo. Pero 

que también, en su vocación y voluntad estará el remedio de 

muchos problemas sociales, hacer más feliz la vida del hombre 

y, en fin, transmitir a una nueva generación la misma llama 

llegada hasta nosotros a través de los siglos, milenios, que ha 

visto transcurrir una de las artes más antiguas de la humanidad: 

la de la Arquitectura. 
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TRABAJO EN 
CARLOS DE MIGUEL. Arquitecto. 

El año pasado tuvo lugar en Valladolid, 
Bilbao y Madrid un cursillo sobre Diseño 
Industrial, organizado por la Vicesecretaría 
de Ordenación Económica, y una de las con­
ferencias corrió a cargo del arquitecto in­
glés N. Keith Scott, miembro del Building 
Design Partnership. Aunque el cursillo, como 
va dicho, se refería al Diseño Industrial, 
el arquitecto Scott de lo que trató fue de 
la organización de su oficina de arquitec­
tura, que comenzó con cuatro arquitectos 
amigos y unos pocos ayudantes y que ha 
llegado a ser una oficina de gran porte en 
la que trabajan actualmente más de qui­
nientas personas. 

Pensando en ello, nos pareció que tenía 
interés celebrar una nueva reunión en Ma­
drid sobre este tema del Trabajo en Equi­
po, trayendo como ponente al arquitecto 
Scott, al que acompañaron en sus interven­
ciones un grupo de profesionales de dife­
rentes actividades y, naturalmente, todos los 
profesionales que quisieran asistir. 

Iniciamos la puesta en marcha con la con­
sulta a Scott si aceptaba venir a España y 
en qué condiciones. Contestó afirmativa­
mente, estableció unas condiciones de fechas 
y honorarios y de acuerdo con todo quedó 
convenida la celebración de esta reunión, 
totalmente particular y sin otra subvención 
que la cuota de asistencia. 

N. KEITH SCOTT. Arquitecto. 

EQUIPO 

Le pusimos una carta a todos los arqui­
tectos colegiados en los diferentes Colegios 
de España, anunciándoles esta reunión e in­
vitándoles a asistir. Recibimos un número 
de adhesiones suficiente para cubrir los gas­
tos que preveíamos (que luego, como pasa 
siempre, han sido mayores) y escribimos a 
Scott confirmándole todos los extremos de 
la reunión. 

Hubo dos puntos importantes a resolver: 
el equipo de colaboradores y el lugar de 
la reunión. Para formar el primero no he­
mos tenido la menor dificultad: todas las 
personas a quienes nos dirigimos acepta­
ron encantados y aquí se publican sus in­
tervenciones. Nuestro sincero reconocimien­
to. Se hace desde estas páginas una espe­
cial mención del arquitecto Federico Correa, 
que fue el coordinador de las -sesiones, ta­
rea que llevó a cabo con una especial maes­
tría. 

La elección del lugar ya fue más com­
plicada: nos pareció que los dos días de 
reunión debían celebrarse en un sitio fue­
ra de Madrid, en razón a la eficacia y en 
atención a los asistentes de fuera de la 
ciudad. Si se hacía en la capital, era inevi­
table la ausencia, perfectamente justificada, 
de aquellos que tenían aquella mañana o 
aquella tarde una visita urgente o un asun­
to inaplazable. Pero es que los de otras 

ciudades, que se habían tomado la molestia, 
que los de Madrid no sufríamos, de hacer 
grandes desplazamientos para asistir a las 
reuniones, también tenían en sus ciudades 
respectivas sus asuntos urgentes que despa­
char, y la menor atención de los madrile­
ños para con ellos era celebrar las sesiones 
fuera de nuestra ciudad, poniéndose todos 
en igualdad de condiciones. 

Fue difícil encontrar local idóneo: bastan­
te difícil. Por fin, y gracias a la gentileza 
de las autoridades que rigen el Patrimonio 
Nacional, contamos con un sitio de excep­
ción: el Monasterio de El Escorial, en su 
aula magna, que si se acondicionara en pun­
to a temperatura ambiente (hizo un frío 
muy serio), constituye un lugar perfecto. 

Es impor.tante consignar, como ya lo hi­
cimos en El Escorial, que no hemos preten­
dido obtener unos resultados tangibles: nos 
hemos limitado a oír a Scott, a los colabo­
radores, a charlar de todo ello en los trán­
sitos del Monasterio, en las comidas, y con 
todo ello despertar unas inquietudes. Por eso 
es por lo que lo damos a conocer ahora en 
las páginas de la revista. 

Si por los organismos competentes, ofi­
ciales y particulares, se entiende que· el 
asunto es importante y merece ser debida­
mente estudiado y considerado, nosotros nos 
damos por satisfechos. 

- Buenos días, señores. Mi primer deber es decirles el placer 
que me cal/Sa hablarles aquí en España. 

volviera pensé que el tema propuesto podía ser interesante; así 
que aquí estoy con ustedes. 

Hace sólo unos meses estuve en España hablando sobre el 
ejercicio de la arquitectura en grupo, y cuando se me pidió que 

Cuando les dije a mis amigos en Inglaterra que iba a hablar 
aquí, en el Palacio de El Escorial, nadie me quería creer, porque 
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es como decir en Inglaterra que se va a hablar en el Palacio de 
Buckingham, y esto es un gran honor para mí. 

Vamos a tratar sobre nuestro grupo de trabajo y la manera 
que procedemos en Inglaterra. 

En primer lugar, quiero exponer las razones de por qué nos 
reunimos en grupo. Nuestra oficina se llama Building Design Part­
nership, y desde ahora me referiré a ella con las iniciales B.D.P., 
porque así se nos llama en Inglaterra. 

Me parece que es importante empezar por los motivos y las 
razones de habernos reunido en B.D.P., porque si no las com­
prendemos con toda claridad es como si no las hubiera; así que 
la filosofía de todo esto se tiene que comprender perfectamente, 
y todos los miembros del grupo tienen que tener una idea muy 
clara de por qué se reúnen antes de iniciar los trabajos en común. 
Si no lo hacen ustedes así, aparecerán las dificultades que rom­
perán esta asociaci6n. Hay que unirse como en un matrimonio, 
con el verdadero deseo en que se unen los esposos para vivir, 
para amar, para compartir todo lo que tienen. Si no, cuando vienen 
las dificultades en el matrimonio éste corre el peligro de disolverse. 

Me parece que hay mucha gente en Inglaterra que trata de 
unirse en un grupo de trabajo, y muchos de ellos se disocian y 
se rompen, y la raz6n es simplemente que nunca se habían for­
mulado las razones de esta uni6n, de esta asociación. 

En mi segunda ponencia voy a tratar en detalle de las estruc­
turas del grupo ~.D.P. actualmente. Nuestra organización, los mé­
todos de trabajo en la oficina, el método que tenemos, la dispo­
sición de los tableros de trabajo, porque todo esto se une para 
formar un cuadro general de nuestra oficina. 

En mi tercera ponencia les hablaré y discutiremos los pro­
blemas que suscita el trabajo en grupo, la manera en que compar­
timos nuestras ganancias; discutiremos la manera en que dividimos 
el tiempo para cada una de las secciones, pues si esto no se estipula, 
aparecerán dificultades, y la gente empezará a decir: "El ingeniero 
tiene más tiempo que yo para hacer su t rabajo, o el arquitecto 
está tardando mucho en hacer sus diseños", y si no tienen ustedes 
un método por el que puedan cuantificar y dividir el tiempo se­
gún las profesiones, aparecerán dificultades y problemas en el 
horizonte. También discutiré los medios por los que tratamos de 
promover el espíritu de hermandad entre nosotros (es un gran 
E;Xperimento que hacemos), y me parece que estamos todavía 
en la etapa experimental, y se ha hecho muy poco en este respecto 
hasta ahora en el mundo. 

En mi cuarta . charla se me ha pedido que hable sobre los pro­
fesionales y los problemas jurídicos; me parece que los problemas 
jurídicos los definirán mejor los ponentes españoles, porque no 
hay problemas jurídicos para esta clase de trabajo en grupo en 
Inglaterra. Se me ha dicho que tienen ustedes aquí en España 
algunos problemas jurídicos muy importantes, algunos son a causa 
de ustedes mismos, otros a causa de las profesiones o del Go­
bierno, pero me parece que tienen ustedes problemas serios. Así 
que les propongo tratar en mi cuarta charla la manera en que 
compartimos las ganancias y las recompensas en el trabajo, la forma 
en que se dividen los beneficios entre nosotros para que todos 
sintamos que tenemos una parte justa y equitativa y para que 
veamos con toda claridad la repercusión de nuestras acciones sobre 
los beneficios que obtenemos. 

Al principio ya les dije que de bíamos tener una idea muy 
clara de por qué nos uníamos, nos asociábamos. 
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Tenemos que definir cuál es el papel del diseñador de nues­
tros días. 

En Inglaterra tenemos dificultades enormes para producir su­
ficiente trabajo para satisfacer a la sociedad que nos pide más 
(me parece que es lo mismo en España); la demanda es grandí­
sima. Creo que éste es un momento crítico en todo el mundo. 
En mi país nosotros los arquitectos diseñamos el 60 por 100 de 
todas las construcciones que se hacen en él. Ustedes en España 
diseñan, o por lo menos ponen su nombre, en el l 00 por 100 
de lo que se construye en este país. Aun así, tenemos dificultades 
produciendo el 60 'por 100 como lo hacemos. 

Los estadígrafos y los economistas nos dicen que dentro de 
veinte años habrá un 100 por 100 más de dinero para invertir 
en la construcción, y cua~do estudiamos la cifra de los estudiantes 
que entran en la Universidad, encontramos que solamente habrá 
un 6 por 100 más de diseñadores en este período de veinte años . 
¿Cómo este 6 por l 00 más de diseñadores va a hacer un 100 
por 100 más de trabajo? Esta es mi pregunta, y cuando lo vemos 
dentro del panorama mundial, se nos dice que solamente una 
millonésima parte de las construcciones tienen una direcci6n de 
diseñadores en todo el mundo. Así que nosotros, arquitectos e 
ingenieros especialistas en el medio ambiente, si queremos res­
ponsabilidad para nuestro papel en el mundo, tenemos que luchar, 
y tenemos que luchar en medio de una situaci6n ca6tica; esto nos 
debe inducir a reconsiderar nuestras formas de trabajar en todo 
el mundo y ver y tratar de encontrar un método mejor. Ahora 
bien: en la Gran Bretaña hemos hablado sobre consorcio y ejer­
cicio en grupo, pero la única declaración sobre este punto es el 
folleto que tienen ustedes aquí; este libro se llama "Guía de los 
consorcios y grupos de trabajo". Ven ustedes que simplemente 
es un librito muy pequeño, hay muy poca informaci6n al respecto, 
pero que yo sepa es la única publicaci6n sobre el trabajo en grupo. 

Los que publicaron este libro descubrieron una inmensa falta 
de conocimiento sobre estos problemas en el mundo, y a pesar 
de que mucha gente había tratado de trabajar conjuntamente, 

descubrieron muchos fallos. 
Les voy a citar algunas frases: "El hecho es que a pesar de 

todas las tentativas hechas, hay poca prueba de que se persevere 
en los grupos de trabajo." Que este deseo existe es que hay unos 
pequeños grupos de personas que tratan de hacerlo. 

Los que publicaron este libro descubrieron las dificultades del 
trabajo en grupo, e hicieron este comentario: "Falta de habilidad 
para tratar con el crecimiento en el mundo; está extendic;fo por 
todas partes". "Los arquitectos no son los únicos que encuentran 
este problema difícil, pero si los miembros tienen capacidad crea­
dora y no olvidan su finalidad, está claro que el ejercicio en grupo 
es una situación, naturalmente, dinámica de por sí". 

Estos fueron los hechos que ellos encontraron; enviaron cartas 
a todos los grupos que trabajaban en Inglaterra y descubrieron 
alrededor de treinta firmas que decían que trabajaban juntos. En­
viaron cartas con preguntas a más de cuarenta firmas europeas, y 
la mayoría de estas cartas quedaron sin respuesta; de España no 
se recibi6 ninguna. Hubo contestaciones de Austria, Bélgica, Dina­
marca, Francia, Noruega, Suecia, Turquía y los EE. UU. de América. 

Durante todo el tiempo que he trabajado en el ejercicio de la 
arquitectura, me he convencido cada vez más que es la forma 
apropiada de trabajar, y a veces me pregunto: ¿Por qué hay duda 
sobre esta forma de trabajar? 



En la planificación (también somos planificadores-consultores), 
en este campo ninguno pone en tela de juicio la eficacia de esta 
forma de trabajar; solamente hay una minoría que niegan esta 
utilidad. Pero no lleguen a la conclusión de que el ejercicio en 
grupo es muy fuerte en Inglaterra. En cierta ocasión inicié en la 
Universidad de York un curso de tres semanas, que se tuvo que 
cancelar por falta de interés. 

Antes de entrar en más detalles, me parece que debíamos de­
finir lo que es el ejercicio de la profesión en grupo. Les voy a 
describir brevemente la manera que tenemos de trabajar. 

La primera categoría la vamos a llamar práctica en grupo, que 
supone un número de firmas de arquitectura que se unen para 
hacer una unidad mucho más fuerte . 1 a ventaja de esta práctica 
en grupo es que dichas firmas pueden hacerse cargo de trabajos 
y obras más importantes de lo que podrían hacer por sí solas. 
Otra ventaja es el estímulo social e intelectual que se desprende 
de las diferentes inteligencias que se unen para trabajar. 

Puede variar de una asociación muy simple de arquitectos a 
una organización compleja, donde el ejercicio de la arquitectura 
se basa sobre una compañía de servicios separada, aparte, a la 
cual cada arquitecto pone su colaboración; a esto llamamos " Ins­
talaciones compartidas". 

Otra manera más perfeccionada es la de tener un personal 
en una flrma coordinada que está separada completamente de los 
arquitectos, y que llamamos "Grupo de ejerdcio de coordinación". 
Así que tienen ustedes este Ejercicio de Coordinación que está 
alimentado por cada una de las prácticas, cada uno de los profe­
sionales, que mantienen su personalidad como arquitectos o como 
otras profesiones. 

Otra forma de reunirse muy interesante es la de formar una 
asociación para un proyecto; es decir, varios profesionales se unen 
para hacer un solo trabajo, una gran obra, que ellos por separado 
no podrían hacer. A esta forma la llamamos "Asociación para un 
solo proyecto", que generalmente es un gran proyecto. 

Estas son varias formas de trabajar conjuntamente personas 
de una sola profesión. Otra forma de trabajar juntos es mediante 
la asociación de profesiones distintas, y a esto lo llamamos "Ejer­
cicio de Consorcio". En esta manera de trabajar encontrarán uste­
des arquitectos, ingenieros y peritos en medición ("quantity sur­
veyors"). 

La última vez que estuve en España tuve dificultad al explicar 
lo que eran estos "quantity surveyors", pues me parece que en 
España no existe el puesto análogo. Sé que tienen ustedes téc­
nicos en sus oficinas que tienen a su cargo (entre otros cometidos) 
el hacer las mediciones de los edificios. En Inglaterra tenemos una 
profesión por separado que toman los diseños de los arquitectos 
y miden cada uno de los puntos de los artículos y los formulan 
en lo que nosotros llamamos un libro de cantidades; este libro 
de cantidades es un documento jurídico, y se le da a una serie de 
construcciones que fijan un precio por cada uno de los puntos, 
por mano de obra y por materiales, y el total es el conjunto, es 
la oferta. Este es uno de los aspectos del trabajo de estos técnicos 
y otro es dar asesoramiento de costos a los profesionales, que es 
mucho más importante para nosotros que este libro de cantidades. 
O sea que además de especialistas en mediciones, tienen una 
marcada faceta de economistas. 

Me parece que esta pequeña descripción les bastará para saber 
lo que es un "quantity su rveyor" en Inglaterra, y desde ahora, 

cuando me refiera a ellos, espero que tengan ustede~ idea exacta 
de lo que es este perito. Entre paréntesis voy a decirles que, en 
lo que a mí se refiere, si tuviera que unirme con otras profesiones 
de diseño en Inglaterra, entonces me uniría, sin duda ninguna, 
con una compañía de "Peritos en cantidades" antes que a los in­
genieros civiles o a los ingenieros de estructuras, porque desde 
el final de la guerra los arquitectos británicos han vivido en un 
clima de economía extrema, y todas nuestras construcciones y 
nuestras obras han sido analizadas en sus costos hasta el más mí­
nimo detalle, y hemos llegado a la situación donde pensamos que 
la gente en Inglaterra consigue más por su dinero (en la parte 
social de la arquitectura, es decir, escuelas y viviendas) que otro 
país en el mundo. 

Así que cuando hablo de consorcio hablo de una flrma de 
arquitectos, ingenieros y demás que se reúnen en una flrma 
jurídicamente constituida, que pueden reuni rse solamente para un 
proyecto, se pueden reunir (en Inglaterra) simplemente nombran­
do personal en un consorcio o pueden fusionar sus ejercicios y 
hacer una fusión de profesiones. 

Durante todo el tiempo que les hable, quiero que sepan uste­
des que voy a hablarles sobre esta forma multidisciplinaria de tra­
bajo, totalmente integrada, ya que es la única forma que interesa. 
¿Cuáles son las ventajas de esta forma de trabajar sobre el ejer­
cicio en grupo? Me parece que tiene todas las ventajas de la 
práctica en grupo: la posibilidad de hacer frente a grandes obras, 
el estímulo social e intelectual y además pueden darle ustedes al 
cliente un servicio completo y también pueden darle unos hono­
rarios consolidados y fijos por su trabajo. 

Esto es motivo suficiente . de preocupación en Ing laterra, ya que 
los honorarios no se definen tan claramente como lo hacen ustedes 
en España; en España se fijan con toda claridad; en Inglaterra, no. 
También tiene la ventaja de la proximidad, de esta proximidad 
física que existe. Así que este fluío de ideas resulta de un proceso 
directo; tienen ustedes un ingeniero mecánico o un ingeniero 
eléctrico y un arquitecto que trabajan conjuntamente sobre un 
gran proyecto; es imposible que no salte la chispa de la comu­
nicación. 

A mí me parece que la práctica integrada se relaciona mucho 
con esta comunicación. También existe la ventaja de la retroali­
mentación, o sea, retener las ideas para usos futuros, asegurando 
de que no se pierde ninguna innovación, ninguna idea, y de que 
todos los proyectos se hacen sobre las informaciones que se tienen 
del último proyecto una vez terminado y archivado. 

La idea de trabajar juntos no es nada nueva, ni mucho me­
nos B.D.P. (no presumo de que hemos inventado nosotros un 
nuevo concepto). Saben ustedes que Groppius no tuvo éxito en 
su empresa de poner las profesiones juntas. La razón es muy 
sencilla: fue porque Groppius estaba más adelante de su tiempo, 
se avanzó a su tiempo, lo hacía de una forma genial, no veía las 
dificultades, no pensaba de una forma filosófica sobre las dificul­
tades y las motivaciones de agruparse. El percibió un algo que 
le llevó a la agrupación, pero nunca codificó las razones de la 
unión que él se proponía hacer. Si ustedes lo dudan, lo único que 
les digo es que vayan a su oficina en Boston, en los EE. UU., y 
verán ustedes que no funciona, que sus socios se separan de él 
continuamente y que todas las profesiones no están debidamente 
representadas en este grupo. No es que yo esté denigrando a 
Groppius, puesto que él fue el que originó' esta idea, pero tene-
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mús que ver por qué fracasó Groppius y dónde podemos llegar 
a un éxito. 

En B.D.P. vimos desde el principio que teníamos que reunirnos 
porque mi socio fundador, George G. Baines, hace unos años vio 
que había solamente tres motivaciones para asociarse, y que ha­
bía tres motivaciones que satisfarían por completo a un hombre, 
y nosotros las llamamos las motivaciones de las tres erres (1 ): 
Reconocimiento, Responsabilidad y Recompensa. Manteniendo es­
tas tres erres tienen ustedes la base, los fundamentos, los cimien­
tos del trabajo en grupo. 

También hemos visto en B.D.P. que tenemos que fundar nuestro 
ejercicio sobre la base del intercambio de ideas y sobre los cam­
bios que pueden aparecer. 

No vale la pena de llamar a B.D.P. una firma de arquitectos, 
aunque la mayoría de los componentes son arquitectos, ya que 
se necesitan más arquitectos que ingenieros. 

Tenemos que convertirnos en una firma de diseño ambiental 
para persuadir al mundo de que somos capaces de ocuparnos de 
todos los aspectos integrales del diseño; además, teníamos que 
tomar esta forma global de diseño ambiental para persuadir a 
otros profesionales para q ue vinieran a B.D.P. Esta es la idea 
general, la idea primordial e inicial. 

No vale la pena que una firma de arquitectos decida entrar 
en una firma de ingenieros estructurales o mecánicos y después se 
diga: "Si vamos a quedarnos llamen a esto una firma de arqui­
tectos y no de ingenieros y demás", porque cuando empiecen us­
tedes a ejercer la profesión tienen que asegurarse de que sus 
ingenieros en la firma sean tan buenos como los arquitectos que 
tienen en el grupo, y si no forman una firma totalmente integrada 
y no eliminan la palabra "arquitectos" del título, no conseguirán 
ingenieros de primera calidad trabajando con ustedes ni tampoco 
"qua ntity surveyors" de primera calidad, porque dirán: "Son una 
firma de arquitectos que quieren ingenieros y colaboradores para 
que hagan los trabajos secundarios", así que tienen que tener la 
idea clara de que piden a esta gente que venga al grupo como 
codiseñadores, con e l mismo pie de ig ualdad, y que van a tomar 
las decisiones de una forma con junta, con ellos. 

Las dificultades de realizar esto que acabo de decir son in­
mensas; hay muchos más fracasos que éxitos en Inglater ra, y la 
razón es que la gente no ha visto, no ha examinado en detalle 
esta filosofía q ue trato de propagar. 

La razón por la q ue se une la mayoría de la gente para formar 
un grupo es, generalmente, una razón negativa: en primer lugar, 
porque están amedrentados ante la amenaza de las grandes firmas 
de constructores que producen unos contratos globales . También 
es negativa cuando los que se unen tienen miedo ante la situación, 
y en e l momento que aparecen las dificultades en el horizonte, 
inmediatamente se desperdigan y van al cobijo de su profesiona­
lismo, que es lo que ellos comprenden. Así que tratan ellos de 
esconderse en sus rincones profesionales. 

Una de las cosas que se debe recordar en grupo es q ue la 
tensión existirá siempre; la tensión, incluso, puede producir efec­
tos saludables . Nosotros somos hijos de nuestras educaciones, de 
nuestra preparación, y lamento decir que en Inglaterra las Escue­
las de Arquitectura en nuestras Universidades todavía están ense­
ñando esta idea de que el arq uitecto es el dirigente, de que e l 

( 1 ) En inglés: Recognition, Responsabil ity, Reward. 
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arquitecto es el único que tiene ideas geniales, que los ingenieros 
no valen para nada, que son unos aburridos, que tienen que ser 
empujados para que hagan algo bueno. 

Por otra parte, nuestras Escuelas de Ingeniería continúan con 
las viejas ideas de que los arquitectos son unos místicos que andan 
vagando en filosofías y quimeras, q ue tienen ideas maravillosas, 
pero c:ue en la realidad no son prácticas. 

Por otra parte, se les dice a los colaboradores que los arqui­
tectos son unos locos y que no se fíen ni un pelo de ellos, así 
que tenemos un grupo de gente que se reúne para trabajar, en 
cuya formación lo que se les ha dicho ha sido que se separen; 
así que no les sorprenda ni un ápice si aparecen tensiones. 

En el libro que anteriormente cité (2) aparecen las causas de 
estas tensiones, y es mucho más fácil tratar de los problemas de 
una vez antes que surjan mayores dificultades. 

En esta publicación se citan algunas de las causas de fricción: 
es posible que haya valores o normas en conílicto y también que 
pueda aparecer una discrepancia de objetivos y que es posible 
q ue haya incompatibilidad de personalidades. 

Estas tres cosas: valores en conflicto, objetivos contrarios e in­
compatibilidad de personalidades, son los puntos clave, y si apa­
recen estos problemas tienen que pensar si tienen ustedes las 
personas adecuadas e n su grupo. 

Puede haber conflicto en lo que respecta a la lealtad. Los ar­
quitectos, por ejemplo, piensan que ellos se deben unir cua ndo 
aparece un conflicto y no apoyan a los ingenieros. En mi firma, lo 
veo continuamente. Cuando aparece un problema, todos los arqui­
tectos se van a un grupo y todos los ingenieros se van a otro 
rincón, y todo el mundo empieza a morderse como si fueran 
perros. Mi trabajo aquí es de unirles a todos, ~nseñarles que es 
un fracaso esto que nos repercute a todos. Reúnanse y únanse, y 
trataremos de luchar todos unid?s desde nuestro grupo hacia fuera. 

Otro conflicto (que es muy humano ) es que los miembros 
utilizan al grupo para sus propósitos propios: son miembros que 
no dan todo lo que deberían dar porque tiran de la manta por 
su parte, cosa que hay que vigilar con mucho cuidado. Por ejem­
plo, cuando un ingeniero trabaja con ustedes no puede hacer tra­
bajo privado por su parte. Tiene que estar completamente com­
prometido con la firma. 

Los otros problemas o causas de tensiones son la falta de 
unas reglas para todo el mundo y que hayan sido aceptadas, por­
que se tienen que codificar las razones por las que están traba­
jando juntos. Tenemos un libro de proced imie ntos en B.D.P.¡ estas 
reglas no son estát icas, s ino que se cambi an; es como un metro 
con el que podemos medir todas nuestras situaciones, pero no 
se deben modificar las razones por las q ue nos unimos. 

Otra fuente de dificultad es la d ivisión desigual de trabajo, 
de recursos y de responsabilidades. 

Otra fuente es la falta de reconocimiento de los trabajos he­
chos. También existe el peligro de la inseguridad financiera. 

Como ven, e s larga la lista precedente, pero lo sorprendente 
es que todo se resumen en tres cosas: Responsabilidad, Recono­
cimiento, Recompensa. Estas son las raíces de la motivación. 

Citaré otra frase importante en este libro: "Cuando aparecen 
dificultades, los grupos deben tratar de definir políticas en vez 
de principios, porque las políticas que se adopten son mucho más 

(2) "Guía de los consorcios y grupos d e trabajo". 



flexibles que los princ1p1os rígidos." Me parece que podían uste­
des comparar esta frase a un credo en una religión. Cuando están 
en dificultad no vale la pena de definir los principios, no vale 
la pena decir: "Voy a ser un buen cristiano", lo que tienen que 
decir es: "¿Qué es lo que haría como buen cristiano ahora, en 
esta situación?"; por ejemplo, la parábola del Buen Samaritano. 
Es decir, la política adecuada que hay que adoptar para la situa­
ción que se ha presentado. 

Otra frase muy interesante es que no debemos olvidarnos nun­
ca que cada miembro continúe su participación en el grupo sola­
mente hasta que la ganancia sea mayor que la contribución que 
se le pide a dicho miembro. Así que el miembro debe pensar que 
consigue más por lo que hace que lo que él expone. 

Esto es muy importante. La razón por la que yo estoy traba­
jando en B.D.P. es porque soy un arquitecto mejor trabajando 
en B.D.P. que trabajando solo. 

Quisiera revisar ahora la historia de mi compañía. Primero em­
pezamos en 1936, y entonces vieron la validez del reconccimien­
to, responsabilidad y recompensa ( de las tres erres), pero tenían 
un sistema pobre, no tenían una verdadera filosofía y en seguida 
empezaron a desintegrarse. 

En 1950 vieron que no habían prestado mucha atención ni 
al reconocimiento ni a la recompensa , y entonces llegaron al con­
cepto de trabajar dentro de una firma como individuos separada­
mente, como si ellos trabajaran por sí solos, apoyados sobre los 

recursos de otras profesiones. 
También descubrieron en los años cincuenta que era impor-

LA INDUSTRIA DE LA CONSTRUCCION 
Y EL TRABAJO EN EQUIPO 

IGNACIO BRIONES. Ingeniero Industrial. 

tante compartir la recompensa; así que nació el sistema de com­
partir las ganancias, y después vieron que la estructura de la 
compañía tenía que definirse con todo cuidado. Teníamos que 
decidir cuántos arquitectos, y cuántos ingenieros de estructu ras, y 
cuántos ingenieros mecánicos, y cuántos ingenieros eléctricos, cuán­
tos colaboradores y cuántos administrativos se necesitaban para 
tener un grupo que funcionara bien sobre todos los trabajos y 
las labores que aparecieran en la oficina; y también cuántos socios 
se necesitaban para dirigir la firma. En aquella fecha llegamos a 

una estructu ra de la firma de cincuenta personas. 
En estas cincuenta personas había dieciséis arquitectos, ocho 

colaboradores, cuatro ingenieros de estructuras, dos ingenieros me­
cánicos, dos eléctricos y dieciocho administrativos, secretarios, con­
tables y demás. 

Luego descubrimos que había un punto débil en esta estruc­
tura, porque era demasiado pequeña; no era bastante grande el 
número de ingenieros para asegurar de que había un intercambio 

adecuado de ideas. Dos ingenieros mecánicos no eran suficientes 
para formar un verdadero diálogo durante muchos años. Necesi­
taban más ingenieros mecánicos. Teníamos también una estructura 
muy pobre de socios, porque bien se podía tener dos socios de 
cada dieciocho personas, y en la Gran Bretaña se acepta la relación 
de dos a ocho; se podía tener un socio por cada uno de los grupos 
de ingenieros mecánicos y de estructura, pero no había los sufi­
cientes técnicos para que justificaran un socio. Así que vimos que 
había varias cosas que tenían· que estar equilibradas en una prác­
tica integrada. 

Creo que entre los colaboradores en esta 

reunión soy el único constructor, por lo que 
me parece obligado exponer, en primer lu­

gar, la si tuación y composición de esta in­
dustria en España, para pasar revista a con­

tinuación a los puntos de posible colabo­
ración entre arquitectos y empresas cons­
tructoras. 

Jrabajar-en principio para un período de 
tres a seis meses-en el proyecto de una 

estructura de un edificio de viviendas. De 
esto hace ya más de veintidós años. 

alcanzó las cifras siguientes: en 1966 sobre­

pasaba escasamente los cien mil millones 
de pesetas; en 1964, ciento veintiocho mil 

millones de pesetas; en 1965, ciento cua­
renta y siete mil millones de pesetas; en 
1966, ciento sesenta y cuatro, y 1967 su­

peró los ciento ochenta mil millones de pe­

setas. No tengo la cifra exacta del año 1968, 
pero se estima que ha sobrepasado los d_os­

cientos mil millones de pesetas; es decir, 
ha duplicado la cifra del año 1963. La ci­

fra de la construcción en España se ha du­
plicado en un período de cinco años. 

Por otro lado, he de advertir a ustedes 

que mi opinión puede ser excesivamente 
personal y falta de perspectiva; el lo obede­

cerá, sin duda, al hecho de haber estado 

siempre en la misma empresa constructora. 
Siendo estudiante de sexto curso en la Es­
cuela de Ingenieros Industriales empecé a 

l. LA INDUSTRIA DE LA 

CONSTRUCCION 

La industria de la construcción es sin duda 
alguna una de las más importantes del país. 

En los últimos años la industria repre­
sentó, como media, más del 11 por l 00 
del producto nacional bruto y del orden del 
47 al 50 por l 00 de la formación bruta de 

capital fijo. 

La producción, total en los años pasados 

Refiriéndome al año 1967, la distribución 

en porcentaje fue: en primer lugar, la vi-
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vienda, 30,6 por l 00; seguido de transpor­
te, 12,6 por l 00; energía, 11 por l 00; obras 
hidráulicas, 8,7 por l 00; edificios industria­
les, 8,7 por l 00; turismo, 8,5 por l 00; ser­
vicios varios, 7,2 por l 00; reparaciones, 6,7 
por l 00; urbanismo, 4,4 por l 00, y, final­
mente, agricultura, 1,6 por l OO. 

Si examinamos estos porcentajes vemos 
que a ustedes, arquitectos, fue, como mí­
nimo, el 45 por 100 del volumen produ­

cido (ciento ochenta mil millones), o sea 
unos ochenta mil millones de pesetas de 
obra pasaron por sus manos; quiero decir 
que ustedes las proyectaron y las dirigieron. 

Ei cuanto al número de empresas exis­
tentes en el país, no hay concordancia de 
datos, pero voy a dar dos cifras bastante 
dispares entre sí. En el registro industrial 
del Ministerio de Industria (que se creó hace 
tres o cuatro años) hay registradas unas 
quince mil empresas de construcción. Por 
otro lado, el Sindicato de la Construcción 
lleva extendidos unos treinta y cinco mil 
carnets de "empresa con responsabilidad". 

Naturalmente, en estos treinta y cinco mil 
hay incluidas muchas empresas que ya no 
trabajan y otros son subcontratistas, etc. Pa­
rece que la cifra que se debe tomar como 
base es de veinte mil empresas, lo cual es 

un número elevadísimo. 
la población activa de la construcción 

( siempre para 1967) fue ~el orden de un 
millón de operarios; tomando la cifra que 
antes hemos dicho de veinte mil empresas, 
resulta una media de cincuenta operarios por 
empresa, lo cual es un absurdo y es un 
indicio de la necesidad de reestructuración 
de este sector industrial. 

El valor de la maquinaria de las empre­
sas de construcción se estimaba en treinta 
y un mil millones de pesetas, y se ha lle­
gado ya a unos niveles de mecanización 
similares a los europeos, siendo el sector 
más mecanizado el de la construcción de 
carreteras ( unos trece mil millones de pese­
tas). La edificación absorbe unos ocho mil 
millones de pesetas de maquinaria. 

La industria de la construcción está en­
cuadrada en el Sindicato Nacional de la Cons­
trucción, Vidrio y Cerámica, que, como to­
dos los Sindicatos, consta ele dos secciones: 

la Social y la Económica. La primera agrupa 
a técnicos y obreros y la segunda a las em­
presas. El organismo rector es la Junta Sin­
dical, que con e l presidente naciona l la for­
man igual número de representantes de 
cada sección. Además, son procuradores en 
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Cortes el presidenta nacional y cuatro re­
presentantes (electivos), dos por la sección 
Social y dos por la sección Económica. Esta 
doble representación es debida a la ampli­
tud del Sindicato, que puede considerarse 
subdividido en dos ramas: constructores, por 
una parte, y fabricantes (vidrio y cerámica), 
por otra. 

Hay un sexto procurador en Cortes que 
representa a los técnicos, y en el momento 
actual no puedo concretar qué tipo de téc­
nico es, aunque sí estoy cierto de que no 
es titulado. 

Los constructores están clasificados en 
tres grupos: 

Mediana y pequeña empresa. 

SEOPAN (empresas de ámbito na­
cional). 

Constructores promotores. 

El sector Vidrio comprende: 

Vidrio plano. 

Otras industrias del vidrio. 

Y el de Cerámica agrupa a: 

Loza y porcelana. 

Azulejos y alfarería. 

Gres, refractarios y abrasivos. 

Tejas y ladrillos. 

Además, aunque en el nombre del Sin­
dicato--ya excesivamente largo-no figuren, 
pertenecen a otros sectores del mismo los 
siguientes grupos: 

Mármoles y piedras. 

Fábricas de cemento. 

Cales y yesos. 

Fi broce mento. 

Otros derivados del cemento. 

Minas no metálicas. 

Ya comprenden ustedes que es posible 
que me haya dejado algún grupo en el tin­
tero; sólo pretendo darles a conocer la com­
plejidad de este Sindicato, de cuyas juntas 
generales ( me refiero a la sección Económi­
ca en este caso) forman parte y deliberan 
juntos los constructores de autopistas y tú­
neles y los fabricantes de termómetros clí­
nicos, los grandes fabricantes de cemento y 
los tejeros manuales. Esto lleva aparejado 
una diversidad grande de Reglamentacio­
nes de trabajo (creo que llegan a once), 

que actualmente se intentan refundir y mo­
dernizar, con las dificultades consiguientes 
derivadas de actividades tan dispares y tan 
distintas. 

De todos estos grupos, y limitándonos al 
de los constructores, que en definitiva es el 
que a nosotros nos interesa, el que desarro­
lla una mayor actividad es el SEOPAN (Em­
presas de Obras Públicas de Ambito Nacio­
nal), que inicialmente comenzó siendo un 
subgrupo--de donde le viene la "S" ini­
cial-y que lo forman sesenta y cinco em­
presas, entre las que se encuentran las ma­
yores y más conocidas del país, y que cuen­
ta con una gerencia formada por cinco 
titulados superiores, uno de grado medio, 
varios administrativos, etc. Estas empresas 
realizan más del 30 por 100 del volumen 
de construcción del país, siendo algunas de 
dimensiones comparables a las grandes em­
presas internacionales, y actúan competiti­
vamente en obras fuera de España. 

2. LOS ARQUITECTOS Y LA INDUSTRIA 
DE LA CONSTRUCCION 

Voy a exponer algunos puntos en los que 
creo que la colaboración del trabajo en equi­
po entre empresas constructoras y arquitec­
tos puede y tendrá lugar. 

He de advertir que, siguiendo lo que ya 
ha dicho Carlos de Miguel, no pretendo re­
solver nada; sólo quiero enumerar los pro­
blemas y que queden en el ambiente para 
discutir sobre ellos posteriormente y ver si 
se puede hacer algo en el futuro. 

En primer lugar, voy a hablar del traba­
jo de los arquitectos desde las empresas de 
construcción en la actualidad. 

Se puede afirmar que los arquitectos no 
trabajan desde o en las empresas construc­
toras. Un ejemplo rápido nos lo demuestra: 
Una empresa de las más importantes del 
país publica un anuncio que se limit~ a una 
lista de titulados a su servicio. Empieza por 
los titulados de grado superior, y para evi­
tar complicaciones los pone por orden alfa­
bético; así, en primer lugar están ustedes, 
los arquitectos; a continuación vienen los in­
genieros, empezando por aeronáuticos, agró­
nomos, armamento, caminos, etc. Pues bien: 
en una lista que tuve a mano conté: arqui­
tectos, cuatro; ingenieros, ciento setenta y 
ocho; es decir, que los arquitectos eran el 
2,2 por 100 del total, y esto ¿por qué? 
Puede uno pensar que en el pasado eran 
ustedes bastante pocos y como podían ele­
gir se inclinaban por el ejercicio libre de 





la profe3ión, que a mí me parece más agra­
dable, pero en el futuro tendrán que pensar 
los jóvenes en buscar trabajo por otro ca­
mino. 

Indudablemente los constructores desea­
mos una mayor colaboración con los arqui­
tectos, pues nuestro interés es (creo que 
como el general) tener unos proyectos cada 
vez mejores y a tiempo para no improvisar 
en la obra. 

Esta colaboración entre los constructores 
y los arquitectos se complica, o es más di­
fícil en el caso, ya muy corriente, en que 
el constructor tiene la doble personalidad 
de constructor y promotor. 

Entonces tengo que confesar que uste­
des están en una postura más bien incómo­
da, porque, por un lado, el constructor es 
cliente, y naturalmente tienen que agradar 
al cliente, que se personifica en el gerente 
de la empresa o en los más altos ejecutivos, 
pero (como ya decía míster Scott) ustedes, 
por tradición, por formación y porque está 
legalmente establecido, en la obra son los 
máximos responsables, y llegan momentos 
en que los empleados, los subalternos del 
contratista, se sienten también propietarios, 
y de ªC!UÍ pueden venir muchas colisiones; 
por eso sería muy de desear llegar en este 
punto a un verdadero traba¡o en equipo, 
para lo cual habría que salvar muchos in­
convenientes. 

Otro tema muy importante es el de los 
sistemas constructivos: en España, como en 
todo el mundo, al producirse un aumento 
del costo de la mano de obra, se irá a la in­
dustrialización de la construcción o a la pre­
fabricación. 

EL EQUIPO COMO VOCACION 

JOSE M. BRINGAS. Economista. 

Vamos a dar un salto atrás, ya que lo que 
os voy a contar se parece más a la síntesis 
inicial del señor Scott que a esta diserta­
ción de Briones. 

Mi idea es sintetizar en algo concreto dos 
cosas: 
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Esta evolución viene impuesta por el he­
cho de que el rendimiento de la mano de 
obra es mucho más elevado en un taller 
o en una fábrica que trabajando a la intem­
perie. Yo creo que para el futuro éste es un 
campo importantísimo de colaboración, por­
que si no nos limitaremos a la compra .de 
patentes, lo cual lleva aparejado una serie 
de gastos duplicados: hay que pagar a los 
arquitectos extranjeros y, naturalmente! a us­
tedes hay que pagarles aquí. Si seguimos 
este camino de las patentes, las empresas 
seremos una especie de colonias de las em­
presas extranjeras y ustedes corren el pe­
ligro de quedarse en espectadores de pri­
mera línea. 

Finalmente, quiero llamar la atención so­
bre el tema de los concursos. 

Hasta el momento, para ustedes eran con­
cursos de proyectos y para nosotros eran de 
ejecución; pero desde hace algún tiempo 
hay cierta tendencia a la fusión de estas dos 
fases en una sola. Esta fusión viene im­
puesta por la necesidad de acortar plazos 
y de poder garantizar la realización de una 
obra dentro de unos precios. Como ejemplo 
está el concurso de anteproyectos que ha 
sido convocado por el Ministerio de Educa­
ción y Ciencia para la Universidad Autóno­
ma de Madrid. En sus bases se dice que "los 
anteproyectos que resulten premiados ser·· 
virán de base para el concurso de desarro­
llo de proyectos y ejecución de obras que 
seguirán al presente concurso". 

Vemos aquí que hay un caso clarísimo de 
trabajo en equipo, que lo tenemos que ha­
cer, no porque nos guste, sino porque nos 
viene impuesto. 

Una: La actuación de un equipo trabajan­
do en planificación ocho años en España y 
últimamente en Hispanoamérica. 

Dos: El contraste de una incipiente ideo­
logía científica sobre planificación integrada 
e integral. 

Para las empresas este camino de los con­
cursos es un camino agradable porque, aun­
que su estudio cuesta más dine 
normal, da la posibilidad de _._,_ , 

en mejores condiciones técnicas econom1-
cas y la obra se hará mejor porque mien­
tras el arquitecto va concibiendo el proyec­
to, el ingeniero piensa cómo ha de construir­
lo, qué maquinaria ha de utilizar, qué 
procedimientos constructivos puede aplicar, 
evitará soluciones costosas o unidades en las 
que su empresa no está en buenas condi­
ciones de competencia, etc. 

Estos concursos pueden tener facetas ne­
gativas, pero hoy día, en que la economía 
todo lo invade, creo que la tendencia es 
clarísima y cada vez serán más numerosas. 
Si bien hasta ahora los más frecuentes han 
sido más de ingeniería que de arquitectura, 
como ha sucedido en Madrid con los apar­
camientos y los pasos a distinto nivel, en 
el futuro habrá muchos concursos integrales 
de arquitectura con proyecto y construcción. 

La conclusión que yo saco es que tene­
mos que ir a un trabajo en equipo. 

Seguramente en este año el trabajo que 
va a pasar por las manos de los arquitectos 
tendrá un volumen aproximado de cien mil 
millones de pesetas. Si con este trabajo en 
equipo consiguiésemos una pequeña rebaja 
en el costo de las obras ( pongamos el 1 O 
por 100), habríamos ahorrado a la econo­
mía del país diez mil millones de pesetas. 

Las empresas están haciendo esfuerzos en 
organizarse: compran maquinaria, utilizan 
computadores para vigilar sus costos, y creo 
que ustedes también deberían colaborar en 
este esfuerzo. 

Lo primero es un hecho que contaré tal 
como ha sucedido. Son medio centenar de 
proyectos (que no voy a deciros) hechos en 
equipo que avalan el aserto. 

Lo segundo es una manía personal trans­
mitida hacia los demás del equipo. Creo que 



por eso estoy yo aquí; si no, podría haber 
venido cualquiera de los otros diez miem­
bros del equipo. 

En ambos he marcado la palabra planifi­
cación. Equipo trabajando en planificación 
( no he dicho urbanismo) e ideología sobre 
planificación integral. 

Es, pues, una inclinación del grupo ha­
cia la planificación. Esa inclinación, más bien 
vocación diría yo, es lo que me dio la idea 
del título de la conferencia. Porque recono­
ceréis que en España (donde planificar es 
casi siempre considerado como entorpecer), 
para pretender vivir de proyectos de plani­
ficación sin hartarse al cabo de poco tiem­
po, hace falta vocación. 

Quizá hubiera sido mejor decir equipo 
unido vocacional o ideológicamente, pero 
ahí queda el título. 

Creemos que al equipo tiene que mover­
le una ideología (el señor Scott ya lo ha 
apuntado). Existiendo esa ideología, todo 
puede marchar; sin ella el equipo acabará 
por deshacerse. Después vendrán dificulta­
des del medio ambiente, dificultades de im­
posiciones del encargante, etc.; pero debe 
existir en todo proyecto esa idea motriz, esa 
ideología, que esté por encima si queréis, 
pero que esté presente. 

Volvamos al equipo que trabaja en pla­
nificación. 

¿Por qué hemos traído este· asunto entre 
arquitectos? Porque la planificación física es 
importantísima en todos los proyectos de 
planificación. Yo me atrevo a decir que 
cualquier plan, por raro que sea el sector, 
si no se concreta en una planificación física 
fracasa o tiene grandes posibilidades de 

fracasar. Se entiende que hablo de planifi­
car para conseguir un desarrollo, y dentro 
del desarrollo entiendo no sólo desarrollo 
económico, sino desarrollo integral. 

Vamos a descender un poco más al equi­
po que ha trabajado en planificación física. 
Sintetizo cuál puede ser su marco ideoló­
gico. 

Se puede centrar en dos ideas: primera, 
la planificación física es imprescindible, re­
matando cualquier planificación; segunda, 
la planificación integral puede intentarse de 
abajo arriba. 

La premura del tiempo me impide ahon­
dar en estos dos puntos. Solamente quedan 
enunciados. Después del soporte ideológico, 
utópico, científico, vocacional, o como que­
ramos llamarle, hay que andar por la calle, 

en el medio nuestro, y para ello necesitamos 
una estrategia y una táctica. 

¿Cuáles son los criterios estratégicos y 
tácticos que deben utilizar los equipos vo­
cacionales? Enumeraré algunos, empezando 
por los estratégicos: 

1.0 Dedicación plena.-No se puede tra­
bajar en un equipo de planeamiento estan­
do el arquitecto en su estudio, el ingeniero 
en su puesto estatal, el economista en su 
empre.sa, el sociólogo haciendo lo que pue­
de, etc. 

Volvemos a la vocación. En nuestros me­
dios profesionales hace falta vocación para 
prescindir en muchos casos del ejercicio li­
bre e integrarse en un trabajo común. 

2.0 Equipo pluridisciplinal.-Por supues­
to, si trabajamos en planificación tenemos 
que contar con todas las técnicas, todas las 
ciencias posibles que aporten algo al traba­
jo. ¿Cómo incorporar todas las técnicas a 
un equipo en una situación de trabajos es­
casos, como la nuestra en estos momentos? 
Ya vendrán los criterios tácticos que resol­
verán este problema. Estamos con criterios 
estratégico.s. 

3. 0 Formación integral.- Por regla gene­
ral, la Escuela de Arquitectura, la Escuela 
de Ingeniería y la Facultad de Economía, 
entre otras, suministran unas formaciones di­
rigidas en un solo sentido. Esto no se puede 
remediar en principio, pero se puede ir re­
mediando a lo largo de la vida en común. 
Se crean seminarios de trabajo dentro del 
equipo; se fomenta la biblioteca, con obliga­
ción de leer y de adquirir obras de todo 
tipo, obras que se resumen y se comentan 
en público, y se asiste a todos los cursillos 
de formación que salgan por este mundo, 
que en España son bastantes. 

4.° Continuidad de las facetas puramen­

te profesionales.-EI arquitecto debe peder 
?eguir proyectando su vivienda (si es que 
se la encargan), su chalet, etc. El econo­
mista debe seguir dando su clase en la Fa­
cultad, si se lo piden. El ingeniero puede 
dar su cursillo especializado. Ahora bien: 
todo va al fondo común, que no haya ten­
siones porque el arquitecto· está haciendo 
su vivienda y va a cobrar sus honorarios y 
mientras tanto los otros están trabajando en 
su proyecto. O sea que todo se admite con 
carácter complementario, para evitar, por 
ejemplo, que un arquitecto se olvide de 
calcular una estructura. 

5.0 Decisiones colegiadas.--Cuando se 
trata de adquirir, o de aceptar un proyecto 

debe intervenir en la decisión el mayor nú­
mero de técnicos que forman parte del equi­
po como fijos. Cuando se trata de tomar una 
decisión muy seria ( cerrar un trato con un 
cliente de ideología distinta, por ejemplo), 
la debe aceptar todo el equipo. 

6.0 Información y animaci6n.-lnforma­
ción a todo el equipo de lo que pasa en e l 
mismo, de cómo van los proyectos, de las 
dificultades que surgen, de los aspectos po­
sitivos de la gestión, de los aspectos nega­
tivos, de la tramitación, etc. 

Animación en el sentido de que hay que 
propalar las técnicas y los métodos, entre 
otras cosas, como decía antes el señor Scott, 
para que vengan clientes. 

7.0 Proyectos bonitos.-Hay que saber 
elegir proyectos muy interesantes, aunque 
no sean rentables (es el caso, por ejemplo, 
de presentarse a un concurso. Ya se sabe 
que los concursos no se ganan, pero merece 
la pena muchas veces perder determinado 
tiempo y dinero estudiando a fondo un 
problema si de él se pueden extraer con­
clusiones interesantes). 

Pasamos a los criterios tácticos, que son 
los criterios de andar por casa, que hay que 
improvisar, que se cambian muchísimo. 

l .0
· Al señor que lleva trabajando un 

tiempo en el equipo hay que interesarle en 
el mismo. Interesarle económicamente, por­
que interesado ideológicamente tiene que 
estar ya por su ideología común. Esto de 
hacerle socio lima muchas posibles aspe­
rezas. 

2.0 Ponencias.- Como hay bastantes tré'­
bajos simultáneos, hay que designar un res­
ponsable de proyecto. Este responsable es 
el que lo lleva, el que exige a los demf.~ 
el trabajo (trabajo que se ha concretado en 
las reunione5 conjuntas), el que sabe cómo 
está ese proyecto en cada momento, el que 
trata con los alcaldes, con los encargantes, 
con los clientes. Esta ponencia es rotatoria. 
Si un señor dirige un plan parcial, la pró­
xima vez será un plan general, la otra será 
un estudio coyuntural, etc. Esto no quiere 
decir que la ponencia sea técnica exclusiva­
mente, sino que puede ser administrativa 
y directiva. Un arquitecto, por ejemplo, pue­
de ser ponente de un estudio macroeconó­
mico, en el que su técnica poco puede 
aportar. 

3.° Control de costos.-Hay que llevar 
un clarísimo control de todo lo que se hace, 
aunque luego se sepa que se pierde dinero. 
Para ello se hacen fichas, en las que de una 
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manera anonrma o de una manera especí­
fica, depende del proyecto, se cifran las ho­
ras trabajadas dentro de cada aspecto del 
proyecto. 

4.0 Abanico de salarios muy cerrado.­
No debe existir un abanico de salarios abier­
to. No debe pasar de 1 a 5, aunque nos­
otro tengamos de l a 2,5. En realidad éste 
es más bien un criterio ideológico, pero que 
por su aspecto táctico enumero aquí. 

El peligro del expertismo. Quiera que no, 

con este tipo de trabajo integral la gente se 

capacita sin querer, y es que como está re­
cibiendo un baño de todas las profesiones 

y es1á metido de verdad en un ambiente, 

se capacita verdaderamente. 

ciendo encuestas o dirigiéndolo sobre el te­
rreno, hay que tener presente que la fami­
lia va a ofrecer dificultades. Arrecife de Lan­
zarote no está a la vuelta de la esquina para 
trasladar toda la familia un mes. Habrá que 
buscar la fórmula para paliar los inconve­
nientes producidos por cuestiones de este 
tipo. 

Después, atención a los posibles peligros 

que constantemente puedan salir. 
Cito algunos: el peligro del dinero. Por 

supuesto que el equipo tiene que ganar di­
nero, puesto que de él tienen que vivir to­
dos sus miembros, y si se gana mucho di­
nero, mejor; pero hay ciertos proyectos que 
por regla general dan más dinero que otros, 
y entonces, si se elige la cuesta abajo, se 
corre el peligro de desviar toda esta ideo­
logía y toda esta estrategia hacia la prác­
tica corriente y moliente, que es la que exi­
gen esos proyectos "rentables". 

Esta capacitación traspone las fronteras del 
grupo y sobre todo sale a los organismos in­

ternacionales. Los l .500 dólares por experto, 
la categoría del experto, etc., suelen hacer 

mella y el técnico se va. A nosotros se nos 
han ido ya dos. 

Parece mentira cómo por pequeñas face­
tas de este tipo se estropean muchas posi­
bles ac1uaciones técnicas, ya que acaba de­
gollándose un trabajo de campo. 

Sobre cada uno de estos aspectos se po­
dría dar una charla. 

Luego, cuidar mucho las características 
personales de los miembros y familiares; an­
tes de integrar a un miembro en el equipo 

como fijo hace falta ver si está o no teóri­
camente integrado, si puede crear unas fric­

ciones que den al traste con su aportación 
técnica. 

En resumen, debe existir una ideología 
que el equipo estructure en estrategias, uti­
lizando las tácticas más adecuadas en cada 
momento. 

Si lo logramos, el camino está totalmen­
te abierto. En estos momentos nosotros so­
mos los primeros sorprendidos del enorme 
resultado que puede dar una asociación de 
este tipo. 

Por último, atención a las característicc1s 

familiares. Si para dirigir un trabajo hay 

que irse a Arrecife de Lanzarote un mes, ha-

N. KEITH SCOTI. Arquitecto. 

Antes hablábamos de las motivaciones de B.D.P., mi compañía. 
Y sobre nuestra ideología, y me parece que ahora debiéramos 
entrar en materias más prácticas y decirles la forma en que está 
organizada nuestra firma y la clase de estructura que 1enemos para 
las diferentes profesiones, e incluso hablar un poco del ambiente 
que tenemos en el trabajo. 

Una de las cosas que no tuve tiempo de exponerles antes es 
el concepto que ha ido cambiando en mi compañía: el concepto 
de la responsabilidad. La compañía inicial tuvo su fracaso, sobre 
todo, en la cuestión de responsabilidad, reconocim iento y recom­
pensa, y decidió empezar de nuevo. Diseñadores brillantes tra­
bajarían bajo el paraguas y la perfección del título de la compañía, 
dejando aparte los nombres de estos diseñadores, aportando un 
nuevo concepto de trabajar en esta compañía. Trabajar en el sen­
tido de que el profesional ejercía su propia profesión y apoyán­
dose sobre una administración muy perfeccionada, y cada uno de 
los profesionales se apoyaría sobre las otras profesiones y forma­
rían grupos para hacer trabajos especializados, y esto sería el grupo 
de diseño para cualquier proyecto de diseño que se presentara. 
Y denominamos a estas personas (que estaban acostumbradas a 
hacer proyectos individuales) "asociados". 

Un "asociado" en B.D.P. es un hombre o una mujer cap~z de 
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realizar el trabajo dentro de su propia profesión desde el princ1p10 
hasta el final, sin ninguna ayuda de la sociedad central , y que son 
capaces de representar, al mismo tiempo, la firma, es decir, él es 
la compañía para dicho trabajo. Por otro lado, un "socio" es el 
que también representa a la compañía a todos los niveles más 
allá del trabajo; por ejemplo, venir aquí a dar conferencias, como 
estoy haciendo yo en España; o hacer relaciones públicas Y. cosas 
parecidas que no se relacionan directamente con el trabajo. 

El objetivo de este procedimiento es asegurar que otros jóve­
nes florecieran en B.D.P. y que no se fueran a hacer su propia 
profesión separadamente, porque una vez que uno se va, empie­
zan todos a irse y se tiene que empezar de nuevo. 

Se puede preguntar qué es lo que pasa con las normas, cómo 
se controla la calidad. Esto es un asunto sutil y delicado, porque, 
por una parte, se puede contratar a un hombre joven en la com­
pañía y después de un período de prueba puede pensar que ya 
está preparado para ejercer su profesión por separado y hacer los 
edificios por sí solo. Y esto nos pone en situación de decidir hasta 
dónde podemos retener a esta persona en B.D.P. 

Nunca ejercemos ninguna dirección autocrática de diseños; la 
sociedad general controla la calidad del diseño e nteramente a 
través de una persuasión; es decir, cuando yo, como un socio 



OFICINAS CENTRALES EN PRESTON 
DEL BUILDING DESIGN PARTNERSffiP 

ESTAN ALOJADAS EN UN EDIFICIO DE MAS 
DE CIEN AÑOS, UNA ANTICUA FABRICA DE 
GALLETAS. LA ESTRUCTURA ES DE PILA· 

RES DE HIERRO FUNDIDO, VIGAS DE MA· 

DERA Y MUROS DE LADRILLO: TODO ELLO 
HA PROPORCIONADO UN AMBIENTE ESPE• 
CIAL AL INTERIOR CON LA UNION DE LA 
VIEJA ESTRUCTURA Y LAS MODERNAS INS­

TALACIONES. 
LA DISTRIBUCION DE LOS DESPACHOS SE 

HA HECHO POR TABIQUES BAJOS PARA 
PROPORCIONAR UNA CIERTA INDEPENDEN. 
CIA, SIN ESTORBAR A LA IDEA GENERAL 

DE INTERCOMUNICACION, 
LOS DOS GRANDES LOCALES EN PLANTA . 

BAJA Y PRINCIPAL ALOJAN TODOS LOS 
SERVICIOS TECNICOS Y ADMINISTRATIVOS. 
ARQUITECTOS, INGENIEROS Y LOS JNS• 
PECTORES DE PRESUPUESTOS TRABAJAN 

EN PEQUEÑOS GRUPOS DISTRIBUIDOS Y 

ENTREMEZCLADOS PARA QUE PUEDAN AC• 

TUAR COMO EQUIPOS INDEPENDIENTES Y 
AL MISMO TIEMPO RECIBIR LOS NECESA· 

RIOS ESTIMULOS DE LOS OTROS COMPA• 
ÑEROS. LOS SERVICIOS DE SECRETARIADO 

ESTAN SITUADOS EN EL CENTRO DE CADA 
NAVE, ATENUANDO LOS RUIDOS DE LAS 

MAQUINAS POR TABIQUES ABSORBENTES. 
LA NAVE RECTANGULAR EN PLANTA ALTA, 

LA SECCION DE INFORMACION Y BIBLIO· 
TECA. LOS ARQUITECTOS E INGENIEROS 

TIENEN UN PUESTO DE TRABAJO CO~l· 

PUESTO DE TRES UNIDADES DE MUEBLE, 

Y CUATRO ARQUITECTOS O INGENIEROS, 

CON SU MOBILIARIO, CONSTITUYEN UNA 

UNIDAD DE PROYECTO. ESTE PUESTO DE 

TRABAJO ES LA ULTIMA VERSION DE LOS 
ESTUDIOS REALIZADOS POR B.D.P. A LO 

LARGO DE DIEZ AÑOS DE EXPERIENCIAS, 
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central en B.D.P., llego al tablero de un asociado y no me gusta 

lo que veo allí, discuto el asunto, y generalmente toma en consi­

deraci6n lo que le digo, ya que los asociados se eligen con mucho 

cuidado y siempre estamos seguros de que no contratamos a nadie 

que no quiera escuchar consejos nuestros. 

Todos los asociados de B.D.P. traen a la sociedad un sentido 

de responsabilidad. Vienen diciendo: "¿Qué es lo que yo puedo 

aportar a B.D.P. ?". Y paralelamente siempre está dispuesto a me­

jorar su diseño para que el suyo sea el mejor edificio hecho por 
la compañía. Este es uno de los mejores resultados del trabajo 

en equipo. 
En muchas cosas me encontrarán muy flexible, pero sobre este 

punto soy absolutamente firme; me parece esencial que todo el 
grupo esté motivado por el concepto de la contribuci6n de todos. 

Antes les hablé de cincuenta personas: arquitectos, ingenieros, 
administrativos y demás, y les dije que no funcionaba esta estruc­

tura por demasiado pequeña. Pero, naturalmente, teníamos que 
empezar de alguna forma, y así lo hicimos. Mas cuando los clien­

tes empezaron a tener fe en nosotros, empezamos a crecer, lo que 
nos permiti6 reexaminar el número ideal y los grupos. 

Como el grupo cincuenta era reducido, empezamos a pensar 

qué sería un número equilibrado, y después de cierto tiempo nos 

pareci6 que deberíamos doblar el número, y así llegamos a cien 

personas. 
¿Por qué escogimos esta cifra? Es algo que puede ser pecu­

liar solamente en Inglaterra y no en España, pues no hay norma 

básica; la única manera de hacerla es sobre los ingresos de los 

honorarios que recibíamos en nuestra oficina, donde los honora­
rios de los arquitectos son mayores que los de los ingenieros y 

demás; ésta es la forma que procedimos; en España puede ser que 
tengan una relaci6n completamente distinta. 

Pueden ustedes decir: ¿Cómo comprueban esta organización? 
¿Qué es lo que hace que esta organizaci6n se mantenga unida? 

¿C6mo cien personas no van a decir: "Estamos hartos del sistema, 
vamos a formar nuestra propia compañía, vamos a llamarlo algo 

distinto"? La contestaci6n es que tenemos una sociedad central 
que tiene diez socios y son diez socios porque hemos encontrado 
que diez personas es el máximo para que se establezca el diálogo; 

en nuestras reuniones, si hay más personas, el diálogo es dema­

siado diluido, las discusiones son vagas y no es un grupo eficaz 

para llegar a tomar decisiones. 

La otra raz6n es que si hay diez personas en la sociedad cen­

tral, significa esto que estas diez personas pueden combinarse con 

las diez de los otros grupos para formar veinte; así que el grupo 

de Londres, por ejemplo, tiene un nivel de veinte formado por 

la central y el grupo ( diez por la sociedad central y diez por el 

grupo en sí). 

Esto en sí es una organizaci6n jurídica. Igualmente hay otras 
firmas que también se llaman B.D.P., y que comprenden veinte 

en el grupo de Man.chester, veinte en Preston, veinte en Belfast 

y veinte en Johannesburgo. 

Ahora en B.D.P. podemos crear socios. Si alguna vez abrimos 
una oficina en España, serán diez socios los que tengamos aquí, 

y donde quiera que vayamos tendremos la oportunidad de diez 
socios. En el momento en que un joven brillante entre en su f)rma, 
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si no puede conseguir un puesto alto, se irá, o simplemente se 
hundirá y vegetará dentro de su compañía. 

En nuestra sociedad, actualmente, hay seis socios centrales y 
veintisiete en estas diferentes oficinas. Pueden ustedes preguntar: 
¿Cuál es la función de la sociedad central? Su funci6n es la de 

hacer cosas críticas: una es controlar las finanzas que llegan y 
salen de la firma y la otra es la de controlar lo que llamamos asig­
nación de trabajos, es decir, que la central determina si un tra­

bajo debe hacerse o no, si vamos a gastar este dinero o no; si el 
trabajo viene, por ejemplo, al grupo de Londres, inmediatamente 
el grupo londinense tiene que pasarlo a la central, que dirá a 

quién hay que darlo; puede ser que vuelva a Londres o pueden 
decirle simplemente: "Estas personas necesitan más el trabajo que 
ustedes", e irá allí. 

Este es un proceso fascinante. Soy uno de los socios centrales 
de B.D.P. y éste es mi trabajo. 

Al venir aquí, antes de salir de Inglaterra, el mismo día me 
llamaron por teléfono y me dijeron que la I.C.I. nos había asignado 
un contrato de cinco millones de libras para construir oficinas en 

el norte de Inglaterra; ésta es una gran obra, y pueden ustedes 
imaginar la lucha que hubo entre todos estos grupos antes que 

la central decidiera dónde iba a ir, pero el trabajo se me entreg6 
a mí en la central, y dije: "Tengo la responsabilidad de decirle a 

la I.C.I. si B.D.P. va a tomar este trabajo", y decidí que teníamos 
capacidad para encargarnos de ese trabajo. Es fundamental que 
cuando se toma un trabajo estemos seguros de que lo podemos 

hacer. 

Cada uno de los socios centrales tiene una responsabilided 
con respecto a uno de los grupos. Así, yo soy el socio responsable 

del grupo de Preston, y cada vez que hay una reunión del grupo 
central tengo que dar informes _ a mis socios de Prestan. 

Otra de las responsabilidades que tenemos en la central es 
una serie de funciones de direcci6n, y dividimos estas direcciones 

en relaciones públicas, la imagen exterior de B.D.P., bienestar so­
cial del personal, salario, política de honorarios, política laboral 

y demás. 

La responsabilidad que a mí me incumbe directamente es la 
estructura de salarios en B.D.P. Así que una vez al año recibo de­
talles de todas las entradas de B.D.P. 

Les he hablado sobre la central, en que hay diecisiete perso­
nas en el grupo y setenta asociados, y los otros son personal téc­
nico que todavía no son capaces de regirse por sus propi~s fun­
ciones, y naturalmente la administraci6n. 

Es también importante en esta clase de estructura tener cui­
dado sobre la forma en que se están desarrollando las oficinas, y 
ver de que siempre haya oportunidades para las personas que 
quieren progresar. Todos conocemos la situaci6n, donde las opor­
tunidades parece que siempre están llenas, donde cualquiera mira 
a su alrededor y dice: "Aquí no tengo futuro, no merece la pena 

quedarme aquí." Así que inmediatamente, cuando tengan en la 
oficina personas que digan que no tienen oportunidades, pueden 
ustedes empezar a medir su descenso en su eficacia en el trabajo. 

Una vez que ellos han llegado a la conclusi6n de que ya no 
tienen más futuro, empieza a disminuir su eficacia; así que los 
socios lo que hacen es mantener una serie de oportunidades de 
promoci6n en las oficinas. 



J. R. LASUEN. Economista. 

Quiero, antes de nada, agradecer a los or­
ganizadores de esta reunión la delicadeza 
que supone el haberme invitado. 

No tengo nada concreto que decir sobre 
el tema. Solamente impresiones que he for­
mado a lo largo de diez años de experien­
cia sobre el problema. Por tanto, no tengo 
ni una ponencia ni una conferencia a hacer. 
Ello no me inquieta. Cada vez me gustan 
menos las conferencias. Por otra parte, en 
esta ocasión, entre profesionales, sería pre­
suntuoso intentarlo. 

Voy, pues, a narrar brevemente mi expe­
riencia interdisciplinar en planeación física, 
urbana y regional, destacando los puntos 
esenciales de la evaluación que de ella he 
venido haciendo, a fin de que les sirvan 
de información, de una parte, y de otra, 
para que tras el diálogo, contrastados con 
sus puntos de vista, puedan ustedes ayu­
darme a hacer la síntesis, que todavía tengo 
inacabada, sobre la cuestión. 

Mi experiencia teórica y práctica con la 
problemática interdisciplinar comenzó en los 
años 58-60. Si hubiera de escoger una fe­
cha precisa, habría de referirme a la confe­
rencia de la O.C.D.E. en Bellagio, que, por 
así decirlo, estableció con carácter oficial la 
problemática en los países de la O.C.D.E. 

Posteriormente, como temas sobresalien­
tes dentro de este interés general por el 
trabajo interdisciplinar, he conocido los in­
tentos realizados por la Regional Science 
Association, de una parte; el intento de Do­
xiadis, plasmado en. la conferencia de De­
los, y en los intentos sucesivos de la World 
Society for Ekistics y, últimamente, los es­
fuerzos, más institucionalizados, de las Na­
ciones Unidas, como consecuencia del acuer­
do del año 66 del Consejo Económico y 
Social, que elevó el problema de la planea­
ción física, urbana y regional a tema de alt;i 
prioridad mundial, equiparándolo al proble­
ma del desarrollo económico nacional. Esto 
en el aspecto, diríamos, teórico y abstracto. 

En una dimensión práctica, he conocido y 
part_icipado en diversa forma en la planea­
ción urbana y regional en países subdesarro-
1 lados, desarrollados y semidesarrollados . 

En primer lugar, en el dominio de la pla-

nificación urbana, integrada con el desarro­
llo nacional en Latinoamérica, he conocido 
uno de los casos más característicos. Es éste 
el estudio que el Fondo Especial de las Na­
ciones Unidas montó, con carácter de pro­
totipo, para evaluar políticas de ese sentido. 
Se asignó un presupuesto, realmente fabu­
loso para un estudio, de dos millones de 
dólares, con carácter, como digo, experimen­
tal, a fin de que de él se pudieran sacar 
consecuencias para la planeación urbana, re­
gional y nacional integradas en los otros paí­
ses del continente. El estudio comenzó a 
promoverse en el año 63-64, y la primera 
fase ha terminado este año. En él han in­
tervenido expertos de todo el mundo y de 
casi todas las profesiones. Yo estuve en ca­
lidad de asesor la primavera pasada. 

También en países desarrollados la pro­
blemática urbano-regional se ha intentado 
solventar desde un prisma interdisciplinar. 
Un paso importante en esa dirección ha sido 
la conferencia del Ministerio de la Vivien­
da norteamericano, convocada al efecto de 
integrar las técnicas interdisciplinares en la 
solución de los problemas de las ciudades, 
y que tuvo lugar el verano pasado en la Uni­
versidad de California en Berkley. 

En cuanto a actividades en España, he in­
tervenido en los intentos de planificación ur­
bana y de vivienda del Ministerio de la Vi­
vienda y de planeación nacional y regional 
del Plan de Desarrollo, como ustedes co­
nocen. 

Tras esta breve introducción, voy a hacer 
una evaluación de mi experiencia en cada 
uno de los temas señalados. 

En cuanto al intento de la Regional Scien­
ce Association, que algunos de ustedes co­
nocen porque han colaborado conmigo en in­
tentar montar en España una asociación na­
cional dependiente de ella y saben, igual 
que yo, su fracaso, fue un esfuerzo de eco­
nomistas dirigido por Walter lsard. 

Se frustró, como la mayor parte de los 
intentos posteriores, porque aunque los eco­
nomistas reconocimos claramente, ya por el 
año 60, que en la planeación regional el 
criterio de los economistas debería ser re­
forzado por los d,e historiadores, geógrafos, 

arquitectos, urbanistas regionales, etc., ha 
sido imposible llegar a algo más que meras 
conferencias expositivas de los puntos de 
vista de los diferentes profesionales. Se ha 
producido simpatía por los puntos de vista 
ajenos. Ha habido también deseo de inte­
grar estos puntos de vista, pero hasta la 
fecha no se ha conseguido integrarlos en 
un modelo conceptual compatible. La aso­
ciación ha cristalizado en un marco institu­
cional útil, donde, a través de sus conferen­
cias y revista-Journa/ of the Regional Scien­

ce Association-, puede obtenerse informa­
ción científica al día sobre disciplinas rela­
cionadas. De ella, sin embargo, nadie es­
pera ya una aportación sintética. 

Lo mismo que intentaron los economis­
tas dentro de la Regional Science Associa­
tion fue lo que motivó a Doxiadis, y a los 
arquitectos que le siguieron, a constituir las 
conferencias de Delos, primero, y después, 
con e·I concurso de otros profesionales, a 

lanzar la World Society for Ekistics. Igual que 
los economistas respecto de las regiones, en­
tendieron que el planeamiento de las ciu· 
dades tenía infinidad de dimensiones que 
eran desconocidas por los arquitectos: di­
mensiones económicas, sociológicas, jurídi· 
cas, etc., y que una planeación responsable 
por arquitectos de la ciudad debería tener 
conocimientos de estos hechos, a fin de re­
flejarlos en el diseño arquitectónico. 

Igual que he afirmado del esfuerzo de 
los economistas, tengo que decir del esfuer­
zo de los arquitectos. Creo que las cor:ife­
rencias convocadas han servido para que 
muchas personas conocieran los puntos de 
vista de las profesiones afectadas: para que 
los arquitectos se sensibilizaran acerca de 
la problemática económica, los economistas 
empezaran a comprender cuáles eran los re­
sultados complejos que los arquitectos que­
rían obtener tras el diseño físico, etc. Pero 

aparte de una clasificación sistemática de las 
aportaciones de cada una de estas discipli­
nas, aparte de una revista-Ekistics-, que 
recoge las publicaciones más interesantes del 
resto de las revistas mundiales sobre el 
tema, ordenadas y clasificadas según los cri­
terios adecuados, no se ha podido obtener 
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10 que se intentaba y mucho menos lo que 
es necesario. 

He hablado de esfuerzos teóricos; pase­
mos ahora a intentos pragmáticos. En el es­
tudio Urven han intervenido expertos de 
primer rango mundial: sociólogos, como 
Eisenstadt; economistas, como Perloff; pla­
neadores físicos, como Rodwin, etc. La ex­
periencia que yo recogí de la asistencia de 
todos estos expertos enviados por las Na­
ciones Unidas fue que cada uno de ellos 
recomendó que se incluyeran en el estudio 
todos aquellos temas que cada uno de ellos 
creían era crítico dentro de su campo y re­
levante al problema final, y que nadie se 
preocupó de averiguar si los temas eran 
compatibles entre sí. En resultado, el estu­
dio, que se concibió durara dos años, ha 
durado cuatro en fase preliminar, y de com­
pletarse todos los estudios solicitados por 
cada uno de los expertos, yo calculo que 
tendría que durar diez y el presupuesto mul­
tiplicarse por 3 ó 4. Además, como se con­
trastó, si se realizaran no serían compatibles 

los resultados de cada uno. 

El procedimiento utilizado para el contras­
te de compatibilidad y relevancia de los es­
tudios recomendados por cada uno de los 
consultores es un procedimiento que les su­
giero apliquen a todos los estudios interdis­
ciplinares que conozcan. En una revisión fi­
nal hicimos una pequeña tabla de dos en­
tradas. En las entradas verticales se hacían 
constar los niveles físicos del estudio--na­
ción, región, ciudades, barrios-a que se 

quería conocer el comportamiento de asen­
tamiento de la población, para luego pla­
near su localización efectiva. Como colum­
nas verticales incluimos, agregados eñ disci­
plinas, todos aquellos estudios que las Na­
ciones Unidas primero y después los exper­
tos indicaron deberían realizarse para satis­
facer la planeación de cada uno de los ni­
veles. Había, naturalmente, una columna de 
enfoque económico, que incluía todos los 
estudios económicos a nivel regional e in­
terregional; una sociológica, que englobaba 
todos los estudios sociológicos a los cuatro 
niveles; otra jurídica-institucional, otra de 
análisis geográficos, etc. 

Una vez clasificados los estudios por en­
foques, procedimos a rellenar las celdas en 
la tabla, para saber si se habían iniciado 
todos los estudios lógicamente necesarios, y 
a la par analizamos si las relaciones que la 
tabla suponía entre los estudios (en todas 
las direcciones) se cumplían o no entre los 
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diferentes estudios. De este sencillo test re­
sultó: 

1.0 La mayor parte de las celdas esta­
ban vacías, a pesar del considerable núme­
ro de estudios emprendidos, y la mayor par­
te de las vacías no se podían llenar. Había 
disciplinas que podían intentar llenar todas 
sus celdas, pero había otras que no lo po­
dían hacer en absoluto, porque no se han 
desarrollado metodológicamente lo suficien­
te. Concretamente, la economía podía pre­
tender hacer un estudio a nivel regional o 
a nivel nacional y a nivel de ciudad, está­
tico o dinámico, con mayores o menores 
errores, pero la sociología, por su nivel de 
conceptuación actual, no podía pasar fácil­
mente del terreno regional y en todo caso 
proceder a análisis dinámicos. 

En definitiva, se pudo observar que la 
incompatibilidad metodológica de las dife­
rentes disciplinas era mucho mayor de lo 
que suponía el espíritu del enfoque inter­
disciplinar y, además, difícilmente superable 
en plazo corto. Remontar la heterogeneidad 
metodológica supone, en efecto, dinamizar 
una serie de disciplinas, ampliar el campo 
de otras, etc., y éstos son procesos larguí­
simos de verificación a través de múltiples 
intentos de "tria! and error", como ha su­

cedido en el desarrollo de las ciencias más 
avanzadas. 

A esta misma conclusión se llegó en el 
seminario de Berkley, donde el problema, 
además de todos los tradicionales de la pla­
neación regional y urbana, incorporaba los 
sociales y raciales que estaban sufriendo las 
ciudades americanas el verano pasado. La 
introducción de la cuestión social, y sobre 
todo de la racial, dentro de la planeación 
urbana aumentó el caos metodológico, de 
forma que la única conclusión práctica a la 
que se pudo llegar fue que lo único que 
se podía intentar era sentar alrededor de 
una mesa, ante el problema, una serie de 
profesionales de distintas disciplinas, con vo­
cación generalista y criterio práctico, y es­
perar a que de entre ellos surgiera el li­
derazgo y la solución (más o menos el mis­
mo sistema que siguen los estudiantes en 
las comunas universitarias). 

Estos son, en grandes rasgos, los comen­
tarios generales que puedo extraer de mi 
experiencia. En función de ellos habría de 
sintetizar así la situación de la planeación 
interdisciplinar en el mundo: 

1.0 Hay un deseo interprofesional, ho­
nesto y decidido, de superar las barreras 

profesionales, a fin de resolver más eficaz­
mente los problemas complejos que supe­
ran los dominios restringidos de éstos. 

2.0 Hay una imposibilidad, fácil de su­
perar, para llevar a la práctica ese deseo. 
De esa imposibilidad no he hablado explí­

citamente hasta ahora. Es una imposibilidad 
informativa. En efecto, pocos profesionales 
saben en qué consisten las otras profesio­
nes relacionadas. Y no me refiero a ese des­

conocimento, que se intenta superar hacien­
do estudiar Economía al arquitecto y Ar­
quitectura al economista. Ese desconocimien­

to es sólo de términos y relaciones. El des­
conocimiento importante, que se olvida, es. 
el porqué y el cómo de las profesiones. 

3.0 Aunque se supere esta barrera, sin 
embargo, hay una imposibilidad metodoló­
gica rea/ de efectuar el deseo de planifica­
ción interdisciplinar tal como se plantea , 
Esta es la que he discutido con más detalle, 

4.0 La superación de la barrera semán­
tica, de entendimiento interprofesional, an. 
tes citada (lo único factible en este momen­

to), se halla obstaculizada por la inexisten­
cia de canales organizativos adecuados: edu­
cacionales y profesionales. 

En resumen, la única acción que hoy en 
día veo factible para consolidar la planea­
ción interdisciplinar consiste en rebajar los 

objetivos- de ésta y encaminarse a mejorar el 
entendimiento interprofesional. Es decir, en 
lugar de dedicarse íntegramente a obtener 
la planeación interdisciplinar completa, me­

rece la pena tratar con prelación de asegu­
rar que las diferentes disciplinas entiendan 
bien qué es lo que las otras pretenden hacer 
y hacen y su grado de eficacia. 

El primer paso en esta dirección ha sido 
la creación de la profesión de planeador ur­
bano. Desde 1917 se constituyeron ~n Es­
tados Unidos los institutos dedicados a fer. 
mar planeadores urbanos mediante el pro­

cedimiento de mostrarles los rudimentos de 
las disciplinas más útiles al tema. La expe­
riencia americana muestra que así se puede 
obtener un híbrido que no sabe específica­

mente nada bien de nada, pero que tiene 
un conocimiento general útil de un conjun­
to de cosas, tales como administración pú­

blica, algo de administración privada, pla­
neación física, algo de economía, algo de 
derecho fiscal, algo de derecho administra­
tivo, etc. 

Estos profesionales han cumplido un ob­
jetivo social importante: han provisto los eje-



cutivos técnicos que precisaban los munici­
pios y las organizaciones territoriales en el 
período de cambio que ha experimentado 
el municipio. Debido a su conocimiento ge­
neral sobre los aspectos más importantes de 
la vida municipal, han sido los gestores ( ra­
ramente los técnicos) que han sabido cuáles 
eran las cuestiones importantes a resolver, 
qué medios y servicios precisaba su solu­
ción, cómo obtenerlos y cómo coordinar todo 
ese conjunto de actividades. Este tipo de 
planeador se ha producido, normalmente, de 
la siguiente forma: los institutos han sido 
sustitutivos de las facultades universitarias, 
de las escuelas técnicas; es decir. la especia­
lización en esta profesión de planeador se 
ha producido en el primer ciclo de ense­

ñanza. 

Ultimamente ( dentro también del terre­
no de la educación) ha habido un intento 
de superar la poca capacitación técnica a 
que daba lugar el primer enfoque. A tal 
efecto se persigue crear la especialización 
de planeador a partir del segundo ciclo de 
enseñanza universitaria, utilizando gradua­
dos de otras profesiones y ampliando sus 
conocimientos en otras disciplinas y en la 
suya profesional. Es decir, introduciendo ar­
quitectos, ingenieros, economistas, aboga­
dos, etc., en cursos postgraduados de ense­
ñanza sobre planeación física interdisciplina­
ria. Desde este enfoque se pretende obtener, 
de una parte, generalistas sintéticos que teó­
ricamente deberían ser un poco mejores que 
los planeadores de especialización en primer 
ciclo, y de otra parte, los técnicos especia­
listas de las diferentes disciplinas que pre­
cisa la planeación física; es decir, los aboga­
dos-urbanistas, economistas-urbanistas, ar­
quitectos-urbanistas, etc. 

Para mí ninguna de estas dos solucio­
nes me parece efecti_va. Me parecerían po­
tencialmente eficaces si hubiera un acuerdo 
doctrina l claro sobre lo que es la planea­
ción física y sobre sus diferentes dimensio­
nes. Pero en la confusión metodológica exis­

tente, y dado el cambio fundamental que se 
está produciendo a un ritmo acelerado en 
la problemática de las ciudades y de las 
regiones, me parece que son enfoques cu­
yos objetivos últimos son prácticamente im­
posibles de alcanzar, aunque algunos de sus 
efectos secundarios sean útiles. 

De uno de los dos obstáculos menciona­
dos he tratado ya; la dificultad que plantea 
el otro para la formación de profesionales 
ad hoc no es menos importante. Me refie-

ro al cambio en el orden y en la magnitud 
de los problemas urbanos que se está ex­
perimentando. Por ejemplo, en EE.UU., en 
este momento, el problema más crítico de 
las ciudades no es el problema económico de 
los años treinta ni el físico ( de transporte) 
de los años cincuenta, sino el problema ra­
cial y social. 

En consecuencia, de esta variación en la 
problemática se sigue la necesidad de una 
variación concorde en la política urbana y 
en las profesionales (y en su formación) 
que la lleven a cabo. Según sea el carácter 
del problema fundamental, se requerirán 
políticas fundamentalmente económicas, ar­
quitectónicas, ingenieriles o de carácter psi­
cosocial, como hoy en día en U.S.A. Ello 
supone una de dos: o el cambio sistemá­
tico y paralelo de los curricufum de las es­
cuelas de planeadores y la sustitución de los 
profesionales previos por los nuevos, o el 
reciclaje de los antiguos y un sistema de 
organización de la planeación diferente. 

La primera alternativa me parece imposi­
ble. Por ello creo que la solución real debe 
consistir en algo parecido a lo que efec­
tivamente está sucediendo en las grandes 
empresas industriales. Creo que los grandes 
problemas en el mundo, en este momento, 
no los están intentando resolver profesiones 
aisladas, aunque sean sintéticas. Creo que 
los están resolviendo grupos interdiscipli­

nares, pero no del tipo acostumbrado en 
planeación urbana o regional, que consiste 
en un grupo de profesionales diferentes en­
cabezados ríg idamente por un arquitecto (si 
es planeación urbana) o un economista (si es 
regional) y cuyos conocimientos se utilizan 
exclusivamente para vestir interdisciplinaria­
mente el plan arquitectónico o económico. 
Los grupos in.terdisciplinares, que funcionan 

efectivamente en las grandes empresas in­
dustriales, superan parcialmente el obstácu­
lo de la barrera de incomunicación metodo­
lógica entre las disciplinas, porque, debido 
al contacto continuado entre los profesiona­
les que los constituyen, todos ellos obtienen 
un conocimiento de conceptos adecuado so­

bre los objetivos, criterios, métodos de las 
otras profesiones. Se produce así un ajuste 
de los perfiles de las profesiones que re­
dunda en que los trabajos que realizan tie­
nen una cierta unidad, de que carecen los 
realizados por expertos reunidos en torno 
a una mesa, sin contacto previo entre ellos 
y sometidos a una dirección jerárquica y me­

todológica estable~ida. 

Asimismo el grupo in.terdisciplinar no je­
rarquizado ni metodológica ni administrati­
vamente bajo una determinada profesión o 
disciplina puede afrontar con éxito el se­
gundo obstáculo mencionado: el cambio en 

la prioridad y en la magnitud de los pro­
blemas. Para comprender el sentido preciso 

que intento, recuerden ustedes que las pro­
fesiones son enfoques especializados que tie­
nen un criterio único para solucionar todos 

los problemas. Así, el arquitecto cuando se 
enfrenta a una ciudad se enfrenta con to­
dos sus problemas ( la crítica habitual de 

que el arquitecto o el urbanista cuando pla­

nea una ciudad olvida todos los otros as­

pectos--económicos, sociales, políticos-de 

la ciudad es falsa; el arquitecto está cons­

ciente de que hay problemas sociales, ad­

ministrativos, etc.); lo que sucede es que 
el arquitecto, en tanto y en cuanto profesio­
nal que conoce solamente un medio de ac­

tuación, que es la planificación física, sola­
mente puede intentar resolver estos proble­

mas mediante su técnica, y la util iza. Por 
tanto, el grupo interdisciplinar no jerarqui­

zado puede cambiar su liderazgo interno en 
favor del criterio profesional que parezca 

más idóneo para resolver el problema pun­
ta y ordenar el resto de los conocimientos 

disciplinares en forma subordinada, no com­
petitiva. 

Para la puesta en práctica de soluciones 
como la que recomiendo, en España nos en­

contramos ante un problema específico adi­
cional: el de la asignación de competencias 

de los distintos colegios profesionales. Den­
tro del mío (el de economistas) estoy in­
tentando mantener el principio de que no 

se restrinja el campo de competencias de las 
otras profesiones en el ámbito de la Eco­
nomía, en forma parecida a como hicieron 

los abogados y los arquitectos en su ti~m­
po. Creo que las profesiones no deben tener 

campos de competencia definidos, pero éste 
no es un sentimiento generalizado en las 

demás profesiones, ni en la mía propia, y 
no es mi intento el sugerir que se deba 
adoptar. Por tanto, aunque deben mante­

nerse las cosas como están, porque otra cosa 
sería muy arriesgada, al menos sugeriría que 

las profesiones, en las materias en que los 
problemas son complejos y no definidos 

para una profesión determinada, exigieran 
para la capacitación profesional e l haber tra­
bajado previamente en equipos interdiscipli­
nares. 
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JOSE MEDEM. Ingeniero de Caminos. 

1. INTRODUCCION 

Lo que vamos a exponer a continuación 
se basa en mi experiencia personal al fren­
te de un estudio de ingeniería civil y de 
organización, con una trayectoria ascenden­
te de diez años. A lo largo de ese período 
hemos tenido ocasión de trabajar en colabo­
ración con una serie de profesionales, entre 
los que destacan arquitectos e ingenieros. 
Por ello las opiniones que voy a emitir son 
muy personales. 

Para iniciar el tema vamos a analizar las 
razones de la creciente tendencia a traba­
jar en equipo, especialmente los profesio­
nales implicados directamente en la cons­
trucción. 

Por una parte, la propiedad, que bien 
puede ser un organismo oficial o un par­
ticular, es cada día más exigente en lo re­
ferente a calidades, costes y plazos. Desea 
una mejor calidad, quiere también que la 
obra le cueste menos y, por último, preten­
de que éstas se acometan en plazos muy 

breves. 

Por otra parte, existe el deseo, cada vez 
más extendido, de que el equipo proyectista 
se ocupe totalmente de todas las fases de 
la obra, desde su concepción hasta su entre­
ga definitiva. Estos servicios completos in­
cluyen las gestiones previas, elección del 
equipo, planteamiento del problema, plani­
ficación del proyecto y de su financiación, 
anteproyecto, licencias y permisos, proyecto 

completo, concur~o, adjudicación y contrata­
ción, planificación de la obra, programación 
financiera, dirección de obra, control de ca­
lidad y plazos, certificaciones, recepción pro­
visional y definitiva, liquidación, etc. 

La propiedad prefiere despachar con una 
sola persona o con un grupo reducido de 
profesionales, molestándole tener que resol­
ver ella misma una serie de problemas par­
ciales que se plantean desde el principio 
hasta el final de la obra. 

También es verdad que cada vez las obras 
son de una mayor envergadura y resultan 
más complicadas, lo que justifica la inter­
vención de un equipo de profesionales. 

Las razones antes mencionadas se refie-
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ren a los motivos que tiene la propiedad 
para preferir el trabajo en equipo al trabajo 
individual. 

En cuanto a los profesionales implicados, 
también existen razones muy justificadas que 
estimulan el trabajo en equipo. Por un lado, 
existe una creciente complejidad de las téc­
nicas que intervienen, que requiere una 
fuerte especialización. Los conocimientos de 
la humanidad en todas las ramas del saber 
siguen una curva exponencial, en el sentido 
de que cada día que pasa se sabe más en 
todas las materias, al aplicar los nuevos co­
nocimientos al desarrollo de las distintas téc­
nicas. Esto quiere decir que todas las téc­
nicas que intervienen en la construcción son 
cada día más complejas, por lo que se pre­
cisan especialistas que las dominen, siendo 
imposible la existencia de un experto en 
todas ellas. 

Por otro lado, existe una gran competen­
cia entre profesionales. De forma progresiva 
ha ido aumentando el número de alumnos 
que salen de las Universidades y escuelas 
técnicas, y aun cuando el volumen de la 
construcción ha ido incrementándose, no lo 
ha hecho al ritmo tan acelerado seguido en 
la formación de los nuevos profesionales. 
Esto hace que se agudice la competencia 
profesional y, siguiendo el lema de que "la 
unión hace la fuerza", los profesionales pre­
tendan agruparse buscando una mayor se­
guridad. 

2. COMPONENTES DEL EQUIPO 

Los profesionales que pueden intervenir 
en la composición del equipo son múltiples. 
Hay que contar, en primer lugar, con los 
arquitectos, agrupados en sus diferentes es­
pecialidades. 

El grupo de ingenieros es también nume­
roso, especializados en viario, infraestructura 
urbana, tráfico y vialidad, cálculo y resis­
tencia, topografía y geología, etc. También 
hay que considerar los ingenieros especia­
lizados en instalaciones, como electricidad, 
fontanería, aire acondicionado, ascensores y 
escaleras mec~nicas, calefacción y frío, tele-

fonía, televisión y megafonía, iluminación 
e insonorización, etc. 

Luego figura también una serie de exper­
tos en organización del trabajo, distribución 
en planta, racionalización de instalaciones, 
planificación y programación, etc. 

Intervienen igualmente los economistas en 
los aspectos financieros, económicos, de ren­
tabilidad, de inversiones y tributarios-fisca­
les, así como el grupo de abogados espe­
cializados en todos los aspectos jurídicos y 
legales. 

Para terminar mencionemos a los soció­
logos, escultores, decoradores y otros pro­
fesionales que intervienen directa o indirec­
tamente en el trabajo en equipo. 

3. TIPOS DE COLABORACION 

Teniendo en cuenta la cantidad tan gran­
de de profesionales que pueden intervenir 
en el trabajo en equipo, se concibe fácil­
mente la complejidad que supone una cola­
boración entre ellos. 

Existen diversos tipos de colaboración en­
tre profesionales, considerando distintos pa­
trones de medida. 

Así, por ejemplo, si tenemos en cuenta 
el grado de colaboración, podemos distin­
guir un simple asesoramiento, una colabo­
ración parcial, el caso en que un profesional 
aborda a otro para que realice parte de 
un proyecto, y una colaboración total, cuan­
do los profesionales constituyen un equipo 
y acometen el proyecto de forma conjunta. 

En cuanto a la continuidad de la colabo­
ración, ésta puede ser esporádica, cuando la 
consulta o contacto se haga solamente en 
el momento que se precise la colaboración; 
colaboración periódica, cuando se acuda a 
los mismos profesionales tan pronto surjan 
problemas de una misma índole, y, finaf­
mente, colaboración continua, cuando se in­
corporan los profesionales al equipo para 
de forma ininterrumpida asegurar su cola­
boración. 

Finalmente, en cuanto al grado de vincu­
lación podemos establecer también tres ti-



pos. Uno de ellos es la vinculaci6n indivi­
dual con profesionales, otro tipo es la vincu­
laci6n con otros equipos ya existentes, como 
puede ocurrir cuando un estudio de arqui­
tectos se une con otro de arquitectura o de 
ingeniería o de economía, etc., para poder 
colaborar circunstancialmente o de una for­
ma continua el equipo así integrado. Final­
mente, está la vinculaci6n total, que se con­
sigue cuando los componentes están perfec­
tamente integrados en un solo equipo. 

4. EXIGENCIAS DE LA RACIONALIZA­
CION CON RELACION AL EQUIPO 

PROYECTISTA 

El objetivo de la racionalizaci6n es, sin 
duda, el aumento de la productividad. Y se 
da una mayor productividad cuando se con­
sigue el mismo resultado con un menor cos­
te o se alcanzan resultados cuantitativa y 
cualitativamente superiores con el mismo 

coste. 

La racionalizaci6n resulta más difícil en la 
construcci6n que en la industria estaciona­
ria, por una serie de motivos, entre los cua­

les destacan los siguientes: 

El tipo y envergadura de la producción 

depende sólo de la propiedad. 

La propiedad y el equipó proyectista de­
ciden lo que se tiene que construir, mien­
tras que la contrata sólo se limita a ejecu­
tarlo; desde el punto de vista de la contrata 
no hay dos obras que puedan considerarse 
iguales, la dispersión de las obras es muy 
g rande, el trasiego del personal dificulta la 
racionalización y las inclemencias del tiem­
po aminoran la productividad. 

Desde el punto de vista de la propiedad 
y del proyectista casi todos exigimos que 
el contratista configure de la forma más ra­
cional posible la ejecución de la obra, des­
arrollándola de acuerdo con los métodos 
más avanzados, con ayuda de la maquinaria 
más moderna, empleando los medios cons­
tructivos más idóneos, etc., sin que por par­
te de la propiedad y del proyectista se. haga 
ningún esfuerzo por contribuir a la citada 
racionalización. 

Creemos sinceramente que la propiedad 
y los proyectistas pueden y deben facilitar 
los requis itos necesarios para la racionali­
zación en la construcci6n. Estos requisitos 
son los siguientes: 

Analizar las condiciones del suelo antes 
de hace r el proyecto, ya que los análisis 

y sondeos posteriores nos pueden d~mos­
trar que las condiciones no son como las 
que habíamos supuesto en nuestro proyec­
to, y, por consiguiente, hay que modificarlo. 

La urbanización debe preceder a la edi­
ficación, asegurando de esa forma todos los 
servicios y accesos de la misma. 

Redactar proyectos completos antes de la 
licitación. Por desgracia, la mayoría de los 
proyectos son bastantes incompletos y no 

pueden servir de base seria para que los 
licitadores hagan sus ofertas y luego se cons­
truya de acuerdo con esos proyectos. 

Utilizar al máximo la normalizaci6n exis­
tente en los distintos tipos de materiales, ya 
que puede conducir a grandes economías 
dentro de la edificación. 

Preparar presupuestos completos y plie­
gos de condiciones exhaustivos para poder 
exigir la ca-lidad que se desee en la obra 
a ejecutar y para conocer con exactitud el 
coste total de las mismas. 

Aclarar los problemas de financiación pre­
vios a la convocatoria del concurso, con ob­

jeto de que los licitadores sepan en todo 
momento· a qué atenerse. 

Estudiar lotes econ6micos adecuados para 
la adjudicaci6n, con objeto de cor.seguir los 
mejores costes y plazos. 

Establecer los plazos adecuados para la 
redacción de los proyectos, la elaboración 
de las ofertas por parte de los licitadores, 

la adjudicaci6n del concurso, el principio de 
obra y la ejecución de la misma. 

Finalmente, evitar a toda costa la intro­
ducción de modificaciones tan pronto se 
haya adjudicado la obra o durante su eje-

•I cuc1on. 

Si se pudieran cumplir, aunque tan sólo 
fuera de forma parcial, los puntos expues­
tos, el equipo proyectista habría contribuido 

. de una forma importante a la racionaliza­

ción del trabajo y como resultado se con­
seguirían mejores calidades, costes más ba­

jos y plazos más razonables. 

5. ORGANIZACION DEL EQUIPO 

Vamos a exponer de forma somera algu­
nas normas relativas a la organización del 

equipo. 

El trabajo del -proyectista, y en especial 
del arquitecto, es fundamentalmente de tipo 
intelectual y, por consiguiente, no se puede 
racionaliza r. Sin embargo, el tiempo dedi-

cado al verdadero esfuerzo creador es muy 
reducido en el conjunto del trabajo. Al mis­
mo tiempo que el proyectista está creando 
con su imaginación una serie de soluciones, 
está desarrollando una serie de trabajos de 
carácter rutinario, que es el que se puede 
y debe organizar y racionalizar. La dificul­
tad estriba en separar lo que es trabajo 
rutinario del esfuerzo creador, por lo que 
surgen ciertas dificultades en el intento de 
racionalizar el trabajo de los proyectistas. 
En todo lo que es accesorio o rutinario cabe 
la adopción de una serie de medidas que 
pueden conducir a un desarrollo más eficaz 
del trabajo, a evitar roces y fricciones, a 
eliminar trabajo totalmente improductiv(?; en 
una· palabra, a dar eficacia al trabajo en 
equipo. 

Como ejemplo citemos la delineación, que 
interviene en todo equipo proyectista. Aquí 
se presentan tres posibilidades fundamenta­
les de racionalizaci6n: una de ellas es la 
mecanización, que puede simplificar el tra­
bajo mediante la utilizaci6n de máquinas de 
rotular, dispositivos de rayar, etc.; otra po­
sibilidad es la utilizaci6n de copias y repro­
ducciones, sobre todo el empleo de detalles 
normalizados, copiativos, ampliaciones foto­
gráficas, tramas, etc.; pero donde se puede 
eliminar mucho trabajo es no haciendo aque­
llos proyectos que tememos que la propie­
dad los vaya a rechazar. Con frecuencia 
los clientes tienen ideas muy vagas .sobre 
sus propios deseos, y lo que no desean s61o 
lo descubren al presentarle el proyecto. Por 
ello, antes de acometer el proyecto, hay 
que investigar de forma minuciosa los de­
seos del cliente. 

Otro aspecto importante para la organi­
zación es la normalización del estudio. Es 
aconsejable utilizar la normalizaci6n en todo 
aquello que se preste a la misma, ya que, 
en definitiva, supone una economía, · una 
mayor rapidez, una simplificación, etc. 

La normalizaci6n afecta fundamentalmen­
te al tamaño de los planos, impresos, car­
petas, correspondencia, encuadernaci6r:, etc. 

También es fundamental que se intro­
duzca una codificación lógica. Los estudios 
están trabajando en varios proyectos a la 
vez y conviene que todos los expedientes 
lleven su clave, que debe ser conocida por 
todos los que intervienen en dicho trabajo. 
Bajo esa clave se agrupa todo lo que tenga 
referencia con el proyecto o expediente en 
cuestión. 

El archivo es uno de los puntos más de-
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cisivos del estudio. En los estudios siem­
pre se declara una guerra. sin cuartel entre 
el papel. y el hombre, y si no se toman a 
tiempo medidas adecuadas referentes al ar­
chivo de los expedientes, planos, proyectos, 
correspondencia, ficheros, etc., de forma que 
se puedan localizar fácilmente por las per­
sonas responsables de su custodia, al final 
el papel siempre puede con el hombre. 

La documentación es una fuente impor­
tantísima de información con que cuentan 
los estudios. Entre éstas figuran las revistas 
técnicas, tanto nacionales como extranjeras. 
Para poder sacar de ellas ideas valiosas hay 
que leerlas. Por ello es conveniente que se 
haga una distribución entre los colaborado­
res del estudio para que cada uno se res­
ponsabilice de una de ellas y haga una es­
pecie de resúmenes de los artículos que sean 
interesantes, con objeto de podérselos faci­
litar a todos los que puedan estar interesa­
dos. En cuanto a los libros, conviene que 
exista una biblioteca donde se encuentren 
todos los libros. A ser posible hay que evi­
tar las bibliotecas particulares. 

las colecciones de prospectos y listas de 
precios que no estén al día tienen el mis­
mo valor que un periódico atrasado. Lo 
mismo podríamos decir de los muestrarios 
de materiales. 

Es fundamental que los estudios redacten 
sus propios manuales de procedimiento, con 

objeto de que todo el personal esté perfec­
tamente enterado de la forma en que debe 
tramitar el trabajo. 

Igualmente interesante y fundamental es 
el tema de la formación y promoción del 
personal. Para que los colaboradores hagan 
el trabajo con eficacia tienen que quererlo 
hacer y poderlo hacer. Quiere decir que hay 
que estimularlos para que tengan el deseo 
de hacer las cos~s bien, y hay que adies­
trarlos y formarlos para que tengan sufi­
cientes conocimientos para desarrollar ade­
cuadamente su trabajo. Por ello resulta in­

teresantísimo realizar una serie de cursos 
dentro de la propia organización, con ob­
jeto de dar a conocer al personal los pro­
cedimientos propios de cada estudio en sus 
diversos aspectos técnicos. 

Estos cursos se podrían completar median­
te un programa sistemático de formación, 
mandando a los colaboradores más idóneos 
a distintos cursos y seminarios. 

En cuanto a la dotación, de medios auxi­
liares, es fundamental que se cuente con 
los precisos para desarrollar el trabajo. Exis-
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te la conveniencia de contar con los dispo­
sitivos de delineación modernos: máquinas 
de calcular, dictáfonos para correspondencia, 
interfonos para comunicación, centralita te­
lefónica, ordenadores para el cálculo meca­
nizado, etc. 

La propia oficina constituye otro tema de 
gran trascendencia. Sólo mencionaremos la 
conveniencia de estudiar a fondo la distri­
bución en planta, analizando los recorridos 
y la interdependencia de los distintos servi­
cios. Hay que cakular la superficie necesa­
ria para el personal actual y el previsto en 
la futura expansión. A ser posible hay que 
procurar mejorar la ambientación, asegurar 
una iluminación correcta, una insonorización 
adecuada, una calefacción o aire acondicio­
nado agradable, un funcionalismo y estética 
en el mobiliario, etc. 

Para poder controlar la marcha económi­
ca de los distintos encargos de un estudio 
es decisivo que se introduzca la contabili­
dad analítica, con objeto de averiguar lo 
que cuesta cada uno de los proyectos. Para 
ello es conveniente crear una serie de cen­
tros de costes y cargar a los mismos todos 
aquellos gastos que directa o indirectamen­
te se vayan originando. Se puede estable­
cer una comparación de tipos de costes de 
un año a otro, o incluso con una programa­
ción previa, estudiando una serie de índices 
elo::uentes que puedan darnos el pulso de 
la marcha del estudio. 

Hay que preocuparse por la planificación 
financiera, en el sentido de hacer una pre­
visión de los gastos que va a tener el es­
tudio, así como de los ingresos presumibles 
a recaudar. 

Es fundamental la constante preocupación 
por la contratación, que, en definitiva, es 
la que va a asegurar e l trabajo para el es­
tudio. 

Finalmente, indiquemos que para los di­
rectivos es muy conveniente que se organi­
cen su propio trabajo, en el sentido de que 
se establezcan prioridades y que realicen 
aquello para lo que están perfectamente 
preparados, dedicando el tiempo suficiente 
para resolver los asuntos fundamentales. 
Hay que inculcarles la necesidad de delegar. 

6. FORMA DE PROCEDER EN El 
TRABAJO EN EQUIPO 

En primer lugar, se debe nombrar la per­
sona que debe actuar como jefe de equipo, 
y que fundamentalmente estará encargada 

de la coordinación del equipo, de la orga­
nización del conjunto y actuará como por­
tavoz del mismo, llevando todas las rela­
ciones con el cliente. 

Seguidamente hay que proceder a la di­
vfsión del trabajo, asignando el que va a 
realizar cada uno de los componentes del 
equipo y estableciendo sus cometidos. 

También hay que fijar el establecimien­
to de las responsabilidades de cada com­
ponente en el conjunto del equipo, deci­
diendo los trabajos que se van a contratar 
fuera, si ello fuese aconsejable. 

Seguidamente se establecerán las reglas 
de juego para que puedan funcionar de for­
ma armoniosa y sincronizada los distintos 
componentes del equipo. Se redactarán los 
manuales de procedimiento que sean nece­
sarios para que cada uno en particular y 
todos en general sepan a qué atenerse. 

Esta actuación se completará con la pro­
gramación de las actividades de cada uno 
de los componentes, de acuerdo con la im­
portancia, prioridad y división del trabajo 
previamente establecida. La programación 
será. sometida a control durante la ejecución 
del trabajo, con objeto de asegurar que la 
realidad se ajusta a la previsión, y en el 
supuesto de que se produzcan desviaciones 
negativas, se analicen las causas y se adop­
ten las necesarias acciones correctivas para 
enderezar el curso prefijado. 

Se celebrarán reuniones periódicas con los 
componentes del equipo para garantizar la 
coordinación, reforzar la comunicación y 
asegurar el control. 

Previa a la iniciación de los trabajos se 
planteará la distribución de honorarios, de 
forma que cada cual sepa exac1amente lo 
que le va a corresponder en el trabajo. 

Tan pronto se nos encargue un proyecto 
a realizar por el equipo, se deberá fijar de 
la forma más exhaustiva posible las 'premi­
sas de partida. Para ello es aconsejable uti­
lizar cinta magnetofónica, para asegurar la 
fijación de los detalles manifestados por el 
cliente, permitiendo escuchar de nuevo la 
cinta para recordatorio de todos. Es funda­
mental que se haga una enumeración sis­
temática de los puntos importante3. De las 
conversaciones con la propiedad se debe re­
dactar el acta correspondiente, que sirva de 
recordatorio tanto para el cliente como para 
el equipo. 

Como quiera que muchas veces la pro­
piedad no tiene sus ideas claras acerca de 
lo que quiere, es muy conveniente que se 



le ayude, utilizando para ello la técnica de 
los cuestionarios o "check-list". Estos ayu­
dan a considerar los aspectos más impor­
tantes, sin olvidarse de las cuestiones fun-

¡ damentales. Existen listas de comprobaci6n 
~ general y otras de carácter especial. Recor­

demos que donde más se puede economi­
zar es no haciendo aquellos proyectos de los 

cuales tengamos la sospecha que el cliente 
los va a rechazar, porque al entregárselos 
descubren lo que no deseaban que se les 
hiciera. 

N. KEITH SCOTT. Arquitecto. 

En la oficina de Prestan tenemos una situación muy intere­
sante; ésta es la oficina madre que ha alimentado a las otras 
oficinas con técnicos y arquitectos, y ha tenido unas situaciones 
críticas por causa de la política gubernamental. Cuando el Go­
bierno laborista llegó al poder en 1963-64, hubo importantes re­
percusiones en el trabajo; el número de arquitectos baj6 a causa 
de esta situación y también disminuyó el número de funcionarios 
de administración. Otro punto destacable es que los arquitectos 
llegan siempre a los puntos más altos y también a las bajas más 
fuertes; las otras profesiones siguen más o menos en consonancia 
con ellos, porque sus trabajos van más tarde en el proceso de 
los proyectos, y por esto tienen ustedes la oportunidad de pla­
nificar y prever las dificultades que van a presentarse en las otras 
profesiones. 

Ahora quisiera referirme a otro punto, que es la imagen que 
se tiene de la firma. 

Nosotros producimos folletos sobre todas las clases de temas 
que pueden ustedes consultar, y algunos de ustedes me han pro­
metido que los pondrán en las bibliotecas universitarias

1 
pero 

quisiera referirme ahora a dos o tres publicaciones que no les 
puedo dar, pero que les invito a consultar y verlas si éste es 
su deseo. 

La primera es el informe sobre los socios directivos. Hacemos 
cada año un informe para la dirección, y estos informes forman 
un conjunto muy interesante de leer, porque muestra el pro­
greso que hemos te.nido en nuestra ideología, porque cuando se 
crece (como nosotros lo hacemos) se debe cambiar y modificar 
continuamente la ideología; si no, nos estancaríamos. Así que estos 
informes de los socios directores son muy interesantes. 

Otro libro que deben ustedes conocer es la "Revista del Estudio". 
Se edita una vez al mes, y me parece que es una publicaci6n muy 
refinada y muy buena, aunque no es muy cara. Incluye varias 
cosas: primero, una introducción, que la escribe siempre un di­
rector o socio y es puramente personal; se le da libertad al que 
lo hace, se le deja que diga lo que quiera sobre la firma, sobre 
la actitud que tiene hacia nuestra ideología, y nosotros, los socios 
centrales, aprendemos mucho de estas introducciones. Después 
hay una serie de pequeños artículos que narran acontecimientos 
importantes para toda la firma; por ejemplo, la conferencia aquí 
en El Escorial, aparecerá en el próximo número, y después sigue 
una lista del personal que existe en cada uno de los estudios; hay 

también noticias generales de cada uno de los estudios, y después 
de estas páginas encontramos una serie de artículos técnicos sobre 
la actuaci6n de un nuevo diseño de ventana, por ejemplo. Este 
es uno de nuestros métodos de mantenernos en contacto, porque 
el problema principal es el de la comunicaci6n; tenemos 440 per­
sonas que tienen que ser mantenidas dentro de la 6ptica de nues­
tra ideología . 

La segunda dificultad es la de asegurarnos que los que tra­
bajan en la . oficina de Londres no traten de resolver temas que 
ya fueron resueltos, por ejemplo, en la oficina de Prestan, por 
lo que los medios de comunicaci6n son fundamentales. 

Otro punto sobre el que quiero hablar se refiere a asuntos de 
índole práctica, y hemos visto la necesidad de hacer un libro de 
reglas, un reglamento en el que se planean: nuestra ideología, 
nuestros procesos administrativos y la forma técnica de realizar 
el trabajo. La que está más avanzada es la parte técnica, sobre 
la forma de realizar un trabajo, y en este libro se descubre la forma 
de hacerlo. 

Estos libros o reglamentos son una maquinaria esencial para 
mantenernos en contacto. 

Ahora describiré la forma en que el trabajo pasa por el estu­
dio. Para nuestros proyectos nunca fijamos ningún límite de tiempo 
sobre el verdadero concepto del trabajo en grupo; tenemos una 
técnica muy refinada para asegurar que nuestro período de tra­
bajo de diseño de proyecto se controle perfectamente, pero para 
hacer el proyecto en sí mismo (el diseño) pensamos que la gente 
debe disponer de todo el tiempo que quiera para hacerlo bien. 

En relación con la marcha del trabajo hay dos tipos de res­
ponsabilidades: una es la responsabilidad que incumbe a los di­
rectores y la responsabilidad del grupo. 

La primera responsabilidad, que incumbe al director, es deci­
dir si B.D.P. se hará cargo de todo el trabajo del diseño en todas 
las profesiones; éste es un punto crítico para nosotros, porque 
estamos convencidos de que debemos dar un servicio completo 
que alcance a todas las profesiones, pero hay otra razón interna 
muy importante, y es que si no tienen disponibles, por ejemplo, 
ingenieros civiles, el director tiene que saber perfectamente lo que 
deberá hacer el ingeniero civil cuando el grupo ya esté trabajando. 
No se debe tomar nunca parte de los trabajos, sino completos, 
y B.D.P. no acepta ningún trabajo que se la ofrezca parcialmente. 
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Lo que también debe fijar el director son los honorarios. Algu­
nos me han preguntado que cómo fi jamos los honorarios totales, 
y ya lo hemos hecho de una forma que ha resultado ser satis­
factoria. 

Siempre hemos tenido dificultades para decidir cuál es la for­
ma justa de facturar nuestros servicios, porque una de las des­
ventajas es la de tener que facturar honorarios completos, puesto 
que el cliente quiere conocer sólo los honorarios totale5 y no por 
cada una de las profesiones. Lo que hacemos cuando se nos asig­
na una obra son meros presupuestos generales que se pueden 
corregir más tarde, y pensamos que los ingenieros civiles, por ejem­
plo, tomarán un 20 por l 00 del volumen del contrato. La escala 
de los honorarios de los ingenieros civiles es de un 8 por l 00 en 
nuestra firma, así que si los ingenieros estructurales obtienen el 
8 por l 00 del 20 por l 00 del contrato total, supone un 1,6 por l 00 
del contrato total. A todos los arquitectos se les da un 4 por l 00, 
y esto se hace a causa de la coordinación que tenemos que hacer 
nosotros los arquitectos y el trabajo de asesoramiento, asociado con 
otras profesiones. 

Lo que tiene que determinar también el director es el bene­
fic io oue se va a obtener en el trabajo. Vemos en Inglaterra que 
para permanecer solventes en el ejercicio de la arquitectura tene­
mos que ganar, por lo menos, un 20 por l 00 del volumen de 
honorarios devengados. Este es el promedio que utilizamos, y es 
interesante porque se puede comparar muy bien con los beneficios 
de los contratistas sobre el trabajo general. Si obtenemos un bene­
ficio de un 20 por l 00 sobre unos honorarios de un l O por l 00, 
es el equivalente del 2 por l 00 de los contratistas. Después tene­
mos que determinar con el cliente el problema de fecha y aproba­
ción de proyecto para la obra; todo esto incumbe a los socios di­
rectores y no pueden hacerlo otros socios. 

Es obligación del director, desde el principio, hacer una esti­
mación de los beneficios que quiere sacar de la obra, y es necesario 
conocer, y para ello utilizamos nuevas técnicas, los gastos gene­
rales de la compañía, la media de los salarios, valorar nuestra 
eficacia, y podemos calcular unos beneficios marginales a través 
de operaciones matemáticas en las cuales asignamos a un grupo 
de trabajo un número de horas, y también les mostramos la forma 
en que hemos llegado a ese resultado matemático. 

Vamos a ocuparnos de la responsabilidad de los asociados en 
el grupo de trabajo. Incumbe a los asociados dividir la obra de 
tal manera que pueda estimar el número de planos que el pro­
yecto necesite y ·el tiempo necesario para su realización. 

Cuando el arquitecto y su grupo ha estab.lecido el tiempo que 
necesitan para hacer este trabajo, se reúnen con el director, y cada 
uno tiene una idea exacta de lo que quiere, no hay ningún mis­
terio; los directores quieren ganar dinero y el grupo quiere tiempo, 
y si hay diferencia entre ellos, pueden discutir, lógicamente, las 
medidas que se pueden tomar para que las dos cifras se aproxi­
men lo más posible. Las medidas que se pueden tomar son de 
dos clases. 

Primero la dirección puede decidir: "Me parece que es un 
número de planos apropiado; éste es un buen trabajo en el que 
conseguiremos prestigio; así que haremos menos dinero y más 
prestigio." 

Después el grupo de trabajo dice: "Me parece que debemos 
utillzar mucha más normalización aquí." Así que hacen ap~ntes 
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sobre las cifras que han establecido cuando se reúnen y se sigue 
adelante. Si estos cálculos previos resultan ser irreales en cuanto 
a tiempo, se puede uno dirigir al cliente, y si tienen pruebas esta­
dísticas, decirle: "Yo necesito mucho más tiempo para hacer esta 
obra." Este es el punto débil del enfoque que tiene, generalmente, 
el arquitecto con respecto al cliente, porque el cliente dice: "Este 
hombre necesita más tiempo, pero no me puede presentar ninguna 
conclusión ni cifras, que es lo que yo quiero." Pero si pueden pre­

sentar una serie de cifras, mostrándole cómo las han establecido, 
pueden estar seguros que el cliente, que es una persona práctica, 
acostumbrado a tratar con nosotros, se pondrá de acuerdo. 

Se me ha pedido hablar sobre los problemas jurídicos en el 
establecimiento de los consorcios y de la ,práctica del ejercicio de 
la arquitectura integrada, pero en Gran Bretaña no hay problemas 
jurídicos interesantes; por tanto, no merece la pena hablar del 
tema. Si alguno de ustedes quiere conocer alguna de las repercu­
siones jurídicas, les puedo facilitar información, que no les será 
demasiado útil, porque seguramente no será aplicable en España. 

Sería interesante hablar ahora de la tercera erre, la recom­
pensa, de la que he hablado muy poco hasta hora. 

En los primeros años de nuestra firma los socios directores 
tenían una forma estupenda de decidir las recompensas que iba 
a obtener cada uno, aunque los primeros socios directores eran 
idealistas, y al final de cada año todos se reunían y decían: "Esta 
es la cantidad de dinero que tenemos que repartirnos", y cada 
uno tomaba su papelito y cada uno escribía lo que ellos estima­
ban que debían obtener en el reparto. Los socios directores y los 
asociados comparaban después estos papeles y era sorprendente 
hasta qué punto estaban de acuerdo estas estimaciones, y así se 
hizo esto durante seis años. La razón por la que la sociedad fra­

casó no fue a causa de esta forma de actuación, sino a causa del 
reconocimiento, no por la recompensa. Cuando se reformó la firma, 
uno de los socios no estuvo de acuerdo con este método de pa­
sarse los papelitos y escribir las cifras, pues estimaba que no era 
forma lógica y refinada de hacerlo; así que intentó una forma de 
repartirse los beneficios a través de un sistema de puntos, y dijo: 
"Pensemos por el momento que cada uno de los arquitectos y 
cada uno de los ingenieros obtenga de acuerdo con su título una 
serie de puntos, y pensemos que le podemos dar otros puntos 
por ser un asociado, también un número de puntos por los años 
que ha pasado ejerciendo la profesión, y veremos la cantidad de 
puntos totales que consigue. Haciendo esto para toda la ~ente, 
obtendríamos el número total de puntos que había en la firma; 
después dividiremos el dinero a repartir por el número total de pun­
tos y obtendremos el valor del punto." Esta técnica se empezó de 
una forma muy primitiva, y se dieron cuenta en seguida que había 
defectos en este mecanismo. El principal fue que todo el mundo, más 
o menos, conseguía los mismos y no había una verdadera diferencia 
ehtre unos y otros. Este es el punto débil de la filosofía socialista, 
porque piensa que todo el mundo es igual, y solamente con que 
sean ustedes un socio o un director de firma se darán cuenta de que 
no hay nada más desigual que la naturaleza humana.) Y las re­
compensas no pueden ser iguales, porque así los mejores se irán 
y la firma estará llena de gente mediocre, por lo que empezamos 
a dividir nuestros beneficios en dos partes. Primero, mediante un 
sistema mecánico, es decir, si usted es buen arquitecto, automá­
ticamente consigue tantos puntos; si tienen tal experiencia, tantos, 



etcétera. Por otro lado, empezamos a hacer una evaluación de lo 
que valía el hombre en términos de su hab'ilidad técnica, de su 
imaginación, su creatividad y de todas las cualidades que tenía; 

por consiguiente, este sistema de división de beneficios tenía dos 
partes: el objetivo y el subjetivo, y esto significa que a todo el 
mundo se trata sobre la misma base. Compartimos y nos dividimos 

la totalidad de nuestros beneficios, no tenemos primas, no hace­
mos grandes regalos en Navidades, pero estamos seguros que 

este sistema de división de beneficios corresponde al esfuerzo de 
cada uno de los individuos y refleja exactamente la recompensa 

que merece. 

Ahora llegamos a la evaluación de los socios directores. Para 
realizar esta evaluación, para hacer este proceso y hacerlo de una 
forma objetiva, lo dividimos en estos conceptos: 

PERSONALIDAD: A la que damos un máximo de cuatro puntos, 
porque la personalidad es muy importante actualmente. la habi­
lidad de presentarse, las buenas maneras, la compostura, la habili­
dad de hablar, de dar conferencias, etc., se valoran en este apartado. 

HABILIDAD Y CAPACIDAD, que como es más importante, le 
damos un máximo de siete (creatividad, técnica y profesional, la 

habilidad, la capacidad creativa, iniciativa, entusiasmo, responsa­
bilidad, confiabilidad, relaciones con el resto del grupo y B.D.P. 
y la profesión). 

Finalmente, el RENDIMIENTO y, lo más importante de todo, 
la CALIDAD DEL TRABAJO, que puede llegar a un máximo de 
treinta puntos. El resultado de esto en B.D.P. es que el valor del 

punto sube con la productividad de la firma. Cuando ingresé en 
la firma en 1955 era de 20 libras por punto; ahora, 36. Así que 
si un socio o asociado tiene 70 puntos en la firma en la parte 
mecánica u objetiva y 30 puntos en la evaluación segunda, reunirá 
l 00 puntos y serán más de tres mil libras ( más de medio millón 
de pesetas) de participación en el reparto de beneficios. 

-Este sistema demuestra grandes posibilidades de recompensa, 
y lo digo porque yo soy e l encargado de este reparto de benefi­
cios. Yo no lo empecé (soy demasiado aburrido y tengo poca 

imaginación para inventar algo tan ingenioso), pero ahora me 
encuentro en la situación donde tengo que trabajar con este siste­
ma y perfeccionarlo, mejorarlo. Lo que pasa, en realidad, es que 
si un empleado viene, entra a ver a su jefe y le dice: "Quiero que 
me suba usted el sueldo", el jefe no sabe si le puede o no dar 
más dinero, porque su jefe no tiene toda la contabilidad ni conoce 
el total de las péºrdidas y ganancias; no tiene medio de conocer 
si e l hombre que ha venido a su oficina es mejor que el otro 
o no; así que su decisión muchas veces depende del buen humor 

que tiene, y esto no es una forma equitativa de decidir la recom­
pensa en una firma como la nuestra. Ven ustedes aquí que es 
importantísimo que haya un sistema justo. 

Cuando un arquitecto empieza a ejercer la profesión, le asig­
namos ocho puntos; después hay un período de formación, de 
Universidad (que es un período de tres años), y por esta etapa 
intermedia le damos tres puntos; después el examen medio en la 
Universidad, y si lo aprueba seis puntos más; el examen final 
supone dos puntos si lo aprueba. Además se necesita un período 
de experiencia antes que empiece el ejercicio de la profesión. 
Todo esto dura dos años y equivale a dos puntos. Finalmente hay 
un examen oral sobre la experiencia práctica que tiene el arqui-

tecto, y entonces elige y entra verdaderamente en la profesión, y 
se le da otro punto. 

Cuando entra en nuestra compañía un arquitecto no le pre­
guntamos todas las cuestiones sobre lo que ha hecho, sino que 

le damos inmediatamente la puntuación total. Si tiene otras cali­
fi caciones universitarias, le damos un punto por cada uno de los 
diplomas que tiene. 

Lo que es importante es la experiencia que ha ganado en el 
ejercicio de la arquitectura después de que terminó la carrera, y 

le damos dos puntos por año hasta los veintidós años en que 
entró en la profesión. Cuando sube en la firma y le hacemos socio, 

le damos automáticamente diez puntos más. Pero ahora podemos 
olvidarnos de estos puntos hasta que llegamos a la evaluación 

de los directores, en los que ·hay posibilidad de setenta puntos 
de la parte puramente mecánica, y después se pueden conseguir 

hasta treinta puntos más por ser brillantísimo, genial (es decir, los 
cien puntos que anteriormente decía). 

Lo que quiero hacer en los pocos minutos que me quedan es 

lo siguiente: Demostrarles la forma en que se distribuye nuestro 

dinero a través de todas las actividades en la firma. 

De 1960 al 61 es la forma en la que dividimos nuestro dinero 
sobre todos los renglones que tenían que aparecer: las instalacio­

nes, los teléfonos, el papel, los tableros y demás; acomodación; 

6 por 100; bienestar social, 2 por .100; finanzas, 2 por 100; los 

asesores, 7 por 1 OO. Al integrarnos en la firma necesitábamos ase­
sores; luego el número de éstos disminuyó y en 1969 me parece 

que no hay ningún asesor. Administración aumenta; salarios téc­
nicos. 

Me parece que ayer les dije que la gente es la riqueza de la 
firma, que la riqueza de la firma está compuesta por el potencial 

humano. El capital de la emprésa es el capital en 1hombres, no 
en dinero. Si quieren ustedes proyectar estas cifras a 1969 verán 

ustedes que el 60 por 100 empieza a decrecer, y no está decre­
ciendo porque estamos pagando menos dinero, sino porque la 

administración empieza a aumentar, tomar más parte, y esto re­

fleja que la administración hace mucho más trabajo técnico. Im­

puesto y financiación futura, en otras dos columnas, ven ustedes 

cómo es mucho menos importante que el porcentaje de las otras 

actividades, y es a causa de que estos dos renglones son . tan 

bajos que hemos podido financiar a esta gente, que son el ver­
dadero potencial de la firma. 

Esta nos muestra cómo nosotros los directores juzgamos el 
bienestar de la sociedad cada mes. Esto se liama una declaración 

de funcionamiento; los salarios técnicos, el 60 por 100, y después 
los costes de administración y los gastos generales totales. Tene­

mos unos sistemas de medidas que dicen que la productividad 
de una firma, para que sea buena, debe de hacer 1,8, y este 1,8 

es el elemento de medida de los salarios técnlcos ganados por los 
honorarios. Si estos salarios llegan a un mínimo de un punto con 

ocho, entonces tienen ustedes una buena situación financiera en 
su compañía: 1,89 fue nuestra productividad presupuestaria para 

todo el año 1966. Para nuestra información personal tenemos un 
punto de nivelación: que no hay pérdidas ni ganancias. La dife­

rencia entre e l punto de evaluación y la productividad es e l bene­
ficio conseguido. Pueden ver ustedes cómo las oficinas varían 
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GRUPO DE PRESTON.-ES EL MAS IMPORTANTE 
DE B.D.P. Y LAS VARIACIONES QUE EN EL SE 
OBSERVAN SON DEBIDAS A DOS CAUSAS: A PAR• 

TIR DE 1963 SE DEJO SENTIR EN INGLATERRA 
UNA NOTABLE ESCASEZ DE TRABAJO, Y POR ELLO 
EL NUMERO DE ARQUITECTOS EMPEZO A DECRECER 
RAPIDAMENTE Y A CONTINUACION DISMINUYE• 
RON "QUA N TI T Y SURVEYORS", INGENIEROS 
Y ADMINISTRADORES. LOS ARQUITECTOS, AL SER 

LOS QUE PRIMERO REALIZAN SU TRABAJO, SON 
LOS QUE ANTES NOTAN LA ESCASEZ DE ESTE • 
POR OTRO LADO, HA Y QUE ADVERTIR QUE PRES• 
TON ACTUA COMO "OFICINA MADRE" Y MUCHOS 
DE SUS MIEMBROS SON TRANSFERIDOS A OTROS 

GRUPOS. TAMBIEN SE OBSERVA AQUI LA CASI 
COINCIDENCIA, EN 1968, DEL NUMERO DE AR• 
QUITECTOS Y ADMINISTRADORES. 

GRUPO DE MANCHESTER.-LA EVOLUCION PARE• 

CE EQUILIBRADA, AUNQUE SE TARDO EN ALCAN• 
ZAR LA ESTRUCTURA IDEAL DE 50 MIEMBROS, 
PERO LA TENDENCIA DE LOS DOS ULTIMOS AÑOS 
ES CLARAMENTE OPTIMISTA, 

GRUPO DE LONDRES.- ESTE GRUPO NO ALCAN• 

ZO EL TAMAÑO MINIMO HASTA 1964. OBSER• 
VENSE LAS CURVAS DE NUMERO DE ARQUITECTOS 
Y NUMERO DE ADMINISTRADORES: LA DIFEREN­

CIA INICIAL (1961) ES MUY GRANDE A FAVOR 
DE LOS ARQUITECTOS Y AUMENTA EN LOS DOS 

AÑOS SIGUIENTES, PARA EMPEZAR A DISMINUIR 

A PARTIR DEL AÑO 1966, EN QUE PARECE QUE 
SE HAN DADO CUENTA DE LA UTILIDAD DE LOS 

ADMINISTRADORES, Y LLEGAR EN 1968 A IGUA• 
LARSE PRACTICAMENTE. 

RESUMEN DE TODOS LOS GRUPOS.-MUESTRA EL 
CRECIMIENTO CONJUNTO DE B.D.P. TODAS LAS 

OBSERVACIONES HECHAS PARA LOS GIIUPOS IN· 
DIVIDUALES PUEDEN REPETIRSE AQUI: FUERTES 
DIFERENCIAS ENTRE EL NUMERO DE TECNICOS 

Y ADMINISTRADORES, QUE AL FINAL VAN DES• 

APARECIENDO, Y BAJAS ESCALONADAS A PARTIR 
DE 1963, PARA CAMBIAR DE SIGNO EN 1966 Y 

LLEGAR EN 1968 A UN PERIODO DE FRANCA EX• 
PANSION. 
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EN ESTE CUADRO SE MUESTRAN LAS ES• 
TRUCTURAS TIPICAS TEORICAS DE DOS 

GRUPOS, CUYA COMPOSICION ESTA RELA• 
CIONADA CON EL VOLUMEN DE HONORA• 
RIOS QUE SE PERCIBEN ANUALMENTE O 
EL PRESUPUESTO DE LAS OBRAS PROYEC• 
TADAS A QUE CORRESPONDEN AQUELLOS, 
LA "ESTRUCTURA l " ES EL GRUPO QUE 
HOY SE CONSIDERA MINIMO PARA LA 

PRACTICA INTEGRADA DE LA ARQUITECTU• 
RA. ES DE DESTACAR QUE EL NUMERO DE 
" ADMINISTRADORES" ES DEL ORDEN DEL 

DE ARQUITECTOS Y EL ~IAS NUMEROSO 
CONJUNTO, LA VESTRUCTURA 2" CORRES• 
PONDE A UN GRUPO MUY IMPORTANTE 

Y EN ELLA SE VE QUE LA PROPORCION 
DE ADMINISTRADORES HA AUMENTADO 

MUCHO, PUES MIENTRAS LA RELACION 

DE AUMENTO DE LOS ARQUITECTOS ES 
DE 1,81 Y EN LOS INGENIEROS 1,75, EN 
AQUELLOS ES DE 2,16, Y ELLO ES DE· 
BIDO A QUE LOS TECNICOS NO DEBEN 

ESTAR PREOCUPADOS CON LAS CUESTIO• 
NES ECONOMICAS, FINANCIERAS Y FISCA• 

LES, QUE EN GENERAL CONOCEMOS MAL 
Y DEFENDEMOS PEOR. 

PARA EL CALCULO DE LOS "HONORARIOS 
TOTALES" SE PROCEDE COMO INDICA EL 
GRAFICO: SE DIVIDE LA OBRA EN "INGE• 

NIERIA" Y "ARQUITECTURA" . A SU VEZ, 
" INGENIERIA" SE DIVIDE EN "CIVIL", 

" MECANICA" Y " ELECTRICA" . SOBRE EL 
PORCENTAJE DE LA OBRA TOTAL QUE CO• 

RRESPONDE A INGENIERIA CIVIL (20 POR 

100) SE APLICA LA TARIFA DE ESTA PRO• 

FESION (8 POR 100). SOBRE LOS DE IN• 
GENIERIA MECANICA Y ELECTRICA (12 Y 
10 POR 100, RESPECTIVAMENTE), EL 7 
POR 100. 
LOS ARQUITECTOS TARIFAN EL 4 POR 100 
SOBRE EL TOTAL DE INGENIERIA (42 POR 

100 X 4 POR 100 = 1,68 POR 100 DEL 
TOTAL) EN CONCEPTO DE COORDINACION, 

ETCETERA, Y EL 6 POR 100 SOBRE LOS 

TRABAJOS DE ARQUITECTURA (58 P OR 100 
EN EL EJEMPLO) , OBTENIENDO EL 5,16 
POR 100 SOBRE TODA LA OBRA. A CON• 

TINUACION SE AÑADEN OTROS DOS SU• 
MANDOS, VARIABLES SEGUN EL TIPO Y 

TAMAÑO DEL PROYECTO (3 POR 100 + 7 
POR 1-00), LLEGANDO AL 12 POR 100 EN 

EL CASO EXPUESTO. 

2.5 



en su rendimiento; esto le da un rendimiento general que se 
puede comparar con el presupuesto de arriba. 

significa esto que nuestra técnica está rindiendo mucho, que esta­
mos alcanzando nuestras metas. 

Hemos vigilado todas estas cifras con mucho cuidado mensual­
mente, y lo que queremos es que se aproxime a esta cifra de 
arriba al final del ejercicio financiero. 

Esta·s son algunas de las formas en las que tratamos de orga­
nizarnos y de regir nuestros asuntos. 

Debo decirles una vez más que me alegra el haber venido a 
España par hablarles a un grupo tan distinguido sobre una materia 
a la que tengo mucho afecto y les agradezco el entusiasmo que han 
tenido para conmigo. Muchas gracias. 

En 1969 mE: complazco en decir que hemos roto ya la barrera 
del sonido, que es dos, y proyectamos tener una productividad 
de 2, l, que es muy satisfactoria para toda la sociedad, porque 

MARIO GAVIRIA. Soci61ogo. 

El tema que se me ha dado, o que en par­
te voluntariamente he elegido, se presta, 
como todo el tema del coloquio, a repeti­
ciones y lagunas que es muy difícil evitar. 

Al principio estuve tentado de exponer 
mis experiencias personales en trabajos en 
equipo (en Francia y en España, principal­
mente), pero finalmente he optado de ex­
poner, de manera crítica, algunos de los 
aspectos que me parecen más discutibles, 
y que subyacen bajo la ideología del tra­
bajo en equipo. 

Refiriéndonos a la colaboración, hablaré 
principalmente de la colaboración en urba­
nismo y en menor grado en arquitectura 
y en ingeniería. 

En mi opinión, el urbanismo es una cien­
cia social. La arquitectura es más formalista 
y estetizante. La ingeniería está menos di­
rectamente relacionada con los aspectos so­
cia les. Podría decirse que la sociología, las 
ciencias sociales, la psicología, la futurolo­
gía, la etnología, ~te., pudieran aportar cier­
tos refinamientos sofisticados a la ingenie­
ría, pero que por ahora escasamente se tie­
nen en cuenta. Voy a hacer un paréntesis 
inicial exponiendo un ejemplo: los traba jos 
de ingeniería en la construcción de embalses. 

Históricamente, las presas en una época 
primera fueron concebidas para regular em­
ba !ses, crear regadíos y producir electrici­
dad. En la actualidad se está viendo que 

en una civilización urbana de grandes aglo­
meraciones en ciertos países las presas em­
piezan a tener una utilidad turística de im­
portancia semejante a la utilidad del rega­
dío o a la producción de energía eléctrica. 
Concretamente en Estados Un idos y Francia, 
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donde se empiezan a diseñar muchos lagos, 
lagos artificiales, con fines prioritarios turís­
ticos. Este uso turístico, este pequeño de­
talle anecdótico, probablemente ha sido muy 
poco tenido en cuenta por los ingenieros de 
caminos al proyectar las presas españolas 
o los pantanos artificiales; ello ha llevado 
consigo el haber concebido insuficientes zo­
nas de expropiación complementaria por en­
cima de la cota máxima, lo que demuestra, 
finalmente, una laguna prospectiva o una 
laguna en el conocimiento del futuro con 
re~pecto a ciertos trabajos, como es el ha­
cer presas que parece a primera vista sea 
la tarea más exclusivamente que pueda exis­

tir. Geográficamente, un lago artificial cam­
bia el paisaje, rompe el equilibrio ecoló­
gico anterior (corta comunicaciones, carrete­
ras, teléfonos, etc.). Expulsa la población, 
tempera el clima del entorno, crea finalmen­

te una nueva naturaleza. La población del 
área afectada ignora la cultura náutica, tie­
ne miedo del agua. En una primera etapa 
un pantano empobrece y desertifica no sólo 
la superficie inundada, sino la comarca afec­
tada. Posteriormente, la nueva naturaleza 

creada artificialmente puede ser de comple­
jidad mayor que la antigua. Por ejemplo, 
el área del pantano de Buendía, seca y po­
bre antes del embalse, poede llegar a ser 
un p3rque náutico "natural" como conse­
cuencia del agua, de las repoblaciones fo­
restales, de la demanda de espacios de ma­
sas para los fines de semana de los madri­
leños. Estamos lejos del proyecto inicial, ex­
clusivamente "técn ico", destinado a cons­
truir la presa. Por ello digo que tanto en 
urbanismo, en arquitectura, como en inge-

niería, puede haber una colaboración de las 
ciencias socialies, a pesar de que por ahora 
se produzca muy poco. Las ciencias socia­
les, ya lo he insinuado antes, incluyen una 
lista ambigua de la que se puede sacar y 
meter ciertas disciplinas que no están cla­
ramente definidas, tales como la psicología, 
la sociología, la etnología, la antropología, 
la ecología, etc. Incluso ciertas tendencias 
muy modernas de la economía dejarían la 
econometría para expertos en estadística y 
en matemáticas e irían, cada vez más, a la 
concepción de la economía como una cien­
cia social, puesto que, finalmente, las accio­
nes económicas tienen que plasmarse en 
unas inversiones que van a favorecer a unas 
clases o a otras; a unos grupos sociales o 
a otros; a unas regiones o a otras. Las accio­
nes, finalmente, económicas son tomadas 
por políticos con criterios llamados políticos, 
pero con subyacencias sociológicas o socia­
les y sólo ciertos casos con criterios econó­
micos. 

Hablemos en concreto de la función de 
las ciencias sociales en los equipos de ur­
banismo y arquitectura, principalmente ur­
banismo. 

Hasta ahora, la imagen más generalizada 
de las ciencias sociales en la colaboración 
con los urbanistas o con los arquitectos ha 
sido, y perdura en gran parte en casi todos 
los países, una imagen de hechicería ( pu­
diéramos llamar de una manera un poco 
publicitaria). En muchos casos se llama al 
sociólogo porque se le supone experto en 
la manipulación de seres humanos; sabido 
es que la arquitectura y el urbanismo son 
destinados al "Hombre", ese "Hombre" con 



"H" mayúscula. Esta excusa sirve para ca­
muflar todas las perversidades de proyecto. 
Una vez construida la obra, la profesión se 
da cuenta de que el "Hombre" este es un 

poco más complejo de lo que parecía, de 
que no se domina muy bien el conocimien­
to del hombre, y entonces se busca a un 

experto, una especie de mago, un "profe­
sional" en ciencias sociales, que pueda in­
corporarse al equipo, de forma que justifi­
que aberraciones, que áporte de alguna for­
ma algún detalle en cualquier caso, que ma­
nipule, bien al presentar una cierta imagen 
del proyecto, bien al convencer al usuario, 
bien al relacionar la dinámica interna al gru­
po de trabajo, etc. 

Afortunadamente, desde hace pocos años, 
va extendiéndose un tipo de ciencias so­
ciales críticas, a las que adscribo y perte­

nezco, que rechazan la manipulación ( no 
siempre es posible; este acto de hoy puede 
ser algo manipulante. no cabe duda), y que 
intenta, sobre todo, proceder a la crítica su­

poniendo que la sociedad avanza por su 
lado malo y que es en este terreno crítico 
en el que probablemente podemos aportar 
algo. 

A nivel teórico se plantea el problema de 
cuándo pueden actuar críticamente las cien­
cias sociales en un planeamiento o en un 
proyecto. Lógicamente puede ser antes, du­
rante o después. Aquí mezclaré tanto los 

aspectos reales (como se está produciendo 
ahora la colaboración) como los aspectos de­
seables, en mi opinión, desde un punto de 
vista de la sociología crítica. 

1.0 Antes de p/anear.-Teóricamente, los 
geógrafos, los sociólogos, etc., antropólo­
gos, pueden ser útiles en la reunión de la 
información urbanística, esto es, en el aná­
lisis, en el conocimiento de una realidad so­
cial compleja, para _el que los expertos en 

tecnología no están suficientemente prepa­
rados, no porque no sean capaces, sino por­
que se ha evitado cuidadosamente hacer de 
ellos técnicos ignorantes de todo lo demás. 
Cabría una formación de los expertos en 
ciencias sociales en la información urbanís­

tica, en el análisis. ¿Por qué no hacer algu­
na referencia a la realidad española para 
decir que por ahora, excepto en casos muy 
excepcionales, la información urbanística o 
el análisis previo al planeamiento es una 
especie de formalidad burocrático-legal? 
Cuando se hace información urbanística real 
(en la mayoría de los casos no se hace ), 
ésta s uele llegar a los estudios de los pro-

yectistas a la vez que se va a entregar el 
proyecto, se une la información urbanística 
al estudio económico sobre la viabilidad del 
plan de ordenación urbana (otro documento 
formalista) y se entrega. Entonces las rea­
lidades o posibilidades del trabajo urbanís­
tico de sociólogos en España, por ahora, o 
de economistas, me parece que son muy 
escasas. Incluso las informaciones urbanís­

ticas gigantes de tipo estructuralista que se 
han hecho han servido de muy poco a la 
hora de planear. Misterio de incapacidad de 

lenguaje, tal vez incapacidad de interpreta­
ción por parte de los urbanistas e ingenie­
ros de los datos que les dan los estadísticos, 

pero el hecho es que, por ahora, antes de 
planear es poco valiosa la colaboración que 
se ha planteado. 

2.0 Durante e/ diseño.-Una vez que se 
han reunido los datos del problema, pudiera 
ser que durante el diseño ciertos expertos 
en antropología, psicología, pudiesen ase­

sorar al arquitecto o al proyectista, al in­
geniero, etc. La realidad es que (por los 

contactos que yo he tenido con colegas, 
principalmente franceses y alemanes, menos 
ingleses), esta colaboración está muy sub­
desarrollada, al igual que en España. Hay ex­

periencias muy diversas, como las de ciertos 
"datar" en Francia, en las que el sociólogo 
tiene como misión única durante la etapa 

de planeamiento pasearse por los estudios 
donde se diseña, estar habla ndo allí, ver el 
plano y discutir, charlar de banalidades o 

de generalidades y responder a alguna pre­
gunta que se le haga. A pesar de este in­
tento, creemos que durante el planeamiento 

no hay técnicas puestas a punto en las que 
el arquitecto pueda recibir ayuda real de 
los especialistas en ciencias sociales. Supon­

gamos que un urbanista de lápiz fácil plan­
ta una zona verde en cualquier sitio de un 
polígono, generalmente en un espacio que 

no sabía qué hacer con él (salvo si se aplica 
la Carta de Atenas, que le pone en el cen­
tro, creando para el futuro un dramático 
vacío urbano), y lo planta sin criterios so­
ciológicos, ni económicos, ni urbanísticos su­
ficientes. Lo coloca allí, o porque le sobra 
un espacio o porque cree que está bien, sin 

conocimientos previos, sin análisis previos 
de cómo se comportan los urbanos, no los 
guardias, sino los usuarios, en este otro 
tipo de zonas verdes de barrios nuevos peri­
féricos. Hay una carencia grave de base 
científica en el planeamiento, por lo que 
hace que, al no haber unos conceptos utili-

zables por los diversos componentes del 
equipo, no se pueda producir una colabo­
ración durante el planeamiento. 

3.0 Después de /a materialización del 
proyecto.-En la tercera etapa, es decir, 
después del planeamiento realizado, es don­
de más se suele emplear por ahora a los 
expertos en ciencias sociales, porque es el 
terreno ideal de la manipulación, tanto en 
la publicidad para vender espacios verdes 
-se vende verde, no se vende arquitectu­
ra o vida urbana-, tanto para convencer a 
los usuarios de que ciertas aberraciones no 
son tan graves como creen, o, finalmente, 
como asistente social para acompañar al 
poder a organizar la represión de los distur­
bios sociales potenciales. Entonces, lo que 
sucede es que constantemente se está em­
pleando a las ciencias sociales para fines 
verdaderamente poco brillantes y en el fon­
do poco honestos. 

EVOLUCION DEL TRABAJO 
EN EQUIPO 

En la actualidad tenemos tres formas 
principales que coexisten en el trabajo pro­
fesional de proyección y planeamiento ur­
bano. La primera es la del proyectista indi­
vidual·, artista, artesano o como queramos 
llamarle, o técnico; ésta tiene una larga du­
ración y no presenta problemas para ciertos 
casos muy · especiales. A continuación, el 
falso equipo, que reúne una serie de per­
sonas para disimular que, verdaderamente, 
no se trabaja en equipo; y, finalmente, la 
fábrica o gigantesca factoría de proyectos, 
como nos lo ha expuesto el señor Scott, que 
tiene como fin principal la cantidad, una 
cantidad tecnocráticamente definida, lauda­
ble en ciertos casos, en otros criticable, y 
que tiene como fin la eficacia. Las exposi­
ciones interesantes de Mr. Scott sobre fun­
cionijmiento y organigrama plantea, al me­
nes, a un análisis crítico superficial que yo 
pueda hacer, un resultado bastante correc­
to, pero criticable. 

Me parece que una gigantesca empresa 
de este tipo funciona como una gran geren­
cia o gestoría de contratación de proyectos, 
y que el proyecto hecho por un equipo di­
rigido por un proyectista se realiza con gran 
semejanza a lo que sucede con un arqui­
tecto individual, es decir, que aunque son 
400 personas, se racionaliza el servicio de 
secretariado, pero el proyecto en sí se ela­
bora por una serie de personas, un arqui­
tecto, un ingeniero o dos arquitectos y va-
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rios ingenieros, incluso paisajista cuando 
haga falta, pero al igual que se puede hacer 
en cualquier estudio individual. La ventaja 
de una gigantesca empresa de este tipo es 
la misma que se produce cuando se con­
centra cualquier otro tipo de producción: 
en un sitio se producen ideas y dibujos, en 
otro sitio se producen mercancías, pero en 
cualquier caso la ventaja de ello es la aglo­
meración o la concentración de la oferta y 
la concentración de las soluciones, aunque 
las soluciones, por lo que hemos visto, se 
produzcan de una manera bastante tradi­
cional. Esta es una de las objeciones que 
yo quería hacer a la exposición del señor 
Scott, y la haría planteada de la siguiente 
forma: Para juzgar el éxito o el fracaso en 
una colaboración en equipos, en una fac­
toría de proyectos, hay que analizar la obra 
construida, los resultados. Los resultados se 
miden por la eficacia o la rentabilidad del 
tiempo empleado, pero pueden medirse 
también por otros criterios que la eficacia. 
Desgraciadamente, en un sistema en que 
la rentabilidad es el criterio principal, es 
evidente (como en todo sistema parece ser) 
que la eficacia es la medida. La eficacia se 
mide principalmente por hechos cuantifica­
bles, dejando de lado otros hechos no cuan­
tificables, tanto la calidad de la vida coti­
diana del que trabaja en equipo como la 
vida cotidiana que resulta para los que usan 
el objeto construido. Los proyectos de B.D.P. 
que hemos visto son correctos, pero nada 
más; poca fantasía; no nos vale por ahora 
como vía futura del urbanismo. 

El equipo, en el sentido de Scott, no es 
sino una habilidad técnica de conglomerar 
a personas dramáticamente especializadas 
previamente. Entre paréntesis diré que, en 
mi opinión, hay una ideología subyacente 
a la especialización. Ideología, no en el 
sentido que la empleaba el señor Scott o 
que se emplea frecuentemente, sino en el 
sentido de ilusión o representación camu­
flada de la realidad. Scott se hace una idea 
de B.D.P. que no corresponde a la función 
real que dicha empresa cumple. 

DIVISION SOCIAL DEL TRABAJO 
Y DIVISION TECNICA 

Es cierto que el proceso técnico y la so­
ciedad son cada vez más complejos y que 
hoy exigen especialistas. En mi opinión, el 
proceso de la especialización exacerbada es 
consecuencia de una concepción jerarquiza­
da de la sociedad, de una concepción que 
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haga al hombre más dócil (la educación 
es en gran medida un proceso de volver 
dócil a la gente); después se aprende la 
profesión de verdad, cuando se trabaja. La 
mejor manera de volver dócil a la gente es 
hacerle ignorar grandes aspectos de la rea­
lidad y conocer uno sólo, de forma que sea 
muy integrable dentro de una organización 
y muy manipulable; ello hace que, a pesar 
de que sea muy complejo y muy distinto 
una calefacción que una zona verde, se 
agrave la especialización voluntariamente 
por las técnicas arcaicas de educación que 
tienen como fin la fácil y dócil manipulación 
de los expertos. 

Mi hipótesis es que una verdadera educa­
ción integral tendrá que proceder a una es­
pecialización, pero deberá proporcionar unos 
gigantescos conocimientos metodológicos y 
de todas las demás disciplinas (es posible 
obtenerlos al menos para juzgar o para te­
ner una actitud crítica con respecto a ellas), 
sobre todo para evitar esa pérdida de imagi­
nación que supone el ser excesivamente 
dócil. 

LA DINAMICA DE GRUPOS 

Reunido cada uno de esos especialistas, 
sin haber tenido previamente una educa­
ción para trabajar en común, la dinámica 
del grupo requiere unos conocimientos de 
la información, unos conocimientos de fun­
cionamiento interno de la estructura cam­
biante de ese grupo, del proceso decadente 
de todo grupo, de la selección de un líder 
para una tarea determinada, según los ca­
sos, etc. Sin tener unos conocimientos de 
esta dinámica se hace trabajar a los espe­
cialistas (eso es lo que sucede en España) 
en cosas juntos, a partir de una imagen in­
dividual de la profesión, lo que da como 
consecuencia la casi inexistencia! real de 
equipos. 

El hecho parecido sucede en Francia: las 
grandes organizaciones de planeamiento re­
gional se encuentran con que tienen equipos 
de todas las disciplinas, burocrática y jerár­
quicamente organizados, y que los resulta­
dos no son muy brillantes; se produce, al 
igual que una especialización del trabajo, 
una especialización del espacio, una fun­
cionalización excesiva, en casi todos los ca­
sos, una destrucción de la vida urbana por 
haber simplificado cada experto su parcela 
y por no haber podido tener una síntes is 
de todos por no haber estado preparado 
para ello. Esto crea, en mi opinión, el fallo 

principal del funcionamiento de los equipos, 
que aparentemente bajo una ideología de 
trabajar juntos no funcionan como tales. 

Probablemente está sucediendo con los 
equipos lo mismo que sucede con la relación 
entre el Plan General de Ordenación o un 
Plan Parcial y la Ordenación del territorio. 

Cuando nos hemos dado cuenta de que 
el urbanismo como ciencia está muy atra­
sado y que no sabemos resolver bien los 
problemas del casco de una ciudad, un 
Plan General, lo que hacemos es decir: "Va­

mos a ordenar el territorio y un Plan Co­
marcal y luego un Plan Provincial", amplian­
do el ámbito de estudio creyendo que se van 
a simplificar los problemas; en realidad, ni 
se resuelven los planes de Ordenación del 
Territorio ni se resuelven los Planes Gene­
rales. Un poco es lo que pasa con los tra­
bajos en equipo. Cuando hay lagunas a 
nivel individual se cree que juntando espe­
cialidades diversas se resolverán solos; en 
mi opinión es una huida. 

Yo plantearía nuevas experiencias de 
grupos de trabajo. Puesto que el problema 
está en la calle y Marx dice que la huma­
nidad no se plantea sino problemas que 
es capaz de resolver, puesto que se plantea 

la creación de grupos, funcionando verda­
deramente de manera cohesionada ( no su­
cesiva, sino simultáneamente), yo creo que 
habría que proceder a una reflexión profun­
da por unas vías utópicas sobre la creación 
en grupo. 

Se podría decir que el camino está abier­
to, aunque parezca poco serio, en Ingla­
terra, donde hay ciertas actitudes de la van­
guardia joven, como puede ser la música 

"pop" ( pongamos por caso los Beatles, Rol­
ling, Softmachine, etc.), que han puesto de 
manifiesto que existe una creación colectiva, 
con una vida cotidiana casi colectiva, con 
una incorporación real de la vida del ' crea­
dor a la vida del usuario, que viene sim­
bolizado por dichos conjuntos, en que han 
superado la creación individual de música 
renovándola mundialmente con gran cali­

dad, haciéndola más densa y compleja. A 
pesar de que haya personas que no com­
prendan esta música (es un problema de 
desfase cultural), hay que reconocer que 
muestra tal vez otro camino de creación 
urbanística en que iría más integrada, la 
vida en grupo y la experimentación de lo 
producido en el grupo. Entonces pudiera 
darse un tipo de verdadero equipo, en el 
que cada persona que tuviese una especia-



lidad supiese más que los demás en ésa, 
pero supiese hacer todas las demás cosas. 
Eso, por supuesto, da al traste con el con­
cepto de eficacia o de productividad ( can­
tidad). No se puede competir con alguien 
que no haga más que su medida en tér­
minos matemáticos o cuantificables. No se 
puede competir con una factoría en que 
cada uno no haga más que una cosa; es 
el problema de la división del trabajo que 
lleva consigo una sociE:dad segregada pro­
bablemente, no una sociedad óptima. En esa 
sociedad, con el trabajo dividido, se con­
dena a unos a tareas de concepción, a otros 
a tareas de eiecución y a otros a abrir las 
puertas de los coches y clubs nocturnos. Eso 
es un tipo de sociedad que se puede cri­
ticar como vía futura. 

Puede parecer oscura la relación entre el 
tipo de trabajo parcelario y especializado y 
el tipo de sociedad y vida cotidiana. Si se 
parte del principio metodológico de que 
la forma en que los hombres producen e in­
tercambian los productos, determinan la for­
ma en que se producen las relaciones hu­
manas, hay que desechar un trabajo parce­
lario y especializado que genera una per­
sonalidad adocenada y segregada. 

LA UTOPIA CREADORA 

La vía utópica, en mi opin1on, pasa por 
unos equipos integrados. De hecho, en los 
sitios más avanzados en pedagogía se va 
a una amplia concepción y fundamentación 
metodológica de todas las materias dentro 
de campos amplios, todo lo que fuese la 
ordenación del espacio, los volúmenes y la 
forma. Se va a una amplia metodología y 
técnicas, desde la sociología a la entrevista 

en profundidad, a la dinámica de grupos, 
semiología, etc. Se debería obtener que 
cualquier ingeniero de caminos (como de 
hecho se ha hecho en España) sepa hacer 
encuestas, cosas que han hecho muy bien 
para Origen y Destino en Redes Arteriales, 
etcétera, y que, a la vez, cualquier soció­
logo o economista pueda coger un lápiz. 
Eso parece aberrante. Se dice que no daría 
resultado, pero puesto que los resultados 
actuales no son muy brillantes, puesto que 
el urbanismo y la arquitectura reciente (ex­
cepto la arquitectura de revista, ésta que 
es para "epater" ) son muy bajos, ¿por qué 
no probar otras fórmulas? A partir del axio­
ma de que la humanidad no se plantea sino 
las utopías que son realizables, se puede 
proceder a investigar; para eso hace falta 
una mente muy joven y una disponibilidad 
a la "pérdida de tiempo" muy grande. Bus­
car a partir de la realidad presente y medio­
cre un posible próximo más lleno de fan­
tasía. 

Para ello es conveniente e/ planteamiento 
de grupos que tengan como fin la asocia­
ción profunda de personas de muy dife­
rente formación, pero que estén de acuerdo 
en /os principios sociales. La integración del 
usuario en los equipos de urbanismo. 

Ahora bien: el profundo conocimiento 
del usuario no se puede alcanzar por vía 
de encuesta. Las necesidades y los deseos 
de la población urbana nos son descono­
cidos. La articulación de las funciones en el 
espacio es de una complejidad que los ur­
banistas ignoran, recurriendo a simplifica­
ciones de la vida urbana. 

Por ejemplo, la localización en grado de 
planeamiento de los diversos servicios de 
un barrio nuevo es siempre más deficiente 

que la localización espontánea resultante de 
la lógica de los diferentes proveedores de 
servicios domésticos (comercios, sanitarios, 
Bancos, etc.). Los diferentes comerciantes 
saben más de localización que los urbanis­
tas (al menos hasta ahora). Es, por tanto, un 
error autoritario el definir emplazamientos 
"a priori". 

Los equipos deben ser toda la población. 
Hay que buscar las formas de conseguirlo. 
Probablemente cabrían en los equipos, ade­
más de gente de la calle, colaboradores más 
o menos alocados que tal vez no saben 
nada de nada, pero que tienen imaginación 
y que disfrutan en la ciudad (al parecer 
en ciertas oficinas de investigación de países 
más avanzados se paga muy bien a los neu­
róticos, cuanto más desequilibrados mejor, 
para que propongan soluciones alocadas, de 
las que el uno por mil resultan rentables, 
geniales o creadoras). En cualquier caso, los 
resultados no serían peor de los que estamos 
viendo en las soluciones urbanísticas me­
dias, y tal vez abriría un camino que apor­
taría nuevas ideas creadoras. 

En conclusión, hay que insistir en que la 
ausencia de un verdadero trabajo en equi­
po provoca el que cada especialidad por 
su lado está jerarquizando una profesión y, 
finalmente, está jerarquizando como con­
secuencia de la jerarquización de las profe­
siones una . sociedad en la que todos van 
contra todos y en la que claramente se ve 
que no es un camino óptimo para seguir. 
Yo no sé con seguridad cuál será el otro, 
pero el presente no es muy brillante. 

Esto es aproximadamente, de una forma 
caótica, la crítica que yo quería someter a 
discusión si puede interesar a alguno de los 
concurridos. 



ALGUNOS PROBLEMAS 
DE LA EDUCACION INTERPROFESIONAL 

l. EDUCACION PARA EL TRABAJO 
COLECTIVO 

"Es precisamente la madurez de la estruc­
tura anatómica del hombre, que correspon­
de a su prolongada niñez, la que le separa 
de otros animales ... 

"Esto se refleja en un largo período de 
formación ... , según el cual el hombre gasta 
al menos un 40 por l 00 de su vida normal 
como aprendiz ... 

"Es tan completamente natural para una 
sociedad humana el basarse en el aprendi­
zaje como para una sociedad de hormigas 
el hacerlo en costumbres heredadas ... " ( l )·. 

" Pero los cambios tecnológicos y de co­
nocimiento son tan rápidos, que, por otra 
parte, diez años es probablemente el pe­
ríodo más largo de tiempo que un investi­
gador o diseñador puede esperar permane­
cer efectivo hoy día si n una educación con­
tinuada o un gran esfuerzo para ponerse al 
día tanto en su educación básica como en 
sus aptitudes profesionales especializa­
das" (2). 

Un estudio sobre los problemas metodo­
lógicos o de organización de un equipo pa­
rece conducir irremediablemente a la nece­
sidad e importancia de una educación es­
pecial. 

Parece conveniente, para ello, delinear por 
anticipado los puntos de tesis que se pre­
tende analizar en este comentario. 

Se pueden resumir así: 
l ) Aparte de problemas económicos o 

puramente profesionales, estimamos 
que una gran parte de los proble­
mas del trabajo colectivo provienen 
de la educación. 

2) Los problemas de método y organi­
zación del equipo exigen una edu­
cación especial de sus miembros. 

3) La educación propia de la compleji­
dad de decisión, coordinación y or­
ganización del equipo ha de ser es­
pecial y basada, por una parte, en 
una cierta comprensión de la teoría 
del conocimiento, y por otra, en los 
problemas psicológicos de la integra-
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ción personal en una creatividad co­
lectiva. 

4) No existe en este momento en el país 
no sólo ya este tipo de educación, 
sino la estructura que la haga po­
sible. 

5) Es probablemente imposible resolver 
un problema educativo de esta com­
plejidad dentro del enfoque acadé­
mico actual. 

6) Por otra parte, cualquier tipo de en­
trenamiento práctico puede caer en 
problemas de funcionamiento, sin 
penetrar en la verdadera compleji­
dad de una creación colectiva, cuyo 
verdadero fin es el desarrollo de la 
personalidad del hombre miembro. 

7) Es a la misma profesión a quien co­
rresponde en gran parte estructurar 
el entrenamiento de sus miembros, 
completando a la academia. 

8) Sólo a través de problemas reales, y 
del estímulo del interés por la crea­
ción, puede resolverse con eficacia 
un entrenamiento profesional. 

La enorme dificultad del tema nos lleva 
a tratarlo con superficialidad. La creencia de 
su importancia y la responsabilidad de la 
profesión en su solución nos ayuda a arries­
garnos a plantearlo. 

2. LOS PROBLEMAS DE LA 
EDUCACION SUPERIOR 

l. ALGUNOS PROBLEMAS GENERALES 
DE LA EDUCAC/ON 

A partir de la tesis anticipada, parece que 
el paso lógico sería penetrar en algunos de 
los problemas generales de la educación, 
para concretarse después al problema de la 
creación colectiva y las bases de su forma­
ción. 

Sin embargo, sería una locura tratar de 
en juiciar aquí los problemas en el campo 
educativo. En este momento, en que la edu­
cación ha pasado al campo del conflicto po­
lítico, la efervescencia de estudios sobre 
educación es erorme y su temática se aleja 

del campo de la creatividad al que preten­
demos reducirnos. 

Por otra parte, la tendencia del análisis 
educacional es la de apoyarse en dos bases 
teóricas: una de teoría del conocimiento, 
otra de la psicología de la creación. No so­
mos expertos en ninguna de las dos mate­
rias, por lo que nuestra visión ha de ser 
breve y siempre la de un aficionado. 

Un tema como el método educativo, en el 
que ya no sólo la política, sino la estructu­
ra social y la base cultural de cada país son 
determinantes y en el que, además, la ma­
yoría de los sistemas presentes son evolu­
ción de una estructura de educación de hace 
siglos, es difícil de generalizar. No podemos 
decir aquí que exista ese "plan de planes" 
prototípico. 

Basta analizar los libros de pedagogía o 
simplemente dar una ojeada al Libro Blanco, 
dedicado a diagnosticar nuestra situación y 
a proponer un posible futuro. Se manejan 
términos ·trascendentales en pocas líneas, 
más por la abundancia de puntos indispen­
sables que tocar que por la escasa profun­
didad del estudio. 

Ejemplos: 
Bibliotecas públicas ( 18 renglones, 
unas 200 palabras), pág. 133. 
Movimientos estudiantiles (29 renglo­
nes, unas 350 palabras), pág. l 02. 
Profesorado (poco más de una c~rilla, 
75 renglones, no llega a las l .000 
palabras), pág. 95 (3). 

Eludimos, por tanto, la pretensión de des­
cubrir los problemas de la educación supe­
rior. Tan sólo como orientación mencionare­
mos algunos. 

El problema de número es, naturalmente, 
uno de ellos. 

El crecimiento de población, el mayor ni­
vel de asistencia a centros educativos y el 
crecimiento del conocimiento conducen a 
una explosión educativa realmente angus­
tiosa. Francia, entre 1960 y 1970, pasará de 
200.000 a 500.000 universitarios. En lngla-



terra, de 200.000 en 1960 a 560.000 en 
1980. En España, de 36.250 en 1932 se pasa 
a 69.541 en 1957 y 141.640 en 1967-68. 
Es decir, se ha crecido en un 390 por l 00 
en poco más de treinta años. 

El problema de selección y agrupamiento 
de los alumnos, tan relacionado con los mé­
todos didácticos, ha de ser también funda­
mental en una educación enfocada al trabajo 
colectivo, por ser precisamente sobre lo que 
ha de basarse esta nueva educación. 

Junto a esto se presenta el problema di­
fícil de la educación de los profesores. La 
distancia entre profesor y alumno se ha 
acortado; los medios de comunicación y la 
asimilación por los alumnos les permite se­
guir a los profesores no-investigadores, 
mientras que un esfuerzo de años de inves­
tigación original por un especialista puede 
ser asimilado, al menos conceptualmente, en 
sólo días de estudio. 

Nuevos sistemas de educación hacia la 
creación colectiva exigirán una revolución en 
el campo de la formación del profesor, tanto 
por la exigencia de conocimientos generalis­
tas y especializados al mismo tiempo como 
por el aspecto pedagógico-psicológico en 

que se basan. 
El verdadero problema se plantea con el 

dilema de elegir entre una educación huma­
nística o una educadón, vocacional. 

Las distintas profesiones han ido ya adap­
tándose a uno u otro método, en función de 
la base de conocimento acu mulado o del en­
foque de la práctica profesional. 

Así, la medicina tiende hacia una educa­
ción académica, a completar posteriormente 
con entrenamiento real. 

Las ciencias han pasado de una educación 
a un entrenamiento de aptitud. 

La ingeniería en general suele partir de 
una comprobación de la realidad, centrán­
dose más en un peritaje que en una acción 
creadora ( la arquitectura merecería un ca­

pítulo aparte ... ). 

2. DILEMAS DE REFORMA 

Siguiendo, en parte, a Paul Ritter, en su 
propuesta hacia lo que llama "educreación", 
se presentan algunos dilemas base de una 
posible reforma (4 ). 

e Creación personal 
contra superimposición 

La tendencia hacia la creación y el apren­
dizaje son innatas. Frente a esta disposición 
abierta, la obligación a métodos y materias 

superimpuestas es un sistema eminentemen­
te autoritario y obligatorio. 

Ya en 1923 el gran educador Whitehead, 
en su libro Aims of Education, decía: " ... El 
principio hacia el progreso es algo interior: 
el descubrimiento lo hacemos nosotros, la 
disciplina es autodisciplina. 

" El profesor tiene una doble función: debe 
alentar el entusiasmo por resonancia con su 
propia personalidad y crear un ambiente 
para el desarrollo ... " 

• Cooperación contra competencia 
La cooperación como verdadera base de 

la educación ha de reemplazar a la compe­
tencia. Frente a esto, el clima creado desde 
la escuela primaria, en la que la simple con­
sulta a otro niño se consideraba deshonrosa 
y la petición de ayuda para resolver un pro­
blema se califica de copia, crea una base 
competitiva más que cooperativa, de la que 
los arquitectos tenemos verdadera experien­
cia en este país. 

• Terapia contra paternalismo 
En una sociedad calificada a menudo co­

mo enferma, la urgencia hacia el aprendiza­
je y la creación proporcionan la oportunidad 
para sustituir la coerción, paternalismo y pre­
sión moral hacia el "perezoso" por un pro­
ceso terapéutico. 

Paul Goodman, en su Community of Scho­
lars, propone este enfoque terapéutico de la 
enseñanza, basado en el convencimiento de 
que, más que una falta de inteligencia y 
disciplina, los fallos en educación son debi­
dos a distorsiones emocionales. 

Tal como describe Goodman esta terapia, 
como "contacto interpersonal no-dirigido ... , 
aceptación y comprensión mutua ... , es esta 
la herramienta básica de un trabajo colec­
tivo, además de proporcionar la oportunidad 
para ... , el interés espontáneo que cualquier 
persona joven puede tener ... ". 

. .. Parece como si Freud, Adler o Jung no 
hubieran existido jamás "para los profeso­
res" ( 5). 

• Educación para la creatividad 
Así, el amplio tema de la creación se ha 

ceñido al de la "educación para la creativi­
dad", entendiendo por ésta la actividad que 
resulta en contribución es que suponen una 
aportación valiosa en la esfera intelectual de 
la experiencia humana, tanto en la ciencia 
como en el arte, según la describe 
J. B. Wiesner. 

Y desde el punto de vista que más nos 
interesa para este estudio, el pedagógico­
psicológico, por su repercusión en el traba­
jo colectivo, se han analizado los distintos 
tipos de actividades creativas: investigación 
científica, investigación en las ciencias apli­
cadas y tecnológicas e ingeniería y diseño, 
y sobre todo los condicionantes que han in­
fluido en eminentes científicos creadores. 

Anne Roe y otros estudiantes del tema 
parecen haber aislado algunos factores co­
munes a todos, tales como una infancia en 
ambiente intelectual, un alto grado de inde­

pendencia, necesidad temprana a la autosu­
ficiencia, gran capacidad de concentración y 
una preparación más científica que huma­
nística. 

Junto a esto, Wiessner, en su trabajo 
Educación creativa, ha llegado a resumir, des­
de el punto de vista del individuo, las ca­
racterísticas principales que ha de tener un 
proceso educativo proyectado para realzar la 
productividad creadora, tales como la de 
mantener una actitud crítica hacia el cono­
cimiento; estimular interpretaciones imagina­
tivas y no convencionales de la experimen­
tación o experiencia profesional; poner én­
fasis en los principios, leyes y relaciones es­
tructurales a través de la acumulación de 
datos; utilizar analogías y metáforas para 
relacionar hechos e ideas no conectados a 
primera vis.ta, y desarrollar la personalidad 
y estilos propios. 

Vemos después cómo habrá que conectar 
todas estas condiciones para el trabajo co­
lectivo. 

• Dificultad de la evaluación 

Los teóricos de educación no difieren tan­
to en sus tendencias hacia la naturaleza del 
aprender como en sus preferencias hacia los 
temas que prefieren estudiar y los métodos 
que prefieren utilizar. · 

"Hay un reconocimiento progresivo de 
las condiciones de límite de cada teoría y 
una mayor atención hacia la especializa­
ción ... " (6). 

Por otra parte, es casi imposible aportar 
una definición exacta de lo que es "apren­
der" aceptable para los psicólogos, princi­
palmente en la dificultad de medir los re­
sultados: 

l ) Falta de tiempo.-No han transcurri­
do generaciones educadas en este método. 

2) Imposibilidad de los ensayos.-Los 
experimentos no son posibles. El valor del 
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medio ambiente influye sobre cualquier en­
sayo, deformando los resultados. 

3) Falta de medios comparativos para 
eva/uar.-Tanto los códigos morales como 
la ética competitiva aparecen como arbitra­
rios los primeros e insana la segunda. 

• Teoría del conocimiento 
Paralelamente, para entender lo que pa­

rece un estado caótico de la teoría educa­
tiva es necesario recurrir al origen de esta 
teoría, similarmente a como sucede con la 
sociología actual. 

la sociología, en su búsqueda de entu­
siasmo y objetividad, ha tenido que romper 

con la ciencia precedente, en su caso las 
ciencias sociales aplicadas. Análogamente, la 
teoría del conocimiento se ha separado de 
la teoría educacional, adelantándose a ella, 
principalmente por el camino de la psicolo­
gía, ya sea siguiendo la ruta de la teoría 
de conducta o behaviorismo, de Watson y 
Pavlov, o siguiendo un camino de análisis 
de la percepción, como el trazado por la 
escuela del Gestalt a partir de Kohler y 
Koffka (7). 

·No queremos más que remarcar el hecho 
de esta separación y de que sólo volviendo 
a apoyarse en una teoría del conocimiento 
se puede desarrollar un método educativo. 

Los ejemplos que veremos al final del es­
tudio demostrarán la existencia de un enfo­
que, generalmente pragmático. Creo perso­
nalmente que sólo este esfuerzo hacia el 
"caso real" en el problema académico ofre­
ce hoy una posibilidad. 

3. PROBLEMAS CONCRETOS DE LA 
EDUCACION INTERPROFESIONAL 

El problema de la educación de un equi­
po interprofesional no es diferente en Ar­
quitectura y Urba~ismo de otras ramas de 
ciencias puras o aplicadas o del trabajo en 
corporaciones de negocios y empresas in­
dustriales. En un análisis muy somero pre­
senta dos aspectos fundamentales: 

En primer lugar, el propio al tema del tra­
bajo. Al fin y al cabo el equipo es nece­
sario cuando se trata de elaborar problemas 
de alta complejidad. La educación del equipo 
ha de basarse, pues, en los métodos cien­
tíficos para el análisis y solución de proble­
mas complejos. 

El segundo aspecto se refiere al funcio­
namiento del equipo en sí, elección de los 
miembros, organización, metodología de 
funcionamiento, y sobre todo a los efectos 
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de la operatividad, en este caso "creativi­
dad", de sus miembros. 

l. PROBLEMAS DE ALTA COMPLEJIDAD 

En cuanto al primer aspecto, más técnico 
que operativo, habremos simplemente de 
mencionarlo. Entrar en él sería exponer las 
nuevas teorías sobre metodología de aná­
lisis y decisión en cuanto afectan a la crea­
ción en planificación y arquitectura. 

Bastará indicar, en principio, que, aunque 
nueva, existe ya una herramienta intelectual 
preparada para enfrentarse a esta labor com­
pleja; la educación en este campo consistirá 
en llegar a dominar estas armas de comple­
jidad y adaptarlas a las necesidades del "di­
seño". 

La complejidad propia del tema, como de­
cía V. d'Ors, sobredeterminado, se complica 
aún más con los múltiples valores y enfo­
ques diversos del equipo y son, además, 
función de una sociedad en cambio cons­
tante. 

2. PROBLEMAS DE LA CREATIVIDAD 

INDIVIDUAL-COLECTIVA 

El paso difícil -es analizar los problemas 
de la creatividad de grupo y las formas de 
educación propias a esta creatividad colec­
tiva. 

Una educación consciente de estas dificul­
tades ha de analizar tanto el problema a que 
se encuentra sometido el individuo en su 
creación como los propios del trabajo co­
lectivo. 

Empezaremos, pues, por una descripción 
de algunos de los problemas de la creación 
personal: aquellos que puedan resultar con­
flictivos en su incorporación al equipo. 

Según Lawrence S. Kubie, conviene des­
tacar, en primer lugar, los problemas neur6-
ticos y neurofisio/ógicos por su enorme im­
portancia en la creatividad del estudiante en 
general. 

Bajo estos problemas se puede pasar del 
estado creador a estados de "oscuridad", que 
pueden durar varios años o toda la vida. 

Algunos estudiantes cesan de producir 
creativamente al graduarse; otros son acon­
gojados por conflictos interiores hasta el 
punto de llegar a paralizarse. 

En otros casos, sin embargo, sucede lo 
contrario: se va adquiriendo la libertad crea­
dora con el tiempo, al ir ganando fuerza y 
confianza. 

En general, la respuesta del medio a su 
actividad es un:' de los factores predominan-

tes de su reacción. Concretamente, el éxito 
o el fracaso de sus primeros intentos. Es 
frecuente encontrar también aquellos que 
pasan de un "hambre feroz de conocimien­
to" a períodos de "hastío". Aunque se les 
suele llamar "perezosos", esto no es gene­
ralmente más que un desconocimiento del 
carácter neurogenético de su reacción. 

En cuanto al trabajo en equipo, estos fac­
tores neurogenéticos han de superponerse 
a los propios de los contactos entre las per­
sonalidades de sus componentes. 

"El curso completo de la vida productiva 
o creadora puede estar determinado por el 
momento en que se pasa de la inhibición 
o la soltura, y de ésta a la exhibición, o el 
proceso contrario ... " 

Es este tipo de proceso el que más in­
fluye en un trabajo de creatividad colec­
tiva. 

Y son a este tipo de distorsiones neuroge­
néticas a las que debe dedicar especial cui­
dado una educación cuyo objetivo sea la 
creación en equipo. 

Como dice el mismo Kubie: "Los educa­
dores deben, en primer lugar, ser conscien­
tes de la existencia de estos problemas y 
sobre todo de que los procedimientos edu­
cacionales que nos han llegado por tradición 
tienden a aumentar las distorsiones e inhi­
biciones que todo proceso consciente o in­
consciente ejerce sobre la creatividad pre­
consciente ... 

" ... Ya que el grado de libertad precons­
ciente determina el potencial creativo laten­
te, es necesario desarrollar métodos que de­
terminen hasta qué punto estos procesos 
conscientes o inconscientes están obstruyen­
do procesos preconscientes potencialmente 
creativos. 

"Un estudio de estas relaciones iluminaría 
las interacciones del proceso educacional con 
los cambios neurofisiológicos y neurcigené­
ticos y nos conduciría al entendimiento de 
cómo proteger la libertad creadora pre­
consciente ejerce sobre la creatividad pre­
mente esenciales de un análisis, clasificación 
y comunicación conscientes" (8). 

Pero una educación completa de un equi­
po de trabajo no debe descansar tan sólo 
en el análisis de la relación de uno de sus 
miembros al conjunto, en cuanto pueda afec­
tar a sus distorsiones particulares, sino prin­
cipalmente en lo que se le ha dado en lla­
mar "FERTILIZACION CRUZADA". 

Esta concepción surge al contemplar los 
distintos pasos en el proceso creativo, tal 



como los describen Herbert Fax y Harold 
Hugles: 

Interés. 
Preparaci6n, que supone una investiga­
ci6n profunda del problema. 
lncubaci6n, que indica la digestión y 
asimilación mental, consciente o in­
consciente, de toda la información ad­
quirida. 
Iluminación, que implica la aparición 
de la idea creadora. 
Verificaci6n, que necesita una experi­
mentación real de la idea creadora. 
Explotaci6n o desarrollo de la idea. 

Tradicionalmente se tiende a dedicar ma­
yor atención al momento crucial de la ILU­
MINACION, el más espectacular instante de 
la idea feliz, la llama. 

Pero en estos momentos de resurgir me­
todol6gico se tiende hacia la valorización de 
los pasos restantes del proceso, especialmen­
te enfocados en dos direcciones: 

l) la motivación. 
2) la toma de las decisiones. 

Es precisamente en estos aspectos, que se 
reflejan el primero en el interés, preparación 
e incubación del problema y el segundo en 
la verificación y explotación del mismo, en 
donde la actividad en grupo alcanza toda su 
potencia creadora. 

e LA MOT/VACION 

Es el resorte sobre el que se basa el in­
terés, es decir, la dedicación. Sobre él des­
cansa asimismo la autodisciplina, paciencia, 
energía y deseos necesarios para el éxito o 
la superación de la tristeza del fracaso. 

El secreto de las motivaciones no está su­
ficientemente esclarecido ni podemos expo­
nerlo aquí. El punto más relacionado con 
este estudio es el hecho de que uno de los 
agentes más efectivos de motivación es el 
"estímulo mutuo", que surge con la interac­
ción entre dos o más individuos. 

Rensis Likest, en su libro New PaHerns of 

Management, ha analizado algunos de los 
beneficios surgidos de la interacción de gru­
po. Sus conclusiones, dirigidas principalmen­
te a la dirección comercial, son igualmente 
aplicables como base de lo que debe ser 
una educación para trabajo colectivo. 

El primer punto que se destaca es el so­
porte motivacional. Equipos o simplemente 
amigos no sólo se ayudan en conocimientos 
mutuos, sino que crean un submundo en 
cierto modo aislado de un posible ambiente 

hostil o por lo menos no receptivo de sus 
intereses. Hay muchos ejemplos de Premios 
Nobel colectivos. la investigación científica 
en equipos colectivos es ya una realidad 
probada. 

Resumiendo, los componentes clave de la 
motivación colectiva pueden ser: 

Primero.-la agrupación de individuos 
para crear un microambiente que ofrezca sa­
tisfacción intelectual a sus miembros y que 
permita no tener en cuenta los valores ex­
teriores. 

Segundo.-Las distorsiones neurogenéti­
cas pueden fácilmente ser superadas. Si un 
individuo pierde la inspiración, siempre ha­
brá otros miembros cuyo entusiasmo le ayu­
de a recobrarla. 

Ejemplos de esta situación de "éxtasis co­
lectivo" pueden conducir a situaciones cali­
ficadas como imposibles en condiciones nor­
males, desde la conquista de América por 
un grupo de soldados, el "m ilagro alemán" 
o el resurgir del pueblo de Israel. 

Desde el punto de vista educativo, las 
conclusiones que se pueden obtener de este 
estado de "motivación colectiva" son varias: 

1. En primer lugar, la necesidad de des­
tacar la importancia de unos ob¡etivos co­
munes, muy claros. 

Sólo el deseo de obtener actos objetivos 
puede hacer superar los egoísmos persona­
les, propios de todo aquel que es capaz de 
crear y que, por tanto, está dotado de una 
gran dosis de orgullo y egoísmo. 

2. Es conveniente que los distintos 
miembros del grupo tengan diferentes reser­

vas de conocimiento, de tal modo que pue­
dan enseñar algo los unos a los otros. 
Esta especialización hace la situación colec­
tiva menos competitiva y proporciona más 
satisfacción a cada miembro, que está se­
guro de aportar su contribución especial al 
problema. 

3. Es necesario favorecer la comunica­
bilidad entre los miembros no sólo para fa­
vorecer el avance o la discusión del proble­
ma, sino este enfoque motivacional que hace 
posible la eliminación de distorsiones perso­
nales. 

4 . En la educación o entrenamiento del 
equipo hay que favorecer distintas persona­
/id.acles. Diferentes temperamentos surgidos 
de un desarrollo crítico, el ordenador, el ex­
perimentador, el jefe o el apaciguador, ha­
rán que estas personas encuentren natural­
mente su sitio en, el equipo. 

e LA TOMA DE DECISIONES 

El segundo aspecto que hemos analizado 
es el de la toma de decisiones, como ele­
mento básico en el desarrollo de las fases 
de "verificación y explotación". 

Cabe afirmar que en la ciencia de hoy el 
elemento crucial en la creatividad no es la 
"iluminación dramática", sino el "¡uicio", ya 
sea consciente o preconsciente, es decir, ra­
zonado o intuitivo. 

El "juicio" se concreta en la "toma de de­
cisiones", y esto afecta, naturalmente, a to­
dos los demás estudios del proceso creador: 
preparaci6n o análisis de casos análogos, in­
cubación, incluso al interés básico, elección 
del tema de estudio; pero sobre todo el de 
verificaci6n, aquel en que se DECIDE qué 

enfoque hay que seguir a lo largo de los 
árboles de distintas alternativas. 

Es para este conjunto de ELECCIONES 
constantes en el trabajo creador para lo que 
la discusi6n colectiva, es decir, el trabajo en 
equipo, se presenta como imprescindible. 

Esto nos llevaría a analizar todo el cre­
ciente cuerpo de doctrina de la "TEORIA 
DE DECISIONES"; pero basta tan sólo men­
cionar el hecho fundamental de que una 
educación para trabajo colectivo ha de ba­
sarse en el estudio de las ciencias de ope­
ración, ya sea en sus aspectos analíticos, 
como "investigación operativa" o "análisis 
de sistemas'.', o en su aspecto más sintético, 
como la "teoría de toma de decisiones". 

Esta creencia, que responde también a 
una visión estructuralista de la ciencia de la 
creación, literatura, logística, arquitectura o 
urbanismo, ya la hemos repetido en otras 
ocasiones. 

Nos limitamos a resumir brevemente algu­
nas nociones sobre la ayuda a la creatividad 
por una toma de decisiones colectivas, a par­
tir de los estudios de Newman, Summer y 
Warren en su trabajo, no publicado, El pro­
ceso de la direcci6n. 

Las empresas de negocios, más convenci­
das que la academia de que bajo condicio­
nes favorables un grupo de personas pueden 
generar más ideas creativas que trabajando 
individualmente, han desarrollado técnicas 
para beneficiarse del estímulo y juicio co­
lectivos. De entre ellas, las dos más popu­
lares son la tormenta de ideas y la sinéc­
tica. 

e TORMENTA DE IDEAS 

la tormenta de ideas, tal como la descri­
be Alex F. Osborn, es el método aconsejado 
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para la confrontación con problemas que re­
quieren soluciones originales. 

Una persona lanza una idea, que rápida­
mente es superada por otra persona con 
otra. Este proceso, al repetirse, crea una at­

mósfera contagiosa. 
" .. . Nadie en el equipo piensa si su idea 

es práctica o no; e l simple hecho de pen­
sarlas es divertido ... " 

Las reglas del juego, tal como las descri­

be Osborn, son: 
l ) Prohibido el juicio razonado: la crí­

tica de ideas ha de reservarse para des­

pués. 
2) Se admiten las locuras: cuanto más 

audaz sea la idea, mejor; es más fácil domar 
ideas que pensarlas. 

3) Se piden cantidades: cuanto mayor el 

número de ideas, más fácil es ganar. 
4) Se recomiendan las combinaciones: 

los participantes pueden "sacar punta" a las 

ideas de los demás. 
Lo importante del método es que se basa 

en el paso de la "iluminación" dentro del 
proceso creativo. El instante feliz, que hasta 
ahora se consideraba el sancta sanctorum re­

servado al genio creador del individuo, se 

ha hecho colectivo. 

Naturalmente, es necesario un posterior 

proceso · de evaluación y selección de las 
ideas, separando las inútiles, al mismo tiem­

po que un esfuerzo anterior para identif icar 
el verdadero problema y enfocar la sesión . 

e S/NECTICA 

Un enfoque más reciente y formalizado 
hacia la creatividad colectiva es la "sinécti­
ca", desarrollado por William J. J. Gordon a 

partir de la palabra griega "synectics", que 

significa la agrupación conjunta de diversos 

elementos. 

La sinéctica se basa, como la tormenta 

de ideas, en tres hipótesis básicas: 

l) Todo el mundo tiene capacidad crea­

tiva. 

2) En la búsqueda de ideas, los elemen­

tos emocionales e irracionales pueden ser 
tan valiosos como los intelectuales y racio­

nales. 

3) La clave está en dirigir lo emocional 

o irracional a través de una metodología y 

discipl ina. 

Los puntos más avanzados de la sinéctica 
frente a la tormenta de ideas son: 

1. El primer paso del estudio del pro­

blema es el aná lisis científico del mismo. 
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Sólo después de que los miembros del gru­
po sinéctico conocen el problema extensa­
mente son capaces de ofrecer ideas nuevas. 

2. Los participantes son entrenados en 
el uso de analogías directas y simbólicas, así 

como en el "método de locura" de una se­
sión sinéctica. 

3. Entrenados en el proceso y en el pro­

blema, el grupo puede avanzar y retroce­
der de discusiones irrelevantes al problema 
real. 

El coordinador del grupo elige aspectos 
clave del problema y los presenta a discu­
sión. Sólo entonces, y a partir de métodos 

que incluyen ideas fantásticas o audaces, se 
evoca a la mente preconsciente. Debido a 

su metodología, en lugar de recoger ideas 
al azar, como en la "tormenta de ideas", en 
la "sinéctica" se filtran las ideas hacia el 

problema en estudio, por lo que se pueden 
atacar problemas más complejos y técnicos. 

El avance sobre la tormenta de ideas ha 

sido el incorporar los otros pasos del proceso 
creador al de la "iluminación". 

Desde el punto de vista educacional, lo 
que se aprende de estas técnicas, actualmen­
te en la frontera de la investigación, puede 

resumirse así: 

l . Atmósfera de tolerancia 

Dado que la evaluación de ideas es pos­

puesta en ambos métodos, la atmósfera que 
se crea es la de admitir cualquier idea por 

descabellada que parezca. Con esto se fa­

cilita la descarga de personalidad, la elimi­
nación de convenciones sociales o de distor­
siones personales. Los miembros del grupo 

se sienten libres de expresar sus ideas, los 

directivos animan a la búsqueda de noveda­
des originales y se crea un respeto mutuo 

de la personalidad individual, de modo que 

cada persona se arriesga a expresar su idea 
creadora sin preocuparse por una respuesta 

desfavorable. 

2. Préstamo y adaptación de ideas 

La segunda enseñanza de estos métodos 

es la de la superación de los límites con­
vencionales del individuo. El cambio recí­

proco de pensamientos permite el préstamo 

de ideas de otro miembro del grupo y la 

adaptación por cada persona. Se comparten 

las ideas y también la gloria de haberlas 
descubierto. Es este dar y tomar de ideas 

una de las lecciones fundamentales para el 

trabajo en equipo. 

3. Se relacionan la creatividad 
con e/ diagnóstico 

Tradicionalmente se tiene la impresión de 
que la técnica del diagnóstico basada en un 
enfoque metódico y altamente analítico con­
diciona la libertad e imaginación del creador. 

El éxito de las primeras aplicaciones de 
estos nuevos métodos, llámese submarino 
Polaris, viaje a la Luna o programas de ayu­

da comunitaria, han probado precisamente 

todo lo contrario. 

La identificación del problema, la delimi­
tación de sus causas o dificultades, la defi­

nición de prioridades para las metas y ob­
jetivos a alcanzar, el análisis estructural de 
componentes y conjunto, la suboptimización 

de soluciones parciales al problema y el 

diagnóstico y evaluación metódico de las po­
sibles alternativas, limpian el camino para 
que el creador, el que toma la decisión, pue­

da concentrarse en el problema básico y 
tenga más probabilidades de resolverlo efi­

cazmente. 
Muchos caminos quedan, sin embargo, 

por resolver para la educación del grupo in­

terprofesional. 

La armonía de la decisión colectiva tien­
de a significar compromiso, es decir, pérdi­

da . de pureza y, consecuentemente, de ca­
lidad. La necesidad de una mínima estruc­

tura para el equipo supone jerarquías, poder 

y, por tanto, posible inhibición o coerción 
para la expresión de las ideas de algunos 

miembros del equipo. 

4. LAS DOS GRANDES ALTERNATIVAS: 

EL "CURRICULUM" PRACTICO Y EL 

PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO 

El análisis anterior, base teórica para una 

conciencia de los problemas de creatividad 
del individuo y del equipo y de las repercu­
siones en el posible método educacional, re­

fleja las fronteras del pensamiento en este 

campo. 
Pero ¿dónde está la realidad, tanto en la 

colaboración como en la educación colec­

tiva? 
Will iam H. White, en su obra El hombre 

organización, ha recogido fielmente este es­

tado de la realidad en la cultura americana. 
Aunque, evidentemente, nuestra situación 

no es comparable ni por la ética base ni por 

el grado de desarrollo, sí es interesante ana­
lizar este punto, hacia donde nuest.ros paí­

ses, culturalmente colonizados, se dirigen. 

¿ Traba jo individual o colectivo? 
Esta pregunta, a la que se enfrentaban 



tanto la academia como la empresa, se acen­
tuó enormemente durante las dos guerras. 

Ya en los años 20 aparecen en el campo 
de la investigación trabajos colectivos; las 
revistas especializadas en los distintos cam­
pos muestran en U.S. que en 1921 los tra­
bajos realizados por un solo individuo eran 
un 85 por l 00 del total; para 1936 sólo al­
canzaban un 41 por l 00, contra un 46 por 
l 00 del trabajo hecho por dos personas y 
un 9 por l 00 por tres. En 1951 la propor­
ción era de 36 por l 00 para un solo autor, 
38 por l 00 para dos y 26 por l 00 para tres 
o más personas. Aunque estas cifras puedan 
representar un aumento en la honradez con 
que se confiesa el autor del trabajo, indican 
una tendencia innegable (las dos terceras 
partes) hacia los trabajos colectivos. 

Dice White: "El cambio ha sido en el am­
biente ... Las principales características de la 
investigación o el trabajo organizado, como 
son el énfasis en metodología, planificación 
y proyecto del trabajo en sí y decisión por 
comités, aunque no son equivocadas de por 
sí han llegado a ser tan veneradas como 
para comenzar a ser destructivas ... " 

La hipótesis fundamental, compartida por 
la academia y la corporación de negocios, 
es la misma: el grupo es superior al indi­

viduo. 
Naturalmente, no es todo fácil hacia ese 

mundo feliz. El conflicto está siempre laten­
te, hasta en equipos veteranos, como reco­
noce Tolley, de la Fundación Ford: "Incluso 
cuando un equipo lleva formado un cierto 
tiempo, el individualismo ha llegado a des­
truir el esfuerzo conjunto ... " 

En una situación como la de nuestro país, 
estas dificultades se presentan como insal­
vables, y es por esto por lo que creo que 
es necesario un doble esfuerzo y que este 
esfuerzo debe ser ca_nalizado por el camino 
de la educación especial. 

En general se presentan dos grandes al­
ternativas para esta educación: el enfoque 
académico y el profesional. Analizamos bre­
vemente cada uno de ellos: 

e LA ACADEMIA 

La respuesta de la academia se ha visto 
afectada por la tendencia general de los es­
tudios superiores y técnicos. 

Según los análisis de matrículas en las dis­
tintas ramas de educación superior, la ten­
dencia más importante ha sido la de con­
centración en carreras técnicas. A esto se 

ha unido posteriormente un clima de aban­
dono y descrédito hacia las artes liberales. 

Esta tendencia, aunque supone un incre­
mento de la especialización, puede traer con­

sigo mayor dificultad de conseguir una vi­
sión de síntesis o generalista, indispensable 
para el equipo. 

El segundo problema parte de la dificul­
tad propia de los cursos interprofesionales. 

La estructura académica las hace difíciles, es­
pecialmente cuando no existen cursos cruza­
dos, como en nuestra Universidad. 

Los problemas de alta complejidad sólo 
aparecían en los últimos cursos, que es don­

de precisamente se elaboran los problemas 
más especiales para el título profesional. Sin 

embargo, es allí donde se considera que el 
esfuerzo ha de ser individual. La tesis su­

pone la respuesta, o aportación personal, o 
las enseñanzas recibidas. 

Donde la academia sí ha realizado un es­
fuerzo concreto hacia la creatividad colectiva 

ha sido en los cursos especializados para 
dirección de empresas. El problema persiste 

en que sólo van dirigidos al posible direc­
tor ejecutivo, no al equipo. Esto supone una 

visión jerárquica, no una integración de los 
miembros al mismo nivel. 

En cuanto al método didáctico, los prime­
ros años son, por definición, básicos o gene­
ralistas. La auténtica labor creadora queda 

relegada a la tesis, al doctorado o incluso 
a posteriores programas de investigación. 

De este modo parece que son los primeros 
años en donde se podría entrenar el tra­

bajo colectivo, lo que no concuerda con las 
teorías anteriores de que se necesita una 

especialización previa para encontrar un si­
tio en el equipo. 

Es decir, el problema persiste. Por una 
parte, no se ha resuelto la necesidad simul­

tánea de generalistas y especialistas. Por 
otra, no es fácil encontrar sitio para el ne­

cesario entrenamiento especial en cursos de 
investigación operativa. 

Existe, además, un problema clave para 
la academia: el cuantitativo. El enorme cre­

cimiento de los estudiantes tiende a variar 

el carácter de los centros docentes. Nuestra 
Universidad es un buen ejemplo de ello. 

Se han perdido las relaciones dirigidas a 
una mejora del conocimiento, a un desarro­

llo colectivo, a un intercambio enseñanza­

aprendizaje. Se ha pasado a un sistema de 
mentalidad admif!istrativa, en el que lo im-

portante son los objetivos policiales y de or­
ganización de la propia administración de la 
enseñanza. 

e LA PRACTICA PROFESIONAL 

Sintetizada por White como "la tubería" 
o "el embudo", las grandes corporaciones y 
empresas han resuelto el problema educa­
cional con el "programa de entrenamiento", 
y es este mismo programa de prácticas el 
que les ayuda a captar los futuros "hombres­
organización", ofreciendo la garantía de una 
"especialización" y un "puesto". 

En el fondo, el secreto está en que el 
joven profesional necesita una continuación 
de su entrenamiento formal hasta adaptarse 
al mundo real. 

El origen de estos programas de entrena­
miento está en la aparición de los primeros 
trabajos de la ciencia de dirección científica 
de empresas, y a medida que esta técnica 
de dirección o management ha ido evolu­
cionando se han perfilado dos enfoques 
para los programas de entrenamiento. 

El primero, que White califica como el 
"histórico", se basa en perfeccionar la ap­
titud especializada del joven incorporado al 
grupo," y está basado en una perfecta acep­
tación de sus principios e integración en él. 

El segundo, que se podría calificar como 
el "científicó", se basa en aprovechar desde 
el principio las doctrinas del "Scientific Ma­
nagement" y crear directamente un "director 
ejecutivo". Los nuevos profesionales incor­
porados al equipo son bautizados como "ju­
nior executives" e incorporados a programas 
especiales de clases y prácticas generales 
dentro de la empresa. 

Mientras que el primero se basa en lo 
que podríamos llamar la ética protestante, 
trabajo y competencia, el segundo parte ·de 
una ética social, en coordinar el trabajo de 
otros, en ser especialista en la cooperación. 

El primero, aunque intelectualmente su­
perado en América, permanece, como la mis­
ma base de su desarrollo como cultura. No 
necesita ni le interesan principios filosóficos, 
relaciones humanas, ni siquiera una filoso­
fía de la dirección de empresas. 

"Los negocios son la supervivencia del 
mejor y sobre todo del más luchador. El que 
no participa, duda o piensa demasiado, se 
elimina a sí mismo." 

Es ésta, probablemente, la filosofía hacia 

la que tienden los países en desarrollo, y 
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entre ellos el nuestro, en los que la frase 
"lo importante es hacer", o el indecente tó­
pico "lo mejor es enemigo de lo bueno", pa­
recen la biblia profesional. 

El segundo, aunque más científico, puede 
ser quizá más peligroso en sus valores y en 
sus consecuencias. El entrenar para el tra­
bajo en equipo, no a sus miembros, sino 
fundamentalmente a sus "directivos", no en 
vano coincide con un indicio de resurgimien­
to fascista. El "caballo de carreras" es el que 
cuenta, y se les mima como a los potros 
en un sistema jerárquico en el que en el 
fondo se cultiva la autoridad descendiente. 

Una sociedad tan clasista como la de nues­
tro país tiene una tendencia natural hacia ese 
entrenamiento de los "cachorros". En Arqu i­
tectura y Urbanismo lo hemos visto tan cla­
ramente como en la Banca. Se ha favorecido 
al genio, al original, al que mostraba gran­
des aptitudes, desdeñando la educación de 

aquellos que más la necesitan. 

Burns y Stalker, en su libro The Manage­

ment of lnnovation, esbozan una nueva 

orientación para estos programas. 

"Existe una clara evidencia que sugiere 
que el uso óptimo de los recursos humanos 
en organizaciones industriales requiere un 
conjunto de condiciones, hipótesis y facul­
tades distintas de las que hoy se cultivan 
en las grandes corporaciones ... " (organiza­
ciones educacionales, podríamos añadir). 

Este tercer enfoque, que podríamos lla­
mar de "participación", por usar un término 
muy actual, se basa, según sus autores, en 

los principios siguientes: 

1. Amplia participación en la toma de 
decisiones, en lugar de una decisión centra­

lizada. 

2. La unidad básica de la organización 
pasa a ser el "gr.upo-cara-a-cara", en lugar 

del individuo. 

3. La confianza mutua, más que la au­
toridad, ha de ser la fuerza aglutinante o 
integrante en la organización. 

4. El coordinador o supervisor ha de ser 
el agente de comunicación entre grupos y 

dentro del grupo. 

5. Los miembros de la organización han 
de crecer hacia mayor responsabilidad, en 
lugar de un control externo del funciona­

miento de cada miembro. 

Como todos los principios generales, estas 
normas son aceptables y deben ser la base 
de los nuevos esfuerzos para la enseñanza 
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de actuación en un equipo profesional. El 
problema clave, sin embargo, permanece: es 
el del "equipo democrático", tal como lo 
describía utópicamente Wilhelm Reide, ya 
en 1939: "El cambio espontáneo de la di­
rección, de acuerdo con la habilidad para 
resolver cada problema." 

5. HACIA UN NUEVO TIPO DE 
HOMBRE. LA ACADEMIA EN 
LA CALLE O LA PROFESION 
EN LA ACADEMIA 

Natham M. Pusey, presidente de la Uni­
versidad de Harvard, confesaba públicamen­
te en su último manifiesto anual la incapa­
cidad de educar por métodos convenciona­
les este nuevo tipo de hombre, mezcla de 
generalista y especialista, de creador inno­
vante y de integrado participador colectivo. 
Así, ha de ser el nuevo hombre capaz de 

enfrentarse a un ambiente urbano en el que 
dificultades físicas se ven abrumadas por 
problemas sociales y de razas. 

" ... Claramente hemos llegado a un pun­

to en que nadie por sí solo puede cubrir las 
demandas en este campo ... 

" .. . No sólo hace falta la integración a 
otras ciencias ... , sino principalmente un en­
tendimiento más profundo de la humani­
dad ... , una verdadera educación hacia una 
forma de sabiduría" (9). 

Más de medio siglo de experiencia en 

cursos interprofesionales para graduados y 
el apoyo de la investigación de Institutos 

y Centros de Estudios Urbanos no han con­
seguido más que el consensus hacia -un ideal 
educativo. Una estructura universitaria abier­
ta a la división en departamentos, a progra­
mas escalonados, a la flexibilidad de con­
validación de estudios entre las escuelas, 
asignaturas electivas y programas paralelos 
de investigación, no han sabido encontrar la 
fórmula de enseñanza hacia la creación co­

lectiva. 

Sólo una situación excepcional ha venido, 
quizá de un modo inesperado, a romper una 
estructura de la que se alardeaba como per­
fecta. La explosión integracionista, cristali­
zada en las revueltas raciales, y la insurgen­
cia estudiantil, resultado de la rotura del 
sta,tus jerárquico alumno-profesor, han hecho 
aparecer un conjunto de programas de "par­

ticipación". 

Las ayudas estatales al planeamiento co­
munitario de tas "Model cities" y la dialéc-

tica entre agencias de participación ciuda­
dana y las organizaciones de los barrios mo­
delo han cambiado el sentido del planea­
miento en América; de los planes, o incluso 
programas urbanos, se ha pasado al cam­
po de acción ciudadana. Los "proyectos de 
comunidades", iniciados en el M.I.T., y los 
'·servicios urbanos de campo", de Harvard, 
han llevado verdaderamente la Universidad 
a la calle". 

Lisa R. Peattie define esta nueva herra­
mienta, conocida como "Advocate Planning", 
como un "planeamiento partidista" en el que 
"los planeadores partidistas o abogantes 
consideran que todo plan es la conexión 
de grupos de intereses particulares, por lo 
que se considera básicamente importante 
que todo grupo que tenga intereses envuel­
tos en el proceso del planeamiento debe 
articular y definir estos intereses. Es decir, 
no admiten ni la noción de una solución 
única y 'mejor' ni el concepto de un estado 
de bienestar general al que podría servir 
esta solución. De este modo la planificación 
se convierte en pluralística y partisana; en re­
sumen, fundamentalmente política .. . " ( l O). 

Aun con los graves problemas académi­
cos de la necesidad de una madurez inicial 
en · el estudiante, dificultad de programa­
ción, barreras para la evaluación y califica­
ción del trabajo de cada alumno y necesi­
dad de ·dedicar gran tiempo a actividades 
externas a la academia, como puede ser la 
de recoger dinero para sufragar el proyecto, 
el resultado de estos primeros ensayos de­
muestran que el alumno está plenamente 
dispuesto a participar y que las respuestas 
han sido evidentemente positivas. Por otra 
parte, esfuerzos como el "sistema de plata­
formas", de la Escuela de Arquitectura de la 
Universidad de Columbia, proporcionan la 
rotura total con el rígido criterio del "curso 
académico" y permiten la participaci6n vo­
luntaria del alumno, a cualquier grado, en 
los proyectos en marcha. 

Parece poder anticiparse que estos prime­
ros tanteos hacia la enseñanza de hoy en la 
"acción real" y "participación voluntaria" 
pueden ser la simiente hacia una evolución 
de la educación para la creatividad colec­
tiva. 

En España, ante la imposible rigidez ad­
ministrativa de la Escuela de Arquitectura, 
o las dificultades, por una parte, de dedi­
cación y, por otra, de base de conocimie ntos 
y semántica interprofesional con que nos 

hemos enfrentado en los cursos del Centro 



de Estudios Urbanos del Instituto de Estu­
dios de Administración Local, es indispensa­

ble la paciencia. 

La "academia en la calle", o lo que po­
dría ser casi lo mismo, la "profesión en la 
academia", podrían probablemente haber 
evitado el asco sonriente de Henry Miller, 
cuando al final de su inaudito análisis de 
la sociedad industrial, "Pesadillas del Aire 
Acondicionado", se refiere a su rechazo por 
la Fundación Guggenheim por "pretender 

PABLO SERRANO. Escultor. 

"Los ideales esclavizan al hombre", dijo 
míster Scott ayer; no sé la interpretación que 
quiso dar a esta esclavitud en un semina­
rio tan técnico y tan frío como este monas­
terio, en el cual yo debo parecer la oveja 
negra, representando a Henry Moore, a Pi­
casso, a Miró y a todos los artistas del mun­
do; pero quiero darle la razón, pues, efecti­
vamente, la vocación esclaviza, y si no fuera 
así, en estos momentos no estaríamos aquí 
las provincias españolas arropando en este 
monasterio de El Escorial a nuestro idealista 
Carlos de Miguel. Permítame decirle, señor 
Scott, que un pueblo que ha producido a 
Shakespeare tiene que seguir siendo esclavo 
de sus ideales para seguir siendo hombres, 
no máquinas, y un pueblo que produjo a 
Cervantes tiene que respetar y guardar pu­
ras e inmaculadas la~ alas de sus poetas y 
de sus artistas para que éstos, libres de es­
tadísticas y organizaciones comerciales, pue­
dan dar la imagen de un pueblo y vivir la 
vocación de crear en entera libertad. Quiero 
creer también que usted mismo es esclavo 
de su ideal. Ayer, mientras un ponente nos 
hablaba, usted dibujaba como lo hace hoy 
sobre el blanco papel; no creo que hiciera 
números sobre la rentabilidad de este se­
minario; nosotros, en todo caso, cobraremos 

sus dividendos. 
Su grupo mismo es un ideal para usted. 

Usted dijo ayer que rechazaron un cliente 
porque no exigía calidad a los proyectos. 
¿En su grupo hay algún artista plástico? 

analizar la vida de la nación" frente a los 
que planteaban temas como "la alimentación 
en los papúes" o "los problemas hormona­
les de las ratas". 

" ... Si usted quiere estudiar estos asuntos, 
escriba a miss Peggy Guggenheim, Quinta 
Avenida, Nueva York ... " 
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los proyectos, ¿qué beneficios otorgan a los 
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Industrialización, tecnificación, cálculos, 
economía, estadística, se han repetido en 
este seminario con frecuencia. La palabra 
"arte", tan ligada a la evolución del hom­
bre y del arquitecto, no se ha pronunciado 
ni una sola vez; no creo que haya desapa­
recido por arte de magia. Los propios ar­
quitectos (algunos por cuestiones económi­
cas) la rehúyen como al diablo, y estando 
pegados al arte por sus propios ideales, sin 
embargo es el muro entre la persona del 
cliente y su vocación. ¿Qué sucede? ¿Dónde 
está el fallo? Los sociólogos ¿podrán con­
vencernos sin filosofía? Los economistas 
¿podrán poner remedio a la escalera irre­
mediable de los costos, las ofertas y la de­
manda a la producción y consumo? Míster 
Scott empezó con tres personas; hoy son 
cuatrocientas. ¿Ha resuelto todos los pro­
blemas? 

Sin embargo, entiendo qu·e la colabora: 
ción o la integración de grupos o trabajo en 
equipo, llevada a cabo por un grupo de 
hombres de buena voluntad, puede tener va­
lidez y eficacia cuando a nivel intelectual 
de afinidades humanas se proponga un mé­
todo de trabajo a desarrollar, con lo cual 
llegan a cumplirse ciertos ideales en la cu l­
tura de los puebl?s. Creo indispensable, así 
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como condiciones previas al equipamiento, 
una afinidad espiritual, un programa e in­
~luso diría una buena amistad para vivir los 
problemas que se presentan para cada caso 
concreto. Todo esfuerzo que se emprenda 
sin el· cabal cumplimiento de estas condi­
ciones no llegará a reunir las particularida­
des esenciales de todo grupo sociológico; 
cohesión, unidad y logro son características 
propias del grupo. El éxito o el fracaso del 
trabajo en equipo depende mucho de una 
renuncia del "ego" por nosotros; no de la 
personalidad, sino del "yo", tan apegado a 
lo ibérico, del que muchas veces y en mu­
chos casos no nos queda más que la másca­
la de la tozudez. 

Una personalidad artística puede ser efi­
caz o negativa en la integración del grupo. 
Solicitar la colaboración a un artista imP,or­
tante casi lleva implícita la aceptación y en­
trega a su total voluntad de concebir; pero 
hoy la colaboración se limita nada más que 
a cumplir con el encargo de realizar deter­
minado objeto o pintar un paño de pared. En 
el primer caso es posible el éxito por la 
presencia de la firma y también por la. obra 
en sí, y es posible el fracaso en cuanto a 
la integración en sí del conjunto que se 
pretende. 

El artista auténtico es de por sí individual 
y personalista; yo creo que es difícil la in­
tegración en grupo de trabajo, negativo en 
cierta manera. Cuando se solicita la interven­
ción del pintor o el escultor, el edificio está 
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terminado y se le llama para tapar o re­
solver algo imprevisto o previsto, pero que 
por problemas que "quién sabe si quedarán 
fondos" para poder realizar su colaboración 
se posterga, con lo que la personalidad del 
artista se ve presionada o limitada. Creo que 
a veces el problema es peor, porque desde 
un principio se pensó en el arte, el presu­
puesto se consumió en mármoles, maderas, 
etcétera, entre cuyas economías el artista, 
con su obra proyectada, desapareció del pre­
supuesto por economía. No niego la perso­
nalidad del arquitecto, que puede tener me­
¡or idea del conjunto, ni de sus posibilida­
des directrices, ni de la frecuente existencia 
de unos presupuestos reducidos; solamente 
señalo las influencias que pueden derivarse 
de esta colaboración tan limitada para la per­
sonalidad del artista a quien se recurre li­
mitando su capacidad. Generalmente hay 
un temor en el arquitecto al solicitar la co­
laboración de un artista; esta duda nace 
como una acción entre el deseo de superar­
se y la restricción de medios con que, en 
general, se realizan las obras en España. 
Esta duda del arquitecto y esta lucha hacen 
que unos propósitos nobles y unos proyec­
tos interesantes fallen casi siempre, por no 
haber realizado antes una labor educacional 
del Estado a la sociedad, del arquitecto al 
propietario y la de no haber estudiado un 
programa en el que la forma legal debía 
amparar la participación del artista. Por otra 
parte, lo que en el trabajo de equipo puede 
ser efectivo y eficaz a través de la partici­
pación en integración del ingeniero, del ar­
quitecto, del abogado, del sociólogo, del 
economista, en arte es más dificultoso por 
diversos factores, y que en muchas ocasio­
nes, para bien o para mal, trata de resol­
ver el propio arquitecto, dotado a su vez 
para las artes; tampoco es humano no dar 
participación a tantos artistas, con buena dis­
posición y me¡or voluntad, capaces de dia­
logar, de los complejos problemas de una 
urbanización o de un edificio. 

Le Corbusier, Gaudí y otros muchos casi 
han resuelto los problemas por sí mismos; 
estos casos son aislados, tampoco suponen 
una norma. 

Será interesante estudiar la manera de 
colaboración de los artistas para estos gru­
pos ba¡o otra forma más eficaz que la de 
considerarles productores de ob¡etos sola­
mente. La sociedad necesita de los grupos 
de traba¡o, pero su eficacia será a nivel de 
convivencia con la sociedad en que ellos se 
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han de desarrollar y la consideración y con­
vicción de que el arte es útil a esta so­
ciedad. 

En mis experiencias personales creo que 
ha habido de todo, y señalo algunas efecti­
vas con Fernández del Amo, con Fissac, con 
Hurtado de Saracho, Perpiñá, Iglesias y Gar­
cía de Pablos. En otras, tras trabajos prepa­
ratorios, tras diálogos en torno a bocetos 
concretos, cuando ya parecía que se llegaba 
a la realización final, han fracasado; unos por 
unas causas, otros por otras, nunca por pro­
blemas de orden plástico. 

En relación con la participación del arte 
en la construcción o construcciones del Es­
tado, el Estado español ha de tomar e¡em­
plo de otros países, en los que tienen _legis­
lado que un tanto por ciento del total de 
la construcción debe ser destinado a la par­
ticipación o adquisición de obras de arte de 
artistas reconocidos por su mérito y labor, 
y esto hay que destacarlo para que no se 
tome como arte un arte menor, del que, por 
desgracia, están llenos los edificios moder­
nos, y que se absorbe y se consume en can­
tidades infinitas que les proporcionan los 
decoradores con poca responsabilidad; un 
poco también por la falta de supervisión del 
arquitecto y la ignorancia, en muchos casos, 
del propietario. 

Por otra parte, a nuestra sociedad le fa l­
ta la formación de estos hombres capacita­
dos (que los hay), con una sensibilidad ex­
traordinaria, pero faltos de formación para 
dialogar los problemas que en estos grupos 
pueden plantearse a escala de actualidad. 
Falta esencialmente la renovación de los pro­
gramas en nuestras academias y escuelas de 
arte; falta en el las el contacto con las facul­
tades de humanidades, que estos futuros 
creadores e integradores de grupos deben 
tener. El artista hoy día no ha de ser un 
buen artesano solamente. No existe tampo­
co una escuela del diseño, no hay una 
metodología planificada a nivel de estas ne­
cesidades que pueda ser eficaz en el cum­
plimiento de esta labor de grupos. 

Un arte para todos es posible en la me­
dida que un pueblo tenga consciencia de 
este arte, y en el momento actual, de lo 
contrario, cuando no lo necesita, por con­
siderarlo no utilitario, cuando no se le pre­
para para comprender su utilidad, la otra 
lo confunde y lo rechaza. No basta con darle 
una imagen figurativa, que reconoce histó­
ricamente con un contenido social; hay que 
educarle para que comprenda la esencia. 

El arte contemporáneo de cada época (la 
historia lo confirma) fue en su momento es­
cándalo, algo proh ibido y condenado, y al 
no ser entendido, como dijera Ortega y Gas­
set, la primera reacción del bruto es dar la 
patada; ésta debería ser una razón más a 
agregar para que el Estado eduque a su 
pueblo y ayude a quienes tienen la tarea 
de enseñar. El artista. siempre se encuentra 
en e l vértice de la pirámide y tiene la mi­
sión de llevar, de arrastrar, de elevar el 
desarrollo cultural, y en ello pone con agra­
do lo me¡or de su esfuerzo. Por tanto, pri­
mero hay que tratar también de formar a 
estos artistas que deben integrar un grupo 
y que, por otra parte, han de tratar de edu­
car a nuestra rica y capital ista clase que en­
carga las obras, a fin de que comprenda 
que el arte actual es necesario y no es so­
lamente el cuadro o la escultura, sino, muy 
especialmente, el hombre sensible que sien­
te y vive y crea la imagen de su época. Ya 
recordarán ustedes el desagradable inciden­
te del que fui objeto al destruir mi obra 
Viaje a la Luna en el fondo del mar e l pro­
pietario de un hotel. La demanda llegó al 
Supremo, el cual manifestó "no estar reco­
nocido el derecho moral de autor en la le­
gislación española"; es decir, que una obra 
pagada por quien la encargó la puede des­
truir impunemente y sin ninguna clase de 
explicaciones a su autor; ésta es también 
una cuestión importante para un artista: el 
considerar la seguridad de su obra, creada 
en una sociedad que no le reconoce su de­
recho de paternidad ni su derecho moral. 
Primera condición humana para todo hom­
bre ( no digo artista) es el reconocimiento 
por parte de esa sociedad de que el traba­
jo que realiza es útil a esa sociedad y es 
necesario. Estos derechos han sido reconoci­
dos por la U.N.E.S.C.O. y consagrados en di­
ferentes cartas magnas como derechos emer­
gentes de la persona humana, y si no es así 
en nuestra sociedad, es inútil la presencia 
del que crea, a no ser que la concepción del 
arte que se tenga sea lo más frívola , trivial, 
sin trascendencia; arte decorativista que, por 
otra parte, también cumple su misión en 
una sociedad capitalista dosificándola y ena­
jenándola aún más. 

En resumen, yo encuentro tres dificulta­
des, que expongo, para que los artistas se 
integren estos grupos: 

l.ª Falta de interés absoluto por parte 
de la sociedad en la obra de arte. Esto se 
puede comprobar por la cantidad de edifi-
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cios que se han realizado y la ausencia 
de obras de arte en ellos; los propios clien­

tes huyen también de los arquitectos ar­

tistas. 

2.ª Falta de garantía absoluta para el ar­
tista y su obra al no estar protegida su la­

bor por esta sociedad. 

3.ª Falta de formaci6n o capacitación por 
ausencia de programas en nuestras escuelas 

de formaci6n artfstica actual. Falta también 
de la imagen formativa de estos grupos de 
trabajo, sus directrices y sus posibilidades. 

Naturalmente, hay factores positivos en el 
trabajo de equipo; por lo general la obra 

de éstos es eficaz en cuanto a técnica se 
refiere. El arte no es esencialmente una téc­

nica ni es tampoco algo definible. Arte es 
un sentimiento y también un orden. En 
nuestros días la enorme variedad que ca­

racteriza nuestra época de transición, rica, 
por tanto, en tan variada expresividad, pue­
de ser un factor favorable. 

No sé si para la integración de estos gru­
pos no va a ser más eficaz la labor de quien 

con noble intención dignifica la artesanía 
que quien es más complejo y dado a su 
torre de marfil; la verdad es que el artista 
es el único que vive en libertad de expre-

RESPONSABILIDAD Y ORDEN FISCAL 
PARA TRABAJAR EN EQUIPO 

JOSE LAORDEN. ln.9eniero de Caminos. 

Para sintetizar estos dos conceptos debe­
mos aceptar una idea que a veces nos re­
pugna como profesionales que somos, pero 
que una vez bien comprendida nos puede 
nuevamente llevar a la mayor altura profe­
sional. 

Se trata de que admitamos que el pro­
fesional preste dos clases de servicios: ser­
vicios de firma administrativa y servicios 
técnicos. 

Admitido que el profesional presta dos 
servicios básicamente distintos, los concep­
tos de responsabilidad y fiscal empiezan 
rápidamente a aclararse y un mundo nuevo 
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sión; visto desde este punto de vista, es el 
más feliz de los hombres; su mundo de la 
creación es un tercer mundo donde se ha­
bla con la primavera del color brillante y 
cada día más del horror humano; claro que 
por estar entregado y absorbido por esta 
vocación, por estar atento a lo que está pa­
sando, algo puede enseñarnos, decirnos, con 
lenguaje nuevo. Puede dialogar con otros 
grupos que tienen distintas preocupaciones 
e incluso llegar a influir en sus propósitos; 
puede tomar parte eficaz en el programa 
a seguir en la urbanización, en el edificio, 
en la escuela, en el trazado de una ciudad, 
en la producci6n de una fábrica, en la pro­
paganda, etc., con una visión general de 
la vida y del mundo. Hombre de pensamien­
to y acción a un tiempo, hacedor sumo, tie­
ne títulos suficientes para integrarse dentro 
de un plan de acción más amplio, con lo 
cual se evita que sólo se le llame para cu­
brir un paño de pared o dibujar un objeto. 
Lo confirmo con palabras sacadas de Le Cor­
busier, que, basado en sus propias expe­
riencias, dice: "La integración de la arqui­
tectura con pinturas y esculturas es mejor 
cuando pintores y escultores han tomado 
parte directa en la fase conceptual del co­
rrecto proceso del proyecto desde su co-

de funciones y de honorarios (la famosa nue­
va frontera) se despliega ante nuestra vista. 
También se abre un mundo nuevo de peli­

gros al aceptar esta separación, pero como 
profesionales sabemos que nuestro gran 
riesgo se encuentra ante nuestra conciencia 
al actuar y tomar decisiones en nombre de 
otros, y por ello los demás riesgos se mino­
rizan, sobre todo cuando solamente nos afec­
tan a nosotros y no a las personas que po­
nen su confianza en el profesional. 

Entiendo que el servicio de firma admi­
nistrativa, cada vez más necesario en la so­
ciedad moderna, consiste en responsabili-

mienzo." Como ustedes ven, he tratado de 
presentar lo positivo y lo negativo en la 
integración del trabajo en equipo en lo que 
a la intervención del artista se refiere; pero 
el problema del agrupamiento no deja de 
ser un problema en parte sociológico y no 
puede ser tratado desde ese punto de vista 
sino como uno de los tantos medios que 
tiene el hombre para expresar su cultura 
a través de su realización; es decir, además 
de estético por sus resultados, es socioló­
gico por la forma en que se origina, y el 
artista, en el fondo, vive como nadie la in­
quietud social. Podría hacer mías las pala­
bras de Antonio Fernández Alba: "Entende­
mos, en primer lugar, la lealtad hacia todo 
aquello que en el medio ambiente estable­
cido haga posible una vida de superación, 
que es el principio de todo progreso. 

"La lucha que nuestra época tiene enta­
blada por el restablecimiento de una nueva 
poética nos parece que ha de ser un motivo 
decisivo en el análisis del hecho arquitec­
_tónico, análisis que tiende a evitar de forma 
racional todo desequilibrio de forma y a 
restaurar con plena humildad del arte, que 
es sentimiento y razón, la vocación de cla­
sicidad, que es propia de la auténtica obra 
de arte." 

zarnos ante terceros de que un serv1c10 
técnico no es peligroso. Cumple con los re­
glamentos y es viable estética, técnica, eco­
nómicamente, etc. 

Es curioso constatar que la sociedad tiene 
tendencia a que este servicio de firma ad­
ministrativa sea realizado precisamente por 
profesionales que estén directamente al ser­
vicio de esos terceros de que hemos ha­
blado. 

A efectos de entendernos con el lengua­
je, que, como muy bien nos hizo notar José 
Ramón Lamé, es uno de los grandes proble­
mas del trabajo en equipo, pe rmitidme que 



glose el concepto de viable estética, econó­
micamente, etc. 

La experiencia que tengo de llevar tra­
bajando en un equipo politécnico durante 
los últimos quince años me hace ver la im­
portancia de que aclaremos la responsabili­
dad de la firma administrativa y sobre todo 
de que la aclaremos ante nosotros. 

La firma administrativa se limita s61o a 
los aspectos de viabilidad; es decir, la fir­
ma administrativa no nos autoriza a impo­
ner al cliente nuestros propios criterios so­
bre estética, economía, riesgo, etc., y tam­
poco somos responsables de ello ante nues­
tra conciencia más que cuando nuestra for­
maci6n técnica nos hace ver que cruzamos 
la barrera de lo opinable y entramos en lo 
peligroso. La firma administrativa nos otor­
ga una responsabilidad, pero esta respon­
sabilidad no nos autoriza a entenderla en 
nuestro beneficio, usándola como una gan­
zúa para hacer siempre lo que nos parezca. 

Clarifiquemos lo que entendemos por ser­
vicio técnico. Aquí el proceso de responsa­
bilidad no es entre terceros, sino que es 
bilateral entre el cliente y el equipo de pro­
fesionales. La sociedad tiene mucho menos 
que decir en estas relaciones derivadas del 
servicio técnico, y, por el contrario, el clien­
te, como en toda relaci6n bilateral, tiene 
mucho más que decir. 

La responsabilidad del servicio técnico ya 
no se limita s61o a la viabilidad, empieza 
a entrar en el campo de lo total, y por eso 
ahí nos jugamos nuestro nombre y se nos 
exige una soluci6n que sea mejor que las 
otras y que se aproxime a lo perfecto. 

LUIS M.8 ENRIQUEZ DE SALAMANCA. Abogado. 

Previamente a una breve exposición de las 
cuestiones que plantea la instrumentaci6n le­
gal del trabajo en equipo, nos parece opor­
tuno hacer unas precisiones previas sobre 
la posición del abogado, del jurista, dentro 
de los tipos de equipos de que se ha es­
tado hablando en las anteriores interven­
ciones. 

Inicialmente debemos indicar que, a nues-

Los serv1c1os de firma administrativa tie­
nen que tener un responsable para cada 
campo específico de actuación, y este res­

ponsable titular tiene que ser un titulado su­
perior, y por ello la sociedad exige un ti­

tular capacitado. Es interesante observar que 
la idea de campos administrativos de actua­
ción politécnica está empezando a hacer 
huella en los propios grupos profesionales. 

La responsabilidad de los servicios técni­
cos ya no tiene por qué ser profesional o 
personal, puede repartirse entre los miem­
bros del equipo o absorberse por un ente 

colectivo. Podemos ir a responsabilidad con­
junta y solidaria, que es el caso típico en 
que varios profesionales trabajamos en nues­
tro propio nombre ante un cliente, o po­
demos ir a una responsabilidad limitada, 

que es el caso en que varios profes~onales 
de varias técnicas, ante un cliente, nos va­
mos responsabilizando cada uno de nuestra 

propia técnica, o podemos incluso traspasar 
la responsabilidad ante un jurídico. 

¿Cómo hemos procurado resolver nos­
otros los aspectos de responsabilidad fiscal 
cuando hemos trabajado varios? Cuando he­

mos trabajado varios, la mecánica existente 
en España permite producir, desde un pun­

to de vista de rutina, esta reparación de 
cantidades recibidas por cada miembro del 

equipo. Existe una mecánica; lo que ocurre 
es que los profesionales hemos tenido una 

tendencia a minimizar estos problemas fis­
cales, hemos vivido una época en la cual 

el proceso fiscal prácticamente no existía; le 
hemos dado poca importancia, no hemos to-

tro juicio, el papel asignado al abogado es 
bien diferente, según que el objeto del tra­
bajo sea la Arquitectura o el Urbanismo. En 
el primer caso, el abogado no es, en reali­
dad, un miembro del equipo, no es precisa 
su intervención en el trabajo específico del 
proyecto. Su posici6n es colateral y perifé­
rica a la actividad del equipo. Su misi6n 
asesora es prev¡a al trabajo: redacción de 

mado a tiempo las medidas para que el 
instante en que la legalidad fiscal empezase 
a aplicarse con rigurosidad, que es el mo­
mento en que estamos ahora. No obstante, 
el aspecto fiscal de la colaboraci6n de va­
rias personas se puede resolver. El proceso 
de resoluci6n pasa por los tres interesados 
que hay en este juego: el equipo, el cliente 
y nuestros 6rganos colectivos. 

Desde el punto de vista del cliente no 
suele ser difícil que un cliente acepte la 

idea de que unos honorarios tienen que ser 
pagados a tres o cuatro personas . 

Como cierre final de nuestra experien­
cia en estos procesos, más bien fiscales, 
podríamos decir que cuando se da ese servi­

cio integral, suma del servicio administrati­
vo más el servicio técnico, sí, efectivamen­
te, se avanza por la línea de una compen­
sación económica apropiada a ese servicio. 

En un servicio integral el esquema nues­
tro venía a ser que la firma administrativa 

representaba un 20 por 100 de los hono­
rarios que recibíamos del cliente . Todos los 

procesos de relaci6n con el cliente repre­
sentaban del orden de un 10 por 100, y 

reservábamos para el servicio técnico cerca 
del 50 por 1 OO. Creo que este enfoque que 

damos al problema ( que representa una 
experiencia) efectivamente no resuelve todo, 

pero nos hace ver que, aun dentro de la 
estrechez de nuestra reglamentaci6n legal, 

podemos conseguir poner la responsabilidad 
en las personas que les corresponde y po­

ner la responsabilidad fiscal en cada una 
de las personas que reciben su dinero. 

contratos, redacción de cláusulas o pactos es­
peciales, definición de responsabilidades, 
etcétera, o posterior a éste: problemas que 

puede plantear el incumplimiento por parte 
de alguna de las partes, responsabilidades 
económicas o personales, etc. 

Por otra parte, las normas legales que ri­
gen la confecci6n de los proyectos de Ar­
quitectura y su ejecución tienen un carácter 
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que las hace perfectamente comprensibles 
para el técnico, redactor o ejecutor, sin que 
éste precise, en principio, de la colaboración 
del jurista para su interpretación. 

Si el objetivo consiste, en cambio, en un 
trabajo de carácter urbanístico, el abogado, 
si bien sigue conservando las mismas fun­
ciones de asesoramiento que hemos visto 
desempeña en la preparación de los proyec­
tos de Arquitectura, además tiene una mi­
sión concreta dentro del equipo proyectista. 

Como es natural , se requiere que tal abo­
gado sea un especialista en Urbanismo; esto 
es, de una parte, que sea un experto en las 
disposiciones legales que regulan el Urba­
nismo o inciden de alguna manera en él, y 
de otra, que conozca cuando menos el len­
guaje y los problemas de los diversos espe­
cialistas que integran el equipo de urba­

nistas. 
Entre las materias que son objeto de su 

competencia, y que precisamente justifican 
su presencia dentro del equipo, podemos 
mencionar por vía de ejemplo las sig uientes: 
dentro del planeamiento, los problemas que 
origina el cambio o modificación de planes; 
la intervención en la redacción de las nor­
mas urbanísticas de los planes generales de 
ordenación urbana y en los programas de 

actuación; el planteamiento jurídico del plan 
que debe formar parte de la memoria del 
proyecto; el estudio del régimen financiero, 
sobre todo cuando se trata de planes de ini­
ciativa municipal, y el informe del aspecto 
jurídico de las alegaciones tras el período 
de información pública a que deben some­
terse los proyectos. 

En el campo de la ejecución del planea­
miento es muy importante el estudio y la 
instrumentación legal del sistema de actua­
ción que se elija para la ejecución del plan; 

así, la redacción _del correspondiente proyec­
to, si se trata de la expropiación forzosa, o . 
la redacción de Estatutos y creación de la 
Junta, si el sistema elegido es el de campen-

., 
sac1on. 

Por último, juzgamos imprescindible la in­
tervención del abogado urbanista en la re­
dacción de los complejos proyectos de re­
parcelación. 

Todas estas razones nos parecen también 
argumento suficiente para justificar la inter­
vención en este Seminario de un represen­
tante de los hombres del Derecho. 

Entrando en e l tema objeto de nuestra 
charla , vamos a empezar distinguiendo en­
tre aquellos equipos que se han estructura-
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do con una personalidad diferente de la de 
sus miembros componentes, que llamaremos 
equipos con personalidad jurídica; aquellos 
equipos que funcionando técnicamente como 
tales, sin embargo no tienen relevancia ju­
rídica por no existir entre ellos ninguna 
vinculación social frente a los demás, ya que 
su unión es o temporal o para un trabajo 
concreto, conservando sus miembros su in­
dividualidad profesional, y a los que deno­
minaremos equipos sin personalidad jurídi­
ca, y, finalmente, a aquellas fórmulas de 
carácter mixto en que, por diversas razones, 
se entremezclan las dos anteriores fórmulas. 

Evidentemente, sería necesario para com­
pletar nuestra sucinta exposición, bien que 
el tiempo no nos lo permita, el haber alu­
dido a los problemas de tipo jurídico, mer­
cantil, social, económico-financiero, laboral, 
fiscal, etc., que, en general y en la mayoría 
de los casos, justifican el que el equipo nazca 
con una cobertura social determinada, pero 
que en otros aconsejan el que pueden sub­

sistir sin ella. 

El esquema que a continuación expone­
mos no es sino un índice de los temas en 
que podrían desarrollarse los diversos pro­
blemas que plantea la instrumentación legal 
del trabajo en equipo. 

EQUIPO CON PERSONALIDAD 

JURIDICA 

Es aquél cuyos miembros se han integra­
do en una unidad que los subsume median­
te una fórmula asociativa, que puede ser de 
carácter civil o mercantil. 

La asociación civil está regida por d iver­
sos preceptos de nuestro Código Civil, pu­
diendo tener forma civil o forma mercantil. 
En el primer caso, la sociedad civil puede 
ser de bienes muebles e inmuebles o la 
sociedad universal de ganancias. La socie­
dad civil de forma mercantil se regirá por 
lo dispuesto en el Código de Comercio y 
en su legislación complementaria, al igual 
que las sociedades mercantiles. 

La sociedad mercantil · puede adoptar to­
das las formas previstas en la legislación 
mercantil, bien que sean las más usuales la 
sociedad anónima por acciones o la sociedad 
de responsabilidad limitada. 

l . Relaciones 

Cabe que los mismos socios sean miem­
bros del eq~ipo o que no lo sean; en el 

segundo caso el equipo nace amparado en 
una sociedad preexistente; en cualquiera de 
los dos casos debe quedar perfectamente 
claro. que no cabe confusión entre una y 
otra. 

Los miembros del equipo, sean o no so­
cios, pueden estructurar sus relaciones con 
la sociedad como persona jurídica indepen­
diente de ellos, bien mediante un contrato 
de arrendamiento de servicios, en el que 
subsiste su carácter profesional, o bien me­
diante una relación laboral por la que el 
profesional se convierte en un empleado de 
la sociedad. La relación económica, en el 
primer supuesto, será mediante minuta de 
honorarios profesionales o mediante una 
iguala; en el segundo supuesto será median­
te un sueldo. 

En sus relaciones con la Administración 
solamente es relevante la ·sociedad, no sus 
componentes. 

En sus relaciones con terceras personas la 
posición de la sociedad es similar que la 
mantenida frente a la Administración; pero, 
sin embargo, tales relaciones pueden flexi­
bilizarse y enriquecerse mucho más en vir­
tud de la libertad contractual existente para 
los particulares. 

2. Responsabilidades 

La sociedad-equipo contratante es, en todo 
caso, la responsable civil directa. 

En el supuesto de responsabilidad contrac­
tual la regla está determinada en el artícu­
lo 1.101 del Código Civil: "Quedan sujetos 
a la indemnización de daños y perjuicios 
causados los que en el cumplimiento de sus 
obligaciones incurrieren en dolo, negligencia 
o morosidad y los que de cualquier modo 
contravinieren el tenor de aquélla (incum­
plimiento o cumplimiento defectuoso, culpa 
estricta o dolo y nexo casual)." . 

En el caso de culpa extracontractual de­
berá estarse a lo dispuesto en el artícu­
lo 1.902 del Código Civil (concurren~ia de 
culpa, obligación de responder). 

Conforme a lo indicado anteriormente 
cabe, por vía de pacto, especificar que de­
terminados trabajos especiales sean hechos 
por determinados profesionales, quienes se 
responsabilizarán de los mismos; si es de 
acuerdo con el comitente, cada profesional 
responderá de su trabajo; si es con conoci­
miento del comitente, pero sin su consenti­
miento expreso, la responsabilidad será com­
partida por la sociedad y el o los colabora­
dores. 



Tal responsabilidad directa no impide el 
que por la sociedad directamente responsa­
ble se repita contra el miembro del equipo 
directamente responsable de la anomalía; en 
todo caso habrá de estarse al estatuto jurí­
dico existente entre el miembro del equipo 
y éste. 

Similar situación a la expuesta anterior­
mente se produce cuando las responsabili­
dades se producen frente a la Administra­

ción. 
En la responsabilidad fiscal debe separar­

se claramente la responsabilidad económica 
de la profesional. De la primera responde 
la sociedad por su gestión económica; de la 
segunda responden los miembros del equi­
po, aunque de diferente forma, según que 
su posición frente al equipo sea de depen­
dencia laboral o de arrendamiento de ser­
vicios profesionales. 

Con respecto a la responsabilidad penal 
debe sentarse el principio general de que 
sólo son sujetos del Derecho Penal las per­
sonas físicas y nunca las jurídicas. 

Asimismo la responsabilidad penal es 
s iempre individual, no existe responsabilidad 
criminal solidaria. Cuando intervienen varias 
personas en un hecho del que se deduzcan 
responsabilidades penales, la presunción de 
culpabilidad se extiende en principio a to­
dos y cada uno de ellos, salvo prueba en 
contrario. 

IGNACIO BRIONES. 

En uno de los coloquios celebrados en 
El Escorial se le hizo a Mr. Scott la siguien­
te pregunta: 

"¿Qué procedimientos emplean uste­
des para conseguir el volumen de tra­
bajo necesario para mantener el nivel 
de ocupación de los miembros de las 
diversas oficinas con que cuenta B.D.P., 
de forma que su rendimiento sea ade­
cuado?" 

Y la contestación- poco más o menos­
fue la siguiente: 

EQUIPOS SIN PERSONALIDAD 
JURIDICA 

Entendemos que son tales aquellos cuyos 
componentes o bien no están ligados por 
ninguna fórmula asociativa que les da una 
personalidad jurídica independiente de la 
suya individual frente a terceras personas, 
o bien, aun existiendo tal facto, éste se 
mantiene secreto entre los socios, no tenien­
do relevancia frente a terceros. 

El primer caso es el que se presenta con 
los despachos o estudios profesionales que 
giran con el nombre de su titular, pero al 
que están ligados por vía de arrendamiento 
de servicios o de relación laboral otros pro­
fesionales. 

El segundo caso, relativamente frecuente 
en nuestro país, es el de aquellos equipos de 
profesionales que frente a terceros carecen 
de personalidad social, conservando, por tan­
to, su individualidad profesional y su plen a 
capacidad y responsabilidad, contratando 
cada uno de ellos en su propio nombre, pero 
que en cuanto al régimen económico tienen 
constituida una sociedad civil universal de 
ganancias, sin relevancia al exterior. 

En este último supuesto, al no crearse 
un sujeto ideal, las relaciones son las pro­
pias de las personas individuales; es decir, 
la única persona que se obliga y que res­
ponde civil y finalmente es el contratante, 
bien (!Ue quepa por vía contractual e l esta-

"Como en Inglaterra a las sociedades 

del tipo de la nuestra les está prohibida 

la propaganda directa, tenemos que re­

currir a otro tipo de publicidad. Así, por 

ejemplo, organiza mos-en Presten-con­

ciertos a los que invitamos a posibles 

clientes; damos conferencias y curses en 

Universidades dentro y fuera del país, 

y cuando se trata de obras o estudios 

importantes, hacemos publicaciones en 

las que damos a conocer nuestros tra­

bajos y nuestra forma de proceder, que 

se reparten en los medios que estima-

blecer con el cliente responsabilidades sol i­
darias o separadas entre los varios profe­
sionales proyectistas. 

Por otra parte, tampoco surge un patrimo­
nio social, y sí solamente un patrimonio co­
mún perteneciente a una pluralidad de per­
sonas, los miembros del equipo, que han de 
obrar para ejercitar sus derechos en forma 
conjunta. 

FORMULAS MIXTAS 

Entre la multiplicidad de tipos que la vida 
real nos presenta de fórmulas de asociación 
de los equipos de profesionales encontramos 
interesantes las constituidas por algunas de 
las llamadas empresas o sociedades de con­
sulta, y en las que existiendo una cobertura 
social, casi siempre de forma mercantil, sin 
embargo los miembros del equipo interpro­
fesional conservan una cierta individualidad 
profesional frente a los terceros consultan­
tes, que no desaparece por el hecho de ser 
miembro de la sociedad. 

También es interesante el supuesto, mo­
tivado por la búsqueda de un mejor trato 
fiscal, de equipos sin personalidad aparente 
que utilizan en cada ocasión la cobertura, 
por vía de contrato de arrendamiento de 
servicios, de una o varias sociedades mer­
ca ntiles que asumen la promoción mercantil 
y la titularidad de derechos y obligaciones 
que podría corresponder al equipo. 

mos pueden interesarse en el tema con­
creto de cada publicación. 

Aquí pueden ver ustedes algunos 
ejemplares de estas publicaciones, que 
hoy día constituyen, sin duda, nuestra 
mejor propaganda." 

Comentamos a contin uación una de estas 
publicaciones, titulada "Información para la 
construcción de la nueva oficina central de 
la Halifax Building Society". Sin detenernos 
en consideraciones sobre su presentación, 
tipografía, etc., perfectamente logradas, pa­
samos a su contenido. 
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En la introducción se explican las fina­
lidades de la Sociedad y de la oficina cen­
tral. Estas "Buildings Societies", muy exten­
didas en Inglaterra, no son empresas de 
construcción, sino entidades de ahorro y 
préstamo para la construcción y acceso a la 
propiedad de las viviendas. Es decir, asu­
men, desde hace muchos años (finales del 
siglo pasado), el papel que la legislación 
actual sobre el Ahorro-Vivienda confiere a 
las Cajas de Ahorro en España. A continua­
ción se expone la finalidad del estudio, que 
en síntesis "es asumir todos los servicios 
profesionales necesarios para el proyecto 
y construcción de la nueva oficina central 
en los terrenos adquiridos por la Sociedad". 

El estudio que comentamos consta ade­
más de la introducción citada de cinco ca­
pítulos, cada uno con un anexo, en los que 
reflejan los datos complementarios en que 
se apoyan aquéllos. Como muestra de su 
minuciosidad, se transcribe el índice de los 
capítulos: 

Capítulo /.-Análisis de las necesidades. 
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Finalidades y naturaleza. 
Personal. 

Amueblamiento. 
Equipos y máquinas. 
Almacenes y archivos. 
Servicios. 

Capítulo //.-Dimensiones. 
Asignación de superficies. 
Areas. 
División de los espacios. 
Flexibilidad. 
Ordenación. 
Modulación espacial. 
Necesidades finales. 
Estructuración. 

Capítulo /1/ .-"Standards" ambienta/es. 
Visuales. 
Acústicos. 
Térmicos. 

Capítulo /V.-Va/oración del lugar. 
Ordenación del solar. 
Aspectos de la Planificación de la Ciudad. 
Alrededores. 
Consultas realizadas. 
Calles. 
Areas próximas 

Accesos. 
Aparcamientos. 
Limitaciones físicas. 
Conclusiones. 

Capítulo V.-Visitas realizadas 
Finalidad. 
Edificios visitados. 
Representaciones. 
Comentario. 

Este sumario se desarrolla en unas 100 
páginas, incluidos los anexos. Reproduci­
mos tres diagramas tomados del Capítulo I: 
Análisis de necesidades, referentes a las co­
municaciones y situaciones relativas de los 
diversos departamentos. El primero, "Aná­
lisis de necesidades", se obtiene de la su­
perposición de tantos diagramas individua­
les como departamentos existen; estos dia­
gramas individuales se forman consideran­
do el departamento estudiado como centro 
y estableciendo a su alrededor las otras sec­
ciones con las que se relaciona. A título 
de ejemplo se dan los correspondientes a 
"Peticiones de hipotecas" e "Hipotecas para 
la construcción". 



,, ,, 
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ANALISIS DE NECESIDADES 

A fin de· lograr unas comunicaciones eficientes, se estudian las relacio­
nes mutuas entre todos los departamentos, considerando sucesivamente a 
cada uno de ellos como centro. De la superposici6n 16gica de todos ellos 
se obtiene este diagrama general. Se debe advertir que el "edificio del 
computador" se realiz6 con anterioridad al principal. En estos diagramas, 
las líneas continuas indican comunicaciones fundamentales, y las de pun­
tos, comunicaciones secundarias. la distribuci6n del edificio se realizará 

tendiendo a acortar las distancias que sepa ran entre sí los que más frecuen­

temente se relacionan. 
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Almacen 
cen1ral 
de impresos 

PETICION DE HIPOTECAS 

Este departamento consta de las dos secciones siguientes: administra­
tiva y valoración. Vemos que tiene relaciones fundamentales con nueve 
departamentos distintos y secundarias con otros seis, y figura otro--re­
producciones--que, a pesar de no tener relación ninguna con el estu­
diado, la tiene a su vez fundamentalmente con otros dos. Comparando 
este diagrama con el general podemos ver la posición final que se le ha 
asignado. 
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HIPOTECAS PARA LA CONSTRUCCION 

La finalidad del departamento que en este diagra­
ma se estudia es autorizar los pagos de las hipote­
cas de conformidad con los plazos de ejecuci6n de 
las obras. En el diagrama general, al ser menor su 
importancia, figura unido a otros dos ·departamentos. 



El ARQUITECTO DEL FUTURO 

FELIX CANDELA. 

En Estados Un idos se ha celebrado un ciclo de conferencias con la finalidad de encontrar 

las bases para una reforma de la enseñanza, al objeto de que ésta produzca profesionales más 

eficientes. la intervención en este ciclo del arquitecto Félix Candela, que él nos ha f aci litado 

para su publicación en ARQUITECTURA, está en la línea de preocupaciones de los asistentes 

a la reunión de El Escorial, y por ello es importante su aparición en este número. 

El 4 de marzo de 1969, en el "Kresga", auditorio del N.I.T. 
(esa bola proyectada por Saarinen en una de sus primeras in­
cursiones en el campo del estructuralismo, que tanto daño ha 
hecho a la arquitectura actual), el señor George Wald pronunció 
un memorable e improvisado discurso que fue reproducido, casi 
íntegro, en la primera página del New Yorker del 22 del mis­
mo mes, y cuyo título fue "Una generación en busca de un 
futuro". 

Este 4 de marzo fue--0 pudo ser- una fecha histórica. Un 
grupo organizado de estudiantes norteamericanos intentó que se 
celebraran reuniones en todas las Universidades americanas, con 
participación de profesores y alumnos, para discutir "los usos del 
conocimiento científico". Consiguieron en parte su propósito, con­
vencieron a algunas de sus Facultades y celebraron unas cuantas 
reuniones. En una de ellas el profesor Wald pronunció un dis­
curso que no tiene desperdicio: en contra de la guerra, la cons­
cripción y la carrera de armamentos. Desgraciadamente, no puedo 
darlo íntegro y me limito a citar algunos párrafos. 

Habló de la agitación estudiantil en todo el mundo y trató de 
analizar la falta de interés de los alumnos y sobre todo la falta 
de respuesta de los mismos a lo que se dice en clase. Sin esa 
respuesta, más o menos entusiasta, se le hacía cada vez más di­
fícil dar clase, y eso nos está pasando a todos en cierto grado. 

Esta falta de ~omun icación y de entendimiento entre profeso­
res y alumnos es lo que se llama "generation _gap" o conflicto en­
tre generaciones. Míster Wald la explicó diciendo que la mayor 
parte de sus alumnos han nacido después de la segunda guerra 
mundial, y lo que para nosotros es solamente una aberración tem­
pora l de la vida social, que esperamos sea transitoria, para ellos 
es lo único que han conocido y vivido. 

Uno de los fenómenos más alentadores de los últimos meses 
es la campaña que un grupo de intelectuales ha iniciado en los 
EE. UU. contra lo que se llama el "complejo militar-industrial ", fra­
se que, paradójicamente, fue inventada por un general, Eisen­
hover, en su discurso de despedida de la presidencia. Está to­
davía por ver quién gana en esta lucha, pero el hecho de que 
se hable del problema públicamente en periódicos, revistas e in­
cluso televisión es una muestra de que todavía puede existir la 
democracia e n ciertos lugares del globo. Yo entiendo por demo-
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cracia, no el sufragio efectivo y universal, que ha perdido su 
valor con el progreso de los métodos científicos de propaganda, 
sino el derecho de las minorías a expresarse públicamente. 

"El establecimiento militar está corrompiendo la vida del país 
-dice-. Está comprando todo lo que se le pone por delante: 
industrias, Bancos, inversionistas, hombres de ciencia, Universi­
dades y parece haber comprado los sindicatos obreros. Para ello 
cuenta con un presupuesto anual de ochenta mil millones de dó­
lares. Hay, pues, que empezar por pensar en el 'complejo militar, 
industrial y obrero'." 

Que las organizaciones obreras son uno de los más firmes 
puntales del "establecimiento americano" no es nada nuevo. 

Un electricista en N. Y. gana $ 14 por hora. Un peón en Flo­
rida gana $ 6,35 por hora, mientras que es muy escaso el nú­
mero de arquitectos que llegan a recibir $ 4 por hora en cual­
quiera de las grandes oficinas de N. Y. Esta indignante contradic­
ción se explica por las "Unions" o sindicatos: son gremios cerra­
dos que tienen e l monopolio del trabajo y constituyen una fuerza 
política muy considerable. Una petición de ingreso en el gremio 
por un joven de diecinueve años puede ser aceptada, si se tienen 
padrinos, cuando el joven ha cumplido los treinta y cinco. 

El supervisor de una gran obra en N. Y., que dirigen unos 
amigos míos, persona con título de arquitecto e ingeniero y quin­
ce años de experiencia, gana menos que los albañiles o carpinte­
ros de la obra. Para que hablemos de las diferencias de sueldo con 
los maestros universitarios. Todo parece indicar que existe una 
lucha a muerte entre la inteligencia y la fuerza bruta, en la cual 
no es difícil predecir quién va a ser el ganador. 

El poder desnudo y bestial se va imponiendo en el mundo y 
quizá estemos entrando en otra época como la de la "Pax roma­
na", en la que e l mundo está otra vez dominado por un gran im­
perio militar: la era de la "Pax ballistica". 

La inevitable caída de tal imperio es probable que tenga ca­
racteres catastróficos, y puede ser muy inmediata a su formal es­
tablecimiento, puesto que todo ocurre ahora más deprisa que en 
épocas pasadas. 

No es, pues, de extrañar que míster Wald dijera el 4 de mar­
zo: "Creo que conozco lo que preocupa a los estudiantes. Estamos 
frente a una generación que no está segura de que existe un fu-



turo para ella. No basta con que la demos vitaminas y buenos 
desayunos y que la paguemos costosas educaciones, a menos que 
esta generación tenga un futuro. " 

¿Cuáles son las posibilidades de este futuro? Mister Wald pre-
- guntó a uno de sus colegas, profesor de sociología y técnicas gu­

bernamentales en Harvard, cuáles eran las probabilidades de una 
guerra mundial nuclear. El otro contestó, muy contento y satisfe­
cho: "Creo que puedo darte una respuesta bastante aproximada 
y realista. Si la situación sigue como hasta ahora y no empeora, 
las probabilidades son como del 2 por 100 por año." Esto signi­
fica que para 1990 serán del 35 por l 00 y del 50 por l 00 para 
el año 2000. Vayamos a las cifras. Según mister Wald, entre los 
EE. UU. y Rusia tienen almacenados explosivos nucleares cuyo po­
der corresponde aproximadamente a 15 Tn. de TNT por cada hom­
bre, mujer y niño del planeta. Toda esta información es del lado 
americano, porque del otro lado no es fácil conseguirla; pero 
todo hace suponer que la situación es semejante, puesto que se 
trata de mantener un precario y peligroso equilibrio. En un nú­
mero de hace un par de años del New York Trmes apareció una 
carta al editor en la que con trágica ironía se lamentaba el fir­
mante de la ineficiencia del servicio de espionaje ruso. Los rusos, 
según él, deberían estar mejor informados de lo que los ameri­
canos están haciendo para que no se les pase la mano y se siga 
manteniendo el equilibrio. Al final sugería que se organizaran 
"tours" para espías rusos de los establecimientos militares ameri­
canos, con objeto de que sus reportes fueran estrictamente verí­
dicos. 

Pero no es solamente la bomba lo que debe preocuparnos. 
El otro día compré un libro en New York que se titula La guerra 
química y biológica. El arsenal escondido de América. Les reco­
miendo su lectura si tienen ganas de no dormir tranquilos en una 
temporada. El libro es horripilante y valdría la pena citar algunos 
datos contenidos en él, pero no quiero asustarles más. 

Esta larga introducción puede parecer excesivamente pesimis­
ta, y efectivamente lo es; pero creo que para ponernos en ca­
mino de que las cosas se arreglen debemos primero conocer cuál 
es la situación real y tratar de ponerla remedio. 

Considero casi criminal taparnos los ojos para no ver lo que 
ocurre y halagar nuestros oídos con ingenuas fantasías sobre las 
maravillas que la técnica puede poner a nuestro alcance. 

Dejemos, pues, hablar al poeta, aunque sus palabras tampoco 
sean muy optimistas: 

Archibald McLeich, en un artículo titulado "La gran frustra­
ción americana", dice varias cosas muy interesantes: "Nada podía 
hacer suponer que el americano de hace cien años, lleno de es­
peranzas en s~ futuro, pudiera llegar al estado de insatisfacción 
y duda que predomina en la mayoría del país, tras la agotadora 
tarea de tratar de comprender un época cada vez más incom­
prensible." "Se desahoga echándoles la culpa a sus políticos, sin 

darse cuenta de que ni Eisenhower, Kennedy o Johnson pueden 
claramente ser culpados por las circunstancias que condujeron a 
la situación actual de Vietnam, puesto que ninguno de ellos tenía 
realmente control sobre ellas." 

"El hecho es que todos nosotros, como miembros de una ge­
neración, hemos perdido el control sobre los asuntos humanos y 
la posibilidad de decidir la dirección que han de tomar nuestras 

vidas, lo que nuestros antecesores hubieran llamado nuestro des­
tino." 

"Por muchos años hemos ido sintiendo un temor indefinido de 
que algo distinto estaba ocurriendo, hasta que nos encontramos de 
repente metidos de lleno en el presente siglo, con sus inexplica­
bles matanzas y violencias sin sentido o sin finalidad aparente, 
sus fabulosos triunfos sobre el espacio, el tiempo y la materia, 
que terminan en terrores que el espacio, el tiempo y la mate­
ria nunca nos produjeron antes." 

"Desde el principio de la revolución industrial un curioso auto­
matismo, humano en su origen, pero totalmente inhumano en su 
modus operandi y sus resultados, ha ido imponiéndose." 

"Los medios, las posibilidades de hacer algo, se han vuelto 
más importantes que los fines o las necesidades reales. La tec­
nología avanza, como decían nuestros abuelos con cierto orgullo, 
pero ha avanzado tanto, que ya empieza a desplazar al hombre." 

"Se construyeron y se construyen rascacielos, no porque ten­
gamos un particular placer en vivir a tales alturas, sino porque 
la invención del elevador y el desarrollo de las estructuras metá­
licas hicieron posible su ejecución." "La belleza y tranquilidad del 
campo van desapareciendo, no porque no nos guste disfrutarlas, 
sino porque las supercarreteras y las urbanizaciones tienen que 
pavimentar el suelo para que circulen los automóviles." "El aire 
de nuestras ciudades se vuelve irrespirable, no porque encontre­
mos agradable inhalar bióxido de carbono, sino porque los auto­
móviles, las fábricas e incluso las cocinas tienen que quemar com­
bustibles para su operación." 

Para qué continuar los ejemplos. "El proceso es el que pre­
domina y dirige, dejando al propósito o a la finalidad humana 
que se acomode como pueda en el producto." 

Incluso la ciencia sigue ese c¡¡mino. "Después de Hiroshima 
- vuelve a decir McLeich-se ha hecho obvio que la ciencia no 
está al servicio de la humanidad, sino de la verdad (su propia 
verdad), y el código de la ciencia no se basa en la búsqueda del 
bien, lo que el hombre considera como bien; es decir, la moral, la 
decencia, el bienestar humano, sino la ley de lo posible." "Lo 
que es 'posible' conocer, hay que conocerlo, dice la ciencia. Lo 
que es posible hacer, hay que hacerlo, dice la tecnología. Si es 
posible fisionar el átomo, se fisiona el átomo, y lo que pase des­
pués no importa." "La libertad de la tecnología para inventar cual­
quier clase de mundo que la casualidad vaya haciendo aparecer 
se ha tomado como ley básica de la vida moderna." 

Podría seguir citando a McLeich, pero me limitaré a repetirles 
su juicio sobre la Universidad moderna: "Desde el momento en 
que el presidente de Harvard, Charles Elliot, introdujo el sistema 
electivo, es decir, el derecho del estudiante a elegir las materias 
que quiera cursar, con vistas a su propio futuro, la Universidad 
renunció a su intención de educar o producir un hombre que res­
pondiera a un modelo ideal. La preocupación de la Universidad 
para el hombre como tal ha ido disminuyendo y sustituyéndose 
por el interés en las 'materias' que imparte. Lo importante es que 
la Universidad 'ofrece' (palabra significativa en extremo). La vo­
cacionalización de las preparatorias o bachilleratos, la especiali­
zación prematura, es la muestra más clara de esta tendencia de 
la Universidad, que ya no tiene como objetivo producir hombres 
preparados para vivir en una sociedad de hombres, sino hombres 
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prep3rados para servir como empleados eficientes de una indus­
tria o una profesión." 

En este atinado juicio de McLeich sobre la misión de la Uni­
versidad se basa mi desacuerdo con los propósitos de este ciclo, 
cuya finalidad, según se ha expresado aquí, consiste en encontrar 
bases par.a una reforma de la enseñanza que produzca profesio­
nales más eficientes. Me he cansado de repetir-sin que nadie 
me escuche, por supuesto-que la misión de la escuela no puede 
ser la de producir arquitectos en cinco años, sino la de preparar 
hombres que con tiempo y esfuerzo personal puedan llegar a ser 
arquitectos. 

Trataré de que esta idea quede más clara al hablar de la pro­
fesión, que es mi · tema inmediato. 

Me figuro que están ustedes sorprendidos de que todavía no 
se haya dicho una palabra sobre "estructuras", que se suponía iba 
a ser el tema de esta disertación o diálogo. Voy a empezar ahora, 
pero refiriéndome a la estructura de la profesión, que es la es­
tructura más importante del futuro. Los conferenciantes anteriores 
han explicado, cada cual a su modo, cuál va a ser la manera de 
operar del arquitecto del futuro. Pero las cosas van tan deprisa 
en estos tiempos, que el futuro ya lo tenemos encima y se ha 
vuelto presente en las tendencias de los países más desarrollados 
o más organizados. No es necesario extrapolar ni arriesgar opinio­
nes sobre lo que va a ocurrir. Basta con observar lo que ya está 
ocurriendo. 

Uno de los últimos números de Progressive Architecture, el de 
mayo, se dedica a comentar el tema de los nuevos profesiona­
les, y los que estén interesados pueden leerlo con detenimiento. 
Yo no puedo dar más que unos cuantos datos significativos. Vea­

mos primero qué se entiende por "profesional": "Un profesional 
es un experto que ayuda a otras gentes a resolver sus problemas, 
comparte con sus clientes la responsabilidad en las decisiones y 
llega incluso a dar consejos sobre aspectos del problema que el 
mismo cliente no considera necesario o interesante tomar en cuenta." 

Tres características o condiciones son importantes en los servi­
cios que el consultor profesional proporciona: 

1.º MINIMIZAR LO IMPREVISTO.- Un servicio profesional 
debe contribuir directamente a eliminar resultados imprevistos en 
el manejo de un determinado negocio del cliente. 

2.º ENTENDER EL PROBLEMA.- Debe encontrar en seguida 
cuál es el problema fundamental del negocio que contrata sus 
servicios. 

3.º PROFESIONALISMO.- Un servicio profesional debe com­
prarse solamente a gentes que sean capaces de vender eficiente­
mente ese servicio. Vender habilidad o personalidad por sí mis­
mas no tiene mayor sentido. 

En el mismo artículo se define al arquitecto como un experto 
en el diseño (nosotros diríamos redacción) de documentos para la 
construcción de edificios. El inconveniente del arquitecto como 
consultor es que su deformación profesional tiende a hacerle creer 
que la solución del problema de su cliente es la construcción fí­
sica de un edificio. 

Lo cual puede ser cierto solamente en determinados casos. Un 
verd3dero profesional puede llegar a aconsejar . a su cliente que 
13 mejor solución es no construir nada. 

Este nuevo tipo de profesionales difícilmente pueden ser ,indi-
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viduos aislados, y ello ha dado lugar a la aparición de compañías 
consultoras, que incluyen expertos en muy diversas ramas y que 
se han desarrollado monstruosamente en los últimos años. 

Aparentemente proporcionan servicio completo: todos los ser­
vicios profesionales que preceden e incluyen la dirección de cual­
quier proyecto. Estudios de responsabilidad financiera, análisis eco­
nómico y análisis de sistemas, que constituyen el panorama gene­
ral del proyecto. Parte del servicio es el trabajo arquitectónico y 
estructural y el sistema de manejo o dirección técnica del proyecto. 
Las aplicaciones se refieren al desarrollo de recursos de cualquier 
tipo e incluyen la construcción de algunas cosas concretas, tales 
como edificios. 

Todo esto no está muy claro para mí, porque incluso el nuevo 
lenguaje está fuera de mis alcances; pero el hecho es que estas 
compañías existen y se desarrollan hasta límites increíbles. Su 
lema ya no es "No importa de qué problema se trate, nosotros 
se lo resolvemos", sino "Permítanos usted investigar cuál es su 
problema y usted saldrá beneficiado". 

La cosa empezó hace unas décadas con el establecimiento de 
corporaciones llamadas no lucrativas, como la RAND (Research 
and Development Co.) y la T.R.W. (Thompson-Ramo-Woolrich). Des­
pués vino P.R.C. (Planning Research Co.), etc. 

Su misión, aunque no está muy clara para mí, podría simpli­
ficarse y resumirse diciendo que consiste en analizar y planear 
cómo hacer una determinada cosa y programar los pasos nece­
sarios para llevar dicha cosa a efecto. No importa, por supuesto, 
de qué cosa se trate. La trayectoria que los astronautas han de 
seguir para rodear la lun~, sistemas de información para Estados 
o Municipios, la reorganización de servicios administrativos en cual­
quier oficina, el plano regulador de una ciudad o la construcción 
de un hospital, incluyendo su programa, proyecto arquitectónico 
y dirección técnica. · 

RAND, que fue el origen, se organizó como un "think Thank" 
o departamento de pensar de un grupo de sabios que aconseja­
ran al Pentágono en sus decisiones, inventando lo que se llaman 
juegos o simulaciones de posibles circunstancias a que cualquier 
tipo de guerra puede conducir. De ella y del Stanford lnstitute, 
en California, se separaron unos cuantos sabios más "vivillos", 
que fundaron sus propias compañías con la base, por supuesto, 
de contratos con las fuerzas armadas y la N.A.S.A. 

T.R.W., por ejemplo, es la más grande. En once años ha cre­
cido de tres personas y una máquina de escribir a una corpora­
ción de 80.000 empleados y quién sabe cuántas computadoras. 
Sus ingresos brutos son de quince mil millones de dólares anuales, 
y aunque hace unos años dos tercios de sus clientes eran agen­
cias gubernamentales, sus contratos con el Gobierno constituyen 
ahora menos de la mitad de sus ingresos. La industria privada es 
Sl:I mayor cliente. 

Como todos los gigantes, se subdivide en varios subgrupos. 
T.R.W. tiene cinco. La del automóvil, que no solamente consulta, 
sino que fabrica chasis y motores. Equipo es el nombre de otra 
que diseña, desarrolla y fabrica componentes y subsistemas para 
la aeronáutica espacial y el mercado submarino, electrónico y quí­
mico. Algunos de sus más importantes productos son bombas para 
diversos fluidos, sistemas de control total de energía y partes para 
reactores nucleares. 



Otra división fabrica productos electrónicos para diversos usos. 
La cuarta es la división de Operaciones Industriales, que controla 
o interviene en la tecnología de todas las demás divisiones. 

Y, por último, la que más nos interesa, con 16.000 empleados, 
es el grupo de Análisis de Sistemas, que incluye los sistemas ci­
viles y los programas urbanos. "En la próxima década- anuncia 
uno de sus directivos- , un creciente número de proyectos civiles 
se planearán y diseñarán mediante este método _de análisis de sis­
temas y, consecuentemente, la compañía ha doblado su capacidad 
de computadoras en los dos últimos años, que es actualmente una 
de las mayores del país. " 

Esta división tiene solamente cuatro años, pero entre sus co­
misiones están: análisis y planeación de un nuevo centro científico 
de salubridad para la provincia de Al berta, en Canadá, por l 00 
millones, y el estudio de un sistema de transporte de alta velo­
cidad para la Megalópolis entre Boston y Washington. Estos mons­
truos están ahora comprando oficinas de arquitectos (Charles Luck­
man ya se ha vendido a ellas), de ingenieros y constructores de 
diversas especialidades. 

P.R.C. adquirió últimamente Harris lnc., de New York, con lo 
cual consigue controlar carreteras, puentes, aeropuertos, túneles, 
sistemas de transporte rápido, puertos y construcción de barcos. 

Sus más recientes proyectos incluyen: un puerto para tanques 
gigantes para la Gulf Oil, el sistema de supercarreteras en Bél­
gica, un estudio del desarrollo de la región del Gran Delta en 
Holanda, sistemas de "metro" para Buenos Aires, Amberes y Bru­
selas y el conjunto de aeropuertos para Connecticut. 

P.F.C. representa el prototipo del nuevo profesional en Arqui­
tectura, el arquitecto del futuro. El arquitecto actual no puede 
aspirar a ser más que un empleado secundario en estas grandes 
organizaciones. Sus sueños de director de orquesta se vienen aba-

jo. Si en unos cuantos años P.R.C. ha crecido de esta manera, cons­
tituyendo una corporación con 50 millones de capital, cuyo solo 
"producto" son los servicios profesionales, es obvio que otros le 
seguirán compitiendo con ella y sacando del mercado a las firmas 
tradicionales de Arquitectura. 

Después de oír esto, comprenderán ustedes que la discusión 
que en la última sesión de este ciclo inició mi querido amigo y 
maestro Kaspé, sobre el papel del arquitecto como mediador entre 
el cliente y el contratista, suponiendo que ambos son enemigos, 
no podía estar más fuera de lugar. Es el punto de vista, total­
mente sobrepasado, que el Instituto Americano de Arquitectos ha 
mantenido tenazmente durante años en discusiones bizantinas, que 
han dado tiempo a que lleguen los perros, como en el cuento 
de la liebre. 

Me preguntarán ustedes ahora: ¿Cuál es su propuesta res­
pecto a este problema? ¿Qué nos recomienda? La verdad es 
que yo estoy tan perdido y desorientado como ustedes. Tengo cer­
ca de sesenta años, me he pasado veinte de ellos como construc­
tor y diseñador de estructuras, conozco el oficio de arquitecto tra­
dicional razonablemente bien y no encuentro mercado ni uso para 
unas habilidades que me ha costado muchos años conseguir. Soy 
una persona desplazada en el mundo actual y no sé lo que hacer 
ni si valgo para algo. 

El problema del mundo actual es que el hombre crea organi­
zaciones que en poco tiempo adquieren vida propia, como nuevos 
Frankesteins, y ya no responden a las órdenes de sus creadores, 
no los necesitan para seguir desarrollándose. 

Nuestro problema, que no tiene solución, es cómo deshacer 
lo que hemos hecho. Supongo que no quieren ustedes que les 
hable ahora de cómo van a ser las estructuras del futuro, porque 
no vale la pena . 
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NUEVA SEDE CENTRAL DE DRAGADOS Y CONSTRUCCIONES, S. A. 

Traemos hoy a estas paginas una obra 

e xcepcional. en nuest ro país, pero he de ad­
vertir q ue esta calif icación no se refiere a 

su a rq uitectura, q ue no juzgo, por conside­
rarme "no apto" para e llo . Ind udable me nte, 
desde este punto de vista creo t ie ne un g ra n 

interés, pero si de consideraciones arquitec­

tónicas se t rata ra seguramente hubie ran ocu­
rrido dos cosas: esta reseña la hubiera he­
cho un arquitecto-y no un ingeniero-y 

su publicación no se haría en e l p resente 
número, dedicado a TRABAJO EN EQUIPO. 

Y yo, por mi parte, me quedaba mucho más 
tranqui lo. Pero teniendo e n cue nta q ue 
como d ice Alberto Martí n-Artaj o en el nú­

mero de septie mbre pasado: "No conozco 

a nadie q ue lea las me morias q ue acom­
pañan a los planos y fotos ·q ue publicáis 
en A R.", no me tortura ré más; la excepción 

de esta obra-ya se comprende por los gru­

pos de trabajo que han intervenido- es que 
se ha proyectado por un equipo, y q ue fu n­
cional y orga.niz.at iva.mente el resultado ob­

tenido me rece la cal ific~ción q ue a mi lea l 
sabe r y e ntende r le he otorg ado: excep­
cional. 

ANTECEDENTES 

Esta empresa constructora inició sus acti­
vidades en 194 1. En sus q uince primeros 

años de vida su crecimie nto puede calif icar­
se de normal. Su actividad, siempre en au­
mento, ha lleg ado en los ú ltimos cinco años 

a los sig uientes increme ntos porcentuales 

sobre el volumen de 1964: 

1964 

1965 

1966 

1967 

1968 

Año 

Base 
considerada 

( % ) 

100,0 

127,0 

148,5 

175,0 

251,0 

Como vemos, realmente extraordinarios. 
Fáci l es imagi nar e l crecim iento de los di­

versos departamentos de la Administración 

central y la aparición de otros nuevos-por 
ejemplo, Ext ranjero-, q ue al no te ner ya 
cabida e n las of icinas centrales existentes 

se hubieron de instalar desparra madas por 

toda la geograf ía de la capital. 
Creo q ue e sta cdnsideració_n · fue una- la 

más importante~ de· ias causas que motiva-

FRANCISCO JAVIER RAMOS ESTEVE. Dr. Arquitecto 

ron la construcción de esta nueva sede cen­
t ral. A este fi n se adquirió un terreno de 

unos 36.500 metros cuadrados de supe rficie, 

sito e n la Alameda de Osuna. La Orde nan­
za de edificación que le es apl icable es la 
número 16, "Zonas verdes p rivadas de edi­
ficación rest ring ida". Hubo alg unas d ificul ta­

des iniciales, pues d icha O rdenanza no auto­
rizaba e l uso para ed if icios_ adm inist rat ivos, 

lo cual no es de ext rañar, ya q ue en 1950 
( fecha de su aprobación) a nadie se le .hu­
biera ocurrido instala r unas oficinas e n me­

dio de un parque. Las únicas limitaciones que 
impone esta O rdenanza, altura de cornisa 

12,50 metros y aprovechamiento tótal del 
9 po r 100, como veremos más adelante, no 

habían de suponer d ificu!tad alguna pa ra 

el proyecto. 
Como antes . decíamos, la instalación de 

secciones o departamentos lejos de la ofi­
cina central lleva consigo el deterioro de las 

comunicaciones, lo que acarrea indefectible­
mente una ba ja en el rend imiento del equi­

po de di rección, por lo que se pensó q ue 
el nuevo edificio tendría q ue resolver satis­

factoriamente las dos cuestione s siguientes: 
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Las empresas evolucionan. La nueva 

sede central tiene que servir para las 

necesidades de hoy y para las de un 

futuro previsible ( téngase en cuenta 

que las que llamamos "oficinas cen­

trales antiguas" se hallan instaladas en 

un edificio -de construcción bastante 

reciente y que ya no si rven). 

En todo el mundo, y particularmente 

en una empresa, la necesidad del tra­

ba¡o en equrpo es cada vez mayor: 

hay que rea lizar un edificio que per­

mita una gran facilidad de comunica­
ciones. 

Está b ien claro que esta facilidad de co­

municaciones interiores se logra mejor en un 

edificio bajo y de planta extensa, y a la que 

se puede dar la forma que convenga, que, 

pongo por caso, en otro edificio de diez 

plantas ent re medianerías. Así, pues, la elec­

ción del terreno es acertada. 
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LOS EQ UIPOS DE TRABAJO 

Como los objetivos eran ambiciosos y la 

final idad conseguir un edificio en el que se 

traba jara en equipo, nada más lógico que 

hacer el proyecto poniendo en juego un 

equipo cualificado. Aquí la motivación no 

es la que Scott apuntaba en sus conferen-

. cias: " La unión de varios técnicos de diver­

sas profesiones, convencidos de que así su 

trabajo será mejor." En este caso parece de­

berse a una determinación de la empresa, 

que, por otro lado, podía aportar los técni­

cos que fueran necesarios. Pero sea cual fue­

re, el trabajo en equipo se logró. 

Paralelamente se estableció contacto con 

Quickbcrner Team, especial istas en orga­

nización y planificación. Y así se formaron 

los grupos de trabajo a los que se integra­

ron distintos especialistas, estando el arqui­

tecto integrado en ellos. Durante el tiempo 

que duró el proyecto ( unos nueve meses) 

se dedicaron total y plenamente al mismo. 

1 

1 

PR IMERA FASE. PLA NEAMIENTO 

Se estableció una disciplina de traba jo en 

los grupos, que fina lmente, y de una ma­

nera conjunta, sometían sus propuestas-o 

sus desavenencias-a un restringido Comité 

de alto nivel, que decidía. Inmediatamente 

se confeccionó el programa de trab~jo a 

reali zar en la primera fase, que se recogió 

en un gráfico tipo PERT. Como se puede 

ver en el mismo, los "sucesos" considerados 

f ueron los siguientes: 

A) Información de métodos. 

B) Anál isis de personas (encuesta). 

C) Evaluación del análisis personal. 

D) Análisis topográf ico. 

E) Evaluación del análisis topográfico. 

F) Preparación del aná lisis del circuito 

de informaciones verbales-visuales. 

G) Imprimi r y repartir formularios y co­

municaciones. 



H) Realización de la encuesta de comu­

nicaciones. 

1) Evaluación de la encuesta de comu­

nicaciones. 

J) Análisis de las informaciones de ele­
mentos estáticos ( futuros archivos, 
bibliotecas, etc.). 

K) Evaluación encuesta información de 

elementos estáticos. 
L) Formación de máximas y normas so­

bre prototipos de lugares de trabajo. 

M) Análisis de áreas especiales . 

N) Evaluación análisis de áreas espe­

ciales. 

O) Formular máximas relativas al nue­

vo edificio. 

P) Representación de estas máximas 

gráficamente. 

Q) Análisis de circuitos de documentos. 

R) Evaluación del análisis de circuitos de 

documentos. 

S) Encuesta de los jefes de servicio so­

bre el espaciamiento futuro . 

T) Estimación de crecimiento de perso­

nal. Máximas . 

U) Corrección prototipos lugares de tra­
bajo. 

Y) Cálculo y catálogo de las superfices. 

W) Esquema de interdependencia de su­

perficies. 

X) Presentación gráfica de la interdepen­
dencia de superficies. 

Y) Resumen general. Programa de nece­

sidades. 

Z) Presentación del programa . 

A título de ejemplo diremos que para 
cumplimentar el punto B) Análisis de per­

sonas, se hizo una encuesta en la que las 

216 personas que se preveían habían de 
ser trasladadas fueron consultadas sobre ex­

tremos tan diversos como los siguientes: 

Distribución dentro de los grupos de 

trabajo. 

Distribución del tiempo de trabajo de 

cada uno. 

Medios de transporte para acudir al 
trabajo. 

Tiempo empleado en los desplaza­

mientos. 

Situación de su domicilio. 
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De esta encuesta se obtuvieron u na serie 

de valores que una vez tabulados fueron de 

gran util idad para la planificación. El tiempo 

empleado en "ir y venir" a l t rabajo, por tra­

ta rse del traslado a u na zona fuera d e l á rea 

urbana, fue objeto de especial estudio, y 

sus resu ltados se m uest ran en los dos grá­

ficos: " isocronas · actua les" e "isocronas 

futuras", adjuntos. En el los las líneas 

lle nas representan tiempos para las perso­

nas que util izan su coche, y las líneas dis­

continuas, los correspond ientes a los que 

ut il izan medios colectivos urbanos o van an­

dando. De la comparación ent re ambos grá­

ficos es fácil deduci r las consecuencias opor­

tunas. 

Renuncio a desc ribir todos los estudios 

realizados para cumplimentar los 29 suce­

sos del gráfico, pero diré q ue se evaluaron 

las necesidades de espacio, mobilia rio, má-
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q u inas, teléfonos, etc., de los 2 16 fu ncio­

n arios e n cuestados: desde el presidente a 

los orden anzas. 

También se estudiaron las áreas especia­

les, ta les como: 

- Sa las de conferencias y formació n . 

- Salas de consejo y licitaciones. 

Salas de selección. 

Zonas de reu nión. 

Recepción . 

Archivos. 

Biblioteca. 

Estafeta. 

Servicios. 

Botiquín. 

Zonas de descanso. 

Aseos y guardarropas. 

Los p u ntos H) e 1), Encuesta de comu n ica­

ciones y su evaluación, dieron lugar a los 

g ráficos correspondientes, que condiciona­

ron grandemente la distribución en p lanta 

de los d iversos departamentos. . 

Terminada esta primera fase, quedó esta­

b lecido e l prog rama de necesidades. 

SEGUNDA FASE. EL PROYECTO 

Sus características fundamentales habrían 

de ser: 

Flexibilidad, para adaptar lo a la evo­

lución de la empresa. 

Facilidad de comunicaciones, para fo­

mentar el t rabajo en equipo. 

- Ambiente grato, para obtener un me­

jor rendime nto en el trabajo. 



La flexibilidad se consiguió evitando a l 

máximo las divisiones interiores de fábrica 

de ladri llo, que se limitaron a las sig uientes: 

En semisótano: zona de instalaciones, 

aseos y salas de reuniones. 

En planta baja: aseos. 

En planta primera: salas de consejo y 
licitaciones, despacho del conse jero 

delegado y aseos. 

El resto de la dist ribución se realiza me­

diante una serie de pantallas en arco de 

círculo (que forman parte del mobiliari o y 
no del edificio), con las que se obt iene una 

sucesión de recintos o "laberinto ordenado" . 

Las canalizaciones de todas las instalacio­

nes, como consecuencia de la desaparición 

de la tabiquería, van sobre e l falso techo 

- acústico y luminoso-, estando las tomas 

necesarias p rofusamente distribuidas, me­

diante ca jas, en los suelos. Con e llo cual­

quier cambio en la distribución de los di-

versos rec intos se limita al traslado de pan­

tal las y muebles y a las conexiones de telé­

fonos, electricidad, e tc. 

La facilidad de comunicaciones se ve favo­

recida por la d isposición del edificio en tres 

plantas de una superficie próxima a los 

2.500 metros cuadrados, pues son cuadra­

dos de 50 metros de lado, con sus vértices 

achaflanados. La planta idea l hub iera sido 

circular, pero desde el pu nto de vista cons­

tructivo, pensawlo en ampliación, se presta 

a serias complicaciones, por lo que se pre­

firió una pol igonal. 

En el semisótano se alojan las centrales 

e léctrica, de acondicionamient<;> y telefónica; 

archivos, reprografía y algunos departamen­

tos, tales como Extranjero. Bajo la zona del 

acceso a planta baja existe un paso para 

cam iones, a fin de facilita r la carga y descar­

ga de mercancías y recepción de las mismas. 

Por esta circunstancia, la superficie úti l es 

algo menor que e n .las dos plantas supe­

riores. 

A la planta baja. se accede desde el exte-

rior por uno de los chaflanes del cuad rad?; 

próximos a la entrada están la sala de es­

pera, recepción, teléfonos y aquellos depar­

tamentos q ue más contacto han de tener con 

el público, como son personal, aprovisiona­

mientos, e tc ., así como la sala de o rdena­

dores y p roceso de datos. 

Y la planta alta se reserva a presidencia 

del Consejo, consejero delegado, Dirección 

general, e tc. Es de seña lar la ex istencia de 

tres zonas de descanso, dos en planta baja 

y una en primera, con máquinas automáti­

cas para el sum inistro de bebidas cal ientes 

y frías. También hemos advertido la ausen­

cia de relojes de control para entrada y sa­

lida. 

Las comunicaciones verticales han sido 

confiadas a dos t ramos d e escalera mecá ni­

ca-subida y bajada-entre planta baja y 

primera, a un ascensor y a un montapapeles. 

Además existe una escalera de planta ba ja 

a semisótano, próxima al acceso princip¡¡I, y 

otra que une las tres plantas y que arran­

ca de la zona de archivos. 

59 



,. 

La estructura es de hormigón armado con 
soportes circulares separados a 8,50 metros 
en ambas direcciones, y el forjado formado 
por losa reticulada-aligerada-armada en 
dos direcciones. 

Y, ~;nalmente, el ambiente grato deseado 
airemos que se ha conseguido plenamente . 
La buena iluminación, los agradables y se­
dantes colores de las pantal las que forman 
el laberinto a que antes aludimos, el bajo 

nivel de ruido, etc., contribuyen a este fin 

notablemente. 

LA EJ ECUCION 

La impresión que se obtiene al visitar este 
edificio es realmente buena. Claro es que si 
aquí no se hubiera esmerado la empresa 
constructora, que, por otro lado, creemos 

no habrá tenido que luchar demasiado con 
la propiedad para defender un presupues­
to .. . Y no caí en la tentación de preguntar 

a cómo había resultado por metro cuadra­

do construido. 
Ahora sí que renuncio a una memoria de 

"terminados", que creo no es del caso, pero 
-ingeniero al fin y al cabo-no quiero de­

jar de reconocer Ja calidad de los partesoles 
huecos de hormigón pretensado que defien­
den del sol directo a los cuatro grandes ven­

tanales de las fachadas y del hormigón vis­

to de los chaflanes, cuyo encofrado parece 
haber sido un entarimado "a testa y veta" 
de los que ya se prodigan poco. 



EL AMBIENTE EN UNAS OFICINAS 

EL SITIO 
Unas t ierras q ue fueron de Osuna: finca "El Capricho", más co­

nocida por "la Alameda de Osuna". 
Así era la Alameda cuando Goya llegaba. Así la refiere Ramón 

- Ramón Gómez de la Serna-, otro casticísimo y clásico: 
"Goya sale carretera de Aragón arriba en su góndola 

alborotada, que naufraga en cada releje y se salva en cada 
jiba sobremontada, dicie ndo que no al paisaje en los za­
randeos, valientes las mulas como si tirasen de un cañón 
y le hiciesen ir ganando posiciones. 

En el desarbolado Madrid, después de una hora de ca­
mino, se enfoca la arboleda de El Capricho, cipresal in­
menso que achica e l pas illo entre á rboles como si se en­
trase en un laberinto o en un refugio unido de los mun­
dos, formada una puertecita que degrada las cosas allí 
al fondo, donde la verja luce sus letras de bordado for­
jadas por el herrero en e l cañamazo de la época. 

Goya e ra llevado por los duques, aprovechando los 
días claros y buenos, para ('.Ue tuviese reposo en todos 
aquellos rincones y pintase a los dueños aprovechando 
la bonanza de las plazoletas ... " 

¿Qué había en la Alameda? 
" Era todo un país la Alameda, y en e lla se jugaba a 

las aldeas y a las erm itas, porque entonces, con escasas 
divers iones, los mayores tenían que poseer juguetes ... " 

Cerremos aquell a alameda-capricho: 
"Cuando Goya volvía a Madrid ·e ncontraba la bruma 

trapera de la Corte, su otro color, su otra .novelería y esa 
maraña y conflicto de los espíri tus complicando la vida, 
añadiéndola lo que no tiene el campo, mezclando a los 
reyes los que son más que reyes, los bohemios del vivir, 
inspirados, laboriosos, pero pobres siempre. 

Para completar aq uel capricho del bienestar inconscien­
te, Goya inventaba sus caprichos en que la otra vida, ,la 

LO QUE USAMOS 

CARMEN CASTRO. 

vida de la verdad anchurosa, rebullía en los fosos; que­
ría proclama r deseos mayores y mover en vital retrueque 
las pasiones más verdaderas. " 

Por e l cielo, los vuelos de los hombres. 

En aquel tiempo, e n tiempo del últ imo Osuna, también e ra 
vuelo hacia lo maravilloso esta Alameda a las puertas de Madrid. 
Era e l despegue de un vuelo sin suelo seguro para asentarse al 
retorno. Es inút il que en todos los palacios de Osuna esté puesta 
la mesa a toda hora por si ·el d uque llegare. No hay firme para 
este Osuna. "Dar es señorío; recibir es servidumbre," Los siervos 
no crean cie rtamente segura acogida para el retorno del señor. 

Tal era e l ru mbo de vuelo que llevaba por el tiempo ade­
lante e l excelent ísimo señor don Mariano Francisco de Borja J osé 
J usto Téllez-Girón y Beaufort, XII duque de Osuna, XVII conde 
y XIV duque de Benavente, XV duque del Infantado, XVI duque 
de Gandía, XIV d uque de Arcos, XII duque de Le rma, XIV du­
que de Medina de Rioseco . . . Y su pónganse dos páginas de esta 
revista de títulos y más o menos se habrán citado cuantos poseía 
este Gi rón, q ue heredó una renta anual de cinco millones y mu­
rió a los sesenta y ocho años, en 1882, de jando un pasivo de 
cuarenta y cuatro. 

Un cronista de la época dice de la Alameda-la cita y el -co­
mentario, en Antonio Marichalar-: "Capricho costosísimo y q ue 
con todas sus bellezas es una de las anchas grietas por las que 
se va desmoronando esta insigne casa de Osuna." La fastuosidad 
era incalculable en la Alameda. "No era ya sólo el gasto necesa­
rio (cerca de cincuenta mil duros), sino q ue cada día iban a vi­
sitar. la posesión gran número de invitados. Pues bien: según re­
zan las tarjetas, te nían e llos y las personas que les acompañasen 
derecho a pasear e n carru aje, embarcarse, mecerse en los colum­
pios, etc., y comer en el palacio, donde a d iario se servía al efecto 
una suntuosa comida, que presidía e l apoderado." 

Lo citado es reflejo del fasto fantasmagórico con que e l du­
que sirvió a España. La sirvió, sirviendo su propio gusto, en Lon­
dres, en París, en Ale mania, en Rusia. Sobre todo en Rusia hizo 

alarde de ser más en toda hora y all í se fraguó definitivamente 
su ser, pu ro personaje que casi p arece no estar montado sobre 
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cuerpo de persona. Sirvió a España. También en 1875, primera 
República. Presidió dignamente la Comisión de España en la Ex­

posición Universal de Viena. Dice un periódico de la fecha: "Cons­
tantemente ha servido con absoluta generosidad a su país .. . Se 
trasladó a Viena para influir con el prestigio de su nombre y los 

lazos de afinidad que unen a su joven y bella esposa con la fa­
milia imperial austriaca en pro de los intereses españoles. Honor, 
pues, se complace en tributar aquí La Ilustración Española a tan 

il ustre patricio en nombre de la industria y el comercio, por él 
honrados ." 

Y este rasgo casi último de Osuna fue natural en él, porque 
el dandy de los dandys había sido bautizado en las Vistil las y es 

aire que afina el sentir de lo debido al pueblo. 

Antes de que se fuera fraguando la ruina de la Alameda con 
este XII duque de Osuna, su hermano mayor, el XI duque de 

Osuna, había incindido en las cortezas de muchos árboles de la 
Alameda un nombre: Inés. Y alguno de ellos fue test igo del ata­
que fatal ( agosto de 1844) . Tenía el duque treinta y cuatro años, 
1·oda la apostura, todo el estilo del tiempo, y aun su muerte de­

bió ser causada por la enfermedad del tiempo, el mal éel siglo. 

Por entonces también empezaría a correr entre las sombras de 

frescor, por la Alameda, la niña predestinada: Eugenia de Montijo. 

En nuestro tiempo, el nombre de Barajas, el pueblo de la Ala­
meda, es casi tan conocido como fue en su día el nombre de 
sus señores: Osuna. Acaso dentro de poco tiempo la Alameda de 

Osuna sea lugar muy señalado internacionalmente. Una dirección 

marcada electrónicamente en papeles graves. Será un nombre co­
nocido, pero no rememorará ya en muchos las venturas y des­

venturas de la casa de Osuna. 

Calderón diría "sincopado el tiempo". Dejemos lo pasado del 

todo en su romántica presencia y en su sentido real, histórico, 
que sigue incidiendo sobre nosotros hoy, queramos o no queramos. 

La tarde de Madrid sigue siendo atrayente. Todavía puede la 

luz propia del espacio con las luces de nuestra ciudad. El par­
que adelanta sombra de anochecido. El jardín, a la vera del par­
que, es verde, y los rosales y los arbustos ponen más color. 

La funcionalidad del jardín- hoy--estriba en servirnos de tem­

pla-nervios con su pura presencia a cuantos trabajamos en sectores 

no jardineros. Para el hombre de hoy, más que nunca, es ver­

dad que 
"Una rosa es una rosa, es una rosa, es una rosa ... " 

Jardín de la sede social de Dragados y Construcciones. Hay 

agua rociando la yerba y ruido de surtidores en estanque. Agua 

y estanque más funcionales todavía que el jardín que completan: 
son parte esencial del acondicionamiento térmico, ventilador, cli­

matización, etc., de esta nueva casa, morada de D. y C. 
Dragados y Construcciones. Sus años de vida: veintiocho. Sus 

títulos de nobleza: sus obras. Nobleza cervantina: "Cada cual es 

hijo de sus obras. Si los títulos de Osuna llenan páginas, ¿cuántas 
más no llenan las obras hechas- bien hechas- por Dragad0s y 
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Construcciones? Imposible hacer la lista de esas obras que acon­
dicionan mares en sus puertos, industrias, caminos, residencias ... , 
construyendo lo necesario allí donde se les pide que draguen, 

construyan instalen ... En España, en Oriente Próximo, en Europa, 
en América ... 

Lo importante, sin embargo, no es la cifra de obras. 

-¿Qué diría que están haciendo Antonio Durán y su gran 
equipo? 

"-Prestando un servicio al país en el interior y en el exter:or. 
Fuera de España se nos oye, se nos escucha ... " 

-¿Cómo trabajan? 

"-Con espíritu deportivo. Con un equipo fenomenal (feno­
menal es el adjetivo del día). Con personas que viven la empresa 
como suya, con espíritu de compenetración." 

En una palabra: dentro de un ambiente adecuado. 

Tan cierto es que la empresa D. y C. tiene un ambiente suyo, 
peculiar-fenomenal-, que Javier Ramos, arquitecto, para hacer 

el edificio social de la empresa sólo tuvo que situar en el paseo 
de la Alameda de Osuna un ambiente y procurar protegerlo con­
tra el ambiente exterior y ajeno a ellos. 

Durante tres años consecutivos, de plena dedicac.ión, Javier Ra­

mos y su equipo no han hecho si no pensar, proyectar y cuidar l:1 
realización de esta construcción. Han buscado colaboración de cuan­

tos podían ayudarles a mejor aprehender el ambiente que se bus­
caba. Y el resultado es una construcción perfectamente concertada 

con el sitio en que surge: exigente, entreverado de vida y vida ca ra 
al espacio transitado. Tienen gracia las pestañas verticales que pro­

tegen la mirada hacia el exterior del edificio y parpadean a quien 
ll ega a verlo. Son gratas las esquinas matadas (que no lo fueron 
por gusto, sino por razones funcionales, ¡no faltaría más!). El 

rumbo y gracia de nuestra actual arquitectura consiste en que 

parezca capricho lo que es razón esencial de su estructura. To­
dos sabemos que cada forma de la Naturaleza tiene una justifi­
cación funcional, pero ¿no es más grato pensar que la abeja es 

peluda para decirnos que ella también se viste de terciopelo? 

Tres plantas unificadas ofrecen puestos de trabajc-perfe:ta­
mente cómodos-a 430 empleados. El trabajar exige descansar a 

veces. Las zonas de relax-y no de relajo-están en toda hora a 
disposición de quien quiera poblarlas. Son usadas. No hay uso 

abusivo de ellas. 

. E;;caleras mecánicas. Moqueta color dorado Goya. Mullida mo­

queta que facilita el pisar y se traga toda vibración molesta. Mesas, 

sil las, sil Iones, máquinas, ficheros, archivos, se van situando don­
de conviene, envueltos, rodeados, mediositiados por biombos bien 
curvados, de altura suficiente y no excesiva, que confieren el de­

seado apartamiento y la debida comunicación. Parte esencial del 

acondicionamiento del lugar son las plantas vivas, escogidas y 
sentidas por todos como necesarias al lí. (Y an1e estos conjuntos 
de plantas vivas surge en mí la imagen que me desconcierta 

siempre: los japoneses inventando la planta y la flor de plástico, 



que crean en torno clima de museo de f iguras de cera, cuando 

menos para mi sensibilidad.) 

Silenciamien1o justo en el recinto. Calor, fr ío, h umedad, con­

trol de vibraciones, facilitan, con la luz y la suavidad o dureza 

de los materiales que están p resentes, el buen funcionamiento de 

las intel igencias y garantizan un desgaste mínimo de nervios en 

cada situación de t rabajo. Sabido es que en todas partes se c ui­

dan las condiciones de los recintos e n que se han de aposentar 

los cerebros electrónicos: su frío, su humedad, su sosiego, por 

así llamar a l control de las vibraciones . Pues bien: en Dragados 

y Construcciones de la avenida de Osuna se ha pensado en los 

cerebros humanos como si fueran más valiosos que los e lectróni­

cos, y por eso también se les h a puesto u n colorido grato y unos 

sofás acogedores y ... todo lo que al lí puede verse y usarse . 

Pero en la sede social de una e mpresa semejante es seguro 

que los m áximos responsa b les en las h oras dec isivas serán co­

rrientes e léctrico-nerviosas de a ltísimo vo ltaje. Para que los resv l-

tados de estos esf uerzos sean en sí óptimos y no caigan además 

como descargas eléctricas sobre el equipo colaborador, hay !J na 

sala justa, ais lada, acond icionada debidamente, donde toda deci­

s ió n crucial tiene su ambiente y puede configurarse en obra. 

Para todos cua ntos estemos integrados en nuestro tiempo, una 

empresa q ue s itúa a todos sus componentes en el mismo plano 

de comodidad para el t raba jo y en e l mismo nivel de trato socia l 

es del todo satisfactoria . Hay lujo en el recinto, pero es sobrio, 

es Únificante, se adapta a todos los niveles de mentalidad que 

a llí trabajen, a ning u no puede desagradarle. 

Al asomarse por las crista leras desde el interior se ve el tu­

pido a rbolado--sí, todavía tupido en una parte--de la Alameda. 

Y se ve la extensión del aeropuerto. Y el jardín circundante, apa­

cible . 
Construir e·s la pa labra clave. La consigna: para e l bien de los 

más, mundo adelante. 

Ejemplo de un ambiente logrado para e l fin requerido. 
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NOTAS DE FILOSOFIA 

P. A LFONSO LÓPEZ QU INTÁS. 

LA LIBERTAD VACIA O EL DESAMPARO DE LA VIDA SIN AMBITOS 

En el artículo anterior inicié el anális is de 

un fenómeno contemporáneo desconcertan­
te: la propensión del Arte a ensimismarse, 

a replegarse en sí mismo, concediendo ho­

nores de primera figura a la vertiente real­
fáct ica, objetiva, meramente sensoria l de la 

ob ra de arte. Para comprender de cerca este 
rasgo de la cultura actual es necesario-se­

g ún vimos-estudiarlo a la luz de la cam­
paña iniciada contra el espí ritu hace más de 

un cuarto de siglo por el nefasto pre ju icio 

de que con e l espíritu se inician las d istan­

cias entre el sujeto y el ob jeto. 
Por no estudiar bie n los d ifere ntes modos 

que se dan de inmediatez respecto a la rea­

lidad, se ha pensado que la distancia q ue 
inaugura el espíritu respecto al e ntorno es 

una pérdida que sufre e l hombre por com­
paración al animal, que se ha ll a inel ud ible­

me nte incrustado en su medio vita l. Esto lle­
vó a tomar e l nivel de la vida animal como 

modélico y a considerar que e l f in de la 

vida inte lectual del hombre debe consist ir 
e n avecindar el ser humano lo más aproxi­

madamente posible en tal nivel. lnconfesa­
damente, la meta del vitalismo y su deri­

vado el objetivismo no es otra sino este 

descenso a l nivel meramente vital. Como 

e jemplo de esta proclividad a dejarse llevar 
por e l embriagante con juro de la ca ída en 
lo meramente vital- fa lto de la tensión que 

exige toda vida a l nivel del espíritu, que 

es vida creadora-analizamos la experiencia 

de la raíz que constituye e l centro de la 
obra sart riana La náusea. La actitud de de­

fección que implica esta experiencia inspira 

la posición de Sartre fre nte a los temas de­
cisivos de l pe nsamiento: Dios (Les M ouches), 

amor (Huis Clos), libertad ( Le Chemins de 

la Liberté) . Tocados ya los dos prime ros pun-
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tos en art ículos anteriores de esta misma 
revista, es necesario ver a hora un tanto de 

cerca la relación que med ia entre la pérdida 

del mundo de /as significaciones consiguien­
te a la expe riencia antedicha y la desapari­

ción de la auté ntica libertad. Este anál isis 

nos pondrá e n óptima disposición pa ra 

abordar el estudio de la posibi lidad huma­
na de crear ámbitos y desplegar al máximo 
la personalidad. 

l. LA LIBERTAD DE UN DESERTOR 

Mathieu Delarue deb ía haber tomado el 

t ren para incorporarse a f ilas y afrontar el 
t remendo destino de la vida en e l frente 

de gue rra. Pero se q uedó en París. Incor­

porarse significaba colabo rar a la creación 

de un ámbito, el amp lio, complejísimo y 

d ramático ámbito de una nación levantada 
e n armas. Quedarse e ra cortar amarras con 
un e ntorno que invita ineludibleme nte al 

compromiso creador. Dela rue, afan oso de li­

be rtad, de lo q ue e nte ndía por libe rtad, optó 
p or la ruptura. Ese idea l-en aparie ncia tan 

lejano para un joven--de ser libre estaba 

a nte su mano, apretándose contra é l, ide n­
t ificándose con é l. La libertad ya no es aho­

ra nada le ja no, rico, lle no de posibilidades. 

Es senci llamente é l, Mathie u Delarue, solo, 
ais lado de todo, con su cuerpo joven incli­

nado sobre el Sena en la mitad del Pont­
Neuf. Al ver cómo se le ·cortaba el cue llo 

a la e locue ncia q ue sue le rodear a la pa­
labra libertad, Delarue se echó a re ír. " Esta 

libertad que había buscado tan lejos estaba 

tan próxima que no podía ver la, que no 
podía tocar la; no era más que yo. Yo soy 

mi libertad. Había espe rado que un día es­

tar ía lleno de alegría atravesado de parte 

a parte por el , rayo. Pero no había ni rayo 

ni ale gría: solamente esta desn udez, este va­

cío lleno de vért igo delan1e de él mismo, 
esta angustia que su propia transparencia 
impedía q ue nada pudiera ver." 

Este vért igo significa la caída del nivel de 

las signif icaciones (de los campos de sen­
tido que abre n ante el hombre horizontes y 
posibilidades de acción rigurosame nte hu­

ma na) al nive l meramente vita l de la inme­

diatez de f usión con las cosas vacías de sen­
tido. Por eso el sentido del tactc-de la 
inmediatez opaca- cobra va lor a expensas 

de los sentidos de la distancia- la vista y 

el o ído-, propios de la vida espiri tual del 
hombre. ·En este plano la necesidad de fun­

dirse con el e ntorno se hace ineludible, y 
e n el ánimo del hombre surge una vio le nta 

añoranza por la soledad del árbol-como su­
cedía al Calígu la de Camus, después de rom­

per toda clase de v ínculos con los hom­
bres-y por la opacidad de la piedra. "Ex­
tendió las manos y las paseó lentamente 
por la pied ra de la ba la ustrada; era rugosa, 

agujereada, una esponja petrificada, caliente 

aún del sol de la tarde. Estaba allí, e,:1orme 
y masiva, encerrando en sí e l silencio aplas­
tado ( ... ). Hu biera q uerido apreta rse a esta 

piedra, fundirse en ella, lle narse de su ca­

pacidad de reposo; pero la piedra no podía 
serle ningún socorro, estaba más allá para 
siempre." 

Al nivel infraespiritual no hay más posi­

bi lidad de un ión que la f usión indiferen­
ciada. Al ser ésta imposible, un abismo de 

ale jamiento se establece e ntre el hombre y 

las cosas. No hay ámbito de interacción po­
sible al ser inviab le toda forma de riguro­

so encuentro . Se piensa que el conocimien­
to necesa riamente objetiva, ob-jetiva, pone 

en frente o proyecta el objeto de conocimien-



to. Esta pro-yewon implica cierta distancia, 
y la distancia enajena. "Sus manos estaba n, 
sin embargo, sobre la balaustrada blanca; 

cuando las miraba le parecían de bronce. 
Pero justamente para que pudiera contem­
plarlas no le pertenecían, eran las manos 
de ot ro fuera de él, como los árboles, como 
los reflejos que temblaban en el Sena; ma­
nos cortadas." Interrumpida esa especie de 

cascada incesante que es la mirada obsesiva 
lanzada sobre un ob jeto, cesa el proceso pe­

trificante de ob-jetivación. "Cerró los ojos y 
las manos de nuevo fueron suyas. No que­
dó contra la piedra cálida más que un gus­
tillo ácido y fami liar, un gustillo de hormi­

gas perezosas." Las manos nos acercan a 

las cosas; pero, cuando las vemos en con­
tacto con ellas, un fluido misterioso de ob· 
jetivación parece intercambiarse entre cosas 
y manos, de modo que éstas dejan de pe r­

tenecemos para convertirse en una cosa más 

entre las cosas. Si interrumpo la m irada, las 
manos se pliegan de nuevo hacia sí, se afe­
rran a mi cuerpo, pero entonces las cosas 

recobran su distancia primera. ¡Temible dia­

léctica de cercanía y alejamiento que sitúa 
al hombre en una posición de dramática ines­
tabilidad ante el entorno mundano! "Mis ma­

nos: inapreciable distancia que me acerca a 
las cosas y me las separa para siempre." 

Una y otra vez, en toda experiencia de 

Sartre se queda el hombre a solas con una 
pel ícula de nada inte rpuesta entre su ser 
y el de las cosas. Si éstas carecen de autén­

tica significación, de un modo de ser potente 

y calificado que p ueda fundar una donación 
por vía de presencia, el acceso del hombre 
a las mismas no logra superar la precaria 

condición de un contacto meramente tan­

gencial, incapaz de hacer surgir formas ver­

daderas de intercambio y convivencia. "No 
soy nada, nada tengo . Tan inseparable del 
mundo como la luz· y, sin embargo, exilia­

do, como la luz brillando en la superficie 
de las piedras y del agua, sin que nada ja­
más me acerque o me vincule. Más a ll á, más 

allá. Fuera del mundo, fu era del pasado, 

fue ra de m í mismo: la libertad es e l exilio 
y estoy condenado a ser libre." 

Esta paradójica vinculación de la condena 

y la libertad indica hasta qué p unto es im­

posible dar razón de los complejos fenó­
menos humanos a niveles inferiores a aque­

ll os en q ue se despliega la vida del hom­

bre en p le nitud. Por eso se convierte en 
problema e l uso de la libertad. Se convie ne 
en llamar !ibertad al vacío angustioso que 

sigue a la ruptura de vínculos, y seguida­
mente debe plantearse la pregunta: "¿ Qué 
voy a hacer con toda esta libertad? ¿Qué 
voy a hacer de mí?" Al quedarse solo, por 
no haber asumido las tareas precisas que 
se le habían asignado-tareas que impl ican 

otros tantos ámbitos de acción dentro del 
entramado de ámbitos que es la vida so­

cial de un determinado momento-y no pu­

diendo ser afectado por ninguna orden, De­
larue empezó a pensar "con cansancio" que 

estaba "l ibre para nada". La fat iga con que 
realiza este pensamiento indica que los con­
ceptos se licuan en su mente faltos de con­

sistencia. Ser libre para nada no puede sino 

engendrar hastío en una persona mediana­
mente lúcida, porque evidentemente se tra­
ta de un pensamiento abatido sobre sí mis­
mo, muerto e n agraz, agresivo a fue rza de 

falso. 

A Delarue no le queda otra salida e n el 
nivel a que se ha situado que hace r las pa­

ces con el mundo de la soledad, e l olvido 
y la superficialidad, y, a ser posible, hacer 
de necesidad virtud, glorificando demagógi­

camente su reclusión en la indiferencia y la 
impotencia. "Mathieu corría por la superfi­

cie de las cosas y las cosas no lo sentían. 
Olvidado. Olvidado por el puente que lo 
soportaba con indiferencia, por estos cami­

nos que se d ir igían hacia la frontera, por 

esta ciudad que se levantaba lentamente 

para contemplar en el horizonte un incen­
dio que no la afectaba. Olvidado, ignorado, 
solo; un retrasado; todos los movilizados ha­

bían salido anteayer; no tenía nada q ue ha­

cer aquí. ¿ Tomaría el tren? No tiene impor­
tancia. Marchar, quedarse, huir; estos actos 
no pondrían en juego su libertad. Y, sin 

embargo, e ra necesario arriesgarla." ¿Cómo? 

No enhebrándose creadoramente en un cam­

po de significaciones, aunque sea tan dra­
mático y tan "sinsentido" como una guerra 

que no despierta e l menor e ntusiasmo, sino 

llevando al lím ite el proceso ya iniciado de 
ruptura con el mundo de interrelaciones s ig­
nificativas. Sa rtre vuelve una vez más a sen­

tir la llamada de lo objetivo como un rumor 

de abismo que provoca e l vértigo. "Se afe­

rró con las dos manos a la piedra y se in­
clinó encima del agua. Le bastaría un sal to , 

el ag ua lo devoraría, su libertad se haría 

ag ua. Sería el reposo. Por qué no. Este sui­
cidio oscuro sería tambié n un absoluto. Toda 

una ley, una e lección, una moral. Un acto 

único, incomparable, que iluminaría un se­
gundo el puente y el Sena. Bastaría incli-
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narse un poco más y sería escogido para la 
eternidad." 

Al no acertar a ver cómo es posibl~ con­
figurar una personalidad a través de la 
vinculación a un entramado de tareas envol­
ventes, comunes a muchos hombres, se ele­
va de rango la mera unicidad del acto so­
litario e insolidario, el escueto e infundado 

acto de dejar caer e l cuerpo al vacío sobre 
las ag uas. "No existía ninguna razón par­

ticular para dejarse caer, pe ro no existía 
ninguna razón para evitarlo. Y el acto es­
taba allí delante de él, en el agua negra 

que dibujaba su futuro. Todas las amarras 
estaban cortadas, nadie en el mundo podía 
retenerlo; esta era la horrib le, la horrible 

libertad. En el fondo de su ser sentía g olpear 
su corazón alocado; un simple gesto, las 
manos que se abren y habría sido Mathieu." 

El logro de la personalidad queda así redu­

cido a la plenitud de la identidad de fusión. 
La libertad llega a su paroxismo en el vér­
tigo, cuando el cielo y el puente desapare­

cen, el río se alza y el agua parece con­
fund irse con el propio futuro del hombre 

que la mira con mirada obsesiva y fusio­
nante. De repente, Delarue decide no ti rar­

se. Sartre no indica de qué trasfond? per­
sonal · irreductible brota esta insperada de­

cisión que libera al joven de la sumisión al 
vértigo. Para quita r importancia a la efecti­
vidad de esta decis ión que abre todo un 

horizonte nuevo, Sartre anota: Esta decisión 
"no será más que un intento". "Se encontró 

fuera, andando, deslizándose en la corteza 
de un astro muerto. Será la próxima vez." 

El golpe de la libertad de decisión es tan 

débi l-al parecer-, que el hecho de des­
bordar la situación sin aparente salida po­
sib le no recibe el honor de ser descrito en 
té rminos personales. Delarue "se e ncontró" 

fuera, e n un mundo ca rente de sentido, que 
no es sino el lugar de diversas ocasiones 
de suicidio, frustradas o llenas de éxito. Un 

mundo sin posibilidad de crear situaciones 

de rigu roso encuentro y significación es, en 
verdad, un "astro muerto" que no puede 
sino invitar al suicidio, visto como un inten­

to de lograr un mínimo de sentido lleva ndo 

al límite con coraje su falta fundamental de 
sentido. 

11. APERTURA AL ENTORNO 
Y LOGRO DE LA PERSONALIDAD 

A la experiencia sartriana de enquista­

miento en lo sensible, que desintegra la v i­
sión humana de las cosas por e l afán de 
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descender a lo meramente vita l, debemos 
ahora contraponer dos modos de experien­
cia constructiva de signo ascendente. 

Veamos, en primer lugar, la transfi gura­
ción que tiene lugar cuando un hombre se 
entrega a una realidad que, por estar do­
tada de un gran valor, lo envuelve, lo sa­
tura y plenifica. Cuando un pianista, pongo 
por caso, inicia el estudio de una obra se 

siente ajeno a la misma. Ante él se halla 
a cierta distancia la partitura. Lentamente va 
ensayando la digitación e iniciando el fraseo. 
Sus movimientos son torpones; carece de li­
bertad. Pero a medida que a través de las 
notas adivina las formas y las saca a su­
perficie, su e jecución se hace más libre, más 
suelta, más dominadora. Cuando conoce la 
obra y se inmerge en la misma, un impulso 
interno hincha sus velas, su ritmo psicoló­
gico se funde con el del autor y en su in­
terior siente la vibración de esa experiencia 
que los antiguos denominaron con vocablo 
inigualable entusiasmo, que vale tanto como 
endiosamiento, transporte. Todo e l que haya 
hecho esta experiencia conoce muy bien la 
calidad humana altísima de esta elevación 
de nivel que se experi menta al "dejarse lle­
var" de la obra. Pero justo es entonces cuan­
do se dice que el ejecutante domina la pieza. 
Siempre que se da esta enigmática dialéc­
tica de dominar y ser dominado, de liber­
tad y de altísima obediencia, estamos a un 
nivel de c.reación o co-creación artística. En 
él, el e jecutante sigue siendo distinto de la 
pa rtitura, pero esta distancia ha sido supe­
rada por una forma de eminente inmediatez, 
la que media entre el músico y la obra q ue 
está cocreando por dentro. El buen ejecu­
tante tiene plena conciencia de la auto no­
mía de la obra, entidad distinta de él, irre­
ductible, merecedora de inmenso respeto; 
pero vive como nadie la experiencia intrans­
ferible de una identificación peculiar con 
e lla . Es la tensión de identidad y diferencia 
q ue confiere al concepto de inspiración toda 
su carga de misteriosa hondu ra . En e l pro­
ceso de ejecución, la partitura y demás me­

dios expresivos de carácter técnico conser­
van toda su importancia, pero quedan in­
sertos en la di námica del proceso expresivo 
que los desborda y los potencia. No debe 
estudiarse la relación de forma y fondo, ele­
mento expresivo y elemento expresante de 
modo estático, sino de modo dinámico-ge­
nético, porque la génesis modifica la calidad 
de tales elementos y crea modos de inter­
acción intensísimos imposibles de concebir 
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si se considera a cada elemento en una in­
comunicable soledad. El modo más directo 
de cerrarse a la comprensión de todo fenó­
meno estético es tomar los diferentes ele­
mentos y vertientes del mismo como algo 
aparte, como si fuesen elementos de un 
objeto descomponible. 

El ejecutante sale de sí para sumerg irse 
en la partitura, que se hall a a cierta distan­
cia del mismo. Esta inmersión en el mundo 
de va lores de la obra-que están encarnados 
expresivamente en los medios expresivos, 
si n reducirse a los mismos-no significa una 
pérdida del ejecutante, sino una ganancia 
del mismo como músico porque le perm ite 
ganar el nivel de la exper iencia musical. La 
relación con las formas musicales, con el 
mundo íntimo de la música, es de una pecu­
liar e intensa inmediatez, muy superior y 
más rica que la mera inmediatez de fusión 
de un trozo de ce ra con otro o del animal 
con los estímulos del entorno. Este logro 
de una forma superior de inmediatez me­
diante el riesgo de la entrega a algo en 
principio exterior es posible porque el en­
to rno verdadero del músico no es la parti­
tura, sino la obra, que se expresa a su tra­
vés. ¿Cuál es la verdadera circunstancia del 
hombre? Esta pregunta gravísima es 1~ gran 
ausente de toda la problemática de la cul­
tu ra actual. Es fá cil proclamar con Ortega 
que "yo soy yo y mi ci rcunstancia". Pero 
no lo es tanto p recisar con alguna aproxi­
mación dónde se hall a, en qué nivel, la 
auténtica circunstancia del hombre. ¿Se tra­
ta de un contorno de ob jetos o, más bien, 
de un entorno de presencias? Si el entorno 
del hombre viene constituido por las otras 
personas, lo normal es la apertura del amor, 
no la puerta ce rrada del odio, como preten­
de Sartre. Si la circunstancia humana es for­
mada por el mundo cuajado de significacio­
nes, lo normal es la intu ición que fun da 
relaciones de presencia, no la retracción in­
telectiva o la fusión sensoria l de mero e n­
q uistamiento. 

Con esto pasamos a la segunda experien­
cia constructiva: la intuición intelectual inme­
dfota-indirecta. ¿Qué sucede cuando entro 

en contacto con una persona, es decir, cuan­
do no choco con ella-pues el choque se da 
en la vertiente meramente objetiva-, sino 
me em::uentro con todo su ser? Que desde 
e l primer momento entro en relación con 
su cuerpo y con su espíritu , más intensamen-

te con su espíritu, con su interioridad, que 
con su facticidad corpórea. Se da a menudo 
el caso de estar conversando largo rato con 
una persona y no saber al fin de la conver­
sación cuál es el color de sus ojos, estando 
en condiciones, sin embargo, de dar un cum­
plido informe acerca de sus condiciones es­
pirituales: inteligencia, estado de ánimo, in­
tenciones, etc. Cosa análoga sucede con la 
obra de arte. Desde el primer momento de 
la contemplación estética se entra en con­
tacto con los dos niveles de la obra u ob­
jeto contemplados: e l sensible y el metasen­
sible. En cada detalle de los medios expre­
sivos vibra el alma entera de la obra que 
ellos integran. Y a esta vibración se debe 
que el med io expresivo no sea mero signo 
de algo que está oculto en sus mallas, sino 
encarnación visible y palpitante del mismo. 
La exclamación potente del barítono al co­
mienzo del último tiempo de la Novena sin­
fonía de Beethoven no es signo de la ale­
gría del compositor ante la naturaleza, sino 
encarnación de la misma. Es un grito de jú­
bilo, una explosión de gozo desbordante. 
El gozo vibra en los medios expresivos y les 
confiere su capacidad expresiva. Todo el 
alma de la obra vibra en los ojos de los 

medios expresivos . El alma no está dentro 
del cuerpo expresivo como el agua está den­
tro de una vasija. El esquema "dent ro-fuera" 
es objetiyista, propio tan sólo del mundo de 
los meros objetos, y resulta desconcertante 
si se lo aplica a e ntidades mucho más su­
tiles que tienen e ntre sí relaciones de po­
tente creatividad. 

Desde el principio se está en contacto 
con toda, la realidad que se expresa a tra­
vés de los medios expresivos, aunque no 
con la realidad toda de los mismos. Por eso 
hace falta el discurso, e l ir al hilo del tiem­
po, penetrando a través de diversos perfiles 
en la realidad intuida. Discurso e infuición 
se interpenetran y potencian. De ahí la 

vinculación de sentido sensible, sentido in­
teligible y sentimiento, pues las significacio­
nes se captan a través del sentido sensible, 
es decir, se las ve vibrar creadoramente en 
los medios sensib les expresivos, y e l senti­
miento espiritual no es sino la emoción que 
produce este paso, este estar pasando cons­
tantemente de lo sensible a lo metasensi ble, 
o me jor: este encabalgamiento simultáneo 
e n e l mundo de lo sensible y en e l de lo 
metasensible, vistos como campos abie rtos 
el uno al otro en un proceso de mutua 
compenetración y potenciación. 



NOTAS DE ARTE 

JUAN RAMIREZ DE LUCAS. 

" LAS MENINAS" Y EL MUSEO 
PICASSO DE BARCELONA 

Estimamos que los dos museos españoles 

más interesantes inaugurados en los últimos 
veinte años son el Museo de Arte Abstrac­

to de Cuenca y e l Museo Picasso de Bar­
celona. Del primero de e llos nos hemos 
ocupado extensamente en estas páginas 
(enero 1967), y del segundo aún no ha­

bíamos tenido ocasión de el lo, no por falta 

de deseos, sino por carencia del material 
gráfico indicado. Dedicamos, pues, estas pá­

g inas de arte de hoy a subsanar la deuda 
que teníamos contraída con el Museo Pi­

casso de la capital catalana. 
Bien se merece el Ayuntamiento de Bar­

celona la grata tarea de divulgar su gran 
labor de conservación de los valores artís­

ticos de la ciudad. Ya Jo hemos dicho en 
otras ocasiones, pero lo repeti remos siem­

pre que se nos brinde la ocasión: Barcelona 
constituye un ejemplo para toda España en 

muchos aspectos, pero sobre todos en la 
puesta en valor de todas las reliquias que 

le legó el pasado, restaurándolas, salvándo­

las de la ruina o de la util ización inadecuada 
y convirtiéndolas en focos activos de cultu­
ra y arte. A este respecto, puede ponerse 

como modélica la labor realizada en la casa 
número 15 de la calle Monteada, un an­

tiguo palacio de los siglos XIV-XV que los 
avatares del tiempo habían llevado a la más 

lamentable ruina, utilizándose los bajos del 

edificio como fábrica de géneros de punto. 
Esta casa de los Berenguer de Aguilar es 

hoy el sugestivo Museo Picasso, uno de los 

más visitados de la ciudad y un museo im­
portante no sólo por el ed ific io, admirable­
mente restaurado, sino también por el nú­

mero importante de obras de Pablo Picasso 

que exhibe, sobre todo después del increí­
ble regalo que e l propio Picasso realizó al 
museo de su nombre: la serie de 58 lien­
zos pintados bajo el influjo de Las Meninas, 

de Velázquez. Regalo que vino a completar 

todas las obras anteriores donadas por Jai­
me Sabartés, el íntimo am igo del pintor, a 
cuyo entusiasmo y generosidad se debió el 

que el Museo Picasso pudiese ser un hecho 
venturoso. Sabartés legó al museo todas las 

colecciones que poseía de obras de Picasso, 
y el pintor a su vez legó, en memoria de su 
fiel amigo, una de las obras más originales 

y homogéneas que e l ma lagueño ha p ro­

ducido en su fecundísima vida. 
Si al ser inaugurado el Museo Picasso, en 

los principios de 1962, el continente casi su­

peraba en calidad al contenido, con la entra­
da de los nuevos 58 lienzos ºdonados por 
Picasso a med iados del año 1968 e l conte­

nido no sólo estaba en consonancia con e l 
edificio, sino que había rebasado la capaci­

dad de éste. Como consecuencia del desequi­
librio producido por la generosidad de Pí-

casso, su museo quedó insuficiente, y ya 

está a punto de ser inaugurada la amplia­
ción en la casa contigua: la del barón de 
Castel let, con salones de gusto neoclásico 
que complementarán la amalgama del gó­

tico y de otros estilos que los sig los han 
ido acumulando en los dos edificios. La 

próxima apertura de este nuevo palacio res­
catado permitirá que las obras de Picasso 

tengan todo el espacio ambiental que ne­

cesitan para su perfecta contemplación. 
Cuando el palacio Castellet sea continuación 
del de Berenguer de Aguila r, el Museo Pi­

casso no sólo será un conjunto arquitectó­

nico y arqueológico de primer orden, sino 
también una increíble colección del más per­
sonal, fecundo y creador artista de la ec:lad 
contemporánea. 

Bien conocido es el cariño que Picasso 
profesa a Barcelona; pero si obras son amo­
res, bien lo ha demostrado el p intor con la 

donación de una de sus creaciones más en­
trañablemente queridas y más apasionada­
mente realizadas: la serie conocida genéri­
camente por Las Meninas, entregada íntegra 

a Ba rcelona. J aime Sabartés ha escrito la 
historia de la génesis de esas Meninas pi­

cassianas desde antes de que se pintase el 
primer lienzo: "En la introducción al libre 

publicado recientemente por Fernando 
Mourlot, con el títu lo L'Atelier de Picasso, 
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escribí en 1952, acordándome de una con­
versación mantenida un par de años antes 
con Picasso: 'Si uno se pusiera a copiar Las 
Meninas de toda buena fe, pongamos por 
caso, al llegar a cierto punto, y si el que co­
piase fuese yo, me diría: ¿Qué tal sería 
poner a esa un poquitín más a la derecha 
o a la izquierda? Y probaría a hacerlo a 

mi manera, olvidando a Velázquez. la prue­
ba me llevaría, de seguro, a modificar la 

luz o cambiarla, con motivo de haber cam­
biado de lugar a un personaje. Así, poqui­
to a poco, iría pintando unas Meninas que 

parecerían detestables al copista de oficio; 
no serían las que él creería haber visto en 

la tela de Velázquez, pero serían mis Me­
ninas' " ( l ). 

Este era ya el pensamiento de Picasso 
años antes de ponerse a pintar Las Meninas, 

pue3 esta serie no la realizará hasta el ve­
rano de 1957 principalmente, finalizándola 
el último día de diciembre de dicho año. 
El 17 de agosto la comenzó con el cuadro 

de mayores dimensiones de toda la serie, 

en el que aparece toda la escena velazque­
ña entonada en blancos, negros y grises, con 
la misma ferocidad de dicción y color que 

Picasso ya empleó en otro de :;us cuadros 
de tema español más apasionante;: La des­
trucción de Guernica. Precisamente el 20 de 
agosto de ese mismo año tuve la enorme 
alegría de mantener mi primera conversa­

ción personal con Picasso, conversación in­

olvidable, en el transcurso de cuyas horas 
tuvimos ocasión de hablar de muchas co­
sas, todas ellas sustanciosas. Al preguntarle 

a Picasso en qué trabajaba en ese momen­
to, él me contestó, muy serio: "He comen­

zado a pintar Las Meninas ." Mi gesto de ex­
trañeza debió ser tan evidente, que Picasso 
rió de mi sorpresa : "Sí, unas Meninas muy 

mías, no sólo de Velázquez." 

A juzgar por ra fecha, Picasso debería 
haber terminado su gran cuadro que había 

comenzado tres días antes. Sabartés, que fe­
cha cuidadosamente todas las Meninas, atri­

buye a los cuadros 2 y 3 la fecha del 20 
de agosto; yo no sé cuando los pintaría Pi­

casso, lo que sí puedo decir es que desde 

la mañana hasta el anochecer permanecí en 
su casa de Cannes, "la Californie", y Picas­
so hizo muchas cosas: hablar, reír, disfra­

zarse, comer, beber, fotografiarse, escribir, 

revolver sus papeles, dar de comer al búho, 
subir, . bajar, etc. , pero no pintar. 

( 1) Jaime Sabartés: Picasso, "Las Meninas" y la vida. 
Edil. Gustavo Gili. Barcelona, 1959. 
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Ahora comprendo la gran su~rte que tuve 
de ir a su casa en el momento justo, pues 
Picasso cuando trabaja se aísla totalmente 
del mundo exterior hasta el extremo de ol­
vidársele comer y dormir. Cuatro meses le 

duró a Picasso esa especie de fiebre sagra­
da de Las Meninas; pintaba frenéticamente, 
con prisa y con rabia, habiendo muchos días 
que pintó tres y cuatro lienzos en una sola 
jornada. Su propio record lo batió el 17 

de noviembre, en que pintó nada menos que 

seis cuadros, aunque, naturalmente, también 
estaba algunos días en que no pintaba nada. 
El mismo Picasso ha escrito recientemente: 
"la observación es la parte más vital de mi 

existencia; pero no se trata de una observa­
ción corriente. Me he autoeducado para no 

dejar escapar nada. Cézanne solía decir: 
'Nunca se presta bastante atención.' Yo he 
hecho mías sus palabras." 

la atención de Picasso en el verano de 
1957 estuvo polarizada sobre una gran am­
pliación fotográfica que le habían enviado 

desde Madrid del cuadro velazqueño, am­
pliación a la que Picasso uniría sus recuer­

dos vividos en la sala especial del Prado 
en la que está el lienzo de Las Meninas 
como en una privada capilla. Ya el pintor 
italiano españolizado lucas Jordán había 

llamado a este cuadro La teología de /a pin­
tura, y si Las Meninas eran la teología, lo 

que Picasso hizo inspirado en ella fue teo­
logía especula1iva y teología dialéctica: ex­

posición científica de su contenido y la in­
capacidad de un conocimiento absoluto. 

Sabartés ha visto esto con penetración: 
"la obra de Picasso es una prueba constan­

te de su afán de investigar. En él el resul­
tado obtenido o por obtener cuenta menos 

que el esfuerzo que haya que hacer para 
obtenerlo. Nunca retrocede ante el abismo 

enigmático de lo que se dispone a empren­
der. El trabajo, para Picasso, es la aven1ura 
constante ... Trabajo de laboratorio, en bus­

ca de la realidad suya con toda apariencia 
de verdad; indagatorio continuo, perseveran­

te, tesonero, para ver de sacar a la luz lo 
poco o lo mucho que haya de humano en 
cada figura" (2). 

El análisis realizado por Picasso de Las 

Meninas fue concienzudo, mucho mayor que 

el que ya había llevado a cabo con otros 
pintores, como Poussin, Delacroix, Manet, 
El Greco, Toulouse-lautrec, de los que tam­

bién había tomado alguno de sus cuadros 

(2) Jaime Sabartés: Obra citada. 
' 

famosos para inspeccionarlos e incluso des­
cuartizarlos. En el caso de Velázquez, la se­
rie comienza por una gran admiración al 
maestro sevillano, hasta el extremo de que 

en la primera obra de la serie picassiana 
la figura de don Diego se agiganta salien­
do de la discreta penumbra en la que Ve­
lázquez se autorretrató, hasta constituir el 
verdadero protagonista en el interior pala­

ciego, quedando todas las demás figuras 
como inconsistentes referencias. Lo que en 
Las Meninas velazqueñas es marginal (el 

autorretrato de Velázquez y el bastidor del 
cuadro donde pintaba a los reyes), pasa 

en el de Picasso a ser lo más importante. 
El revés del bastidor lo transforma Picasso 

en una extraña construcción que tiene mu­
cho como de puerta mágica pronta a abrir­
se a no se sabe qué mundos desconocidos. 
Toda una tercera parte del lienzo total está 

o:upada por Velázquez y el bastidor; es 

un evidente homenaje. Picasso hace este 
cuadro apaisado en vez de vertical, preci­
samente para poder desplazar hacia la de­

recha toda la escena de la infanta y sus 
servidores, tratados todos ellos con un acu­

sado sentido caricaturesco y deformante, que 
especialmente se acusa en el retrato de Fe­
lipe. IV reflejado en el espejo. La figura de 

Velázquez, dentro de la interpretación de­

formativa picassiana, tiene un gran empa­
c.¡ue, digriidad y majestuosidad. El verdade­
ro rey es él, no el que como una tenue 

sombra asoma en el espejo. 

Otra de las principales novedades que 
aporta Picasso a Las Meninas es la ostensi­

ble acentuación de los dos ganchos que cuel­
gan del techo de la estancia palaciega y que 
en el original de Velázquez apenas se per­

ciben. Picasso los destaca en muchos cua­

dros de la serie hasta convertirlos en sím­
bolos tal vez de crueldad. 

El número 2 de Las Meninas picassianas 
es el busto de la infanta a tamaño un poco 

mayor del natural, apenas esbozado y man­

chado en grises. En las tres cuartas partes 
del cuadro se ve el lienzo en su color na­
tural, sin manchar. El 3 es la cabeza y mano 

de la dama que le ofrece el búcaro de agua; 
pintura más trabajada, con algo de azules, 
carmines y amarillentos. El 4 es ... Pero la 

descripción de cada uno de los lienzos de 

Picasso nos llevaría a una extensión en este 
comentario excesiva para el limitado espa­

cio de estas páginas. la publicación de las 

fotografías permite establecer las analogías 
y las diferencias y comprobar la grandísi-



ma imagi nación picassia na. Más que la obra 
de un solo pintor, Las Meninas de Picasso 
parecen la exposición colectiva de una serie 
de pintores a los que se les hubiese pro­
puesto el mismo tema. Pero una serie de 
pintores en la que todos y cada uno de ellos 
fuese genial. Esta es la gran sorpresa que 
siempre nos depara Picasso: su gigante fuer­
za capaz de toda suerte de trabajos. En 
Las Meninas demostró que esa fuerza e ra 

hercúlea, q ue sigue siendo incansable y so­

brehumana. Con razón dice el mismo pin­
tor: "Un acto de creación aporta materia para 
e l siguiente. En mil novecientos sesenta y 

ocho cumplí ochenta y siete años; pero to­

davía siento la juventud que encierra mi 
avanzada edad. Todavía mantengo la fe en 
mí mismo y en los demás. Llevo pintando 

setenta y s iete años por lo menos, pero to­
davía me queda mucho por hacer." 

Sólo un espíritu y un cuerpo lle no de ju­
veni l entusiasmo puede real izar la agotado­
ra hazaña de Las Meninas. Sólo una mente 

de tan creadora ebullición puede interpre­

tar desde tan d ivergentes ángulos un e jer-

c1c10 tan concreto. Cuando Goya copió al­
gunas de las pinturas velazqueñas, lo hizo 
con ánimo de copista de museo, ¡y era Goya! 
Picasso, enajenado, delirante, vocife rante, 
frenético, entra en Las Meninas como don 
Quijote ante el retablo de maese Pedro: no 

dejando títere con cabeza, pero teniendo 

siempre en cuenta el objetivo final salvador. 
Del obsesionante trabajo "meninesco" sa­

lía Picasso mi rando a su balcón sobre los 

c!Zules mediterráneos. El estaba metido en 
cuerpo y alma por la ventana que Veláz­
quez abrió hacia las estancias del alcázar 
madrileño. Picasso lo revolvió todo, indágó 

hasta más allá de donde podía y, aturdido, 

volvió al punto de partida: e l ba lcón de 
su estudio, en el que revoloteaban las pa­

lomas, las mismas blancas palomas que tanto 
g ustaba de pintar don José Ru iz Blasco, e l 

padre de Pablo Ruiz Picasso. Picasso tam­
bién las pintará en esta ocasión, dejando 

nueve versiones d istintas del mismo asun­
to, casi del mismo rincón del balcón. 

Más adelante, e n otra pausa del análi­
sis del cuadro v~lazqueño, Picasso mira al 

fondo de su jardín, lleno de palmeras y 
verdes cambiantes. Tres pequeñas notas pai­
sajísticas son la d istracción a su pasión ve­
lazqueña, como tres notas de la Villa Mé­
dicis. El penúltimo cuadro que realiza antes 
del de la última Menina, es el de Jacque­
!ine, la esposa del pintor, que dentro de 
esta serie tiene el mismo sig nificado que 
el de una ventana más, por la que Picasso 
contempla su cielo y el aleteo de la vida. 

Cuatro meses de trabajo, 58 obras de 

unos de los artistas más incomprensibles y 
fundamentales de nuestro t iempo. Todo 
este tesoro es el q ue Picasso donó a Bar­

celona en un gesto de inaudita generosidad. 

Todo este tesoro se encuentr$1 en uno de 
los museos más inesperados y bellos a dis­

posición de todos los amantes, de todos los 
curiosos. Barcelona ha tenido suerte·, pero 

una suerte merecida, porque antes la ciu­
dad había provocado esa suerte con su ges­
to magnánimo de salva r un barrio, de salvar 

una ca lle única, de salvar un palacio rui­

noso, para que fuese la casa perdurable 
de uno de los pintores C!Ue quedarán. 
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LO QUE VEMOS 

JULIAN PEÑA. 

TERRAZAS 

Hace poco tiempo oí aplicar en sentido 
peyorativo el calificativo de " israelita" a la 
arquitectura que resuelve la cubierta de los 

edificios por medio de un plano horizon­
tal. El dicho me llamó la atención y la apli­
cación de la pa labra se just ifi caba por e l 
lugar y la persona que la p ronunciaba. En 
efecto, una señora de relativa edad, y que 
ha pasado la mayor parte de su vida en 
las proximidades del Abra b il baína, es ló­
gico que encuentre extrañas y le choquen 
las arquitecturas cúbicas y sobre todo con 
cubiertas horizontales, tan distintas a las in­
clinadas, usuales en las construcciones po­
pulares del País Vasco. La señora a que me 
refiero estaba atón ita ante los volúmenes 
del nuevo ed ificio social del Ba nco de Viz­
caya, que se levanta en plena Gra n Vía. 
No sabiendo cómo expresa r la desazón que 
le producían, me dijo lo de " israelita" . Nos­
otros, después de af irmar que la obra de 

Chapa, Casanueva y Torres nos parece, ar­
quitectónicamente, encomiable y sus auto­

res merecedores de la feli citación entusiasta 
que desde aquí me permito enviarles, va­

mos a derivar hacia nuestra ciudad, Madrid, 
para decir que por estos pagos hace tiempo 
que estamos acost~mbrados a los escuetos 
cuerpos prismáticos de las nuevas tenden­
cias y que las cub iertas p lanas aparecieron 
por la Corte a ll á por los años veinte, de 
la mano de constructores cata lanes. Segu­
ramente producirían también impacto simi­
lar al que hogaño ha sufrido la dama b il­
baína, ya que, y a l Texeira me remito, la 
cubierta inclinada y la teja árabe han sido 

las características madrileñas trad icionales. 
Desde bien pequeño, en mi natal Va­

lencia, me fam ili aricé con las terrazas, en 

donde se desarrollaban a veces mis infan­
tiles juegos. Porque, es natural, e l s istema 
de cubierta más usua l en la capital levan­
tina era y es la terraza . Mejor dicho, e m-
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pleando un loca lismo, el terrado. En Ma­

drid siguió dominando e l tejado inclinado, 
con sus clásicas buhardil las, hasta, según 

creo, cuando lo de la ley Sa lmón se aplicó 
el sistema mediterráneo en mayor escala. 

También en Valencia son muy corrien­
tes las terrazas de servicio, que a 11 í se ! la­
man galerías, y que en la mayoría de los 
casos dan a patios de manzana, que mis 

p3isanos conocen con e l nombre de deslu­
nados. O sea, y esto que viene ahora tiene 

que ver bien poco con el tema, pero no 
por e llo deja de ser curioso, en Va lencia 
a las terrazas genera les de los ed if icios les 
llaman terrados y a las de servicio ga lerías; 

a los patios, si están cubiertos en planta 
ba ja, deslunados; a los portales, patios; a 

las cas3s de vecinos, fincas, y a los estudios 
de arquitecto, despachos. Así, son equiva­

lentes estos dos d iá logos q ue, nadie nos lo 
impide, podemos supone r mantienen dos 

compañeros detenidos, como es normal, de­
lante de un semáforo: "-- ¿ Has visto e l pa­

tio de la finca que acaba de term inar Mauro 
Lleó en la ca lle de Sorní? - Sí; está muy 

bien. Luego te ll amaré al despacho." 
"- ¿Qué te parece e l portal de la casa 

que ha term inado ahora Ruiz de la Prada 
· e n la cal le de Padilla? -Me parece que 

está muy b ie n. Ll ámame por teléfono al es­
tudio. " Pero volvamos, como buenamente 

podamos, a coger e l hilo a l tema de las te­
rrazas. 

La faci lidad de comunicaciones y la li­
bertad individua l y autónoma de mov im ien­
tos, tanto o más quizá que las nuevas téc­

nicas constructivas, han hecho posible y 

favorecido, me parece a mí, la aplicación 

indiscri minada de cua lquier solución esté­
tica o constructiva sin que se tenga en cuen­

ta pa ra nad a e l hecho, antes decisivo, de 

la localización geográfica de la obra de a r-

quitectura y de las servidumbres que pro­
porciona e l factor clima. Así, resu lta fre­
cuente, y si al dueño le apetece, ver her­
mosos "cha lés" vascos en las meridiona les 
costas de Almería, o los vo lúmenes más cú­
bicos y netos que imaginarse uno pueda, 
rematados horizontalmente, junto a la p la­

ya del Carraspio. Hace tiempo que no piso 
la arena en Lequeitio (Vizcaya), así que esto 

ú ltimo va dicho por pura intuición y con el 
ferviente deseo de equivocarme. 

Pero no tendremos más remedio, si que­
remos que tenga pies y cabeza este comen­
tario y no se convierta en un inaguantable 
ga limatías, que centrarnos, "comprimirnos", 

como le tocó hacer a mi tocayo el ca jista, 

y limitarnos a hablar de las terrazas de 
Madrid, donde residimos. 

Confesemos humi ldemente, y para empe­
zar, que en mi escrito no me voy a referir 

ya más a las cubiertas de los edificios, de 

las que me serví para la introducción, sino 

a otra clase de terrazas. Hablaremos de las 

terrazas, que, como un e lemento más der 
programa de la vivienda madrileña de hoy, 

conside ramos como de ob ligada inclusión . 
Terrazas de estar y de servicio. Las p rime­

ras, junto a la estancia y con acceso desde 
la misma; las otras, al lado de la coci na. 

Pero ¿qué es una terraza? Si acudimos a 
las vetustas O rdenanzas Municipales de la 
Edificación en Madrid, "aprobadas por er 
Ayuntamiento pleno en 16 de julio de 1948, 
informadas favorablemente por la Comisa­

r ía Genera l de Ordenación Urbana de Ma­

drid y sus a lrededores y aprobadas defini­

t ivamente e n 29 de noviembre de 1950 por 
e l excelentísimo señor ministro de la Go­

bernación", nos encontramos con la prime­
ra sorpresa. Las Ordenanzas ignoran la exis­

tencia de estos e lementos o, cua ndo menos, 
no reg lamentan nada re specto a e llas. Pa ra 



nada se habla de las terrazas. ¿Será esto 
una de las causas de su proliferación? Es 

muy posible. Porque, es curioso, los artícu­
los 167 y 172 hacen referencia a "a lpar­

gatas"; el 241, a polvorines; el 234, a fron­
tones; pero no encontramos nada de lo que 

nos interesa. Buscamos un poco mejor y 
decimos: "¡Ya está! Seguro que viene_ aquí: 

en sa lientes, artícu los 141 y 143; o aquí, 
en vue los, en los mismos artículos." Pero 

nos llevamos un gran chasco, a la vez que 
nos convencemos de que no se trata de 

las terrazas en ninguna parte. Porque los 
salientes y vuelos son: cuerpos volados de 

fábrica; miradores aislados encristalados; 
balcones, cornisas y aleros; portadas y es­

caparates, muestras y enseñas, y faroles. 
O sea que de terrazas nada. Claro que, nos 

damos cuenta, lo más parecido a nuestras 
terrazas es un balcón, y como las Orde­

nanzas los permiten de hasta l, l O metros 
de vuelo y de límite longitudinal no se 
habla ... Luego resulta que en realidad una 

terraza no es más que un balcón más o 
menos ancho, y por eso, muy sabiamente, 
las Ordenanzas no se repiten. Cuando la 

ca lle es estrecha no hay posibilidad de te­
rraza volada, y entonces hay que recurrir al 

consabido retranqueo; cosa q ue nos gusta 
mucho, porque así podemos hacer un juego 
de luz y sombra. Otras veces se ap lican a 

la vez las dos cosas. Se vuela y a la vez, 
por zonas, se hacen los oportunos retran­

queos. La cuestión es que todas las vivien­
das tengan su terraza principal en fachada, 

porque nos hemos convencido de su nece­
sidad y de que son imprescindib les. 

Es evidente que las gentes son cada vez 
más amigas del aire libre, y así lo podemos 

comprobar semana !mente si observamos el 
éxodo automov ilístico urbano dominical. En­

tonces se ha llegado, a lo que parece, a 
la conclus ión de que hay que ofrecer al 

usuario la posibilidad de tomar cómodamen­
te e l fresco, como vulg arme nte se ha dicho 

siempre, desde su mismo domicilio. Porque, 
todos estamos de acuerdo, las viviendas tie­

nen que tener, aunque sea pequeña, una te­
rraza junto al cuarto de estar. Si, ocurre a 

veces, resulta difícil la colocación de la cama 
en un dormitorio de seis metros cuadra­

dos, de los que, desgraciadamente, abun­
d an, la cos:1 tiene re lativa importancia y 

nos hacemos como los distraídos; si en e l 
cuarto de estar de diez metros cuadrados, 
que también, infortunadamente, abundan, 

resu Ita problemática la colocación de un tre­
sillo, consideremos que a veces es pieza 

de paso, tampoco el hecho nos preocupa 
excesivamente; ahora bien: no nos olvide­

mos de la terraza, porque entonces el pro­
pietario no estará conforme con esa solu­

ción que le ofrezcamos. Lo primero, la te­
rraza. Bueno, esto es en caso de viviendas 

económicas. En el caso de las lujosas ocurre 
lo mismo. Porque aquí no se trata de que 

no quepa la cama o el tresillo; son otros 
problemas de zonificación o distribución los 

que se sacrifican por las terrazas de que ha­
blamos, y q ue luego vemos en nuestra ciu­
dad generalmente vacías, sin ninguna per­

sona que las utilice, bien sea sentada cómo­
damente o contemplando el panorama. 

Claro que las terrazas, como prolongación 
del cuarto de estar, sirven para eso: para 

estar. Para estar cómodamente sentados, des­
cansando o mirando el panorama, como 
decíamos. Vamos a ver las condiciones que 

se deben dar para que las terrazas puedan 
cumplir la misión que nosotros les hemos 
adjudicado: estar cómodamente sentados. 
Para esto es necesario que la silla; mejor 

en este caso, la butaca, qu.epa. O sea que 
esas terrazas que proliferan en las casas 
económicas, con ochenta o noventa centí­

metros de profundidad, es evidente que 
no sirven para esto y son, diríamos, unos 
vergonzantes balcones para descansar. Aquí 

es fundamental e l emplazamiento del edi­
ficio, porque la terraza puede ser, y en 
algún caso así sucede, de superficie gene­

rosa, y en ella no solamente se puede co­

locar una si l la, sino incluso cuatro butacas 
y la correspond iente mesa . Si, por ejem­

plo, nos encontramos en e l paseo de Butrón, 
en Fuenterrabía ( Guipúzcoa), la terraza es 

fenomenal, y el uso relajatorio que de ella 
podemos hacer, inmenso, mientras observa­
mos e l paisaje verde, ya francés, del otro 
lad:) del Bidasoa. 

El colmo de la utilización relajatoria de 
una terraza lo vi hace pocos años en Cada­

qués (Gerona). Como la cosa tiene su gra­
cia, voy a contar el hecho observado per­

sonalmente. Ya de noche, en una casa de 
las clásicas de a 11 í, para entendernos entre 

nosotros, de las que Federico Correa y Al­
fonso Milá actualiza n con tanto acierto; de 
esas que tienen muy poca línea de fachada 

y se levantan en e l puerto a pocos metros 
de l agua salada, se veía e n la últim a p lan­
ta una luz suave, y amarillenta que ilumi-

naba misteriosamente la terraza. Observan­
do con detenimiento nos dimos cuenta de 
que por encima de nuestras cabezas pasaba 
el hilo que venía desde la punta de la caña 
de pescar que se apoyaba en el antepecho 
de la terraza. Separándonos del plomo de 
la línea de fachada para mejorar la visual, 
descubrimos al pescador cómodamente tum­
bado en una "chaisse-longue" veraniega, 
que se entretenía en la lectura a la vez que 

fumaba en pipa, sin perder de vista, me 
imagino yo, el vaso de licor próximo más 
o menos "on the rocks" y, naturalmente, 
las posibles oscilaciones de la caña que avi­
san la picada. 

Pero también la terraza puede estar en 
una calle de circulación de nuestra ciudad, 
pongamos la ex residencial Velázquez. En­
tonces, so pena de que queramos terminar 
con nuestros nervios de punta por los rui­
dos de la circulación y con la camisa oscu­
recida por los gases pestilentes que se en­
señorean del aire, no podremos utilizarla 
para nuestro descanso. Nos queda el tema 
de la vista panorámica. Es natural que una 
buena terraza en el paseo de Rosales nos 
permita contemplar el paisaje velazqueño 
de la Casa de Campo y seguir paso a paso 
la transformación del mismo de bucólico 
en urbano. Entonces, si a uno le tiene sin 
cuidado e l porvenir de dicha zona verde 

madrileña, se puede disfrutar de lo lindo 
y sacar un gran jugo a la terraza. Pero, 
también allí los arquitectos las construimos, 
puede estar la terracita en una ca lle de 
diez metros con otra de simi lares caracte­

rísticas en la acera de enfrente. El panora­
ma que puede entonces ofrecerse a nuestra 
contemp lación consiste muchas veces en la 
ropa interior de nuestros vecinos puesta a 

secar si la orientación es favorable. En caso 
contrario, serán nuestros vecinos los que ob­
servará n la nuestra. Porque las terrazas, so­
bre todo las que tienen algo remetido con 
relación a la línea de fachada, son muy ap­

tas para el secado de la colada familiar, 
por ocultarse fáci lmente de las indiscretas 
vistas del municipal de turno. Y este tema 
en toda clase de barrios y zonas de la ciu­

dad. Porque, al menos así me parece a mí, 
desde la a ltiva princesa a la que pesca en 
ruin barca, no hay mujer que resista a la 
tentación de la terraza bien orientada y con 

sol, sobre todo en invierno. Los tendederos 
so lamente se utilizan, y en cierto modo re­
su lta natural, cuando están bien orientados 

y les da e l sol. 
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A este respecto, conviene decir que en 
la civi lizad:1 Holanda, cuando hace sol, las 
mujeres no llevan la ropa a los locales don­
d e tienen resuelto socia l y comu nita riamente 
e l problema del secado, sino que la cue l­
ga n como buenamente pueden en las facha­

d:is de las casJs. La sensación de orden . y 
limpieza que generalmente dan los barrios 
de muchos países nórdicos europeos es de­

bida en gran parte a la ausencia del sol, 
cosa que se comprende perfectamente, pero 
que no deja de ser curiosa. 

Sin darnos cuenta hemos empezado a ha­

blar de otro tipo de terrazas: las te rrazas 
de servicio o terrazas-tendedero, cuya in­

clusión también consideramos obligada en 
los programas de vivienda. 

Estas terrazas de servicio, como su nom­
bre lo indica, suelen dar a patios interiores 
o d e manzana, sa lvo en los bloques de do­

ble crujía, que Dios guarde. Muchas veces 
en un extremo se coloca el lavadero. Con 
excesivo optimismo a veces se construyen 

unas celosías en los bloques mencionados, 
con objeto de que la ropa, una vez tendida , 
no se ve::i desde la vía pública. 

A pesar de que me muevo por la ciu­
dad y tengo costumbre de mirar las edifi­
caciones, he de confes ar q ue no es signi­

fica tivo el número q ue seña la las veces q ue 
he visto la ropa tendid:1 detrás de la ce­
losí:1. Las amas de casa no hacen ni pito 

de caso de los arquitectos y cuelg:i n fuera 
por medio de la típica cuerda que se des­

liza por la no menos típica garrucha. Y la 
cosa no tiene solución como no sea a base 
de guardias y multas. Unicamente no se 

cuelga fuera en la terraza de servicio, cuan­
do, por la orientación, se hace en la prin­

cipal. Repito que en cualquier capa socia l. 
Y no quiero señ~ lar hacia las te rrazas prin­
cipales de la madrileña cal le del General 
Perón, orientadas perfectamente para e l 
caso hacia el Sur y donde moran o habitan 
gran número de compañeros con sus fa­

milias. Pero como la cosa, a mi juicio, no 
tiene nad a de ma l, lo digo en la seguri­
dad que mi chivatazo no p roduci rá enfados. 

La terraza de servicio o terraza-tendede­
ro para lo que se utiliza mucho es para 

cuarto trastero, elemento de gran utilidad, 
seguramente más que las terrazas, y que 
no se prodiga en los programas actuales de 
viviendas. Cua rto trastero, buhardillas, ca­
marotes, de muchas maneras se llaman a lo 
largo de nuestra geografía · a estos util ísi-

72 

mos cuartos auxil iares, de los que carecen 
la mayoría de las viv iendas actuales de Ma­
drid, incluso a veces las de elevado costo. 

Parece ser que q uien primero aplicó en 
nuestra ciudad la terraza en la fachada de 
una casa de viviend as fue Lui s Gutié rrez 
Soto, en su conocida obra de las calles de 
Almagro y Zurbarán. Aquí, con objeto de 
consegu ir mayor número de habitaciones ex­
teriores, me jorando la distribución de una 
vivienda d e poca línea de fachada, co locó 
una terraz:1 de cierta profundidad. Como 
siempre ocurre ante un hecho trascendental, 
los medr ileños no se dieron cuenta del his­
tórico acontecimiento. Los cuerpos volados 
en fachada, que en la mayoría de las Orde­
nanzas madrileñas sólo se permiten en un 
tercio de la línea, también han contribuido 
a la proliferación de las terrazas de que ha­
blamos. Porque resultaba más compacta la 
solución y daba mayor sencillez y elegan­
cia al con junto la unión de los cuerpos sa­
lientes por medio de terrazas. Y así se ha 
venido haciendo durante mucho tiempo en 
la mayoría de las casas de vecinos madrile­
ñas de los últimos años. Ahora mismo lo 
que privJ es correr con los antepechos de 
las terrazas por de lante d e los cuerpos vo­
lados tambié n, creando unas fajas horizon­
ta les que ocupa n toda la fachada. Si la pa­
ternid:1d de l:i sol ución de unir los cuerpos 
volados entre sí por medio de terrazas creo 
que h:iy que atribuírsela a Luis Gutiérrez 
Soto, el p:idre de la horizontalidad de mu­
chos ed if icios de hoy me parece que no es 
otro que Juan Manuel Ruiz de l:1 Prad a. 

Como la econom ía tiene que ver mucho 
con la construcción, y por consig uiente con 
la Arquitectura y su estética, resulta que la 
disposición legal que considera como super­
f icie útil vendible b de terrazas en distin­
tas proporciones, según esté cerrad a lateral­
mente o no, también ha tenido una influen­
cia que no cabe desconocer en la masiva 
aparición de terrazas en los edifi cios de vi­
viendas, en e l caso de que sean de protec­
ción oficial. 

Así es que hemos vis!o han sido distin­
tas y vari ad:is las causas que se han unido 
para producir un solo efecto. Motivos so­
cia les, constructivos, estéticos y económicos 
han coadyuvado en la invasión que las te­
rrazas han rea lizado e n nuestra arquitectura 
de viviendas. Terrazas que, como hemos di­
cho antes, no tienen e n la mayoría de los 
casos en nuestra ciudad la uti lización fácil 
y cómoda que las just ifique. 

¿Qué hace el madrileño que se encuen­
tra con una terraza en propiedad, de ingra­
ta utilización por las causas ya reseñadas? 
Normalmente procede a su cerram iento, in­
corporándola a la superficie útil de su vi­
vienda, en e l caso de las económicas, o en 
el caso de las de generosa superficie hace 
lo mismo, aunque aquí para crear un mi ra­
d or que le aísle de ruidos y humos. Estos 
ceiramientos, es lo corrien te, se hacen sin 
orden ni concierto, aplicándose e l tradicio­
na l individualismo hispano. Así podemos 
ver, una encima de otra, verdaderos mues­
tra rios de soluciones paru un mismo prob le­
ma, que cada uno resue lve como mejor se 
le ocurre. Todavía no ha llegado e l mo­
mento en que los madrileños nos conside­
remos dueños en comun idad de un edificio 
de viviendas. Cada uno somos dueños de 
nuestras tajad a horizonta l, y all í hacemos, 
mientras nos d e jen, lo que nos place. 

Pero e l ai re de Madrid aún no está lo 
suficientemente contaminado que impida er 
crecimiento y vida d e las especies vegetales, 
y s i no las utilizamos para descansar, en 
cambio se pueden aprovechar las terrazas. 
para e l cultivo de p lantas y a rbustos. Cier­
to_ es que son bastantes los casos en que 
no se utilizan tampoco para esto. Pero en 
numerosas ocasiones nos llaman la atención 
las minizonas verdes que aparecen colgadas 
festoneándo las distintas plantas de un edi­
ficio. 

Si las jardineras son de profundid ad su­
ficiente, entonces pueden plantarse hasta ar­
bustos, que llegan a alcanza r en su creci­
miento relativo porte. Si los recipientes son 
más pequeños, hay que ren unciar al "phitos­
porum" y a la adelfa y limitarse al cuida­
do de la petunia y el geranio. Uniendo la 
utilidad a la afición verde, también se pue­
de cultivar el perejil, circu nstancia que per­
mite hacer la salsa verde de la merluza 
empleando productos de nuestra propia co­
secha. Si, en efecto, además de para la 
solución de prob lemas estéticos y para su 
venta las te rrazas de estar en los edificios 
de viviendas madrileños no sirven para 
otra cosa, nos parece a nosotros, q ue para 
la creación de pequeños jardines unifami lia­
res, con cuyo cultivo se entretienen pacífica­
mente muchos vecinos, a la vez que sin q ue 
se den cuenta les influyen psicológicamen­
te, como contrapeso individual en cada caso, 
a l según parece inevitable predominio del 
asfa lto, e l granito y e l cemento en los am­
b ie ntes urbanos de la ciudad de hoy. 
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Visite 

BATIMAT 
7° SALON INTERNACIONA L DE LA CONSTRUCCIÓN 

20-30 DE NOVIEMBRE DE 6 9 

1 ~ I RONO POINT DE LA DÉFENSE 

cnit 
PARIS 

80.000 m2 de exposición 

1.200 expositors 

18 naciones 

S eguir la evolución de las técnicas 
hacer el balance de los conoci­

mientos profesionales, enseñar a 
construir mejor, abrir perspectivas 
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para el futuro, tal es la función que desempeña 
BA TIMA T, Salón bienal de la Construcción 

e Industrias Postestructurales. 
Punto cumbre de confluencia de los diferentes miem­

bros de · la profesión, BA TIMA T permite la puesta 
al día de los conocimientos y le brinda la solución 

de los problemas que le preocupan. 

Infórmese en la Secretaría del Salón 

BA TI MAT - 1, AVENUE NIEL - PARIS 17 • Tlfno : 425-96-98 · 380-39-86 
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LA 1UADEIIA DE SIE1Ul•RE CONVEll'.11IDA 
EN '.l'ABLEROS IJE CALIIJAD 

150.000 m3 DE TABLEROS DE FIBRAS Y PARTICULAS DE MADERA PRODUCIRA 
TAFISA EN 1969 CON DESTINO A LA INDUSTRIA ESPAÑOLA 

Táblex Ebanel Sona Panol Termotex 
1 

TAFISA - ORGANIZAC IO N COMERCIAL - Fernando el Santo, 20 - Teléls. 4192212 - 4192600 - Te lex 27.200 TABFI - E. MADR ID -4 
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Con .Eªe:a:-:a:-<>I.i ~isI>a.::aia.. 
la calidad europea de los 

productos para calefacción 
ahora también en F#spa.ñ.a. 

Ferroli Hispana, S. A. 
INDUSTRIA DE APARATOS PARA CALEFACCION 

Apartado 267 - Tels. 20 72 42 - 20 9~ 22 
VILLAYUDA (BURGOS) 

1. Calderas presurizadas 

2. Calderas combinadas 
3. Calderas "marina" 

4. Calderas de gas en hierro fundido 
5. Calderas para fue/ y carbón en hierro fundido 

6. Radiadores en hierro fundido 
l. Radiadores en acero 

8. Paneles en acero 



ahorre su. tiempo 
ysu dinero 

BOETTICHER Y NAVARRO, S.A. 
PUEDE HACERLE UNA OFERTA CONJUNTA 

Y COORDINADA SOBRE: 

ESTRUCTURAS METALICAS 
(de edificación y de naves industriales) 

• 
ASCENSORES Y ESCALERAS 

MECANICAS 
· ·(Licencia Westinghouse) 

• 
CALEFACCION 

·Y AIRE· ACONDICIONADO 

Evite problemas de coordinación en el proyecto y en el montaje. 
Aproveche los precios que podemos ofrecerle, gracias a la 
potencia económica de la oferta conjunta. 
No se relacione con tres proveedores, pudiendo hacerlo con 
uno sólo de la garantía y prestigio técnico de Boetticher y 
Navarro, S . A. 

CONSULTE A NUESTRA CENTRAL: 
Carretera de Andalucía Km. 9 Madrid - Telf. 217 15 00; Ext. 226 

O A NUESTRA RED COMERCIAL: 
DELEGACIONES PROPIAS 

·e Madrid· Ventura Rodríguez, 24 · Tel. 247 86 OG 
e Valencia - Hernán Cortés. 30 . Tel 21 35 21 
• Zaragoza· Requeté Aragonés. 14 · Tel. 22 44 37 
• Sevilla· Marqués de Paradas. 39 • Tel. 22 74 92 · 

CONCESIONARIOS 

• La Coruña · Avenida Primo de Rivera. 3 · Telé· 
fono 23 14 32 Atlas Ibérica 

e Vigo · ~uxilia r Comercial, José Antonio. 5 
Teléfono 21 70 05 . 

e Oviedo · Prend es & Cia. S. L . To reno, 15 
Teléfono 3118 

• Bilbao· Comercial de Electricidad. M.ª Díaz 
de Haro, 11 

• San,tander. Metemosa, General Mola. 11 

e San Sebastián · Eustaquio Romero. Plaza de 
Bilbao. 1 . Tel. 3091 

• Casti lla· Técn ica y Dislribución. Plaza Alonso 
Marlínez. 7 (Burgos) · Tel. 20 28 12 

• Valladolid • D. Luis Crespo Tejero. Plaza del 
Ejército. 1 

• Badajoz . Sr. D. Gonzalo Ayala . Camino del 
Nevero "Villa San José·' · Tel. 12084 

e Málaga · Unae. Prim. 1 · Tel. 21 80 01 
• Palma de Mallorca - Sr. D. Miguel Adrover 

Matéu. Archiduque Luis Salvador, 17 y 19 • Te­
léfono 51973 

• Santa Cruz de Tenerife · D. Eusebio Ramos 
Benltez. Callao de Lima. 58 · Tel. 24 25 52 

• Las Palmas de Gran Canaria · Sr. Don Manuel 
Naranjo Ojeda, fortuny. 1 · Tel. 21 76 43. 

OTRAC 'PP.ODUCCIONES: Fundición. C alderería. Plataform as Elevadoras. G rúas. Tu rbinas Hidráulicas. 
Elementos metá l icos de Obras Hic:áulicas. Tratamiento y Depuración de aguas y gases. Venti ladores 

Sturtevant para ca lderas (Lic. W estinghouse) 

BOETTICHER Y NAVARRO, S.A. 



REVESTIMIENTOS CERAMICOS, S. A. IJeceSa 
---------------------------

CE IIA MI CH E D' ITALIA In" •1 • ._ 
S.p.A. ca 1 

Domicilio: Rodríguez San Pedro, 1 O - Teléf. 223 51 47 - Madrid. 
Exposición: Conde de l Valle de Suchil, 13 - Madrid . 15. 
Factoría: Polfgono Industria l Gamonal Villimat,4urgos. 

----------------------

NIVES 

TERESA 

Azulejos decorados para revestimientos interiores 108 x 108 mm. y 152 x 152 mm 

OFRECE AL MERCADO ESPAÑOL LOS AZULEJOS DECORADOS, PINCELADOS O EN RELIEVE CON LOS QUE 

SE HAN REVESTIDO LOS EDIFICIOS MAS LUJOSOS DE EUROPA 
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DESCARGADOR HIDRONEUMATICO POR PULSADOR EMPOTRABLE 

REBOSADERO TOTAL 
EXENTO DE OBTURADORES Y PARTES •OVILES 

LVIII 

INDUSTRIAS 

FO:MXNAYA 
APARTADO 744 

VALENCIA 



VENTANALES DE 
HORMIGON ARMADO 

MADRID 
Avda. Francisco Silvela, 71, 2.° F 

Teléfono 262 26 11 

BARCELONA 
Mallorca, 405 

Teléfono 236 69 00 

• 

LA CORUfilA 
P~za Maestro Mateo, 19, 1 .0 A 

Teléfono 2 54 62 

LIX 



lA ARTIRI~ TRANSPORTADORA 
IN ll TRAflCO DI lDS IDlflCIOS ASCINSORIS 

6UIRAL INDUSTRIAS 
ELÉCTRICAS, S. A. 
San Andrés, 1 7 -1 9 
ZARAGOZA 

LX 

SUCURSALES 

MADRID 
BARCELONA 
BILBAO 
VALENCIA 
SEVILLA 
GIJÓN 
VIGO 
SALAMANCA 
BADAJOZ 

Sistemas de conmutación ACONIC , componentes 
semiconductores estáticos, silenciosos, con trabajo 
rápido y sin desgaste. 

Las maniobras racionales TRAFIMATIC con ciclos 
de trabajo programados toman decisiones lógicas, 
analizan el flujo e intensidad del Tráfico y conmutan 
automáticamente la maniobra apropiada. 
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Electro Qulmica de Flix S.A .. ____ _ 

' 
seguridad : TRANSFORMADORES 

RESISTENCIAS 

CONDENSADORES 

REOSTATOS 

"11, ~ 1 n .. n® tiene una rigidez dieléctrica constante en 
~sr~R:- el tiempo. 
d~ln .. n® ~s--~R:, es ininflamable. 
d~ln .. n® ~sa-~R:, es inexplosiva. 

. ~ 

econ.om1.a: 

1',alen.e permite una reducciOn 
de las primas de seguro. Autorizacion 
del S. V. del seguro. 

~ permite la supresiOn 
· de elementos de seguridad. 

~ permite la supresiOn 
de las regeneraciones periódicas. 

d~ln-.n® 
~,.-~~ . . pe~~ite la instal~ción 

en el punto de utthzacrnn de la corrtente 
B.T. 

,.plí!nse en ~ -!= 
OO -d.!dni1nan® ,.€X!!JO ~~-~~ . 

PATENTES DE ORIGEN Prodelec . Distribuidores COQUISA COME RC IAL QU IM ICA s A . 

MADRID · l 
BAR C ELONA · 8 
BILBAO 

LXI 



PROCJEDIMIENTOS BARREDO 
OFICINA TECNICA DE PROYECTOS 

CONSTRUCCIONES EN GENERA L 

VIGAS NORMALIZA DAS PARA CU­

[l l ERT AS, desde 15 mts. a 40 mts . 

Suministro de materiales y maquina­
ria para hormigón postesado. 

MONTAJES DE VIGAS 

Cubiertas de naves industriales con vigas postesadas prefabricadas por Dovelas 

EL SISTEMA BARREDO, el sistema español de hormigón postesado 

R. BARREDO.- Raimundo Fernández Villaverde, 45 MADRID-3 

HERVENT "B" 
cO" rnódulos de 388 mm 

nueva aportación a 
la arquitectura actual 

Fabricado por 

~S.A. 
Mallorca, 410-412 Barcelona -13 

HERVENT "A" 

una medida para cada proyecto y 2 soluciones para cada.medida. 

Arquitectos, aparejadores, constructores, decoradores. tienen en 
la ventana HERVENT una solución altamente práctica y suma­
mente decorativa. 

• Marcos basculantes y cierre hermético • Aluminio anodizado a 
profundidad • Sencillez de aplicación • De fácil adaptación. 

OTROS 
FABRICADOS 

DE 

LUMINOSA - HERMETICA - DECORATIVA 

GRAVEÑf S.A. 1 

Ventanas celosías GRAVINI 
Mamparas para baño •11hffl ul,• 
Carpintería de aluminio GRAVINI 
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UGAR·A, 

EL EDIFICIO MAS MODERNO DE EUROPA, precisaba 
para resaltar su belleza el sistema de limpieza más 
moderno. EL BANCO DE VIZCAYA, encomendó esa 
tarea a CENTRAL DE LIMPIEZA ''EL SOL", por el pres· 
tigio adquirido en todo el ámbito nacional en la lim· 
pieza de fábricas, grandes empresas y modernos edi­
ficios. Colaboradora del Ayuntamiento de la Villa en 
la limpieza del Gran Bilbao. 

S.A. 

INFORMES Y PRESUPUESTOS 

CENTRAL DE LIMPIEZA 11 
Casa Central Doctores Carmelo GIi, 12 
Tflno. 32 83 07 · 06 · 05 
BILBA0-12 

SOL 
~,¡¡¡¡¡¡¡¡~or 

VALLADOLID (Salamanca, 5) • SEVILLA (Virgen de Begoña, 7-4.º 
Barrio de los Remedios) • VALENCIA (Micer Mascó, 44 · 4.º 
dpto 13) • MADRID (Bravo Murillo, 29) · GUARDO (Palencia, 
Velilla del Río Cerrión) • LEON (Cipriano de la Huerga, 7) 
LA CORUÑA (Avda. Finisterre, 102) • OVIEDO (Marqués de 
Riscal, 7 entlo.) - PAMPLONA (Javier, 2) · BURGOS (Soria, 2) 

LA COMERCIAL VIZCAINA, S. A. 

HIERROS - FERRALLA - CORTE CHAPA 

Redondos para la Construcci6n 

INDUSTRIAS AUXILIARES DE LA CONSTRUCCION 

Y OBRAS EN GENERAL 

Distribuidor oficial de: TElRACER0-42 TOR-50 TETRATOR 

- Construcciones. 

- Carpintería de taller. 

Electricidad. 

Carpintería metálica y estructuras. 

Avda. GeneraU1imo, 31 

Teléfs. 22 00 00* y 22 36 93 VITORIA 

Casa central: Alda. Urquijo, 31 
Teléfono: 32 92 00 
BILBAO· 8 

Delegaciones: Plaza Conde Casal, 1 • 5.0 

Teléfono: 252 56 49 
MADRID - 7 

Canuda, 35, pral. 
Teléfono: 222 04 56 
BARCELONA 

Virgen de Luján, 1 O - 4.0 

Teléfonos: 27 33 98 - 27 67 98 
SEVILLA 



DE·CDN 

PRESTE 
su 

ATENCION A PRESTO ••• 
PRESTIGIO SE LO EXIGE 

UNA GAMA DE GRIFOS DE CIERRE AUTOMATICO TEMPORIZADOS 
INDISPENSAB'1.ES EN ESTABLECIMIENTOS DE USO COLECTIVO: 
Facultades, Institutos, Inte rnados, Esc uelas, Oficinas, Hospitales, Cuarteles, 
Aerop':'ertos, Estaciones, Barcos, Hoteles, Campings, Estadios, Prisiones, etc. 

PRESTO ES SEGURIDAD: Estanqueidad perfecta, 
evitan inundaciones, funcionan con cual­
quier presión, muy robustos y sin averías. 

PRESTO ES ECONOMIA: G ran ahorro de agua, 
cierre aütomático temporizado inaltera ble 
por el usuario. 

PRESTO ES EFICACIA: Consta de u.n cuerpo fi jo, 
robusto y de elegante línea, y de una. ca be· 
za desmontable e intercambiable. 

l!I 

Oficinas: lagasca, 27, 2 ° - Teléfs. 225 20 81 y 22519 68 - Madrld-2 
Factorla: Alcobendas (Madrid) Km. 16 Carretera Madrid-lrún • Telefs. 115 y 116 

EURI.NSA 

EUROPEA DE INYECCIONES,S.I. 
Proyecto y ejecucion de toda clase de obras 

relacionadas con el subsuelo 

• SONDEOS DE RECONOCIMIENTO 

• ESTUDIOS GEOLOGICOS 

• PILOTES APISONADOS Y PERFORADOS 
(sistema Paumelle) 

• MUROS PANTALLA 

• INYECCIONES DE CEMENTO Y QUIMICAS 

• ANCLAJES POSTENSADOS V.S. L. 

C/ ORENSE, 45-1° A y B - MADRID-20 - T: 2 53 35 00 

EUROSHOP '70 
3.° Feria Internacional . con Congreso " Tiendas y Escapa rates Modernos". 
La Feria M onog ráfica para tod o e l campo de 13 construcción de t iend as, 
equipos para tiendas, f igroríf icos industriJles e inst c1 laciones d e refr igere­
ción, así como para diseños y decoración de t iend3s y escaparates. 
El Centro de Información pa ra todos los ramos y métodos d e venta del 
comercio deta llista. 

Düsseldorf, 21 - 25 de febrero de 1970 

Düsseldorfer Messegesellschaft mbH - NOWEA-, 4 Düsseldorf 10, Messegeliinde, Telefon 44041, Telex 8584853 

Información: Cám ara de Comercio Alemana para España, Barqu illo, 17 · Madrid· 4 - Te léfono 222 10 .i:o 
Ronda Un iversidcd, 10 · Barcelona · 7 · Te léfono 222 42 38 
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11QUE INTERESAN11 

TIENEN 
CALEFACCION 
BIOl.e~ e_: 

Porque es el único sistema 
que calienta perfectamente 

toda la casa 

Esto es lo que usted ha soñado siempre para los suyos. Las soluciones de 
"calefacción a medias" no satisfacen a nadie. Por eso. en su nuevo piso. usted 
exigirá calefacción P.oc• por radiadores. Y. además. usted sabe .. . 
• que la ca lefacción P.oca es de mantenimiento muy económico. 
• que por su economía se amortiza la instalación en breve tiempo. 
• que puede funcionar con gas ciudad. butano. propano. gas-oi l. fuel. petróleo, 

carbón. leña. etc. 
• que. al no tener averías. dura tanto como la propia casa. 
• que. intercalando un acumulador. usted obtiene abundante ag ua ca liente para el 

cuarto de baño y la cocina . 
• que da un calor mucho más sano y sin peligro para sus hijos. 
• que no desprende tufos. ni humo. ni quema el oxigeno del aire. 

1 ]J)l 
,, 

• que automáticamente mantiene una temperatura uniforme y regulable a voluntad, 
habitación por habitación. 

• que los rad_i adores son decorativos. Usted puede elegir entre muchos modelos. 

Solicito me remitan información sobra calefacción COMPAÑIA ROCA-RADIADORES· Rambla 
Lluch, 2 . GAVA (Barcelona> 

Nombre .................................. .. ................. .. .... Población ............................................ ........ E 
Calle ........... ......... Provincia . ... ......... ....... . ................ ~ 

El sistema de calefacción más perfecto y económico y el más utilizado en todo el mundo. 

El confort avanza c0tr~lJl1CDleii\. 
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COVIMAR • s • e • 1 • 
Elaboración de mármoles, piedras y granitos 

Talla y escultura, mármoles italianos, etc. 
Aserraderos de mármoles propios 

FABRICA Y OFICINAS: 

B .º Leguineche-Amorebieta 

Teléfonos 546 y 635 

losetas 
EST.ufP.UIS PDJI Pl1VUIINTOS 1HDUS'1'IU1ltES 

Proporcionan o los 
industrias suelos de duro· 

ción ilimitado. 
Permiten un rodaje fluido , • 

y suave o vehículos y 
carretillos elevadoras y 

transportadoras. 

lo colocación es sencillísima. 
Tamaño 300 x 300 m/m. 
11 losetas por metro cuadrado. 

Gracias a los cantos 
cortados y a los agujeros 
pestoñodos se fijan 
f irmemente en el suelo, 
siendo antideslizantes. 

PUBLIDECOR 

FORME TA, S . A . · .. .Garretera Asúa • Erleches 
Aportado núm. 52 - Teléf. 33 39 75 - BILBAO (Vizcaya) 

LXVI 

OFICINA: 

C / lparraguirre, 64, entresuelo A 
Teléfono 31 41 55 

BILBAO 

CONSTRUCCIONES 

Germán Salas, S. A. 

Plaza Conde de Rodezno, 1 O 

Te léfonos: Ofici nas: 23 00 02 

Dirección: 23 24 65 PAMPLONA 



Fabricado por «ARAFE, S. A.» 
GENERAL MOLA, 55 • MADRID-6 

TELEFONO 2 76 11 43 

PINTURA MATE POLIVALENTE ff lDROFUGA 

• GERFON tiene la particularidad de aplicarse sobre todos los soportes: 
Cemento y yeso (aunque estén húmedos), mármol, granito, madera, aglome­

rados de madera, papel, tela, metales ferrosos, pulidos o galvanizad(?~. 
La adherencia es muy superior a la obtenida con cualquiera de las pinturas 

clásicas. 

• GERFON se aplica sobre soportes frescos o húmedos y por ello es 

recomendable su utilización en sótanos y muros expuestos a la intemperie. 

(En Francia se emplea en las Cavas de Champagne y eri el Metropolitano 
de París). · 

• GERFON puede darse sobre paramentos mojados y a la intemperie, 
aunque esté Jl:o-\Tiendo. Hace desaparecer las manchas de humedad e impide 

su aparición. 

• GERFON es una excelente primera mano para los esmaltes gliceroftálicos 

de acabado, pero puede emplearse igualmente en dos manos, en cuyo caso 
da una superficie mate muy resistente. 

• GERFON es hidrófugo y fungicida. 

• GERFON se fabrica en 18 colores. 

• GERFON se aplica a brocha, rodillo o pistola. 

• GERFON es más resistente al roce que cualquier otra pintura, lo que 

permite pintar pavimento~. 

• El poder de cubrición de· GERFON es de 7 m.2 por kg., según NORMAS, 

pero puede aumentar o disminuir según el soporte. 

NOVEDAD FABRICADA POR 11ARAFE, S. A. 11 
- OFICINAS: 

GENERAL MOLA, 55 - TELEFONO 276 11 4.3 .. - M.ADRID-6 
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ENTARIMADOS 
y 

PARQUETS 
Maderas: Roble, castaño, p ino, euca liptus, etc., nacionalet y okola, embe­

ro, etc., de Guinea. 
Dibujos: Corte de p luma, tableros naturales y diagonales con o sin taco 

de color, etc., etc. 
Gruesos: 20 y 22 m/ m. 
Colocación: Clavado sobre rastreles, lañas que se sujetan con yeso al forjado 

seg ún e l sistema tradiciona l. 

HIJOS de LANT[RO, S. A. 
CASA CENTRAL: SerralRI, 134 - Teléfonos 26115 03 y 04 

GIJON: Carretera de la Braña • Tel. 343400/01 
OYIEDO: Almacenes Industriales, 25 - Tel. 211888 

SANTANDER: Marqués de la Ensenada • Teléf. 223972 y 3 
YILLAYERDE (MADRID) - Teléfono 23717 48 

LXVI I I 

Los servicios del 

Banco Español de Crédito 
llegan a todos los lugares 

del mundo 

CAPITAL .... ... ... . .. . ....... 5.689.779.750,- Ptas. 

RESE RVAS ..... .... .. . ... .... 7.66 1.436.592,78 Ptas. 

BANESTO cuenta con una extensa organización de 
más de 600 oficinas repartidas por todo el pa ís. 

Representaciones 

en AMERICA: 

Puerto Rico 
México 
Venezuela 
Colombia 
Rep. Dominicana 
EE.UU. 

en EUROPA: 

Francia 

Perú 
Chile 
Argentina· 
Panamá 
Brasil 
Canadá 

Inglaterra 

( Aprobado por el Banco de España con el núm. 6.693. ) 



~ cimar 

w 
MIEMBROS FUNDADORES: 

AGROMAN EMPRESA CONS-
TRUCTORA, S. A. 

ALCAN ALUMINIO IBERICO, S. A. 

CRISTALERIA ESPAÑOLA, S. A. 

EARLE ALUMINIO ESPA· 
ÑOL, S. A. 

FOLCRA, S. A. 

MANUFACTURAS METALICAS 
MEDITERRANEAS, S. A. 

MINNESOTA DE ESPAÑA, S. A. 

PRODUCTOS PIRELLI, S. A. 

URALITA, S. A. 

VILLOSA • ATEA 

MIEMBROS ASOCIADOS2 

BOSTIK, S. A. 

CIRSA 

COMELSA 

ECLIPSE, S. A. 

FORMICA ESPAÑOLA, S. A. 

GARVI, S. L. 

IONGRAF, S. A. 

METALURGICAS TERAN. 

MOALSA. 

PANASA 

PIÑAS, S. A. 

POREX HISPANIA, S. A. 

REPOSA 

REVYSELL, S. A. 

TEROSON ESPAÑOLA, S. L. 

TEXSA-IBERFEB 

VIT'REX, S. A. 

CENTRO DE INFORMACION 

PARA EL DESARROLLO DE 

PANELES DE FACHADA V MURO-CORTINA 

C I MUR· 

Dirección y Oficinas: 

Miembro Fundador del Comité Europeo de Información 
para las Fachadas Ligeras (CEIFAL). 

Miembro del Consejo Internacional de Edificación (CIB). 

General Mola, 205. Teléf. 259 73 36. MADRID-2. 
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• persiana-
cortina 

{'JOUIJERD~APE 

LXX 

con bandas de 
tejido en linea vertical 
Mejora la iluminación natural, orientando 
la luz verticalmente - Funcionamiento sua~ 
ve - Sus bandas verticales de shantung­
vinilo, en diferentes colores, no atraen el 
polvo. 

Por t ener las bandas un g iro de 
180°, pueden ori entarse a como­
didad 

El cordón " sin fín " per­
m ite recog er la persia­
na co n f ac il i dad y 
rapidez, y a l no t ener 
fricc ión a lguna, es de 
una duración il imitada. 

Fabricada en España por: 

LOUVERDRAPE ANGLO-ESPAÑOLA, S. A. 
Mallorca, 414. Barcelona-13 

en una noche 

MADRID•PARIS 
con 1el 1Juerta del Sol 

* 
Servicio diario 

en coches camas sin transbordo 

• 
Precios económicos incluyendo cena y desayuno 



lelracero 
HIERROS ALFONSO. S. A. SANTANDER. • 

HIERROS OEL CANTABRICO COMERCIAL CANUBRA DE HIERRO •• S A. 
HIERROS y ACEROS DE SANTANOER HIERROS Y ACEROS DE SANTANDER LACOYIZ 

IGLESIAS BLANCO JESUS YAlUJO LOBATO Cll l. SIOERO·MEIAl URGICA YElASCO 

• LEDN • • ALAYA NAVARRA 
JOSE CANEDO, S. A. 
IARAUZA E HUOS 

SUMINISTROS METALICOS ALAVESES ALMACENES E CHORI 

• BURGOS 

• SALAMANCA 

HUOS DE NICOLASA DE PABLO 
COMERCIAL CANTABRA (ALMACENES CAMARA) 

• VALLADOLID 
HIERROS ALFONSO 

• SEGDVIA 
HIJOS DE GREGORIO HORCAJO 

• ZARAGOZA 

HI ER ROS ALFONSO 
uso~. s. A. 

ANDRES SANTIAGO !ARZUELO 1 • GUADALAJARA A!u. ...... MIGUEL RODRIGO IZOUIERDO 

ANTONIO PERALTA .MADRID 

EUSEBIO CAi YO Y COMPAÑIA 
COMAVESA 
lliARTUA, S. A. 
LACOVIZ. S. A. 
MATERIALES SIOERURGICOS. S. A. 
SUMINISTROS DE HIERRO, S. A, 

CASTELLDN 
HIERROS LL AllEZA e 

FRANCISCO ROS CASARES 

.J .. .:' 
ecACERES 

HIERROS PlASENCIA 

• BADAJOZ 

HIJOS DE MIGUEL f. PALACIOS 

• CDRODBA 
ALMACENES ROSES 
VIUDA DE VICTORIANO GOMEZ 

e SEVILLA 
ELECTRICIDAD Y METAi ES, S. A. 
HIJOS DE MIGUEL F. PAlACIOS 
UCOVIZ 
RECSA 

eJAEN 
COSMESA 

• GRANADA 
SERRANO HERMANOS 

ALICANTE 
VICENTE PINOL ANTOII 

TOLON DE GALI 
JOSE GARCIA MIRT!NE!. S. L 

s.a. 

Tetracero, S. A. la más importante empresa fabricante de redondos de alta resistencia, pone 
a I servicio de la industria de la construcción, su amplia red de Almacenistas-Distribuidores. 

ALAVA 
ALICANTE 
ALMERIA 
ASTURIAS 
AVILA 
BADAJOZ 
BALEARES 
BARCELONA 
BURGOS 
CADIZ 
CASTELLON 

CORDOBA 
GERONA 

GRANADA 
GUADALAJARA 
GUIPUZCOA 
HUELVA 
HUESCA 
JAEN 

RELACION DE DELEGACIONES 

D. José Luis Cámara Orbe 
D. Francisco Giner Viviente 
D. Eduardo Landín Romer o 
D. Francisco Valdés Alvarez 
.O. Fernando Maroto Herráez 
D. Gregorio Laguna Ruiz 
D. Bar tolomé Bestard Bonet 
D. Alberto Morata Saiz 
D. Jesús Argos-5imón 
D. Miguel Carretero Ortiz 
D. Luis Catalán Catalán y 
D. Ramón García Escrig 
D. Francisco Sánchez Villalón 
D. J or ge Galvai'\ Bofill y 
D. José M.> García Comas 
D. José Mellado López 
D. Carlos Colorado Colorado 
D. Manuel M.ª Peribánez Manter o la 
D. Miguel Carretero Ortiz 
D. Jerónimo Escarda Ovejero 
D. Fernando Carlos de Vilches y Aguilera 

LA CORUÑA 
LEON 
LERIDA 
LUGO 
MALAGA 
MURCIA 
NAVARRA 
ORENSE 
PALENCIA 
PONTE V EDRA 
SALAMANCA 
SANTANDER 
SEGOVIA 
SEVILLA 
TERUEL 
VALENCIA 

VALLADOLID 
VIZCAYA 
ZAMORA 
ZARAGOZA 

D. José Luis Va leiro 
D. Luis Gonzalo Martínez 
D. José Antonio Maestr es Nivela 
O. Luis Gonzalo Martínez 
D. Eduardo Landín Romero 
D. Francisco Giner Viviente 
D. J ulián Cordón Aguirre 
D. Luis Molist 
D. Francisco Martín San José 
D. Luis Molist 
D. José Hernández Bueno 
D. J esús Argos Simón 
D. Fernando Marcio 
D. Miguel Carretero Ortiz 
D. Jerónimo Escarda Ovejero 
D. Luis Catalán Ca!a lán y 
D. Ramón García Escrig 
D. Fernando Ruiz Mongil 
D. José Luis Cámara Orbe 
D. Luis Gonzalo Mar tfnez 
D. J erónimo Escarda Ovejero 

TETRACERO, S. A. Ayala, 5 · Teléfonos: 276 37 02-03·04 • Madrid-1. 
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SELLADO IMPERMEABLE DE JUNTAS 

VMASTIC 
Color : gris verdoso 
uso: general 

IIIIETALMASTIC 
color: gris metálico 
uso: especial para ca rpintería m etálica de alumin io 

elástico 

inalterable 

no arruga 

no fluye 

no descuelga 

ANTAREs+s.A. LABORATORIOS INDUSTRIALES 

Garibay, 6 - Teléfonos: 2513821 y 2518442 · MADRID · 7 

CONTROL 
DE 

PROYECTOS Y OBRAS 

C ALIDAD TECNIC A 

• Supervisión de proyectos, cálculos y de ejecución de obras • asistencia técnica y consultas 
• economía de los proyectos y de su realización • garantía técnica y financieraJde los riesgos 
• seguro de las construcciones 

Solicite nuestro folletO"iflformativo _ 
MADRID-1: Lagasca, 24 T. 2268774-2268827 
BARCELONA-9: Bruch, 59 T. 22119 96-23146 56 

Construcciones Metálicas y Calderería - Almacén de Hierros 

Oficinas Técnicas y Talleres en: 
MADRID: Ramírez de Prado, 24 · Teléfono 230 54 07 
SEVILLA: ~duardo Dato, 29 - Teléfono 25 49 09 
VALENCIA: Camino Viejo del Grao, 90 y 92 - Teléf. 23 09 51 



blerosi contrachapados 

... fe~icos~ 
CON.STRUCCIONES Y APL~ lA MADERA,s.A. 

DEPARTAMENTO COMERCIAL 
FABRICAS: San Leonardo ele Yague(Sorla) S.pu1veda,83.teL22396~ 

· San laudllo •LlobN""1(8m ... 1e1) ·1arce1ona 2239883 
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CIMENTACIONES 
sondeos- reconocimientos - inyecciones - laboratorio 

pantallas monolíticas subterráneas 

SONDEOS INYECCIONES PILOTES, S. A. - S. l. P. S. A. - Príncipe, 12. - Teléf. 222 65 64 
MADRID-12 

CJDQD CJDQD CJDQD CJDQD CJDQD CJG(1B CJDQD CJOQD CJDQD CJDQD 
oD@. oD@ oO@ oD@ oO@. oD@ oD@ oD@ oD@ oO@ 

ARQUITECTURA, URBANISMO Y DECORACION ESPAÑOLA, S . . A. 
ORENSE, 51 , 1. 0 TELEFONOS 233 13 00 - 09 MADRID-20 
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CELOSIAS, 
VENTANALES V PERSIANAS 
DE HORMIGON PRENSADO 

BLOQUES V BORDILLOS DE 
liORMIGON VIBRO COMPACTADO 

1) 
BOVEDILLAS DE HORMIGON 

VIBRO COMPACTADAS 

VIGUETAS 
DE HORMIGON PRETENSADO 

,.. 

CIERRE PREFABRICADO 
DE HORMIGON PRETENSADO 
R P A E) 

ALFEIZARES O VIERTEAGUAS 
DE HORMIGON ARMADO VIBRADO 

VALLA PREFABRICADA DE 
HORMIGON ARMADO VIBRADO 

b I LlL, ,, M A o R I D-13 t:lA1,CELO\.M.' t-\LL'ACL lt 
Ao

1

c1rtddO (J~ü ¡\ _, ·, Jo sc A ,t 1 ,o. 29 ::l' · ritrJ 3 v <1 le • · , l, 1t' 4 Alld'tddO , 260 
Te ,r:·010 31~,JJ' ,P ·u,o 232249::> Te,,·o,·o?:)3"11 ;e;• Te ,· · c,102204 ~0 · 
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CERCADOS METALICOS 

BARCELONA-1 O MADRID-14 PAMPLONA 
Rda. San Pedro, 58 C. Prado, 4 C. Amaua, 1 
T. 221 41 70 T. 221 64 05 T. 2138 79 

Antes de dar un paso 

¿ Se ha preguntado alguna vez 
cómo colocaría mejor su capital? 

• Si le preocupa dCcr1or en la .Hlc(Clón de 5U~ '>'dloru 

• Si fe Incomoda <ilrnder o su odn1inl51ractón 

• SI ftCCC\1111 pOMtt fflO)Or informdc1ón 

• S I prtcl s.o osuioromicnro 
ACUDA A /1.'0SOTIXJ:; 

Fabricación y montaje de CERCA­
DOS METALICOS, verjas.protec­
ciones y puertas para proporcio­
nar seguridad y proteger sus 
bienes. 

• Eficaz Protección 
• Máxima Utilidad 
• Calidad Perfecta 

Un personal 1rcnico ) uno5 ser, 1clo'\ C"'Ptcioll1.ddo~. u1an a su dlspo~1clón pord 
ll) Udarlc d rcsohrr c ,10, prololcma~ 



IMPERMEABILIZANTES PARA SUS OBRAS . 
IMPERMEABILIZANTES E-3 y M-3 
Impermeabilizantes asfált icos de aplicación en frío, según 
normas U. N. E., muy indicados para impermeabilización 
de terrazas y cubiertas, depósitos, piscinas, bóvedas, 
medianerías, cortes de humedad por capi laridad (cimien ­
tos), etc. 
Pueden aplicarse conjuntamente o por separado, según 
los casos. 

: OMPOLAM 
Láminas de Asfalto-Aluminio (80, al 00, millesiimas. espesor 
metal> de gran impermeabilidad, fo rmadas por láminas de 
alum inio de una r iqueza del 99,5 al 99,9 % , y una o dos 
capas de asfa lto, al que se han adicionado materias es­
peciales para aumentar su impermeabi lidad y adhe"sión. 
Resistente a las más altas temperaturas. 

OTROS PRODUCTOS 
PARA CONSTRUCCIÓN 

SISTEMAS DE 
IMPERMEABILIZACION 

IMPERCOMP 

IMPERMEABILIZANTES 

con la garantía de: 

CC>:::WX1pC>S&.ll1, a.a,. 
Cedaceros, 4 - Tfnos. 222 64 76 · 222 74 25- MADRID-1 4 

PINTURAS ASFALTICAS 

PAVIMENTOS. ASFALTICOS 

PEGAMENTOS ASFALTICOS 
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HORNA.S.A. 
HORMIGONES NAVARRA, S. A. 
OFICINAS Y PLANTAN.º 1: 

SANTA LUCIA (ROCHAPEA) e TEL. 214402 e Apartado 1.009 

PAMPLONA 

PLANTAN.º 2: 

EL CARRASCAL (NAVARRA) 

HO:RVITOSA. 
HORMIGONES VITORIA. S . A . 
OFICINAS: 
SAN PRUDENCIO, 27 - 5.º e TELEFONO 215603.04 

VITORIA 

PLANTA: 
Ctra. Burgos, Km. 12 e NANCLARES DE LA OCA 
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una empresa bien calefaccionada 
mejora en invierno 
sus productos y 
el rendimiento humano , 
calefacción fracciona·, por aire caliente, la 
más apropiada para ambientar amplias naves 
Industriales. 
En muchas industrias, es necesaria la calefacción para poder elaborar ciertas ma­
terias que las temperaturas frias invernales les son perjudiciales. 

Los APARATOS UNITERMOS ROCA son recomendables para estas instalaciones 
de tipo industrial. 

Como generador de calor se emplea una caldera ROCA o el fluido que disponga la 
misma industria, bien sea agua caliente o vapor, a baja o alta presión. 

unilermns l,tllll ie~ 

COMPAÑIA 
ROCA 

Solicito me remitan información de los UNITERMOS ROCA 
2-7-xxv 

N ombre------ - _ _ - --- -------- -

Cal le _ _ _________ _____ _ _______ _ 

Población _ _____ _________ _ ____ ___ _ 

RADIADORES-Pr-ovi-nci_a -_-_-_- -_-_- -_-_-_- -_-_-_- -_-_-_- ------
Rambla Lluch . 2 GAVA ( BARCELONA) 

LXXIX 



LXXX 

LUVAR 
CORTINA VERTICAL 

Distribuidor exclusivo: 

mainel, s. a. 

Hermanos Bécquer, 4 

Almacenes: c/ Estrecho de Corea, 5 

Madrid-6 

275 15 00 
Teléfs.: 275 14 75 

275 14 39 



1 /3 de las griferías 
instaladas en España 
llevan la marca 
BUADES 

Buades, S. A . Palma de Mallorca 

INSTALE GRIFERIAS 

BUADES 
PARA TODA LA VIDA 

De alta calidad 
Finas y res istentes 
Ajenas a las averías 
... para toda la vida ~ 



CABAN 
ITIVAME 

LAS 
ZONAS 
OSCURAS 

SE ACABAN 
DEFINITIVAM 
-CON 
LAS 

ABAN 
IVAMENTE 
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